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НОВОСТИ

КУПЛЯ-ПРОДАЖА ЗЕМЕЛЬ СЕЛЬХОЗНАЗНАЧЕНИЯ ВРЕМЕННО ЗАПРЕЩЕНА 

Как сообщила председатель комитета Верховной Рады по вопросам аграрной политики и земельных отношений Екатерина Ващук, согласно новой редакции Земельного кодекса Украины, подготовленной ко второму чтению, купля-продажа земли сельскохозяйственного назначения запрещается на неопределенный срок.

По ее словам, норма о купле-продаже земли будет введена только с принятием законов, гарантирующих прозрачное движение земли, в частности, законов о государственном земельном кадастре, о регистрации земельных участков, об ипотеке, оценке и охране земли.

В то же время министр аграрной политики Иван Кириленко считает, что временный запрет купли-продажи земли позволит крестьянам почувствовать выгоду от собственности. По его словам, новый Земельный кодекс окончательно закрепляет право частной собственности на землю.
ВПЕРВЫЕ ПОСЕВНАЯ ПРОВЕДЕНА ВОВРЕМЯ 

По словам первого заместителя министра агрополитики Юрия Лузана, агрохозяйства впервые за последние десять лет провели комплекс весенне-полевых работ в оптимальные сроки, практически закончив сев всех яровых культур к 8 мая. По данным Минагрополитики, по состоянию на 7 мая аграрии посеяли 90% всех площадей.

По мнению экспертов, аграриям в этом году удалось провести весеннюю кампанию в оптимальные сроки, поскольку хозяйства впервые за несколько лет были готовы к посевной, купив необходимое количество нефтепродуктов, минудобрений и подготовив сельскохозяйственную технику.

В отличие от прошлых лет, когда материально-техническим обеспечением сельского хозяйства под весенний сев занималось правительство, предоставляя аграриям товарные кредиты в виде топлива и удобрений, в этом году крестьяне привлекают кредиты самостоятельно, а также продают остатки урожая.

СЕЛЬСКОЕ ХОЗЯЙСТВО ПОЛУЧИЛО С НАЧАЛА ГОДА 1,5 млрд. грн. КРЕДИТОВ

По состоянию на 1 мая в сельское хозяйство привлечено 1,5 млрд. грн. кредитных ресурсов, тогда как в прошлом году – 440 млн. грн., сообщил министр аграрной политики Иван Кириленко.

Министр отметил, что почти все эти средства пошли на выполнение программы "Зерно Украины 2001-2004 гг.", насыщение отечественного рынка горюче-смазочными материалами и средствами защиты растений.

Бюджетные средства, которые предназначены для компенсации части учетной ставки Национального банка Украины при кредитовании коммерческими банками сельхозпроизводителей, были полностью использованы еще к концу апреля. По информации И.Кириленко, для решения этой проблемы Минагрополитики со второго полугодия текущего года будет искать возможности удешевлять кредиты за счет экономии бюджетных средств по другим статьям.

АГРАРИИ ПОДПИТАЛИ БОЛЕЕ 95% ПЛОЩАДЕЙ ОЗИМЫХ 

Аграрии провели к началу мая подкормку более 95% площадей озимых культур от запланированного, сообщили в пресс-службе Кабинета Министров.

Из 6 млн. 800 тыс. га озимых культур подкормлено 6 млн. 600 тыс. га. По информации пресс-службы, почти на всех площадях озимых культур почва хорошо увлажнена вследствие благоприятных погодных условий, что обеспечит хороший рост растений. По подсчетам агрометеорологов, наиболее ценные зерновые культуры созреют в 2001 г. на 5-8 дней раньше средних сроков.

В то же время гербицидами сельхозпроизводители обработали на 50% больше площадей озимых посевов, чем за аналогичный период 2000 г. По данным пресс-службы Кабмина, до 4 мая для защиты озимых посевов от сорняков гербицидами обработано около 3 млн. 300 тыс. га площадей. Специалисты отмечают, что если аграрии смогут провести все технологические работы по обеспечению высокой урожайности зерновых, в частности обеспечить необходимую подкормку почвы, а также защиту от сорняков, то средний сбор озимого зерна в 2001 г. может достичь около 28 ц с гектара. Этот показатель на 20% превышает прошлогодний показатель.

Для весенне-полевых работ сельхозпроизводителям необходимо 18 тыс. 527 т средств защиты растений. Основная их часть импортируется. Согласно заключенным договорам, в 2001 г. планируется завезти в Украину 12 тыс. 300 т СЗР, что почти на 5 тыс. т больше, чем в прошлом году.

ПАРК ЗЕРНОКОМБАЙНОВ СОКРАТИЛСЯ НА 8% 

Как сообщил исполняющий обязанности первого заместителя министра агрополитики Юрий Лузан, по состоянию на начало мая количество зерноуборочной техники в агрохозяйствах составляет 59 тыс. штук, что на 8,3%, или на 5300 штук меньше, чем 1 мая 2000 г.

По словам Ю.Лузана, имеющаяся техника на 75% отработала свои амортизационные сроки. При этом он подчеркнул, что сейчас хозяйства по рекомендации и при содействии министерства договариваются между собой о переброске техники с северных регионов на юг и наоборот, с тем, чтобы ускорить темпы уборки урожая. По расчетам специалистов, в связи с постоянным сокращением технического парка, нагрузка на один комбайн в этом году может составить 240 га при норме 90-100 га.

ПРАВИТЕЛЬСТВО ОДОБРИЛО ПРОЕКТ  ЗАКОНА "О ЗЕРНЕ" 

Как сообщает пресс-служба Кабинета Министров Украины, Проект Концепции Закона Украины "О зерне" одобрен 7 мая на заседании Правительственного комитета по реформированию аграрного сектора и по вопросам экологии и чрезвычайных ситуаций, проходившем под председательством министра аграрной политики Ивана Кириленко. Согласно проекту Украина может ежегодно выращивать не менее 40-45 млн. т качественного зерна. 

В связи с известным осложнением эпизоотической ситуации в странах Европы, в Украине будет значительно усилен государственный ветеринарно-санитарный контроль. Соответствующие меры предусмотрены в принятом на заседании правительственного комитета законопроекте "О внесении изменений в некоторые законодательные акты Украины по вопросам ветеринарной медицины". Речь идет не только об упорядочении организационных, правовых и финансовых основ деятельности ветеринарной отрасли в связи с реформированием органов исполнительной власти и аграрного сектора. Более четко будут определены права, обязанности и ответственность предприятий, организаций, граждан Украины, иностранцев относительно обеспечения ветеринарного благополучия, карантина животных, соблюдения надлежащего качества и безопасности продукции животного и растительного происхождения на рынках. Предусмотрено расширить номенклатуру товаров, подлежащих ветеринарно-санитарному контролю, вести обязательное государственное страхование крупного рогатого скота на случай гибели или вынужденного забоя. Обязательным должно быть и страхование ответственности производителей и поставщиков продукции животного происхождения, ветеринарных средств за ущерб, нанесенный третьим лицам. Все это позволит предотвратить занесение с территории других государств возбудителей карантинных болезней, в частности, общих для животных и людей.

Правительственный комитет одобрил также проект постановления Кабмина "Об осуществлении экологического контроля таможенной территории Украины". Этим решением предусматривается установить посты экологического контроля не только в пунктах пропуска через государственную границу Украины, как ныне, но и в местах проведения таможенного контроля транспортных средств и экспортно-импортных грузов. На границе в товаросопроводительных документах будет делаться пометка о том, что они подлежат экологическому контролю по месту поступления, т.е. на внутренних таможнях. Таким образом, будет значительно ускорено прохождение грузов и транспортных средств через границу Украины.

УКРАИНА МОЖЕТ ЭКСПОРТИРОВАТЬ ДО 6-8 млн. т УРОЖАЯ-2001

Министр аграрной политики Иван Кириленко считает, что экспорт зерна урожая 2001 г. в Украине может составить 6-8 млн. т при общем объеме сбора зерновых – около 35 млн. т.

По его словам, в основном будет экспортироваться зерно 5-го класса, при этом цена экспорта прогнозируется на уровне 90-95 USD за т. Ожидается, что цена экспорта будет соответствовать внутренней цене на зерно этого класса. Как отметил министр, пик экспорта придется на октябрь – ноябрь нынешнего года.

Согласно государственной программе "Зерно Украины-2001", экспорт должен составить 5 млн. т.

Экспорт зерновых в Украине в 2000 г. сократился по сравнению с 1999 г. в 4,8 раза – до 1,286 млн. т, тогда как импорт возрос в 9,4 раза – до 867 тыс. т.

ПРЕДПРИЯТИЯ К НАЧАЛУ МАЯ ПЕРЕРАБОТАЛИ 40% УРОЖАЯ ПОДСОЛНЕЧНИКА

По данным ассоциации "Укролияпром", украинские масложировые комбинаты к началу мая переработали 1389,4 тыс. т семян подсолнечника, что составляет 40% урожая прошлого года (3,460 млн. т).

Между тем, по состоянию на 26 апреля 2000 г., украинские заводы переработали немногим более 1 млн. т сырья. Всего в 2000/2001 маркетинговом году (МГ) на предприятия поступило 1519,7 тыс. т подсолнечника, что на 290 тыс. т больше, чем в предыдущем МГ.

Специалисты Ассоциации связывают увеличение объемов поступления и переработки семян подсолнечника с действием 23-процентной вывозной пошлины на подсолнечник. В Ассоциации также отмечают, что в течение апреля текущего года поступление семян на заводы было незначительным в связи с сокращением к концу сезона ресурсов на внутреннем рынке.

В УКРАИНЕ ПОСЕЯНО ОКОЛО 1 млн. га СВЕКЛЫ

Как сообщил министр аграрной политики Иван Кириленко, аграрии Украины уже засеяли сахарной свеклой 980 тыс. га, что позволит полностью обеспечить внутренний рынок свекловичным сахаром, отказавшись от импорта тростникового. 

По его словам, в минувшем году посевы сахарной свеклы составили 880 тыс. га, из которых к уборке были готовы 746 тыс. га. В то же время И.Кириленко высказался за привлечение украинских сахарных заводов к работе по давальческим схемам с сахарным тростником для производства сахара другим странам, в частности, странам СНГ.

РОССИЯ ПОСЕЯЛА ЗЕРНО БОЛЕЕ ЧЕМ НА 9 млн. га

Зерновые культуры в России, на начало мая, посеяны на 9,1 млн. га, что на 1,1 млн. га больше, чем на аналогичную дату прошлого года.

Согласно данным Минсельхоза РФ, всего яровые культуры в стране посеяны на 13,1 млн. га, что составляет 24,1% от намеченного и на 800 тыс. га больше, чем в начале мая прошлого года.

Сев ранних яровых практически завершили хозяйства Ставропольского и Краснодарского краев, республик Северного Кавказа, а также ряда регионов Орловской, Брянской и Курской областей.

С опережением прошлогодних сроков идет также сев кукурузы на зерно. По оперативным данным, она размещена на 275 тыс. га (28% от намеченного), что на 12 тыс. га больше, чем за соответствующий период прошлого года.

В то же время прошедшие на юге страны дожди замедлили темпы сева сахарной свеклы и подсолнечника. Так, сахарная свекла посеяна на 381 тыс. га (45% от намеченного) против 493 тыс. га на аналогичный период 2000 г., подсолнечник – на 969 тыс. га (24,7%) против 1 млн. га в прошлом году.

Согласно оперативным данным, в Чеченской республике сев яровых культур проведен на 38 тыс. га (33% от запланированного) против 29 тыс. га на начало мая прошлого года. Зерно в республике посеяно на 19 тыс. га, что на 6 тыс. га меньше, чем на аналогичную дату прошлого года.

Всего яровой сев в республике планируется провести на 116 тыс. га, в том числе зерно посеять на 63 тыс. га. По прогнозу Минсельхоза РФ, урожай зерна в России в этом году составит 65-70 млн. т против 65,4 млн. т в 2000 г.
ТЕМА НОМЕРА

НЕ ЗА СТРАХ, А ЗА СТРАХОВЫЕ ПРЕМИИ

Павел ЛЕОНИДОВ, журналист

Вот уже год, как мы имеем возможность наблюдать за нарастающим интересом к сельскому хозяйству со стороны финансовых институтов. 

Банки, приободрясь государственными компенсациями процентов по выданным для села кредитам, двинулись пахать новую для них ниву, а вслед за банками потянулись и страховые компании. 

Пока что поле деятельности для страховщиков тут довольно узкое: приходится ограничиваться страхованием залогов под кредиты, да и то по минимальным тарифам. Но осваивать рынок надо, ибо кто закрепится на нем первым, тот и будет доминировать. 

Неспроста же группа из 8 страховых компаний инициировала 18 апреля при посредничестве министра аграрной политики и главы аграрного комитета Верховной Рады создание новой общественной организации – Ассоциации страховщиков в аграрном секторе экономики Украины.

Итак, что же представляет собой отечественный рынок страхования сельскохозяйственных рисков? 

Чтобы разобраться в этом, предоставим слово некоторым значимым его субъектам.

Юрий Агафонов, президент Ассоциации страховщиков в аграрном секторе экономики Украины:

– Ближайшая перспектива для наших страховщиков на аграрном рынке – это страхование зерновых, поступающих в залог для получения кредитов. Но цена нашего зерна превышает мировую. Не приведет ли страхование к еще большим ценам?

– Нет, потому что у каждого колхоза есть свой как бы страховой фонд, который выражается не в деньгах, а в зерне, семенах, запасах удобрений и т. д. Мы знаем, что бывает так: хозяйство посеяло культуру, но вследствие заморозков часть урожая вымерзла. Из страхового фонда берутся семена, подсеваются, и все это относится на себестоимость продукции. А если бы посев был застрахован от мороза, то страховая компания убытки просто компенсировала бы деньгами. Поэтому я не думаю, что страховка что-то изменит в плане себестоимости. С другой стороны – да, у нас сегодня цены выше мировых, но ведь весь мир занимается страхованием, так как это выгодно.

– Законом "О стимулировании развития сельского хозяйства на период 2001-2004 гг." оговорено обязательное страхование некоторых рисков с частичными компенсациями страховых платежей за счет бюджета. А там, где возникает возможность заполучить бюджетные деньги, начинает проявляться стремление участников "игры" ограничить число "допущенных", чтобы казенный ресурс не слишком распылялся.

– Лицензирование пройдет так или иначе, ведь речь идет о новом, особом виде страховой деятельности. Поэтому возникнет конкуренция, и это хорошо. Выиграет тот, кто предложит на тендер лучшие условия. Будет борьба за клиента, а в итоге выиграет потребитель страховой услуги: тарифы станут меньше, компании приблизятся к хозяйствам.

Опять же, вперед выйдет тот, кто первым начнет делать бизнес через Интернет. Посредники будут не нужны, клиенту будет удобнее общаться со страховщиком посредством компьютера. За этим будущее.

– Какие, по Вашему мнению, страховые продукты будут у клиентов-аграриев наиболее популярными?

– Мне кажется, наиболее приоритетным станет страхование риска недополучения урожая. По каждому хозяйству будет вестись статистика, и если стабильный урожай – 30 ц/га, то, естественно, эти 30 ц/га и застрахуют. По крайней мере, для хозяйств это был бы самый удобный вариант. И тут не важна причина недополучения урожая, потому что все будет опираться на статистику. 

Такова, кстати, и мировая практика – заключаются фьючерсные контракты и страхуются с учетом сложившейся на этот момент цены. И получается, что продавец уверен: товар он продаст именно по этой цене, ибо разница, если какое-то колебание возникнет, будет компенсирована за счет страховки.

– Что можно сказать о возможностях перестрахования сельскохозяйственных рисков за пределами Украины?

– Перестрахование – это на сегодня самая большая проблема. Потому что перестраховать можно все, но на каких условиях?! Западные компании устанавливают такие тарифы, что наши страховщики перестраховывать просто не в состоянии: тогда вся доходность уйдет за рубеж, и произойдет вымывание валютных средств.

Между собой перестраховываться нам нет смысла. Ведь если произойдут такие катаклизмы, как в прошлом году, то желательно, чтобы компенсация осуществлялась не нами. Иначе это будет то же самое поглощение рисков, которым раньше занималось государство, а не их передача. А нам необходимо переложить эти риски на плечи иностранного партнера. Почему государство и заинтересовано в развитии страховой деятельности.

– Исходя из Закона "О стимулировании...", сумма бюджетной компенсации по договорам страхования будет напрямую зависеть от размера страхового тарифа, устанавливаемого страховщиком. Поэтому государство заинтересовано в том, чтобы тариф был как можно меньшим (не выше 4%), с чем не могут согласиться страховые компании. Где тут возможен компромисс?

– Найти этот компромисс как раз и будет нашей основной задачей. Если достигнем массовости, объемности, то, я думаю, тарифы не превысят 4%. По крайней мере, мы будем стремиться к этой цифре. Я понимаю, что хозяйству сегодня "оторвать" 10% на страховку очень тяжело, тем более, если оно выращивает и пшеницу, и сахарную свеклу, то есть несколько культур.

– Располагает ли Ассоциация и ее члены специалистами, способными квалифицированно работать на рынке страхования сельскохозяйственных рисков?

– Мы будем привлекать в Ассоциацию консультантов. Хотя, в принципе, каждая страховая компания, если она хочет работать в сельском хозяйстве, должна иметь специалистов: агрономов, ветеринаров, зоотехников. А мы сможем предоставить современную методику работы.

Справка. Закон Украины "О стимулировании развития сельского хозяйства на период 2001-2004 гг.", раздел 5, статья 15 – "Отношения в сфере страхования рисков в сельском хозяйстве": обязательное страхование урожая сельскохозяйственных культур многолетних насаждений производится государственными сельскохозяйственными предприятиями, а в отношении урожая зерновых культур и сахарной свеклы – сельскохозяйственными предприятиями всех форм собственности.

Частично страховые платежи по обязательному страхованию урожая сельскохозяйственных культур и многолетних насаждений компенсируются за счет Государственного бюджета Украины в размере не менее 50% затрат, понесенных сельскохозяйственными предприятиями.

Александр Залетов, генеральный директор Лиги страховых организаций Украины:

– До последнего времени страхование сельскохозяйственных рисков не проводилось. Но в связи с тем, что макроэкономическая ситуация улучшается и в сферу сельскохозяйственного производства тянутся банки и лизинговые структуры, создаются предпосылки для того, чтобы в ближайшее время со стороны фермеров появился интерес к страхованию как возможности защитить себя от банкротства.

Еще летом прошлого года ЛСОУ обратилась к Кабмину по поводу необходимости подготовки концепции развития страхования на селе. В связи с этим Кабмин поручил министерствам и ведомствам рассмотреть наши предложения и вынести вердикт. Так началась наша совместная с Минагрополитики работа по созданию нормативной базы по страхованию сельскохозяйственных рисков. Эта работа вылилась в принятие 18 января Закона "О стимулировании развития сельского хозяйства на период 2001-2004 гг." В нем предусмотрено обязательное страхование сельхозпродукции с 50-процентным погашением страховых платежей за счет бюджета. Сегодня мы уже находимся в фазе проведения этого страхования в добровольной форме, а для обязательной пока создаются предпосылки. 

Создана рабочая группа, в которую вошли ряд страховых компаний, а также представители Минагрополитики, Экономического университета, Института аграрной экономики. В рамках этой группы мы практически еженедельно встречаемся и обсуждаем вопросы разработки нормативной базы для страхования сельскохозяйственных рисков. В настоящий момент мы принимаем участие в работе над проектом президентского Указа "О страховании урожая сельскохозяйственных культур и многолетних насаждений".

В ходе общения мы пришли к выводу, что сельскохозяйственное страхование необходимо вводить поэтапно. Гранды нашего страхового бизнеса высказывались за то, что на первом этапе нужно защитить товаропроизводителя от риска банкротства. Речь идет вот о чем. Сфера агробизнеса дает, как правило, на 1 гривню 2-3 гривни дохода. И страховые компании считают, что в случае какого-либо стихийного бедствия фермер должен иметь возможность свою 1 гривню вернуть. Второй этап – это уже и недополученный доход, и сам урожай. Сегодня надо понимать, что если страховая компания будет страховать фермеров от всех рисков, то это может привести к определенным сложностям финансового плана. Ведь фермеру к той гривне, которую он вложил в выращивание урожая, нужно прибавить еще 10-20 копеек на страховой платеж. Для него это много. 

Сельскохозяйственное страхование везде в мире считается особо рискованным и затратным, поэтому нуждается в зарубежной перестраховочной защите, чтобы выводить риски со своей территории. Сегодня иностранные перестраховщики хотят идти в Украину, но они желают работать не с одной страховой компанией, а по программе перестрахования с группой компаний. В частности, представитель Мейсенского перестраховочного общества высказал мнение, что он готов работать в Украине, но при условии, что несколько компаний будут участвовать в общем перестраховании и давать ему на перестрахование крупные риски.

– Наше государство настороженно относится к перестрахованию рисков иностранными компаниями, так как это связано с оттоком валютных средств из Украины. Не осложнит ли этот фактор развитие рынка страховых услуг для села?

– Задача нашей Лиги – налаживать контакты с иностранными перестраховщиками, заинтересовать их работать в Украине. Ибо, как я уже говорил, у нас есть особые сложности именно в перестраховании сельскохозяйственных рисков. Сегодня наш рынок не интересен для иностранных перестраховщиков, потому что на нем существуют определенные барьеры.

А по поводу оттока средств я хочу сказать следующее: если мы не создадим нормальной атмосферы для западных перестраховщиков, то не сможем добиться нормальных партнерских отношений. К нам будут относиться как к стране третьего мира и, соответственно, их рисковые надбавки будут очень высокими. Перестрахование за рубеж – это, прежде всего, защита наших страховых компаний от банкротства, а также защита страхователей, которые должны быть уверены в получении страхового возмещения.

– Планирует ли ЛСОУ сотрудничать с недавно созданной Ассоциацией страховщиков в аграрном секторе экономики Украины?

– К этой Ассоциации наша Лига отношения не имеет. Инициаторами ее создания была группа компаний, среди которых были и крупные, и очень небольшие. Насколько они смогут работать вместе дальше – судить пока трудно.

– При создании Ассоциации ее президентом Юрием Агафоновым была высказана идея о необходимости создания новой страховой компании, специализирующейся на сельскохозяйственных рисках. Не следует ли это понимать как вырисовывание "карманной" компании Минагрополитики, которая займется будущим обязательным страхованием с вытекающим из него поглощением бюджетных денег?

– Все возможно. Где есть бюджетные деньги, там всегда появляется желание создать что-нибудь эдакое. Наша рабочая группа придерживается позиций свободного рынка. Мы выступаем против монополий и настаиваем на том, что страховать сельскохозяйственные риски нужно не одной компании. Хотя рынок этот очень специфичный, и тут не может быть, конечно, ста или пятидесяти компаний, их количество должно быть разумным, но каким – рынок определит сам. Другое дело, что эти компании должны быть мощными.

– Можете ли вы назвать те компании, которые уже имеют опыт страхования сельскохозяйственных рисков?

– Минфин по этому виду страхования отдельных данных не дает. Предварительно можно лишь сказать о сумме платежей порядка 100-200 тыс. грн. Это очень незначительная сумма. Хотя точных цифр никто не знает, компаниям пока тут хвастаться нечем.

– Должно ли сельскохозяйственное страхование идти в общем законодательном контексте с другими видами, или специфике следует уделить больше внимания?

– Мы стоим на позициях, когда нужно учитывать порядок формирования и размещения страховых резервов. Для компаний, которые занимаются сельскохозяйственным страхованием, оно действительно должно быть особым. Что касается договоров страхования, то тут требования для всех единые. 

Однако, чтобы сельскохозяйственное страхование пошло, необходима целая система, механизм. Среди производителей сельхозпродукции необходимо прививать страховую культуру: проводить семинары, реализовывать программы обучения, чтобы фермер понял, как страхованием пользоваться. Необходимо также улучшить систему инвестиционной деятельности страховых компаний, чтобы собранные страховые платежи могли быть выгодно вложены. Необходимо начать комплексную интеграцию страховых компаний, банков, лизинговых структур. Потому что страховая компания одна в сельской местности жить не сможет. Она должна работать в связке с банком, с производителем, скажем, продукции сельскохозяйственного машиностроения, чтобы она была узнаваема, чтобы потребитель чувствовал, что работа ведется комплексно.

Необходимо также создание в сельскохозяйственном страховании системы брокеров, то есть людей, которые будут работать на стыке "страховая компания – фермер". Ведь компании находятся в крупных городах, а страховать клиентов им нужно где-то в отдаленных районах. Брокерами могут быть аудиторы, юристы, бухгалтеры, которые профессионально знают аграрный сектор и пройдут курс обучения основам страхового дела. Ведь сам фермер не придет в страховую компанию и не скажет: "Застрахуйте мое поле". Он должен задать компании вопросы, заполнить правильно анкету, а для этого нужны квалифицированные помощники.

Галина Третьякова, заместитель генерального директора страховой компании "АСКА":

– Насколько мне известно, страховые компании страхуют залоговое имущество по тарифу 1%. Не слишком ли это мало для серьезной страховой ответственности?

– Все зависит от рисков. Если взять, к примеру, ллойдовский полис, то можно увидеть, какие риски страхуются. Первый род рисков – это пожар, молния, дым, чрезмерная жара, град, чрезмерная влажность, мороз, наводнение. Под наводнением в полисе подразумевается избыточное количество воды, которое приводит к порче урожая. Это не обязательно должен быть дождь, а, скажем, на протяжении полутора месяцев морось, для этой местности нехарактерная.

Мы обычно выясняем, насколько характерно для данной местности то или иное явление. Фермер должен разбираться в агрономии. Если он выращивает в Харьковской области озимые, то они должны быть морозоустойчивые. Если же используется не тот сорт пшеницы, то это агрономическая ошибка, которая будет учитываться страховой компанией. Точно так же мы не можем страховать виноград на севере Киевской области: вероятность того, что он будет плохим, очень велика.

Далее – ураганы. В полисе под ураганом понимается любой ветер или сильный дождь. Например, в ноябре прошлого года в Одесской области обледенели озимые, и подуй ветер – они бы срезались: это бы считалось ураганом.

И последнее – землетрясение.

Есть еще риск "Б", но он у нас пока не продавался: это неконтролируемое нашествие вредителей и болезней в результате событий, относящихся к риску "А". Например, у вас подмокла пшеница, и в связи с этим на ней развилась болезнь. Или животные, бежавшие от пожара, повредили посев.

Сельскохозяйственное страхование происходит обычно на достаточно больших франшизах, то есть нестрахуемая часть риска, которую фермер берет на себя, составляет от 20 до 60% понесенных убытков. Полис должен быть скомпонован таким образом, чтобы у фермера не возникло желания поджечь свое поле. Ведь если ты можешь получить выплату по страховке, то зачем этот урожай вообще выращивать? Отсюда и большие франшизы.

Поэтому в зависимости от размера франшизы, страхуемой культуры и от того, какие вы выбираете риски, цены могут колебаться от 1 до 9%. Например, если пшеница застрахована от пожара, молнии, дыма и града, полис может стоить 0,7-1,2%. Но в этом случае подмокание, чрезмерная жара и мороз страховой компанией не покрываются.

– Понимают ли банки-кредиторы, принимая залог, что он застрахован по очень ограниченному числу рисков?

– В общем-то, это требование банков, их это устраивает. Приучить банки страховать урожай от всех рисков можно только каким-то нормативным актом или рекомендацией, которые мог бы отработать НБУ.

– Ставит ли "АСКА" перед собой задачу перестраховывать сельскохозяйственные риски?

– Обязательно. Если фермер засеял небольшое поле и ожидает получить урожай, скажем, на 50 тыс. грн., то выплатить такую сумму под силу практически любой страховой компании. Однако в сельском хозяйстве бывает такая штука, как кумуляция. Если мы в одном регионе страхуем однородные риски у многих фермеров, то все они сбиваются. И произойди какое-нибудь стихийное бедствие, постигнет оно весь регион. Поэтому страховые компании должны задумываться о перестраховании вне зависимости от объема страховой ответственности.

В Украине сегодня реально работает лишь один перестраховочный институт. И перестраховывают они не всегда на тех условиях, на которых мы хотели бы. Никто особо не торопится сельхозриски в Украине брать. Украина для них – неизведанная территория, убыточность здесь неизвестна. Наибольшая статистика на сегодня должна быть у "Оранты", но "Оранта" классические полисы никогда не эмитировала. Она занималась обязательным страхованием сельхозрисков таким образом, что если у колхоза был неурожай, то транзитом через "Оранту" хозяйству проходили бюджетные деньги.

– По какому тарифу перестраховывает сельскохозяйственные риски ваш зарубежный партнер?

– По тому, который я называла: от 1 до 9%. А дальше в зависимости от того, какую нетто-ставку они нам выставляют, мы формируем цену на риск, который оставляем у себя, и брутто-цену, которую доводим до клиента.

Тут надо еще понимать, что один перестраховщик – это всегда плохо. У каждого из них своя убыточность, а если их несколько, то у кого-то можно получить цены ниже. Они ведь тоже должны конкурировать между собой.

– Посильна ли сегодня государству та 50-процентная компенсация страховых платежей, о которой говорится в Законе "О стимулировании развития сельского хозяйства на период 2001-2004 гг."?

– Я не думаю, что она возможна, это достаточно дорого. Ведь если исходить из суммы убытков по этому сезону, которые Министерством аграрной политики уже оцениваются в 400 млн. грн., то страховые компании должны были бы собрать платежей не меньше, чем 200-600 млн. грн.

– Президент недавно созданной Ассоциации страховщиков в аграрном секторе экономики Украины Юрий Агафонов считает, что правильнее всего на нынешнем этапе было бы страховать единственный сельскохозяйственный риск – получение урожая ниже среднестатистического для данного хозяйства уровня. Что вы думаете о таком подходе?

– Это так называемый эксцедентный подход. То есть мы участвуем, если убытки превышают какую-то величину. Но как эти убытки рассчитать? Такие упрощенческие схемы не дают точной оценки размера ущерба. А значит, мы возвращаемся к тому, что фермеру будет невыгодно вносить гербициды, ухаживать за растениями – он все равно эту флуктуацию получит от страховой компании. Я не думаю, что страховщики пойдут по этому пути. Здесь неправильно расставляются экономические стимулы для производителя.

– На учредительном собрании Ассоциации прозвучала также мысль о возможности создания специализированной компании для страхования сельскохозяйственных рисков. Видите ли вы в этом целесообразность?

– Не хочется ли господину Агафонову быть председателем правления этой компании? Специалисты, конечно, нужны, но нужна ли отдельная компания? Отдельная компания – это отдельные деньги. Есть ли для этого у Минагрополитики миллион экю? Нужно всегда помнить, что сбор страховых платежей связан с выплатой страховых возмещений. Мы уже "наелись" монополистов во всех отраслях, монополии с эффективной экономикой несовместимы. Поэтому нужна конкуренция, нужно много страховщиков – это всем пойдет на пользу.

– Насколько широко в сельскохозяйственном страховании применяется регресс? Ведь при нынешнем уровне технологической культуры страховая компания всегда сможет найти повод, чтобы обвинить хозяйство в несоблюдении технологии.

– Теоретически применение регресса возможно, но только после страховой выплаты. И точно так же, как одни наши эксперты принимают риски, другие эксперты занимаются ущербом. Для нас страховым событием является гибель урожая в результате, допустим, подмокания. Но мы знаем, что ливня там не было. Получается, что культуру залили. И если это было не страховое событие, а злоупотребление, и злой умысел доказан, то регресс всегда виновнику будет предъявлен. 

Поэтому хозяйство должно вести себя так, как если бы риск не был застрахован. Оно должно предпринимать какие-то меры для минимизации ущерба, посылать запросы, выставлять требования, но если урожай все же погиб – мы будем выплачивать.

Однако, чтобы до регресса дело не доходило, прежде чем клиента застраховать, мы его тщательно изучаем. Например, мы имеем все схемы и планы посевов по всем культурам. У нас есть сметы затрат – отдельно по культурам, полям, отдельно на орошение, на пестициды. Мы полностью видим экономику хозяйства и в любой момент знаем, что они уже вложили, а что еще нет. Мы знаем, сколько они собрали этой культуры в таком-то году, знаем, чем сеют и чем жнут. Знаем, кто в хозяйстве агрономы, какие у них образование и стаж работы. Если мы этого о хозяйстве не знаем, то страховать его не будем.

– Занимается ли "АСКА" страхованием сельскохозяйственных животных?

– Конечно. Недавно банк "Финансы и кредит" брал в залог КРС и попросил нас застраховать этот скот от бешенства и ящура. За рубежом эти риски страхуются из года в год, а у нас в стране ситуация выглядит так: все спокойно – никто ничего не страхует; началась эпидемия – именно в этот момент надо застраховать. Понятно, что цены теперь самые высокие. За рубежом сейчас страхуют по ящуру не больше 15% стоимости животных. Мы, пожалуй, можем брать на себя и больший риск, но франшизы все равно очень большие, и цены тоже. Банки, которые брали КРС в залог, этот подход приняли.

Валентин Авдеев, генеральный директор "Зерноторговой компании":

– Что за страхование – я, честно говоря, не в курсе. Опять не спросили крестьянина, нужно ему страхование или нет. Но я не думаю, что это сильно отразится на нашем бизнесе. Скажу откровенно, увеличение стоимости зерна на 5% – не такая большая величина, которая могла бы на нас значительно повлиять.

Как это отразится на крестьянине – другой вопрос. Захочет ли он показывать весь свой урожай? В принципе, когда в наших условиях вводятся вот такие заимствованные на Западе схемы, которые там работают вполне нормально, и хозяин там сам заинтересован застраховать свой товар от стихийного бедствия, – то возникает ряд вопросов. Прежде всего, кто будет выступать в роли страховщика? Какие страховые компании? Ведь сильных страховых компаний в Украине нет. На аграрном рынке случается всякое и непонятно, что следует квалифицировать как неурожай. Одно дело, стабильный западный рынок, где есть уже какие-то устоявшиеся нормы урожайности, а другое дело – мы, где порой убирают по 5 ц/га. 

Получить страховое возмещение у нас очень сложно: для этого нужно как минимум умереть. Потому что существует масса всевозможных оговорок, требующих подтверждений того, что несчастный случай или катастрофа действительно произошли. Мы страхуем свои грузы, которые проходят по железной дороге; пока, слава Богу, воспользоваться страховками не доводилось, но от коллег слышал, что очень тяжело было доказывать свою правоту, например, если груз был украден. Судиться с железной дорогой очень сложно, и страховая компания у них своя.

В целом считаю, что страховой бизнес возникает при условии нормального ведения бизнеса в целом. У нас же пытаются поставить телегу впереди лошади.

Государственное субсидирование сельскохозяйственных рисков в странах Европы

Франция

Ущерб сельскохозяйственным культурам компенсируется в случае любых стихийных бедствий, за исключением града (для всех культур) и бури (для зерновых, винограда, подсолнечника, бобовых). Государственный фонд FNGCA все еще гарантирует субсидии в случае заморозков в виноградарстве, хотя страховое покрытие этого риска существует. 

Чтобы получить финансовую помощь, необходимо предоставить официальный документ, подтверждающий причиненный стихией ущерб. Также фермер должен подтвердить, что его постройки застрахованы от пожара. Компенсация выплачивается при условии, если недобор пораженной стихией культуры составил не менее 27%, а убытки по хозяйству в целом были не меньше 14%. Уровень финансовой помощи дифференцируется в зависимости от размера ущерба и может быть увеличен на 5-10%, если фермер страховался по риску град.

Однако процедура получения данной субсидии длительна и сложна. В большинстве случаев фермеры получают ее по истечении 1-2 лет. Сумма помощи обычно не превышает 45% убытков.

Италия

Чтобы получить помощь Национального сельскохозяйственного фонда, ферма должна находиться в районе бедствия и убытки фермера в этой местности должны составлять не менее 35% вала полученного урожая. Животноводческая продукция и страхуемые убытки не учитываются.

Риски, подлежащие субсидированию: град, а также в некоторой степени мороз, ветер и засуха.

Испания

Испанская государственная система сельскохозяйственного страхования наиболее развитая в Европе. Она обеспечивает полную защиту от природных катаклизмов и субсидируется правительством.

Наиболее полно субсидии выплачиваются по так называемому интегральному покрытию, которое гарантируется только для озимых зерновых культур, бобовых, винограда Riojas и Lanzarote, а также для лука в Lanzarote, по рискам град, пожар, буря, заморозки, дождь, наводнение, засуха, болезни и паразиты. Объем покрытия для других культур ограничен и обычно включает град, бурю, заморозки и наводнение.

Страховая сумма зависит от объема страхуемой продукции и цены, ежегодно определяемой правительством. Объемы страхуемой продукции по интегральному покрытию ограничиваются определенными уровнями, которые варьируют в зависимости от региона. Размер компенсации определяется как стоимостная разница между гарантированным (предполагаемый урожай х 65%) и реальным количеством собранной продукции.

По многорисковому страхованию покрытие для града составляет 100%, а для других рисков в среднем около 80% страховой суммы.

Германия

Федеральная земля Бавария

Ежегодно выделяется около 1 млн. EUR для возмещения ущерба сельскохозяйственному имуществу. Финансовая помощь покрывает убыток, ставший результатом наводнения, сильной бури и других природных катаклизмов.

Для того чтобы сельхозпредприятие получило право на помощь, у него должны быть истощены собственные фонды и заемные средства. Как правило, убыток должен превышать 3000 DM. Финансирование представляет собой либо кредитную помощь (субсидию для сокращения стоимости банковского займа), либо помощь при стихийном бедствии (не требующую возврата субсидию).

Финансовая помощь по убыткам до 10000 DM обычно не должна превышать 35% официально установленного убытка.

Австрия

В стране основан фонд для выплаты компенсации по убыткам, возникшим в результате природных катаклизмов. Фондом оплачивается 25% страховой премии фермера, еще 25% выплачивает бюджет федеральной земли. Фермер платит страховой компании оставшиеся 50%. 

Субсидируемые риски – град (для всех культур) и заморозки (для винограда и полевых культур).

Чтобы получить помощь, фермер должен предоставить подтверждение эксперта о случившемся страховом событии. Ущерб, нанесенный сельхозпредприятию, должен превышать 1090 EUR.

Законного права на получение помощи не существует. Помощь предоставляется при наличии средств.

АГРОПОЛИТИКА

СОВЕТЫ ПОСТОРОННЕГО

Одним из лозунгов, начертанных на знамени украинской аграрной реформы, стало повышение инвестиционной привлекательности отрасли, ибо приход инвестора является для нашего предприятия поворотным моментом (хотелось бы верить, что в лучшую сторону) всей его жизни. А что же сами инвесторы? Как они оценивают успешность шагов украинской власти, направленных на их привлечение? Ответом на этот вопрос может послужить представленный ниже материал, появление которого стало результатом исследований, проведенных Немецкой консультативной группой при правительстве Украины.

По-видимому, сама природа глубоких и всеохватывающих реформ такова, что предметом обсуждения общественностью становятся не их преимущества, а скорее их непосредственные или более отдаленные негативные последствия. В средствах массовой информации на первом плане часто фигурируют такие факты, как сокращение производства некоторых важных видов продукции или то, что страна вынуждена импортировать зерно. Но действительно ли можно возлагать ответственность за низкий урожай на политику реформ, начатых уже после осеннего сева, и плоды которых, как об этом свидетельствует опыт других государств, проявятся только через два-три года?

Наоборот, анализ показывает, что правительство предприняло ряд мер, имеющих основополагающее значение для развития села и для роста производства в аграрном секторе и пищевой промышленности. Еще год назад напрасно было ожидать такого быстрого продвижения.

Однако для полноты картины вернемся на несколько лет назад. Падение объемов валового сельскохозяйственного производства в Украине часто объясняют так называемым диспаритетом цен. Но при этом не принимают во внимание, что многочисленные средства производства – горючее, удобрения, земля и рабочая сила – стоят здесь намного меньше, чем, скажем, в Германии, тогда как цены на многие виды продукции являются значительно более высокими. Таким образом, диспаритет цен существует в Украине лишь по сравнению с ценами советских времен, но не по сравнению с другими странами (рис. 1, рис. 2).
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В пылу политических дискуссий часто не замечают также, что даже в советские времена многие сельхозпредприятия работали убыточно, и что соотношение цен между сельхозпродукцией и несельскохозяйственными изделиями в других странах (например, в Польше) изменилось не в пользу сельского хозяйства намного быстрее и сильнее, чем в Украине. Однако падение вала сельхозпродукции в Польше и большинстве других стран с переходной экономикой было намного меньшим. Причина этого парадокса состоит в том, что в этих странах заметно возросла производительность труда. Там, где процессы трансформации происходят быстро, производительность труда в сельском хозяйстве возрастает быстрее. Например, с 1989 г. в Словакии этот показатель увеличился на 20%, в Польше – на 40%, в Венгрии – более чем на 100%. В Украине же, напротив, в последние годы значительно снизилась как производительность труда, так и продуктивность земли.
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В независимой Украине до конца 1999 г. продолжалось государственное финансирование аграрного сектора. В этот период отрасль имела выразительные черты плановой экономики, при которой абсолютно неприбыльные сельхозпредприятия могли, как и прежде, заниматься производством. По всей видимости, государство плохо играло роль кредитора, поскольку бюджетные средства в больших масштабах разворовывались, а государственные платежные требования обслуживались лишь в небольшой мере. Но чтобы, несмотря ни на что, иметь доступ к продукции сельхозпредприятий, правительство и местные административные органы вмешивались в работу рынков, издавали региональные запреты на торговлю сельхозпродукцией или же конфисковывали ее.

Последствия такой политики известны: падение производства, уменьшение рентабельности и рост задолженности. Таким образом, в первые годы независимости была утрачена возможность пойти по пути тех стран, где процессы трансформации экономики развивались быстрее. 

После принятия Указа Президента №1529/99 ситуация начала меняться. Теперь уже исключительно от самих работников зависит, будут ли они заниматься производством на своих участках самостоятельно, сдадут ли их в аренду новым предприятиям, возникшим на основе КСП, или другим инвесторам. По состоянию на середину мая прошлого года из 10700 коллективных сельхозпредприятий было создано 12800 хозяйств, основанных на частной собственности. Особенно следует обратить внимание на стремительное развитие частных семейных хозяйств, количество которых за 9 месяцев прошлого года увеличилось почти на 5% – с 35900 до 37600. В то же время сельхозугодья, занимаемые этими хозяйствами, увеличились с 1,16 млн. га до 2,06 млн. га.

Но здесь важны не цифры статистики, которые хорошо известны многим. Решающие вопросы заключаются в том, произошли ли какие-то изменения во внутренней организации реформированных предприятий? Удалось ли сократить количество уровней, на которых принимались решения? Были ли урегулированы их руководящие структуры? Ограничены ли возможности работников и руководителей нелегально присваивать имущество предприятий? В эмпирическом плане на эти вопросы дать исчерпывающие ответы еще тяжело. Однако наблюдаются признаки того, что после изменения статуса предприятий, проходившего зачастую сугубо формально, началась перестройка в организации работы. В значительной части хозяйств сменилось руководство (согласно выборочному исследованию "Украинского проекта аграрной политики", проведенному в мае прошлого года, этот показатель составляет 30%). Во многих, прежде всего новых, хозяйствах управленческие структуры выстроены четче; у руководителей теперь появились стимулы, исходящие из природы частного хозяйствования и полностью согласующиеся с целью всей экономики – эффективно использовать ресурсы.

Государственная поддержка при финансировании производства приобрела теперь форму предоставления правительством дотации к процентным ставкам по кредитам. Положительные результаты этих изменений стали очевидными уже в 2000 г. Уменьшилась роль административных органов в финансировании аграрных предприятий. Отныне вопрос – предоставлять ли кредит и кому именно – решается частными кредиторами, а не управленческими структурами. С другой стороны, в сельхозпредприятиях, не способных выдержать конкурентную борьбу, теперь не будет искусственно поддерживаться производство, а землю можно будет передать в аренду другим, лучшим руководителям. 

Существенным было и то обстоятельство, что благодаря принятым мерам предпринимательские силы наконец-то получили возможность активизироваться: предприятия самостоятельно финансировали свое производство в значительно большем объеме, чем в прежние годы. 

***

В отличие от упомянутых шагов, две другие меры – Указы Президента №767/00 и №832/00, а также базирующиеся на них нормативные акты – мало способствовали ускорению реформ в аграрном секторе. Конечно, сформулированные в них цели – улучшение инфраструктуры аграрных рынков и создание в сельской местности кредитных союзов – очень важны для украинского сельского хозяйства. Однако такого рода процессы нельзя внедрять изданием приказов. Государство могло бы взять на себя, к примеру, создание законодательной базы, которой до сих пор не существует для кредитных союзов. Но установление сроков, к которым такая инфраструктура должна быть создана, никоим образом не согласуется с принципами рыночной экономики.

К сожалению, содержание и форма обнародования Указа №832/00 от 29 июня 2000 г. оказались такими, что вряд ли могли способствовать укреплению доверия инвесторов, ожидающих стабильного и последовательного следования курсом реформ. Если говорить о содержании, то на первом плане оказались сертификация экспорта и внедрение системы поддержки цен по образцу американской "Ioan-rate" (в Украине она известна как система залоговых цен). Сертификация экспорта на биржах вызвала у участников рынка глубокую обеспокоенность, поскольку появилось опасение, что административные органы при помощи этого механизма смогут регулировать экспорт. Даже если изначально это и не было запланировано, государственные учреждения все же получили инструмент, который в будущем можно будет применить, не ожидая специальных решений.

В своей нынешней форме система залоговых цен содержит компонент, приближающий ее к системе интервенционных цен, которая действует в Европейском Союзе. В нынешней ситуации Украина не может и не должна была позволять себе подобные шаги в сфере аграрной политики. Гарантированная минимальная цена является для государства спекуляцией крупного масштаба, и опыт ЕС засвидетельствовал, что такая политика может стоить чрезвычайно дорого. Если бы, например, государственным учреждениям было предложено для заготовки 2 млн. т зерна и цена бы на него упала на 100 грн./т, то пришлось бы израсходовать 200 млн. грн., то есть 20% все аграрного бюджета страны.

Доверие участников рынка было подорвано еще и тем, что Указ был подписан после начала уборки зерновых, несмотря на то, что правительство перед этим не раз отрекалось от вмешательства в процесс реализации продукции в 2000 г. Для многих государственных структур Указ также оказался полной неожиданностью. Тот факт, что документ натолкнулся на такую отрицательную реакцию, объясняется, по-видимому, и тем, что его содержание предварительно не обсуждалось ни с представителями общественности, ни в соответствующих аналитических инстанциях.

***

Положительные экономические тенденции, охватившие все хозяйство Украины в 2000 г., ощущаются и в аграрном секторе, и в пищевой промышленности. Пищевая промышленность больше всех выиграла от финансового кризиса 1998 г. и дальнейшей девальвации гривни в 1999 г.: на отечественном рынке она сумела опередить иностранных конкурентов, благодаря чему произошло вытеснение импорта, которое, правда, вряд ли стало бы возможным, если бы одновременно не улучшились качество украинских продуктов питания и система их реализации. В этих условиях пищевая промышленность Украины достигла за первые десять месяцев минувшего года увеличения объемов производства на 25% (по сравнению с аналогичным периодом 1999 г.), тогда как за весь 1999 г. прирост производства в отрасли составил лишь 3,1% (табл.).

Однако необходимо заметить, что упомянутые положительные тенденции можно лишь отчасти объяснить реформами, поскольку существенную роль сыграла динамика цен на основные виды сельскохозяйственной продукции. Ведь если говорить о зерновых, то в ноябре 1999 г. их цена на мировом рынке составляла около 110 USD/т, а на внутреннем – около 80 USD/т. Когда позже, в течение первых месяцев 2000 г., впервые пришлось прибегнуть к импорту зерна, украинские мельницы вынуждены были платить цену мирового рынка плюс затраты на доставку, в том числе импортную пошлину. Таким образом, при сохранении почти стабильной мировой цены внутренняя цена резко подскочила с 80 до 150 USD/т. Вместе с тем, такие повышенные цены обусловили и номинальное возрастание ВВП, ибо цены повысились больше, чем сократилось производство.

Урожай зерновых 2001 г. может оказаться на несколько миллионов тонн больше, чем предыдущий. Засеянные площади превышают прошлогодние, состояние озимых лучшее, чем когда-либо. Более высокий урожай будет означать способность Украины вновь экспортировать зерно. В таком случае цены вернутся к уровню 1999 г., а номинальный ВВП в области сельского хозяйства скорее всего снизится, несмотря на увеличение урожая.

***

Перед украинским правительством встает вопрос: какой шаг должен быть на пути реформ следующим? В дискуссиях по проблемам аграрной политики вносится много предложений. Программой по зерновым на 2001-2004 гг., например, поставлены достаточно высокие цели уже на год нынешний. Производство зерна должно увеличиться на несколько миллионов тонн и достичь уровня 34-40 млн. т, должна быть улучшена материальная база хозяйств, создан рынок зерна.

Однако определение так называемых "стратегических" видов продукции и проведение мер, подобных программе по зерновым, несовместимо с принципами рыночной экономики. Это отвечает модели аграрной политики, которую со всей очевидностью постигло фиаско. К тому же, в нынешней ситуации их попросту невозможно профинансировать.

Рациональнее было бы сконцентрировать усилия государства на других направлениях.

Существующие сегодня в Украине высокие цены на аграрную продукцию обуславливают благоприятную и выгодную рыночную ситуацию для производителей. Но вследствие этого становятся менее заметными крупные структурные недостатки, которые, как и ранее, имеют место в секторах реализации и переработки. Поэтому важно, чтобы в будущем была обеспечена свободная торговля внутри Украины. Для этого крайне необходимо полностью и окончательно ликвидировать вмешательство местных администраций на уровне областей и районов.

С другой стороны, нужно применять новую политику в обеспечении населения продуктами питания. Полные склады и закрома никоим образом не гарантируют, что наибеднейшие граждане получат продовольственный набор, обеспечивающий их здоровый образ жизни. Вместо этого малообеспеченным группам населения необходимо дать возможность получать большие доходы. Погашение долгов по пенсиям представляло собой политический шаг в правильном направлении и больше сделало для обеспечения людей продуктами питания, чем создание каких угодно складских запасов, находящихся в распоряжении административных органов. Подобные складские запасы следует ликвидировать, ибо они неэффективны, ведут к регионализации аграрных рынков и созданию искусственных дефицитов.

Следующим приоритетом должна стать внешняя либерализация, то есть свободный доступ иностранных предпринимателей на украинский рынок и свободный доступ украинских производителей на мировые рынки. Такая либерализация представляет собой одно из условий, от которого зависит решение вопроса относительно вступления Украины в ВТО.

Ожидаемое увеличение производства зерновых снова приведет к падению цен. И станет ли это падение настолько же глубоким, как в прежние годы, в решающей степени будет зависеть от свободного доступа на мировые рынки. Необходимо отменить экспортные пошлины и другие нетарифные препятствия для экспорта и импорта. Следует также признать, что монополизацию в аграрном секторе можно преодолеть не путем принятия более строгого антимонопольного законодательства и других регулирующих актов, а только при помощи конкуренции.

В дальнейшем развитии села большую роль играет развитие сельских финансовых рынков. Выполнить это задание вряд ли удастся при помощи указов или путем создания государственных финансовых институтов. Государство должно создать условия для разворачивания частной инициативы. Приоритетным заданием должна стать отмена моратория на банкротство сельхозпредприятий. Банки не станут предоставлять хозяйствам достойные внимания кредиты, если не будут чувствовать себя достаточно защищенными.

До сих пор экономическая структура сельской местности была ориентирована исключительно на коллективные предприятия, которые обеспечивали социальную сферу и предоставляли разные услуги. Кроме того, КСП часто брали на себя и функции органов местного самоуправления. Но теперь изменение структуры предприятий означает, что они должны сосредоточить все свое внимание на производстве. Для выполнения же остальных функций необходимо создать соответствующие коммунальные структуры. 

Необходимым условием повышения производительности труда является отход из сельского хозяйства рабочей силы. Например, в новых федеральных землях Германии уже в 1990-1994 гг. более 80% работников бывших коллективных хозяйств оставили свои рабочие места. Существенное сокращение количества занятых неминуемо и для украинского сельского хозяйства. Однако в украинских селах почти нет рабочих мест вне сельскохозяйственного производства, поэтому работники покинуть сельхозпредприятия не могут. Малое и среднее предпринимательство в сельской местности не развито, социальная сфера вне коллективного предприятия также не имела возможности для развития. Для большинства работающих увольнение приводит к их безработице, и единственным источником доходов становится приусадебное хозяйство. Поэтому смягчение сложных социальных проблем, к которым приводят необходимые структурные изменения в сельском хозяйстве, должно занять центральное место в проведении аграрной политики в ближайшие месяцы и годы.

Таблица. Изменение объемов производства в разных секторах украинской экономики (в сравнении с предыдущим годом), %


1996
1997
1998
1999
2000

Промышленность
-5,9
-1,8
-1,5
4,3
11,9*

Пищевая промышленность
-16,8
-21,7
-10,0
3,1
25,0*

Сельское хозяйство
-9,5
-1,9
-9,8
-5,7
3,7

Доля частных хозяйств
54,6
55,7
58,8
59,9
68,7**

* первые 10 месяцев года

** первые 6 месяцев года

ПИВНАЯ ОТРАСЛЬ

МНОГО ПИВА НЕ БЫВАЕТ!

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

Первое апреля – не только день смеха, для пивоваров это начало нового сезона. Поскольку и в 2001 г. пивоваренная отрасль Украины продолжает динамично развиваться, то определенно можно сказать, что этим летом на душу населения будет значительно больше холодного пива, чем год назад. И хотя у наших пивоваров еще существует много проблем, связанных с недостаточным количеством качественного сырья, постоянными изменениями акцизных ставок и т.д., объемы производства народного напитка все-таки увеличиваются. Поэтому операторы рынка не зря утверждают, что в ближайшие годы пивная отрасль останется одной из наиболее перспективных.

Стремительный рост

По предварительным оценкам специалистов, производство пива в текущем году может вырасти как минимум до 130 млн. дал, в то время как в прошлом было произведено 107,4 млн. дал. При этом следует учесть, что, по данным ЗАО "Укрпиво", емкость нашего рынка оценивается на уровне 250 млн. дал. То есть для роста отечественного производства имеется большой простор. Пивоварам вполне под силу перекрыть рекорд 1985 г., когда в Украине было произведено 147 млн. дал. Ведь с того времени выпуск напитка в стране не достигал такого высокого уровня. Зато теперь, как говорят пивовары, у них все карты на руках, поскольку сегодня и производственные мощности увеличились, и активно используются новые технологии… 

В январе – марте 2001 г. пивзаводы увеличили производство пива на 34% по сравнению с соответствующим периодом прошлого года – до 22,1 млн. дал. По словам специалистов "Укрпива", предприятия, входящие в ЗАО, произвели 14,9 млн. дал пива, увеличив объемы его выпуска на 23,9%. 

Поскольку увеличен выпуск, то вполне очевидно, что растет и реализация пива, а значит – увеличивается его потребление. Специалисты связывают увеличение реализации с относительно теплой зимой и, по их прогнозам, тенденция роста не изменится до конца нынешнего сезона.

Согласно прошлогодним показателям, крупнейшим производителем пива в Украине стал концерн "Оболонь". Если в начале 2001 г. руководство АО "Оболонь" заявляло, что концерн намерен увеличить производство на 10%, то уже в апреле в планах компании значилось увеличение выпуска пива на 15-17%, и это еще раз свидетельствует о динамичном развитии рынка. И все же специалисты предприятия утверждают, что концерн, несмотря на постоянную модернизацию, испытывает недостаток мощностей и не может полностью удовлетворить спрос на рынке.

В первом квартале АО "Оболонь" за счет роста производства пива до уровня 7,2 млн. дал (за I кв. 2000 г. – 4,37 млн. дал) увеличило его реализацию на 67% по сравнению с соответствующим периодом прошлого года. Предприятие является также и крупнейшим экспортером пива, наибольшая доля которого поставляется в Россию, и с начала этого года концерн существенно увеличил свое присутствие на российском рынке. В I кв. АО "Оболонь" экспортировала 15% произведенной продукции (около 1,1 млн. дал пива), в основном в Россию. Но во втором полугодии ситуация на российском рынке может осложниться, поскольку с 1 июля Россия вводит НДС на импорт пищевых продуктов. А цена на украинское пиво, в частности оболонского производства, сегодня и без НДС выше российского. В 2000 г. завод продал на внешние рынки 4,3 млн. дал пива, в том числе в Россию – 3,5 млн. дал.

Бельгийский концерн Sun Interbrew, который вместе с четырьмя заводами занимает 34% украинского рынка, по данным компании "Укрпиво", за I кв. произвел 6,6 млн. дал пива, увеличив его выпуск на 18% по сравнению с I кв. прошлого года. В частности, на АО "Рогань" было произведено около 3,1 млн. дал (за аналогичный период прошлого года – около 2,8 млн. дал); АО "Янтарь" – 1,58 млн. дал (1,2 млн. дал); АО "Десна" – 1,5 млн. дал (1,26 млн. дал); АО "Крым" – 430 тыс. дал (358 тыс. дал). При этом продажи пива, производимого концерном, выросли до 20%.

Несколько активнее в этом году наращивает производство один из крупнейших производителей пива – комбинат "Славутич", принадлежащий скандинавскому концерну ВВН, но все же до лидера ему еще далеко. В I кв. текущего года пивкомбинат увеличил продажи пива на 28% по сравнению с соответствующим периодом прошлого года до 3,18 млн. дал (в I кв. 2000 г. продано около 2,48 млн. дал). Специалисты предприятия отмечают, что довольны нынешними результатами и намерены продолжать увеличивать продажи. 

Расширение ассортимента

Особенностью работы на пивном рынке является постоянное обновление ассортимента. Так, концерн "Оболонь" ежегодно представляет потребителям новый сорт пива (сейчас предприятие выпускает 9 сортов). В этом сезоне концерн продвигает на рынок новую марку пива под оригинальным названием – "Понт" (содержание сухих веществ на уровне 10,5%). Но наибольшим спросом сегодня пользуется пиво "Оболонь светлое", в основном из-за сравнительно невысокой его стоимости.

Не отстает в новшествах и концерн Sun Interbrew, который к летнему сезону на пивзаводе "Десна" начнет выпуск известной международной марки пива концерна – "Stella Artois". Представители компании говорят, что выпуск "Stella Artois" начат намного раньше, чем предполагала компания, благодаря быстрейшему налаживанию системы производства качественной продукции и контроля качества. По словам специалистов Sun Interbrew, если новое пиво будет иметь хорошие продажи на внутреннем рынке, то через 2-3 года компания начнет выпускать его и на других своих украинских заводах.

В прошлом году значительно расширил ассортимент продукции "Славутич". На рынке появились такие сорта, как: "Хмільне світле", "Хмільне міцне" (в ПЭТ-упаковке по 1 и 2 литра), "Запорізьке" и "Славутич Святкове". В прошлом году также поработала над ассортиментом и "Львівська броварня", которая, как и концерн "Славутич", принадлежит ВВН. Среди новых марок пива этого предприятия на рынке присутствуют: "Львівське світле", "1715", "Львівське темне" и "Львівське міцне".

Но, несмотря на постоянные нововведения на рынке, как утверждают специалисты, все же остаются незанятые ниши. В частности, в Украине, по их мнению, слабо развит сегмент безалкогольного пива и вовсе нет пива верхнего брожения (фруктово-ягодного пива). 

Цена пива

Последние полгода рынок пива отличался завидной стабильностью. Но с апреля 2001 г. цены на хмельной напиток начинают постепенно увеличиваться, и неизвестно на какой отметке они остановятся. Рост цен операторы рынка связывают, в первую очередь, с увеличением акцизного сбора до 21 коп. за литр, который начал действовать с 1 апреля. Пивовары обеспокоены, что увеличение акциза не окончательное и в дальнейшем его могут опять повысить. Также на цены влияет и высокая пошлина на импортный хмель, который предприятия вынуждены закупать на внешнем рынке по причине недостаточного количества отечественного сырья. Действующая импортная пошлина на хмель составляет 2,5 EUR/кг. В результате заводы уже в апреле подняли цены на 5-6% – до 1,68 грн./л. 

По словам специалистов "Укрпива", запасы хмеля на складах пивзаводов составляют около 60 т при ежемесячной потребности в 265-270 т. Пивовары пытались пролоббировать в Верховной Раде беспошлинный импорт хмеля для своих потребностей, но пока безуспешно. Многие недоумевают, почему на хмель такая высокая пошлина, когда мы его не в состоянии производить. Аргументы подкрепляются тем, что для развития хмелеводства выделяются ежегодно средства и, тем не менее, производимые объемы не удовлетворяют даже самые мизерные потребности пивоваров. К тому же, согласно прогнозам, в этом году потребности в хмеле возрастут. Таким образом, чтобы не потерять рынок в условиях ожесточающейся конкуренции, сегодня крупные производители пытаются сдерживать рост цен за счет снижения собственной прибыли.

Зато с солодом особых проблем нет. По данным Госдепартамента продовольствия Минагрополитики, в январе – марте солодовни произвели 43,31 тыс. т солода, увеличив производство почти в 3 раза по сравнению с I кв. прошлого года. 

Производители пива отмечают, что украинским солодовням удалось потеснить с рынка импортный продукт, за счет модернизации собственной технической базы и решения сырьевой проблемы (ячмень). Сейчас солодовенные заводы обеспечивают потребность пивоваров примерно на 85%. Потребность в солоде оценивается в 120 тыс. т в год, причем отечественные мощности по выпуску солода составляют 200 тыс. т в год.

КОМПАНИИ

"НЕФТЯНАЯ ТОРГОВАЯ КОМПАНИЯ": от производства к экспорту

Новый сезон открывает новые перспективы в торговле зерном. Наиболее эффективно эти перспективы смогут использовать компании, хорошо знающие рынок, имеющие большой опыт работы, развитую инфраструктуру, солидных партнеров и грамотный персонал. К таким предприятиям можно отнести и днепропетровскую "Нефтяную торговую компанию".

Днепропетровское производственно-коммерческое объединение "Нефтяная торговая компания" работает на украинском рынке с 1992 г. и специализируется на торговле нефтепродуктами, а также на производстве и торговле сельскохозяйственной продукцией. В состав объединения входит 5 компаний, каждая из которых имеет свое основное направление деятельности. В сельскохозяйственном направлении деятельности объединения ключевыми являются Агрофирма "Олимпэкс-Агро" и Производственно-коммерческая фирма "Олимпэкс Лтд".

Основным сельхозпроизводителем объединения является Агрофирма "Олимпэкс-Агро", владеющая в Днепропетровской области 32 тыс. га земельных угодий. Благодаря новейшим технологиям, используемым Агрофирмой, импортной сельскохозяйственной технике и высококачественному посевному материалу, а самое главное – высококвалифицированному персоналу удается получать хорошие урожаи сельскохозяйственых культур. Так, в 2001 г. планируется собрать 22 тыс. т озимой пшеницы, почти 12 тыс. т ячменя, 2,5 тыс. т гороха, более 1 тыс. т гречихи, 6 тыс. т кукурузы, почти 4 тыс. т семян подсолнечника и 36 тыс. т сахарной свеклы.

На землях Агрофирмы, в п. Кильчень Новомосковского р-на Днепропетровской обл., активно ведется строительство собственного элеватора с объемом хранения 50 тыс. т зерна. Возведенный по американским технологиям, оснащенный новейшим оборудованием для эффективного хранения зерна, элеватор позволит не только обеспечить доработку и хранение зерна, выращенного на полях Агрофирмы, снизить затраты на его хранение и обеспечить соблюдение всех технологий по хранению, но и увеличить объемы закупки зерна у других сельхозпроизводителей, гибко формировать необходимые покупателям партии товара.

В недалекой перспективе планируется стоительство мельницы и комбикормового завода для производства муки, круп и комбикормов как с целью их реализации, так и для обеспечения животноводческой базы Агрофирмы. Таким образом, Агрофирма ориентируется на реализацию не столько сырья, сколько готовой продукции. Поэтому переработка произведенной продукции является стратегическим направлением деятельности Агрофирмы.

Кроме того, использование собственного элеватора для хранения собственного же зерна дает возможность создать страховой фонд, который позволит обеспечить гарантированное выполнение компанией "Олимпэкс Лтд", специализирующейся на торговле сельхозпродукцией, взятых на себя экспортных обязательств. Таким образом, развитие собственной производственной инфраструктуры является для объединения основной составляющей по увеличению товарооборота, привлечению новых партнеров и закреплению имиджа надежной, стабильно развивающейся компании. 

До конца 2002 г. за счет включения в состав Агрофирмы "Олимпэкс-Агро" соседних хозяйств планируется довести площади пашни до 50 тыс. га, что позволит значительно увеличить объемы производимой сельхозпродукции.

Компания "Олимпэкс Лтд" с 1998 г. выросла из поставщика материально-технических ресурсов для агропромышленного комплекса в крупного украинского зернового трейдера, одного из крупнейших экспортеров агропродукции из Украины. Основными принципами деятельности компании остаются партнерство непосредственно с производителями и конечными покупателями сельхозпродукции, четкое исполнение взятых на себя обязательств, минимизация рисков, хорошо подготовленный менеджмент и персонал.

После неурожайного 2000 г. нынешний год показывает компании "Олимпэкс Лтд" хорошие перспективы по увеличению объемов внутренних и экспортных торговых операций. Согласно прогнозам специалистов компании "Олимпэкс Лтд", валовой сбор зерновых в Украине в 2001 г. может составить 29-30 млн. т, что значительно выше, чем 24,4 млн. т, собранных в прошлом году. Урожай пшеницы может составить 16,5 млн. т, ячменя – 6,7 млн. т, ржи – 1,5 млн. т. Основными причинами увеличения урожая станут лучшее состояние озимых зерновых, благоприятные погодные условия, улучшение материально-технического обеспечения хозяйств, особенно принципиально реформированных. Подобная перспектива, безусловно, приведет к насыщению внутреннего рынка зерном, снижению внутренних цен, что позволит Украине вновь занять позиции крупного поставщика зерновых на мировые рынки. 

В нынешнем году "Олимпэкс Лтд", стремясь увеличить эффективность экспортных операций, продолжает активно развивать контакты с конечными потребителями и покупателями сельхозпродукции в зарубежных странах. Таким образом, компания старается увеличить прибыль за счет работы на базисе поставки CIF. Это позволяет всегда предлагать украинским производителям более высокие цены за их товар по сравнению с другими компаниями, постоянно иметь пакет заказов от покупателей и, соответственно, активно заключать форвардные контракты на поставку сельхозпродукции урожая 2001 г. с украинскими производителями. 

ТЕКУЩАЯ КОНЪЮНКТУРА

МАСЛИЧНЫЕ

МИРОВОЙ РЫНОК

Период с 5 апреля по 10 мая характеризовался ростом мировых цен на шроты (рис. 4), при достаточно изменчивой динамике цен на другие масличные товары. К примеру, цены на масличные семена на конец рассматриваемого периода оказались практически на таком же уровне, как на начало периода, за исключением семян подсолнечника, которые подорожали на 2,3% (рис. 1). Растительные масла в основном подешевели, особенно это касается пальмового масла (рис 2, 3).

Среди семян наиболее устойчивое положение до конца сезона, скорее всего, будет удерживаться на рынке подсолнечника. Перспектива снижения мировых поставок и экспорта семян, подсолнечного масла и шрота в мае – августе 2001 г. уже в полной мере отражается в сегодняшних ценах. В связи с уменьшением переработки подсолнечника, наряду с сокращением поставок подсолнечного масла в большинстве производящих и потребляющих стран, многие западные обозреватели ожидают дальнейшего роста цен на товары масличного комплекса в следующие 1-2 месяца. 
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О напряженной ситуации на рынке подсолнечника свидетельствует значительное снижение запасов данного товара. По оценкам специалистов Oil World, запасы семян в основных странах-производителях на начало апреля оказались на 28% меньше, чем на аналогичную дату прошлого года (табл. 1). 

Таблица 1. Запасы семян подсолнечника в ключевых странах 
по состоянию на 1 апреля, тыс. т


1998
1999
2000
2001

Украина
0,39
0,37
1,02
0,74

Россия
0,48
0,39
1,32
1,08

Аргентина
4,28
5,27
4,33
2,72

США
0,69
1,05
0,90
0,66

ЕС-15
1,35
1,39
1,67
1,45

Всего
7,19
8,47
9,24
6,65

Как уже говорилось, напряженная ситуация с обеспечением семенами подсолнечника привела к снижению их переработки. По прогнозам обозревателей, производство подсолнечного шрота уменьшится в текущем сезоне примерно на 6% (табл. 2). Производство данного товара в ЕС, Центральной Европе и Аргентине значительно сокращается уже второй год подряд, в то время как в странах бывшего СССР (Украине и России), наоборот, увеличивается. А поскольку значительное сокращение выпуска произошло как раз в крупнейшем экспортере данного товара (Аргентине), то объемы мирового экспорта, как ожидают эксперты, снизятся на 15%. В общем-то, сокращение аргентинского экспорта лишь частично покроет увеличение продаж шрота из Украины и России. Напомним, что основным рынком сбыта для аргентинского шрота выступали страны ЕС. Вследствие снижения поставок подсолнечного шрота, в ЕС вырос спрос на альтернативные шроты, главным образом, соевый. 

Что касается рапсового шрота, то, по прогнозу аналитиков, мировое производство данного товара останется в 2000/01 гг. практически неизменным – 22,26 млн. т (табл. 2). Это обеспечивается за счет больших переходных запасов рапса на начало текущего сезона (в Канаде, Индии), поскольку урожай семян в это время оказался меньше в основных странах-производителях, за исключением Китая.

Таблица 2. Мировое производство и экспорт подсолнечного и рапсового шрота, млн. т


1996/97
1997/98
1998/99
1999/00
2000/01

Подсолнечный шрот






Производство
10,81
10,08
10,99
10,98
10,31

Экспорт
2,56
2,63
2,90
2,67
2,27

Рапсовый шрот






Производство
17,91
18,95
19,63
22,26
22,26

Экспорт
2,90
2,95
2,19
2,87
2,63

Источник: Oil World 

В противовес истощению подсолнечника, подсолнечного масла и шрота южноамериканские поступления соевых бобов и продуктов их переработки необычно резко увеличились. Так, ABIOVE (Бразильская Ассоциация по производству растительных масел) подняла свои прогнозы сбора сои в Бразилии до рекордной отметки – 37,1 млн. т (34,1 млн. т в прошлом году и 31,4 млн. т в 1999 г.). Производство также резко увеличилось в Парагвае до 3,2-3,3 млн. т против 2,9 в прошлом году и Аргентине – 25,4 млн. т (хотя многие обозреватели рынка ставят свои отметки на уровне 26 млн. т) против 20,9 млн. т в 2000 г. 

Экспорт соевых бобов из Южной Америки также значительно вырос. Особенно существенно увеличился вывоз из Бразилии. За январь – март 2001 г. из страны было отгружено около 1,3 млн. т (0,66 млн. т за аналогичный период прошлого года). По предварительным данным, в апреле экспорт достиг уровня 2,4-2,7 млн. т против 1,6 млн. т годом раньше. Основными рынками сбыта бразильского продукта выступали ЕС и Китай.

Как уже упоминалось, за прошедший месяц произошло значительное падение цен на пальмовое масло и его фракции. Так, цена на сырое пальмовое масло, CIF порты Северо-Западной Европы, упала до 230 USD/т для июньских поставок (по состоянию на 10 мая), что на 13% ниже уровня 5 апреля (265 USD/т для майских поставок). Такое падение цены обусловлено большим мировым производством и запасами данного товара, а также событиями в Индии. Решение правительства Индии сократить число открытых пунктов для импорта растительных масел и других товаров до 11 спровоцировало громкий протест со стороны импортеров, а внутренние цены на продовольственные масла подскочили 8 мая на 4-9%. Вечером 8 мая правительство отреагировало на эти события, дописав к списку открытых еще 8 пунктов, в их число вошел и порт Кандла, который играет важную роль в обеспечении потока поставок товаров в северо-западную Индию. 

Правительство Малайзии безуспешно пытается добиться снижения импортной пошлины на пальмовое масло в Индии. Однако правительство Индии не собирается снижать пошлину с целью защиты собственных производителей. 

По оценкам аналитиков, экспортные объемы товара в январе – апреле 2001 г. увеличились на 1,1 млн. т по сравнению с прошлогодним уровнем (табл. 3). В первые 15 дней мая экспорт из Малайзии вновь превысил ожидания, достигнув уровня 430 тыс. т (пальмовое и лавровое масло), что на 6% выше аналогичного уровня прошлого месяца. Достаточно большие отгрузки пальмового товара осуществлялись в ЕС (91 тыс. т), Индию (68 тыс. т), Китай (56 тыс. т) и Пакистан (45 тыс. т). Как ожидается, за полный месяц экспорт пальмового масла из страны окажется на 220 тыс. т больше майского уровня 2000 г. (664 тыс. т).

Таблица 3. Мировой экспорт пальмового масла (Январь – апрель), млн. т


2000
2001

Малайзия
2,83
3,53

Индонезия
1,05
1,38

Другие страны
0,55
0,60

Всего
4,43
5,51

Источник: Oil World

По тендерам в средине апреля – средине мая в основном торговали товарами соевого комплекса. Активно покупался товар происхождения США. Так, в двадцатых числах апреля соевый шрот покупали: Гондурас (9 тыс. т по 180,2 USD/т для поставок 8-23 мая), Гватемала (6 тыс. т по 176 USD/т с поставкой 14-29 мая), Югославия (50 тыс. т по 172,95-174 USD/т для поставок 10-25 июля). В первых числах мая Мексика купила 25 тыс. т соевых бобов из США, а Китай 9 мая приобрел 55 тыс. т бобов южноамериканского происхождения по цене около 185 USD/т (C&F) для отгрузок в июне. Никарагуа 9 мая по тендеру купила 3,34 тыс. т рафинированного соевого масла США по 404-415 USD/т с отгрузкой 1-20 июня. Филиппины 10 мая купили 14 тыс. т соевого шрота США для отгрузок 1-15 июня (218,5 USD/т, C&F).

Что касается запасов растительных масел в Роттердаме, то по состоянию на 11 мая запасы основных масел в европейских портах были на довольно высоком уровне. Рапсового масла было 83,6 тыс. т, подсолнечного масла – 103,0, кокосового масла – 81,6, пальмового – 84,0, пальмоядрового – 40,7 и 5,1 тыс. т соевого масла.

Форвардные цены на товары масличного комплекса приведены в табл. 4, а фрахтовые ставки – в табл. 5.

Таблица 4. Форвардные цены на физические партии масличных семян, масел и шротов в некоторых регионах мира, USD/т (по состоянию на 14.05.01)

Товар/Происхождение/Условие поставки
Май
Июнь
Июль
Август
Сентябрь
Октябрь

Семена подсолнечника, ЕС, СIF Нижний Рейн*
-
225,0
225,0
-
-
-

Подсолнечное масло, сырое, Аргентина, FOB Парана*
-
365,0
-
-
-
-

Масло подсолнечное, сырое, FOB США, Мексиканский залив
365,0
367,0
370,0
374,0
372,0
-

Масло подсолнечное, сырое, ЕС, FOB порты С-З Европы*
-
435,0
-
-
--
-

Масло подсолнечное, сырое, любого происхождения, Ex Refinery Роттердам
427,0
-
-
-
-
-

Масло подсолнечное, сырое, итальянское, FOB порты Италии
463,1
-
-
-
-
-

Масло подсолнечное, осветленное, дезодорированное, Ex Tank Великобритания
579,0
579,0
579,0
596,0
602,0
-

Рапс, “00”, CIF Гамбург*
200,0
200,0
-
-
-
-

Масло рапсовое, сырое, Канада, FOB Ванкувер
336,8
-
-
-
-
-

Масло рапсовое, сырое, Голландия/ЕС, Ex Mill порты Северо-Западной Европы
-
376,4
383,4
389,5
389,5
-

Масло рапсовое, сырое, Голландия/ЕС, FOB Роттердам
376,0
-
-
-
-
-

Кокосовое масло, сырое, Индонезия, CIF Роттердам
265,0
275,0
290,0
291,0
-
-

Кокосовое масло, сырое, Филиппины, CIF Роттердам
275,0
285,0
300,0
310,0
320,0
320,0

Кукурузное масло, сырое, США, FOB Мексиканский залив
359,0
362,0
364,0
369,0
-
-

Арахисовое масло, сырое, любого происхождения, CIF Роттердам
700,0
-
-
-
-
-

Пальмовое масло, сырое, Малайзия, CIF Роттердам
217,5
227,5
245,0
245,0
245,0
250,0

Олеин, раф/осв/дез., CIF Роттердам
318,0
-
-
-
-
-

Пальмоядровое масло, Малайзия, CIF Роттердам
-
280,0
290,0
300,0
300,0
-

Соевые бобы, Бразилия, CIF Роттердам*
-
180,0
-
-
-
-

Соевые бобы, США, FOB Мексиканский залив
183,0
181,7
178,7
177,1
173,8
171,0

Соевое масло, сырое, США, FOB Мексиканский залив
331,2
334,1
336,8
339,5
342,6
345,9

Соевый шрот, 42%, Аргентина, CIF Роттердам
-
169,0
166,0
166,0
166,0
167,5

Рапсовый шрот, 34-35%, Германия, FOB Нижний Рейн
139,6
139,6
139,6
113,9
113,9
113,9

Подсолнечный шрот, 32% гранулированный, Аргентина/Уругвай, CIF Роттердам
112,0
112,0
114,0
114,0
114,0
121,0

Подсолнечный шрот, 28%, Ex Mill Амстердам
100,5
-
-
-
-
-

Источник: REUTERS, *Oil World (10.05.01)

Таблица 5. Фрахтовые ставки при транспортировке растительных масел через океан, USD/т на 14.05.01

Место назначения
Место отправки


Роттердам
Роттердам
Роттердам
Роттердам
Франция, Атлантика
Испания, Средиземное море

Объем партии, т
3000
6000
10000
20000
3-5000
3-5000

Алжир
21,00
20,00
-
-
-
14,00

Тунис
21,00
21,50
-
-
-
13,50

Марокко
19,00
18,00
-
-
-
14,50

Египет
25,00
23,00
-
-
-
17,00

Турция
25,00
23,00
-
-
-
17,00

Острова Карибского бассейна
-
-
26,50
-
-
-

Мексика
-
36,00
28,00
-
-
-

Индия
-
40,00
33,00
35,00
-
-

Пакистан
-
-
38,00
34,00
-
-

Иран
-
-
43,00
-
-
-

Китай
-
48,00
42,00
38,00
-
-

Западная Африка
48,00
46,00
42,00
-
42,10
42,90

Источник: REUTERS

УКРАИНА

Рынок подсолнечника и подсолнечного масла за последний месяц существенно изменился. Если еще до средины апреля наблюдалось преимущественное положение продавцов и соответственно рост цен как на семена, так и на масло, то уже к концу месяца ситуация стабилизировалась. Более того, наметилась тенденция к снижению цен, и прежде всего это коснулось подсолнечного масла, которое подешевело в средине мая до 2500-2550 грн./т с 2600-2700 в конце апреля. Данная ситуация связана с проблемами сбыта сырого масла, так как внутреннее производство данного продукта находится на довольно высоком уровне, а потребности фасованного масла, маргарина, майонеза достаточно ограничены. Также нужно учитывать поставки на украинский рынок пальмового масла, импорт которого существенно увеличился в текущем году. Кроме того, следует напомнить, что до прошлого месяца наблюдался довольно большой экспорт масла на внешний рынок. Однако с ростом внутренних цен, продавцы предпочитают искать сбыт внутри страны, либо экспортировать по ценам 420-430 USD/т (DAF) в Россию, Беларусь, Польшу, так как предложения на условиях FOB выглядят достаточно непривлекательно (390-400 USD/т). А поскольку спрос со стороны соседей довольно ограничен, то и экспортные объемы относительно небольшие. Таким образом, многие переработчики прекращают закупать сырье большими партиями, готовясь к завершению сезона переработки, тем более что одни достаточно запаслись семенами, а другие – не в состоянии избавиться от произведенного готового продукта. Соответственно, в средине мая переработчики покупали подсолнечник по ценам 1100-1180 грн./т (СРТ завод).

Что касается отгрузок товаров подсолнечного комплекса на внешний рынок, то с апреля наблюдается значительное уменьшение объемов поставок. Так, вывоз подсолнечника в апреле достиг уровня 74,7 тыс. т, что в два раза ниже мартовского уровня, таким образом, за 8 месяцев сезона 2000/01 гг. на внешний рынок было поставлено около 945 тыс. т украинских семян. В апреле крупнейшие партии вывозили такие украинские предприятия: СП "Нибулон", ПИИ "Серна", ООО "Билком", ЗАО "Инако", ООО "Зерно-Экспорт" и ЗАО "Евросервис-Холдинг". Основные поставки подсолнечника осуществлялись по давальческим соглашениям, в основном в Испанию (59%), Нидерланды (32%), Турцию (5%) и Грецию (3%).

Менее всего снизились объемы экспорта подсолнечного шрота и жмыха – на 38% до уровня 42,8 тыс. т. Таким образом, за неполный сезон экспорт шрота из Украины оказался на рекордной отметке – около 582 тыс. т. В апреле крупнейшими экспортерами были: ЗАО с ИИ "Днепропетровский МЭЗ", ЗАО "Запорожский МЖК", ЗАО "Славолия", ЗАО "Чумак". Основными рынками сбыта шрота в апреле выступили: Беларусь (21%), Венгрия (18%), Польша (17%) и Италия (13%).

В апреле экспорт подсолнечного масла снизился почти в 2 раза до 27,5 тыс. т, причем доля рафинированного масла оказалась на уровне 25% (18% в марте). В основном рафинированное масло поставлялось в Россию. Довольно крупные партии сырого масла отправлялись в Италию, Турцию, Алжир, а крупнейшими покупателями были швейцарские фирмы. В число основных экспортеров товара в апреле вошли: ЗАО "Каргилл", ЗАО "Днепропетровский МЭЗ", ПИИ "Серна", ОАО "Одесский МЖК".

Таблица 6. Импорт в Украину пальмового масла и его фракций, тыс. т

Месяц
2000
2001

Январь
1,28
1,62

Февраль
1,68
1,13

Март
0,55
4,14

Апрель
1,01
4,65

Всего
4,52
11,54

Средняя цена (4 месяца), USD/т
613
358

Источник: ДЗИ

Касаясь темы импорта пальмового масла в Украину, следует отметить, что за первые 4 месяца текущего года ввоз данного продукта существенно возрос и оказался в 2,5 раза больше, чем за аналогичный период прошлого года. В общем-то, как видно из табл. 6, данный скачок произошел в марте – апреле, когда масла было ввезено в 5,6 раза больше, чем за эти же месяцы прошлого года. Данная ситуация вполне понятна и случилась как раз во время роста внутренних цен на подсолнечное масло на фоне чрезвычайно низких мировых цен на пальмовый товар. Кроме того, нельзя не упомянуть рост спроса на пальмовый продукт, вследствие его обширного использования в кондитерской промышленности, для производства маргаринов и пр. 

ЗЕРНО

МИРОВОЙ РЫНОК

Пшеница

Приближается новый маркетинговый год на рынке зерна. В целом, по оценкам ведущих аналитических организаций, в сезоне 2001/2002 гг. следует ожидать увеличения объемов его производства в мире, в основном за счет фуражного зерна. По данным Международного совета по зерну (IGC), в следующем сезоне зерна (кроме риса) будет собрано около 1462 млн. т, в том числе 579 млн. т пшеницы (по данным USDA – около 572 млн. т). В любом случае производство пшеницы в мире будет ниже, чем в текущем сезоне. Специалисты IGC увеличили свой апрельский прогноз по пшенице в расчете на существенное увеличение ее производства в Аргентине, Австралии, Казахстане, Украине и Венгрии, даже с учетом снижения прогнозных оценок производства данной культуры в США, странах ЕС и Северной Африки. 

Учитывая новые оценки урожая пшеницы, IGC прогнозирует увеличение объема мировой торговли данным зерном до 104 млн. т (103 млн. т – в текущем сезоне). Несмотря на расширение азиатских рынков, для общего роста импорта наиболее значительными будут потребности Китая. Падение производства пшеницы в ЕС и США, вероятно, будет компенсировано преимущественно за счет переходных запасов.

Прогнозы дальнейшего снижения производства пшеницы все-таки сказались на росте мировых цен на твердую пшеницу после снижения в начале апреля (табл. 1). Цены на мягкую пшеницу с приближением нового сезона продолжают падать. К примеру, цены на нее в США (FOB Мексиканский залив) в середине мая снизились примерно на 1% по сравнению с ценами в аналогичный период апреля и на 9% в марте. Существенно снизились цены на пшеницу и в Западной Европе. К примеру, французская мукомольная пшеница по состоянию на 14 мая стоила около 105 USD/т FOB Руан, что примерно на 4-5% дешевле, чем в середине апреля.

На спад цен на мягкую пшеницу в последнее время оказывал влияние слабый спрос на данное зерно со стороны традиционных импортеров. В течение второй половины апреля и первой половины мая относительно большие партии пшеницы были приобретены по тендерам только Японией, Иорданией и Эфиопией (табл. 2). Кроме традиционных крупнейших экспортеров пшеницы – Франции, США, Австралии – существенно повлияли на мировой рынок крупные продажи пшеницы Турцией в апреле и мае. За этот период тендерным комитетом Турции было продано около 380 тыс. т. В начале мая турецкая мягкая пшеница продавалась по ценам на уровне 108-109 USD/т FOB.

На российском рынке пшеницы в последние недели наблюдается тенденция к постепенному росту цен. В центральных регионах России пшеница 3-го класса продается по 150-160 USD/т. Также продолжают постепенно расти цены на муку.

Фуражное зерно 

Как говорилось выше, производство грубых зерновых в сезоне 2001/2001 гг. существенно превысит уровень текущего сезона. По прогнозам IGC от 20 апреля, в следующем сезоне будет произведено около 883 млн. т этого зерна (867 млн. т – в сезоне 2000/2001 гг.). А специалистами USDA прогнозируется еще больший рост: по состоянию на 10 мая их прогноз составлял почти 890 млн. т (856 млн. т – в сезоне 2000/2001 гг.). Аналитики IGC утверждают, что предполагается незначительное увеличение производства ячменя (на 1 млн. т) до 135 млн. т. Более высокие урожаи ожидаются в Канаде и Северной Африке, а в ЕС и России производство этого зерна снизится. Согласно их же прогнозу, мировое производство кукурузы возрастет на 13 млн. т и составит 599 млн. т. Более высокие урожаи кукурузы, ожидаемые в ЕС, Румынии, Китае и Южной Африке, компенсируют падение сборов в Бразилии и США. Такой резкий рост производства фуража, естественно, скажется на снижении уровня цен основных кормовых зерновых. Уже сейчас наблюдается устойчивая тенденция снижения цен на ячмень и, особенно, на кукурузу (табл. 1). По состоянию на середину мая цены на американскую кукурузу снизились почти на 14% по сравнению с аналогичным периодом прошлого месяца. В этот период она продавалась по ценам около 80 USD/т FOB Мексиканский залив. Даже Китаю приходится увеличивать экспортную субсидию на кукурузу, чтобы повысить конкурентоспособность этого товара. Предполагается, что китайская кукуруза будет экспортироваться по цене около 102 USD/т FOB. Только европейская кукуруза пока остается довольно дорогой. К примеру, французская кукуруза в середине мая продавалась по ценам около 130 USD/т FOB Бордо. 

В отличие от кукурузы, цены на ячмень в странах ЕС упали. Во Франции в течение последнего месяца цены на это зерно снизились примерно на 8-9% и на 14 мая составляли около 105 USD/т FOB Руан. Наблюдается снижение цен практически и во всех других ведущих странах – экспортерах этого зерна.

Таблица 1. Форвардные цены на физические партии зерновых в некоторых регионах мира, USD/т (по состоянию на 14.05.01 г.)
Товар
Март*
Апрель**
Май
Июнь
Июль

Пшеница 2HRW, США, FOB Мексиканский залив
135,8
129,1
139,2
139,5
139,9

Пшеница (Hard/Bread), Аргентина, FOB Багия Бланка
122,8
124,0
130,9
132,4
134,9

Пшеница (1СW Spring, 13,5%), Канада, FOB Атлантика
161,5
147,5
160,0
-
-

Пшеница твердая, Австралия, FOB Восточное побережье
164,6
159,5
160,4
161,8
163,3

Пшеница дурум, 2DNS,14%, США, FOB Мексиканский залив
154,7
150,4
150,6
150,6
-

Пшеница дурум, 1СWAD, Канада, FOB Атлантика
200,2
198,7
204,0
-
-

Пшеница дурум, Италия, FOB
165,5-182,1
171,2-191,5
172,8-175,1
-
-

Пшеница 2SRW, США, FOB Мексиканский залив 
110,8
102,5
101,2
101,2
100,5

Пшеница белая (ASW), Австралия, FOB Восточное побережье
160,9
153,6
154,6
156,1
157,6

Пшеница мягкая мукомольная, Франция, FOB Руан
108,6
109,4
105,4
106,9
100,6

Пшеница мягкая мукомольная А – 13%, Германия, FOB Балтика 
133,4
129,7
123,5
-
-

Пшеница фуражная, FAS порты Великобритании 
-
111,4
116,3
114,2
114,9

Кукуруза №3 желтая, США, FOB Мексиканский залив
91,8
91,1
80,2
80,0
80,4

Kукуруза, Аргентина, FOB берега Параны
82,2
82,3
79,3
80,1
80,9

Кукуруза, Франция, FOB Бордо 
126,8
127,5
130,4
122,6
115,0

Ячмень фуражный, США, FOB Тихий океан
112,7
113,5
111,4
111,4
110,0

Ячмень фуражный, Австралия, СРТ Восточное побережье
83,7
82,4
-
-
-

Ячмень фуражный, Дания, СPТ Копенгаген 
118,9
111,9
107,1
-
-

Ячмень фуражный, Франция FOB Руан 
120,7
114,7
105,5
106,9
92,2

Ячмень фуражный, Англия, FOB Восточное побережье
-
105,3
103,5
106,9
92,2

Ячмень фуражный, Германия, CIF Рейн 
113,9
107,4
106,7
-
-

Ячмень фуражный, Испания, Ex-dock Лерида
121,3
100,9
101,0
-
-

Ячмень пивоваренный (Scarlet), Франция, CPT Руан
162,8
159,9
158,0
151,6
137,0

* цены для мартовских поставок по состоянию на 11.03.01г.

** цены для апрельских поставок по состоянию на 09.04.01г.

Источник: Reuters
Таблица 2. Крупные тендерные продажи зерна во второй половине апреля – первой половине мая 

Страна-покупатель
Объем, тыс. т
Вид
Происхождение
Цена, USD/т
Базис поставки
Время поставки

Япония
180,00
пшеница (разная)
Австралия, Канада, США
-
-
июнь

Марокко
60,00
пшеница мягкая
любое
119,61-125,80
-
июнь

Иордания
50,00
пшеница твердая
США
165,10
СAF
июнь

Эфиопия
42,00
пшеница мягкая
США
100,60-102,14
-
июнь

Эфиопия
32,20
пшеница твердая
США
137,39-138,89
-
июнь

Кения
84,00
кукуруза
США
85,87-86,93

май

Источник: Reuters

УКРАИНА

Перспектива сбора высокого урожая зерна в этом году, несомненно, приведет к существенному снижению цен на внутреннем рынке. Но это случится не раньше конца июня, а пока те незначительные запасы зерна, которые остались в Украине, позволяют их собственникам удерживать цены на высоком уровне, не боясь остаться со старым зерном в новом сезоне. В большинстве регионов страны средняя цена на отечественную продовольственную пшеницу 3-го класса в середине мая достигла уровня 940 грн./т франко-элеватор. Немного выросли в цене за последние недели и фуражные зерновые, особенно качественная кукуруза, которую уже можно было успешно продавать в середине мая по 630-660 грн./т франко-элеватор. Таким образом, кукуруза в цене уже обгоняет фуражную пшеницу и оставила далеко позади ячмень. Пшеница продавалась по 600-670 грн./т, а ячмень по 560-650 грн./т франко-элеватор.

Рост цен на фуражное зерно и существенное сокращение его предложения в Украине сказывается на значительном снижении объемов экспорта. По-видимому, в ближайшие недели экспорт зерна из страны совсем прекратится, несмотря на возрастающие цены импортного спроса на отдельные его виды. Уже в апреле экспорт сократился более чем в два раза по сравнению с предыдущим месяцем, составив около 79 тыс. т. Как и раньше, в основном экспортировалась кукуруза и фуражный ячмень. В отличие от предыдущих месяцев лидирующую позицию заняла кукуруза. Этого зерна в течение апреля было вывезено из Украины около 41 тыс. т. Аналогично предыдущим месяцам, в больших объемах импортировали украинскую кукурузу в этот период Словакия (около 18 тыс. т), Румыния (около 5 тыс. т), а также Польша и Беларусь. Но новым явлением для страны был массовый выход на украинский рынок российских импортеров, которые за месяц приобрели около 7,5 тыс. т кукурузы. При этом цены на нее существенно превышали экспортные цены в другие импортирующие страны. По отдельным контрактам стоимость качественной кукурузы достигала 130 USD/т DAF граница Украины. По ценам в пределах 108-120 USD/т DAF граница Украины осуществлялись поставки кукурузы в другие страны. Среди экспортеров кукурузы пока удерживают относительно серьезные позиции несколько компаний: СП "Нибулон", АО "Каргилл", Предприятие "Адора", АО "Мироновский хлебопродукт", АО "Агро-Союз". 

Ячменя в апреле было отправлено на экспорт около 31 тыс. т. В отличие от кукурузы, данное зерно еще экспортировали на условиях FOB в Израиль и на Кипр. Но самое большое количество фуражного ячменя было вывезено в Словакию – около 11 тыс. т. На фоне общего экспорта украинский ячмень много закупали белорусы – около 8 тыс. т. Экспорт зерна на условиях DAF был существенно выгоднее для украинских экспортеров. Поскольку цены на условиях DAF достигали уровня 110 USD/т, а в портах за такой же ячмень давали только около 100 USD/т СРТ. Лидирующие позиции среди экспортеров удерживали ПИИ "Рамбурс", ЗАО "Лизинговая компания "Хлеб Украины", ДП "Райз-Агросервис". 

О наличии определенного количества зерна в Украине свидетельствует сокращение его импорта. По-видимому, цены предложений казахстанского зерна в 145-158 USD/т DAF граница Украины особо не устраивают украинских переработчиков и украинская пшеница серьезно конкурирует с казахстанской. В апреле в Украину было импортировано только около 17 тыс. т зерна (28,4 тыс. т – в марте), из них только 11,3 тыс. т пшеницы, что почти в два раза меньше, чем в марте. Импортировали пшеницу, как и раньше, в основном, АО "Каргилл" и ПИИ "Серна". Оказывается, готовую муку пока гораздо выгоднее импортировать, чем пшеницу. При ценах росcийской пшеничной муки высшего сорта 220-240 USD/т DAF граница Украины ее было ввезено в апреле около 21 тыс. т, что на 3 тыс. т больше, чем в марте и почти в два раза больше объемов легального импорта пшеничной муки в январе.

CАХАР

МИРОВОЙ РЫНОК

Мировые цены на сахар, имевшие в феврале – марте тенденцию к падению, в течение апреля восстановились. Так, спотовая цена на сахар-сырец (Контракт №11) за период с 5 апреля по 11 мая поднялась на 15% (рис. 1), а на физическом рынке белого сахара товар (Контракт №5) подорожал почти на 14% (на 30,8 USD) до 254 USD/т. 
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Такая ситуация сложилась, в основном, как следствие активизации покупателей на рынке физического товара. Главным фактором оказались крупные закупки Китаем. Как сообщали торговые источники, Китай уже купил около 400 тыс. т сахара у Таиланда и, возможно, Бразилии. Сообщается также, что китайское правительство решило установить квоту на импорт сахара в размере 500 тыс. т в период с июня по август, чтобы восполнить нехватку предложения на внутреннем рынке. 

Кроме того, 5 мая Министерство по поставкам и международной торговле Египта приобрело по тендеру 200 тыс. т сахара-сырца. Это первая сделка с тех пор, как в прошлом месяце правительство страны ввело регулирование по ограничению импорта сырца. Как сообщается, министерство подписало контракт на поставку сахара из Карибского региона пятью партиями с поставкой к концу июня. Каждая отгрузка в 40 тыс. т обошлась стране в 35 млн. египетских фунтов (9 млн. USD). По официальным данным, в настоящее время Египет владеет резервом сахара в 820 тыс. т, из которых 179 тыс. т рассматриваются как стратегические. Следует отметить, что еще до введения ограничения в прошлом месяце, 11 апреля был заключен контракт на поставку в Египет около 125 тыс. т сырца по ценам около 215-216 USD/т (CIF, для поставок в мае – июле).

Также довольно активно покупали сахар Тайвань и Иран. Тайванская сахарная корпорация 3 мая купила 30 тыс. т сахара-сырца для поставки 10-25 июля. Первоначально было запланировано приобрести 60 тыс. т двумя партиями, однако сделка касательно второй партии не состоялась из-за разногласий в ценах. 30 апреля Иран купил по тендеру 40 тыс. т сырца для поставок в июне.

На рынке белого продукта некоторое негативное влияние оказывало отсутствие Индонезии – крупнейшего покупателя белого сахара. Спрос на белый сахар в Индонезии остается подавленным из-за политической нестабильности. 

Относительно активно белый сахар покупали Бангладеш и Сирия. Бангладеш купил 25 тыс. т сахара по тендеру 2 мая по цене 271,49 USD/т, C&F с поставкой в июне. Предыдущая покупка состоялась по тендеру 22 апреля (25 тыс. т по цене 264,32 USD/т, C&F с поставкой 2-12 июня). По тендеру 24 апреля Сирия приобрела 26 тыс. т данного продукта по цене 270,94 USD/т, C&F, поставка в мае – июне, а 25 апреля Иран купил 14 тыс. т белого сахара для отгрузок в июне (230 USD/т, FОВ). 

Узбекистан объявил международный тендер на импорт 25 тыс. т белого сахара на 7 мая. Переговоры уже ведутся с 4 торговыми домами, а результат должен быть обнародован 16 мая. Кроме того, в средине мая ожидается появление на рынке Филиппин для покупки сырца и белого сахара.

Цены на сахар в России за прошлый месяц, следуя мировым тенденциям, значительно возросли. Так, оптовая цена выросла с 400-405 USD/т в средине апреля до 425-430 USD/т в средине мая. По сообщениям российских источников, посевные площади под сахарной свеклой в России, скорее всего, незначительно увеличатся – до 830 тыс. га с 806 тыс. га в прошлом году. Посевная кампания проходит отстающими темпами – к 8 мая было посеяно 615,5 тыс. га, что на 2% меньше, чем на аналогичную дату 2000 г.

УКРАИНА

Пока вопрос о тарифной квоте на импорт сахара-сырца в Украину не решен, предприятия вынуждены импортировать белый сахар из Беларуси. В то же время трейдеры отмечают, что значительное количество сахара попадает на внутренний рынок, минуя таможенные посты из Польши, России и Молдовы. Ситуация похожа на прошлогоднюю, когда принятие квоты оттягивалось, а тем временем наращивался легальный и нелегальный импорт белого сахара из Польши, России и Беларуси. Таким образом, вместо того, чтобы обеспечить отечественные заводы дешевым сырцом для производства белого сахара, страна стимулирует переработчиков соседних держав. Следует отметить, что за первые четыре месяца текущего года легальный импорт белого сахара в страну вырос в три раза по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. Как видно из табл. 1, наибольшие объемы импорта сахара пришлись на весенние месяцы – март – апрель. Белый сахар в Украину импортируется в основном белорусского производства, хотя в текущем году увеличилась доля молдавского продукта. В прошлом году (январь – апрель) из Беларуси завозилось 97%, а в текущем – 81% (из Молдовы – 18%).

Таблица 1. Импорт белого сахара в Украину, тыс. т

Месяц
2000
2001

Январь
0,5
1,7

Февраль
0,0
1,3

Март
3,8
26,7

Апрель
13,3
25,6

Всего
17,6
55,3

Источник: ДЗИ

Основными поставщиками сахара из Беларуси являются Слуцкий, Городейский и Скидельский сахарные заводы. Крупнейшими импортерами в этом году выступают ООО "Фактор-Импекс", ДП "Укрпроминвест-Кондитер", ДП "Винницкая продовольственная компания", ООО "Квадр", ООО "Славянский торговый дом" и ЧП "Гиппократ". Эти компании диктуют цены на рынке и влияют на ценовую политику производителей, использующих сахар при производстве готовой продукции. К примеру, ЧП "Гиппократ" работает на рынке сахара с 1996 г., занимаясь оптовой торговлей сахаром и поставкой нефтепродуктов на сахарные заводы. По словам генерального директора ЧП "Гиппократ" Людмилы Аникеенко, предприятие поставляет на кондитерские фабрики в среднем 5-6 тыс. т сахара в месяц. В число постоянных клиентов компании входят такие крупные предприятия, как "Чумак", кондитерская фабрика "А.В.К.", "Полтава-кондитер", "Полтава-холод", "Рогань", а также насчитывается довольно много мелких потребителей. 

Касаясь ценовой ситуации на украинском рынке сахара, необходимо отметить, что в отличие от ситуации на мировом рынке цены на продукт в Украине продолжают снижаться. В общем-то, связано это с насыщением украинского рынка импортным сахаром. К тому же отметим, что средний уровень импортной цены также несколько снизился. Если в марте сахар завозился в среднем по 370 USD/т, то в апреле средний уровень составил 357 USD/т (DAF). В средине мая средний уровень оптовых цен на сахар в Украине составляет 2380-2430 грн./т.

ИЗЮМ

МИРОВОЙ РЫНОК

На протяжении апреля и первой половины мая цены на изюм основных стран-производителей имели тенденцию к снижению. Так, например, цены на турецкий изюм снижались по ряду причин: достаточные запасы товара на рынке, значительный объем урожая, а также из-за финансового кризиса в стране. В начале апреля цена на турецкую султану №9 составляла 690-720 USD/т на условиях поставки C&F страны Европы, тогда как в конце марта она была на уровне 730-780 USD/т. Еще в апреле трейдеры заявляли, что верхний уровень этой цены уже достаточно завышен. Вследствие инфляции турецкой денежной единицы производители старались увеличить объем продаж за твердую валюту – доллары США. Также увеличению количества предложений о продаже способствовало опасение дальнейшего снижения цен вследствие увеличения производства изюма в Турции в частности и в мире вообще. В Турции сбор урожая и переработка изюма начинается в августе.  
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В мае прошла конференция турецких экспортеров изюма, на которой было внесено предложение с 1 января 2002 г. применять экспортную пошлину на изюм в размере 200 USD/т. В то же время в начале мая цена на турецкую султану опустилась уже ниже апрельского уровня. Многие производители сомневаются, что обильные запасы прошлого урожая могут быть распроданы до начала поступления на рынок товара из нового урожая в августе. В долгосрочной оценке рынка прогнозируется возможность постепенного увеличения цен вследствие действия рыночного закона спрос/предложение: многие переработчики изюма "уйдут" в другой бизнес из-за низких цен на продукцию, турецкие производители сократят производство, предложение товара на рынке сократится, возникнет дефицит, и цены опять приобретут тенденцию к росту.

Цены на американском рынке также имели тенденцию к снижению. Так, в начале мая цена на отборные сорта изюма производства США была на уровне около 990 USD/т на условиях поставки C&F Феликстоу. Внутренняя закупочная цена на калифорнийский изюм в мае была установлена на уровне 877,5 USD/т. Для производителей цена была на довольно низком уровне по причине слабой компенсации затрат на производство, хотя в то же время она была несколько выше того уровня, на который надеялись переработчики. Экспортные цены на изюм США в первой половине мая рассматривались импортерами как достаточно выгодные для них, в частности импортерами Великобритании – крупнейшего мирового импортера сухофруктов. 

Цены на греческую коринку имели более устойчивое положение по причине низких ее запасов в странах-импортерах, в частности Великобритании. Вследствие этого спрос на данный товар был на относительно высоком уровне. Также импортеры Великобритании стремились заключить контракты на поставки турецкого изюма вплоть до октября, считая, что майский уровень цен является максимально низкой отметкой, на которую они могут опуститься.

УКРАИНА

Снижение мировых цен соответствующим образом отразилось на объеме поставок изюма в Украину. За первые четыре месяца этого года он возрос на 52% по сравнению с соответствующим периодом прошлого года. Традиционно на март и апрель приходятся наибольшие объемы поставок данного товара, спрос на который в это время года со стороны предприятий украинской пищевой промышленности обычно увеличивается (празднование Пасхи). Так, из поставленного объема изюма за период январь – апрель на март пришлось 35% (на 76,7% больше, чем в марте 2000 г.), на апрель – 28,5% (на 20% больше, чем в апреле прошлого года).

Лидером поставок изюма в Украину, как и ранее, является Иран, крупнейший мировой производитель данного товара. Факторами, благоприятствующими этому, являются низкие цены на иранский изюм при относительно высоком качестве и сравнительно низкие транспортные затраты. В апреле из данной страны было поставлено 664 т этих сухофруктов, что составляет 55,8% общего объема импорта изюма в этот месяц. За период же январь – апрель на иранский изюм приходится 41% всего объема импорта изюма в Украину. В то же время следует отметить, что в вышеуказанный период его было импортировано почти на 10% меньше, чем в соответствующий период прошлого года. Снижение доли иранского изюма в общем объеме в 2001 г. объясняется увеличением доли турецкого товара, объем импорта которого в период январь – апрель текущего года вырос в 10 раз по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. В немалой степени этому способствовало рекордное падение цен на изюм в Турции, ближайшем для Украины производителе данного товара довольно высокого качества.

МОЛОКОПРОДУКТЫ

МИРОВОЙ РЫНОК

Возобновившийся в прошлом году спрос на мировом рынке на большинство основных молокопродуктов остается стабильным и в настоящее время. Хотя нашумевшая история с заболеванием скота в Европе в весенние месяцы внесла некоторые изменения в рыночные "расклады". В этот период спрос на молокопродукты из Европы со стороны многих традиционных импортеров упал, как и на другие продукты животноводства. Это сказалось на некотором снижении экспортных цен в странах ЕС, прежде всего, на сухое молоко и масло. Правда, оно было кратковременным. Все-таки ЕС является крупнейшим мировым экспортером данных товаров, и многие страны раньше покупали сухое молоко и масло только здесь. Европейские производители и торговцы утверждают, что цены на молоко начали восстанавливаться. При наличии всех сертификатов, свидетельствующих об отсутствии в товаре вируса ящура, импортеры уже готовы осуществлять немедленные закупки молокопродуктов в ЕС. Другим фактором, оказывающим влияние на удержание цен на молокопродукты на стабильно высоком уровне, является холодная погода. В большинстве стран скот еще не выгнан на пастбища, что сдерживает увеличение производства молока. 

Несколько недель назад по упомянутым выше причинам в Западной Европе цены на сухое обезжиренное молоко (СОМ) упали с 2100-2200 USD/т до 1900-2000 USD/т FOB. Но во второй половине апреля они снова выросли до уровня 2000-2100 USD/т FOB. В отличие от СОМ, сухое цельное молоко (СЦМ) после снижения так особенно и не выросло в цене. Во второй половине апреля данный товар предлагался на экспорт по ценам 1900-2100 USD/т. А вот масло немного выросло в цене. Уровень экспортных цен в Европе на коровье масло (82%) составлял 1300-1500 USD/т. Месяцем раньше нижний уровень цен на этот товар составлял около 1200 USD/т.

В Восточной Европе также по причине плохих погодных условий сезон массового увеличения поступления молока переработчикам еще не наступил. Наличие готовых молокопродуктов пока не существенное, но производители и продавцы молокопродуктов в странах Восточной Европы оптимистически настроены на быстрое пополнение запасов и активизацию внешней торговли молокопродуктами в ближайшие недели.

В Австралии и Новой Зеландии, которые также являются ведущими мировыми экспортерами молокопродуктов, продолжается сезонное снижение производства молока и соответственно молокопродуктов. Предыдущие прогнозы по годовому производству молока пока остаются на прежнем уровне. Выпуск молока в Новой Зеландии в текущем сезоне превысит уровень прошлого примерно на 6-7%, а в Австралии, наоборот, эти показатели будут ниже уровня прошлого сезона на 3,5-4%. Производители молокопродуктов и торговцы в этих странах сообщают, что несмотря на окончание сезона, покупательский интерес со стороны импортеров в последнее время слабый. Некоторые из них считают, что снижение спроса на новозеландскую и австралийскую молокопродукцию происходит по причине отсутствия предложений больших партий этих товаров.

Несмотря на невысокий спрос со стороны импортеров из Океании, экспортные цены на сухое молоко там выше уровня цен на аналогичные товары в Европе. Цена СОМ в странах Океании во второй половине апреля составляла 2,075-2,200 USD/т FOB, а СЦМ – 2025-2100 USD/т. Правда, масло странами Океании продается по более низким ценам, чем Европой. По состоянию на третью декаду апреля данный товар стоил около 1225-1350 USD/т.

УКРАИНА

С выходом КРС на пастбища в Украине начался новый молочный сезон. Спрос на молоко будет оставаться довольно высоким, несмотря на значительное увеличение его предложения. Наибольший интерес к этому товару будут проявлять производители сухого молока, казеина и масла. Но здесь уже масло будет выступать как второстепенный по важности продукт, который получают в процессе производства сухого обезжиренного молока и казеина. Масло само по себе особым спросом в настоящее время не пользуется, а вот покупателей сухого молока и казеина, скорее всего, будет предостаточно. Возобновившийся спрос на эти молокопродукты со стороны многих западных компаний стал причиной существенного роста цен и объемов экспорта данных товаров. Даже в зимний период, когда западные компании сократили закупки СОМ, производители молока чувствовали себя даже очень неплохо. В отличие от прошлого сезона Россия в этот период проявляла особый интерес к закупкам молокопродуктов в Украине. Неплохо покупали украинское сухое молоко и в первом квартале текущего года. Всего за обозначенный период из Украины было экспортировано около 9,1 тыс. т данного товара, что практически в 3,5 раза превысило уровень экспорта за аналогичный период прошлого года. В отличие от прошлого, в первом квартале текущего года СОМ, в основном, экспортировалось в Россию, хотя осуществлялись также отгрузки в Польшу и даже в Австралию и Бангладеш. Такая активная экспортная торговля СОМ объясняется, прежде всего, высоким уровнем закупочных цен России. В определенные периоды российские импортеры платили за украинское сухое обезжиренное молоко около 1800 и даже 1900 USD/т. Существенно вырос в первом квартале текущего года экспорт из Украины и СЦМ, которого было отгружено около 2,8 тыс. т против 60 тыс. т в первом квартале 2000 г. Кроме традиционного покупателя – России, экспорт СЦМ осуществлялся в Болгарию, Польшу и даже Нидерланды. Очень высоким был спрос в первом квартале на украинское сливочное масло, экспорт которого за этот период вырос почти в десять раз по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, составив почти 10 тыс. т. Как и раньше, почти все масло покупали российские фирмы. В начале текущего года активизировалась торговля сгущенным молоком после длительного периода снижения объемов его экспорта. За первый квартал "сгущенки" было экспортировано более чем в два раза по сравнению с показателем прошлого года – около 2,2 тыс. т. Кроме России, украинскую "сгущенку" начали покупать Израиль, Туркменистан, Грузия, Казахстан. Вместе с другими молокопродуктами Россия также существенно увеличила импорт украинского сыра, поставки которого в первом квартале текущего года увеличились в шесть раз по сравнению с прошлогодним показателем и составили около 5,2 тыс. т.

Наиболее активными экспортерами молочной продукции из Украины в первом квартале 2001 г. были следующие компании: по сухому обезжиренному молоку: ООО "Регион-Агро" (г. Киев); ООО СП "RTS" (г. Черкассы); ОАО "Роменский завод сухого молока" (Сумская обл.); по сухому цельному молоку: ДП "Торговый дом" (г. Киев); ООО "Укрпроминвест-Авто" (г. Киев); ДП "БКС-экспорт" (г. Киев); по сливочному маслу: ЗАО "Транс-оил" (г. Киев); ООО "Регион-Агро" (г. Киев); ООО "Агрополис" (г. Киев); по сгущенному молоку: ЗАО "Купянский МКК" (Харьковская обл.); ГП "Городоцкий МКК"; ЗАО "Билыцкий МКК" (Полтавская обл.); по сыру: КП "Маслосырбаза" (г. Хмельницкий); ООО КФ "Корса Трейд" (г. Николаев); ГК "Укрспецэкспорт".

В апреле активность экспорта большинства из приведенных выше молокопродуктов снизилась, несмотря на увеличение их производства в стране. Это произошло, прежде всего, из-за сезонного увеличения производства молокопродуктов в России. Одновременно со снижением активности импорта украинских молокопродуктов российскими фирмами существенно снизились и цены на данные товары в Украине. В конце апреля – начале мая экспортные цены на молокопродукты на условиях поставки DAF граница Украины составляли: сухое обезжиренное молоко – 1400-1500 USD/т; сухое цельное молоко – 1550-1650 USD/т; масло сливочное – 1300-1400 USD/т; сгущенное молоко – 0,30-0,33 USD/банка (400 г); казеин технический 1-го сорта – 3500-3600 USD/т.

На снижение цен сухого молока и казеина также повлияла пассивность закупок этих продуктов западными компаниями. Большая часть покупаемого в Украине сухого молока и казеина европейскими фирмами после дополнительной переработки в Европе или без нее в дальнейшем продается ими в третьи страны. Учитывая проблемы со сбытом европейских молокопродуктов, многие импортеры ожидают улучшения ситуации на рынке. И похоже, в начале мая многие западные компании уже определились с закупками молокопродуктов в Украине. Сейчас, когда цены на СОМ и казеин в стране достаточно снизились, эти покупатели уже начали вести активную работу по их закупкам. 

РИС

Майская оценка МСХ США мирового производства риса в сезоне 2000/2001 гг. сократилась на 2,6 млн. т до 592,388 млн. т (февральская оценка 591,777 млн. т). Сокращение вызвано снижением оценок производства риса во Вьетнаме на 0,43 млн. т и в Индии – на 2,25 млн. т. В то же время майская оценка производства на 15,27 млн. т меньше показателя прошлого сезона.

Объем мировой торговли в 2001 г. прогнозируется МСХ США на уровне 22,64 млн. т (22,78 млн. т в 2000 г.). В результате пересмотра оценки уровня потребления и запасов во Вьетнаме и Китае мировая оценка запасов в мае МСХ США определена в 135,6 млн. т. Это на 2,68 млн. т меньше, чем в прошлом сезоне, но на 6,8 млн. т выше запасов сезона 1998/1999 гг. (табл. 1). 

Ожидается, что объем экспорта из Бирмы возрастет на 100 тыс. т до 350 тыс. т. Увеличение оценки связано с более интенсивным экспортом риса из страны в первой половине 2001 года. Также ожидается, что объем экспорта из Таиланда возрастет до 6,7 млн. т. В то же время на 0,5 млн. т до 2,5 млн. т сокращена оценка объема экспорта риса из Китая, что связано с меньшими, чем ожидалось, объемами экспорта в течение первых месяцев текущего года.

В период апрель – начало мая ситуация на рынке характеризовалась продолжением жесткой конкуренции между основными странами-экспортерами. В первой половине мая наблюдалась тенденция к повышению цен. Цена на вьетнамский рис "5% broken" выросла на 9 USD/т до 154 USD/т на условиях поставки FOB Вьетнам, а цена на таиландский "TWR 100 В" – до 170 USD/т на условиях поставки FOB Бангкок. Экспортная цена на длиннозернистый рис США №2 "4% broken" (упакованный в мешки) выросла до 276 USD/т на условиях поставки FAS Мексиканский залив, а на среднезерный калифорнийский рис №1 с "4% broken" снизились на 20 USD до 190 USD/т (рис. 1, 2 и 3).
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В первой половине мая возросли внутренние цены на рис во Вьетнаме в связи с ростом отгрузок. Основным покупателем вьетнамского риса в этом году выступают Филиппины. Крупнейший вьетнамский экспортер риса Southern Food Corp был вынужден просить разрешение от NFA (National Food Authority) увеличить период поставок риса в эту страну в связи с трудностями, возникшими с поставками риса с перерабатывающих предприятий. Вьетнамские сельхозпроизводители задерживали в мае поставки риса, надеясь на установление более высоких цен. В то же время экспортные компании и зарубежные покупатели не были готовы на переговоры о повышении цен. В период с 14 по 16 мая семнадцать судов были загружены 200 тыс. т риса в Сайгоне для поставок в страны Африки, на Кубу и Филиппины. Экспортные цены на низкокачественный вьетнамский рис "25% broken" в этот период выросли на 5-7 USD/т до 135-140 USD/т на условиях поставки FOB Сайгон (132-135 USD/т на 9-10 мая). Также во второй декаде мая выросли цены на рис высокого качества "5% broken" – до 155-160 USD/т с уровня 152-155 USD/т в начале мая. Уборка риса зимнего урожая во Вьетнаме была завершена в прошлом месяце, а поставки риса из летне-осеннего урожая должны поступить на рынок только где-то в середине июня. Согласно информации СМИ Вьетнама, правительство страны планирует увеличить период планового накопления запасов риса объемом в 1 млн. т до одного года с шести месяцев с целью способствовать укреплению цен на этот товар (рис. 4).

Таблица 1. Объемы производства, потребления и конечных запасов риса в мире*, тыс. т

Страна
Сезон


1998/1999
1999/2000
2000/2001

(оценка на 10.04.01)
2000/2001

(оценка на 10.05.01)

Производство

Австралия
1362
1101
1752
1752

Бангладеш
29784
34602
36004
36004

Бразилия
11582
11424
10788
10788

Бирма
16000
17000
16897
17000

Китай
198714
198480
190000
190000

Египет
4198
5826
6000
6000

Индия
129013
134233
130513
128263

Индонезия
50400
52919
52389
52389

Япония
11201
11470
11863
11863

Южная Корея
6800
7066
7199
7199

Пакистан
7012
7735
7051
7051

Филиппины
10268
11957
12454
12454

Тайвань
1859
1986
1986
1986

Таиланд
23620
25000
25500
25500

Вьетнам
30467
31435
31970
31542

ЕС
2694
2708
2442
2442

США
8367
9345
8658
8658

Другие страны
42230
43374
41530
41497

ВСЕГО





Потребление

Бангладеш
21900
23632
23900
23900

Бразилия
7955
7959
8000
8000

Бирма
9276
9330
9350
9350

Китай
133570
133763
136800
134300

Египет
2771
2856
2950
2950

Индия
81154
82450
83500
83500

Индонезия
35300
35900
36200
36200

Иран
3050
3100
3100
3100

Япония
91000
9450
9300
9300

Северная Корея
1559
2000
1900
1900

Южная Корея
5021
4986
5000
5000

Филиппины
8000
8400
8750
8750

Южная Африка
543
531
500
550

Тайвань
1325
1325
1300
1300

Таиланд
8900
96000
9990
9990

Вьетнам
15763
16767
17140
16958

ЕС
2042
2120
2082
2094

США
3587
3846
3865
3865

Другие страны
36962
41071
39916
39830

ВСЕГО
387778
399086
403543
400837

Конечные запасы

Бразилия
1205
1589
1390
1390

Бирма
203
574
676
734

Китай
96000
98500
20000
95000

Индия
12000
17716
20366
18866

Индонезия
3882
2927
1637
1637

Южная Корея
980
1355
1776
1776

Пакистан
359
811
861
861

Филиппины
1965
2002
2447
2447

Таиланд
1060
1411
1951
1551

Вьетнам
350
1000
0
900

США
694
867
779
779

Другие страны
10109
9527
9683
9659

ВСЕГО
128807
138279
61566
135600

*данные по производству приведены на базе необрушенного риса, остальные – на базе обрушенного риса (подготовлено по данным МСХ США)

УКРАИНА

Несмотря на снижение мировых цен, в текущем году импорт риса в Украину значительно сократился. За четыре месяца 2001 г. его было импортировано в 1,8 раза меньше, чем в прошлом. Только в январе отмечалось превышение объемов импорта риса на 51% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. Следует отметить, что в прошлом году в Украине был собран рекордный урожай риса за последние пять лет – 89,7 тыс. т (вес после доработки), что на 41% больше урожая прошлого года и на 9% больше предыдущего максимального урожая – 82,3 тыс. т в 1996 г. 

В апреле текущего года в Украину было поставлено 1632,6 т риса, что практически наполовину меньше объема поставок в апреле 2000 г. и в 1,7 раза меньше мартовского объема поставок. Лидером поставок, как и в аналогичный период прошлого года, является Вьетнам, на который пришлось 35% объема поставок. Средний уровень цен на вьетнамский рис "5% broken" в апреле – начале мая этого года колебался на уровне 200 USD/т СIF украинские порты Черного моря. 

В апреле текущего года значительно вырос объем поставок из Египта. По сравнению с прошлым месяцем импорт египетского риса вырос в 3,7 раза. Также около 17% поставок пришлось на российский рис. Поставки китайского риса, на который за период январь – апрель 2001 г. приходится 28,5% всего импортированного риса, в апреле не осуществлялись. Следует отметить также увеличение поставок риса из Испании – 162 т в апреле (66 т в предыдущий месяц). На испанский рис за период январь – апрель этого года пришлось около 3% всех поставок, тогда как в соответствующий период 2000 г. на него приходилось всего 0,1% поставок.

ЗА РУБЕЖОМ

ВСЕМУ СВОЕ ВРЕМЯ

Розничный рынок продуктов питания Украины в восточноевропейском контексте

Несмотря на длительную изолированность и возникшее в результате этого отставание Украины от мировых процессов в торговле, а также осторожность иностранцев относительно ведения бизнеса в "бывших" республиках, некоторые из "акул" мировой розничной торговли начинают потихоньку осваивать и наш отечественный рынок. Примеры того – открытие супермаркетов "Billa" (торговая группа Rewe) и "Spar" в Киеве. Сегодня Восточная Европа предстает весьма привлекательным регионом для розничных торговых сетей, за исключением того факта, что это беднейший регион в Европе. И это служило основной причиной задержки экспансии розничных сетей на Восток. 

В 1998 г., по мнению западных экспертов, Восточная Европа представляла собой ту возможность для ведения бизнеса, которую Испания представляла 20 лет назад. Среди ее преимуществ – относительно неурегулированная бизнес-среда, особенно с точки зрения использования земельных площадей, и относительно устойчивый экономический рост во многих странах. Многие аналитики западно-

европейских стран стали понимать, что оценивать перспективы рынков восточноевропейских стран нужно не только по росту ВВП и официальным экономическим данным, но и по таким показателям уровня обеспеченности потребителей, как наличие почти у каждого жителя телевизора, холодильника и т.д. Или, например, если на западе Европы темпы приобретения автомобилей относительно невысокие, то на востоке они постоянно растут. Вот почему многие европейские концерны уже внедрились на восточноевропейский рынок или планируют это сделать. Конечно, все вышесказанное, в первую очередь, касается тех стран, которые в ближайшее время собираются вступить в Европейский Союз. Однако, учитывая растущую конкуренцию в других регионах мира, в будущем это рано или поздно будет касаться Украины и других стран бывшего СССР. 

Сегодня на рынок Польши вышло так много европейских розничных сетей, специализирующихся на продаже продуктов питания, что она столкнулась уже в какой-то мере с полным насыщением данного сегмента рынка. Особенно это касается торговых предприятий больших площадей, таких, как гипермаркеты. Восточноевропейские розничные сети стараются как можно быстрее создать именно огромные торговые предприятия, пока правительство не ограничило эту возможность. Когда эта ниша будет насыщена, они переключат свое внимание на более мелкие формы ведения бизнеса. В 1999 г. гипермаркеты составляли около 0,03% общего количества розничных торговых точек в Польше, однако уже тогда они контролировали около 22% розничного рынка, и, по прогнозам специалистов, их власть будет только увеличиваться. В Чехии в 1999 г. гипермаркеты контролировали 54% местного рынка (в 1998 г. – 40%), и являются местом закупок для более чем 16% чешских семей (4% в 1998 г.). При этом рыночная доля независимых супермаркетов в Чехии упала до 32% (52% в 1998 г.) и продолжает снижаться сегодня за счет усиления позиций дисконтных сетей. В Венгрии в пригородных и сельских местностях еще сохраняется влияние маленьких независимых частных магазинов, однако в Будапеште и других крупных городах явно доминируют крупные розничные сети. При этом активными темпами развиваются гигантские торговые центры: в Будапеште в 1999 г. был открыт крупнейший в Центральной Европе торговый центр West End City Center. 

Сегодня на польском розничном рынке практически нет крупных отечественных торговых сетей. Многие местные маленькие независимые магазины разорились. Оставшиеся пытаются протестовать против незаконной практики демпинга крупными иностранными сетями и объединяются в различные ассоциации и закупочные кооперативы. Так, в 2000 г. 11 польских розничных сетей сформировали Союз польских розничных сетей (UPSD), основной целью которого является закупочная кооперация. 

Польша как наиболее привлекательный регион Восточной Европы первая подверглась "нашествию" зарубежных торговых сетей, на ее рынок вышли многие лидеры европейской торговли. Данная ситуация привела к очень жесткой конкуренции на польском рынке, и в то же время реальная рыночная власть отдельных сетей относительно невысокая, что обуславливает низкий, по сравнению с такими странами, как Чехия, Словения и Венгрия, уровень концентрации. Однако в общем иностранные торговые сети контролируют сегодня 10-12% польского розничного рынка, при этом ожидается, что в ближайшие 2-3 года их доля вырастет до 40%. Все 10 лидеров розничного рынка Польши – иностранные торговые сети: Macro (Metro AG), Geant Casino, Auchan, Jeronimo Martins, IKEA, Carrefour, HIT, Castorama, OBI, Leclerc и Tesco.

За исключением Польши, на рынках восточноевропейских стран наблюдается значительный уровень концентрации. В Чехии и Венгрии такая ситуация вызвана приходом иностранных торговых сетей и их борьбой за рыночные доли. В других, менее развитых, странах Восточной Европы высокий уровень контроля над местными рынками несколькими крупными торговыми сетями объясняется тем, что эти сети первыми вышли на рынок, их количество невелико, они используют самые прогрессивные технологии современной торговли, их низкие цены и принципиально новые подходы к обслуживанию просто "завораживают" восточноевропейских потребителей, привыкших к "коммунистическому" сервису. В этих странах относительная свобода отдельных ниш розничного рынка оставляет возможность создания влиятельных крупных торговых сетей даже местным наиболее прогрессивным компаниям, правда, в основном путем объединения.

Так, в Словении наблюдается существенный уровень концентрации: к 2000 г. наибольшей торговой сетью после серии слияний стала местная сеть Меркатор, которая охватила 1/3 рынка. Единственная иностранная сеть по торговле продуктами питания Spar контролирует 6,5% рынка.

В Латвии ситуация на розничном рынке продуктов питания существенно изменилась с приходом норвежско-латвийского СП "Varner Baltija" и его торговой сетью Rimi. В 1999 г. эта сеть приобрела вторую в стране розничную сеть Interpegro и захватила преобладающую долю на рынке, оставив своих конкурентов далеко позади.

Рост конкуренции и приход иностранных сетей в восточноевропейские страны стал причиной роста уровня обслуживания в розничном секторе вплоть до доставок продуктов на дом и упаковки продуктов в пакеты магазинными клерками, а также активной модернизации маркетинга продуктов: появляются собственные торговые марки отдельных торговых сетей, дисконтные карточки и т.д.

В России, как и во всех других странах бывшего СССР, сектор розничной торговли продуктами питания в 90-е годы развивался самыми динамичными и постоянными темпами, несмотря даже на августовский финансовый кризис. Однако темпы внедрения новых технологий в торговле в постсоветских республиках существенно отстают от остальных восточноевропейских стран, особенно в регионах. Исключение составляет розничная торговля столиц и крупных городов.

Если рассматривать структуру розничной торговли продуктами питания в целом по России, то здесь по-прежнему абсолютными лидерами являются открытые рынки, магазины типа "Гастроном" и киоски, на них в общем приходится до 62% рынка. В сельской местности лидируют бывшие "колхозные рынки", торговля на колесах и маленькие магазины. В то же время, столичная торговля и розничный сектор таких городов, как Санкт-Петербург, Нижний Новгород, в меньшей степени Екатеринбург и Владивосток, за последние несколько лет прошли путь от традиционных торговых точек к супер-современным торговым центрам, таким, как Рамстор, Перекресток и Седьмой континент. 

При этом сохраняется тенденция захвата контроля над определенной нишей в розничной торговле теми, кто пришел туда первым. Так, в сфере гипермаркетной торговли Москвы лидирует сеть гипермаркетов "Рамстор", принадлежащая турецкой компании "Раменка", открывшей первый многофункциональный торговый комплекс "Рамстор" в 1997 г. в Кунцево. На сегодняшний день компания также является владельцем самого большого торгового комплекса в России в Марьиной роще площадью 32500 м2, состоящего из гипермаркета и трехэтажного торгового центра с бесплатной стоянкой на 600 автомобилей, в котором находятся 70 магазинов, 4 кинотеатра и несколько ресторанов. Компания обеспечивает 1000 рабочих мест и не собирается останавливаться на достигнутом, ведь достигнутые обороты ее гипермаркетов на 1 м2 превышают соответствующие даже в высокоразвитых странах.

На сегодняшний день только в Москве и Санкт-Петербурге работает порядка 9 сетей, ориентированных на дискаунтерный формат ("Копейка", "Продмак", "Миниперекресток", "Авоська", "Пятерочка" и ряд других). Опыт организации таких предприятий достаточно скромен, и технологии дискаунтерных продаж в них отработаны не в полной мере. Однако уже сегодня эти компании создают серьезную конкуренцию мелкооптовым рынкам, и можно говорить про их многообещающие перспективы. Так, в Нижнем Новгороде дисконтные магазины или экономные продовольственные магазины сети "Пятачок" собирают покупателей даже из близлежащих округов и пригородов. Жителей не останавливают большие расстояния и довольно небольшой 1000-й ассортимент, зато сильно привлекают цены, которые на 15-20% ниже среднерозничных по городу. Интересен также тот факт, что идея создания таких магазинов и ее воплощение в жизнь принадлежит местной торговой компании.

Однако новые "модные" тенденции в торговле коснулись не только "прогрессивных" городов России. В Минске разрабатывается проект гипермаркета – торгового центра с торговой площадью 10000 м2, автостоянкой на 1160 мест, почтой, парикмахерской, отделением банка, кафе и детской игровой комнатой.

Украинский розничный рынок также не остался в стороне от общемирового прогресса. В сфере торговли косметическими товарами и бытовой химией вытеснение мелких частных магазинов и лотков практически состоялось, большинство так называемой средней прослойки украинских потребителей предпочитают отовариваться в торговых сетях типа "ДС", солидно подвинув, казалось бы, неистребимый феномен украинских рынков – оптовые толкучки. И это неудивительно, ведь при достаточно низких ценах (на некоторые группы товаров даже ниже, чем на оптовом рынке) в таких торговых сетях гарантировано качество продукта (цена низкая не за счет "левизны" товара или качества польских подделок, а за счет больших объемов закупок непосредственно у компаний-производителей), не говоря уже про ассортимент и уровень обслуживания, который на порядок выше антисанитарных условий уличных лотков и сервиса охрипших от мороза и "сугрева" торговцев. 

Сфера торговли продуктами питания также не осталась в стороне и практически весь зажиточный средний класс и достаточно весомая часть потребителей просто со средним уровнем доходов является клиентами так называемых "cash@carry", хотя это прижившееся у нас название и не соответствует сути данных магазинов. Дело в том, что в западном понимании "cash@carry" – это специализированный склад-магазин для мелкооптовых перекупщиков, и обыкновенным клиентам-потребителям туда путь заказан, система пропуска большинства таких предприятий предусматривает наличие специальных карточек у клиентов-оптовиков. Кроме того, для обыкновенного розничного клиента закупка в "cash@carry" относительно продажной цены будет менее выгодной, чем покупка того же товара в розничном торговом центре. Вообще, возникшая в нашей стране путаница с определением вида определенного формата торговой деятельности объясняется несколькими причинами. Во-первых, наш потребитель, привыкший еще в перестроечные времена называть "супермаркетами" даже уличные киоски, наконец-то, увидев настоящие современные супермаркеты, пытается найти для них какое-либо другое определение. Во-вторых, характерными чертами рынка постсоветских стран является свое-образный симбиоз различных современных форм розничной торговли: нет классических "дискаунтеров" или "гипермаркетов", а есть, например, супермаркеты, ориентированные на дисконтный формат или симбиоз гипермаркета и "cash&carry" и т.д. Вот почему, например, классические супермаркеты "Billa" в различных публикациях называются и "cash&carry", и дисконтером. 

Сегодня в Украине многие ниши розничной торговли пока еще относительно свободны. Например, гипермаркетная торговля ограничивается гипермаркетом "Макси" в пригороде Киева с торговой площадью 10 тыс. кв. м. Вход в гипермаркет по корпоративным (для оптовиков) и клиентским (для розничных покупателей) карточкам. Ассортимент товаров в 30000 наименований. Такая заминка в развитии гипермаркетов на украинском рынке, на наш взгляд, объясняется тем, что если в развитых европейских странах машина лишь "средство передвижения", то у нас… А без машины клиенту гипермаркета не обойтись, во-первых, гипермаркет – идеальное место для покупок на неделю, а во-вторых – он расположен в пригороде. Кроме того, нужно учитывать и сложившуюся культуру потребления украинского потребителя среднего класса, который вряд ли будет выезжать за город только ради большего ассортимента, имея возможность закупки также довольно широкого ряда товаров в близлежащих торговых сетях почти по таким же ценам. 

Отсутствуют на нашем рынке также и классические дисконтные магазины, хотя практически все торговые сети используют элементы дисконтной торговли. С одной стороны, их использование объясняется стремлением как можно больше снизить свои розничные цены (клиенты весьма чувствительны к цене) и невысокой требовательностью украинского потребителя: его устроит и 2000-й ассортимент вместо 20000-го, покупки складывать в пакеты (которые еще и платные в отличие от западной практики) он без проблем может и сам и т.д. И с другой стороны, их развитие сдерживается недостаточной отработкой дискаунтных технологий, практически отсутствием такого инструмента, как собственные торговые марки, низким уровнем развития логистики у местных торговых компаний, низкой эффективностью взаимодействия розничных торговых компаний с поставщиками, отсутствием как таковых схем кооперации между поставщиком и потребителем и т.д. На сегодняшний день наиболее близким аналогом западной дискаунтной торговли являются торговые предприятия "Родовид" группы "Фоззи", хотя здесь также прослеживается и стратегия "cash&carry".

И все же, на наш взгляд, за дискаунтной торговлей будущее украинского рынка. При этом, если в других европейских странах наряду с данной формой торговли активно развиваются и другие, в том числе, выживают и мелкие независимые супермаркеты, то, учитывая несовершенство нашего законодательства относительно защиты малого бизнеса и необычайную чувствительность потребителя к ценам, на украинском рынке вполне возможен другой сценарий развития. Кроме того, в долгосрочной перспективе ожидается дальнейшая экспансия иностранных торговых концернов на украинский розничный рынок. И если к тому времени у наших предпринимателей не сформируется "кооперационное" мышление или не появятся собственные сильные и конкурентоспособные торговые сети и технологии, вполне возможно, что будущий украинский потребитель будет осуществлять закупки исключительно в зарубежных торговых центрах.

СОПУТСТВУЮЩИЕ РЫНКИ

БУДЕТ НЕФТЬ  –  БУДЕТ БЕНЗИН

Татьяна МЕЛЬНИК, по материалам ГИАЦ "Держзовнишинформ"

Конъюнктурная ситуация на рынке нефти и нефтепродуктов во второй половине апреля – начале мая 2001 г.

МИРОВОЙ РЫНОК

Высокая рентабельность нефтепереработки в последние полтора месяца привела к стабильному спросу на нефть и, как следствие, – к росту цен. Так, за вторую половину апреля 2001 г. средний уровень цен на европейском рынке нефти повысился в среднем на 5-10 USD/т, или на 2-5% (в зависимости от сорта нефти) и составил на начало мая, например, на российскую нефть Ural 190-195 USD/т. В целом, за апрель 2001 г. цены на нефть в Европе повысились на 35-45 USD/т, или на 20-30% (в зависимости от сорта).

Рост цен на нефть повлек за собой повышение уровня цен на бензины. Кроме того, ситуацию с подорожанием бензинов усугубил их дефицит на рынке США. Это привело к тому, что уровень цен на бензины в Европе во второй половине апреля повысился на 20-30 USD/т, или на 5-10% (в зависимости от сорта) и составил на начало мая, например, на бензин А-92 – 340-350 USD/т. В целом за апрель уровень цен на бензины на европейском рынке повысился в среднем на 60-70 USD/т, или на 20-30% (в зависимости от сорта).

В то же время цены на дизтопливо за вторую половину апреля в Европе снизились на 2-7 USD/т, или на 1-5% и составили на начало мая 235-240 USD/т. В целом за апрель 2001 г. стоимость дизтоплива в Европе увеличилась в среднем на 15-20 USD/т (на 5-10%).

Уровень цен на нефть в настоящее время определяют два фактора – низкие запасы нефтепродуктов, в особенности бензина, и стабильно увеличивающиеся запасы самой нефти. Последний фактор медленно, но верно перевешивает, и через месяц-два после разрешения кризиса с продуктами переработки уровень цен на нефть существенно понизится. Вполне вероятно, что цена достигнет нижней границы коридора ОПЕК – 22 USD/Bbl композитной корзины сортов нефти ОПЕК.
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Кроме того, согласно заявлениям руководителей Минтопэнерго России, в 2001 г. добыча нефти в стране возрастет по сравнению с прошлым годом на 5% и составит 340 млн. т (6,8 млн. баррелей в день). Экспорт увеличится на 7%. Таким образом, при снижении квот ОПЕК другие производители, такие, как Россия и Норвегия, просто приходят на освобождающееся место.

По мнению экспертов, средний уровень цен на российскую нефть на мировом рынке во второй половине мая будет удерживаться в пределах 185-205 USD/т, а на бензины и дизельное топливо может повыситься на 10-20 USD/т от уровня цен по состоянию на конец апреля 2001 г. (в зависимости от вида топлива). 

РОССИЯ

За вторую половину апреля 2001 г. уровень цен по предложениям на рынке нефти и нефтепродуктов в России изменился незначительно. Так, цены на нефть по предложениям в оптовой торговле за этот период снизились на 70-80 руб./т (на 1-3%) и составили на начало мая 3150-3230 руб./т (в середине апреля – 3180-3350 руб./т). В целом за апрель 2001 г. средний уровень цен на нефть по предложениям в оптовой торговле не изменился.

Средний уровень цен по предложениям на рынке бензина А-95 и А-92 за этот период снизился на 100-125 руб./т (на 1-2%) и составил на начало мая: бензин А-95 – 8550-9250 руб./т; А-92 – 7300-8150 руб./т, против уровня цен предложений на середину апреля: А-92 – 7500-8200 руб./т; А-76 – 6400-7200 руб./т. В свою очередь, уровень цен на бензин А-76 и ДТ по предложениям на рынке нефтепродуктов за последние две недели апреля не изменился и составил на начало мая: бензин А-76 – 6350-7200 руб./т; ДТ – 6300-7000 руб./т. В целом за апрель 2001 г. средний уровень цен по предложениям на рынке бензинов снизился на 100-200 руб./т (на 1-3% в зависимости от марки бензина). Средний уровень цен на дизтопливо снизился за месяц на 50-60 руб./т (на 1%).
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Уровень цен на бензины на внутреннем рынке России во второй половине мая 2001 г., по мнению экспертов, может повыситься на 10-20%, а на дизтопливо – понизиться на 10-15% от уровня цен на начало мая т.г. Об этом свидетельствует то, что в настоящее время (начало мая 2001 г.) цены на бензины на внутреннем рынке России (без учета НДС) находятся на уровне: бензин А-95 – 245-265 USD/т, А-92 – 210-230 USD/т, что на 10-20% ниже уровня цен на европейском рынке. Уровень цен на дизтопливо в России выше на 10-15%, чем в Европе, и составляет 180-200 USD/т. При расчете сопоставлялись цены нефтепродуктов российских производителей без НДС и цены на нефтепродукты в Европе без стоимости транспортировки, экспортной пошлины и "интереса" трейдеров.

Исходя из текущей ситуации, расчетный уровень цен при поставках российских нефтепродуктов непосредственно из РФ во второй половине мая 2001 г. с учетом всех внутренних налогов РФ и действующей экспортной пошлины на условиях поставки DAF граница Россия – Украина при непосредственной покупке может составлять: А-95 – 355-380 USD/т, А-92 – 310-340 USD/т, А-76 – 275-305 USD/т, ДТ – 275-300 USD/т. Сравнение вышеуказанного расчетного уровня цен с уровнем цен на европейском рынке показывает, что впервые за более чем годовой период у украинских импортеров появилась возможность отдать предпочтение в поставках А-95, А-92 и А-76 в Украину непосредственно из России. Но, вероятнее всего, эта возможность не будет реализована в связи с тем, что на украинском оптовом рынке нефтепродуктов сложился еще более низкий уровень цен.

УКРАИНА

За вторую половину апреля 2001 г. на оптовом рынке нефтепродуктов Украины произошло снижение цен на все виды топлива. Так, средний уровень цен предложений в оптовой торговле на рынке бензинов снизился на 100-350 грн./т (на 5-15% в зависимости от марки) и составил на начало мая 2001 г.: бензин А-95 – 1900-2050 грн./т, А-92 – 1720-1860 грн./т, А-76 – 1600-1700 грн./т. На рынке дизтоплива произошло снижение среднего уровня цен предложений в оптовой торговле в среднем на 30-60 грн./т (на 2-3%). Цены предложений в оптовой торговле на дизтопливо составили на начало мая 1500-1670 грн./т.

Определенное влияние на снижение цен по-прежнему оказывает ценовая политика ряда российских нефтяных компаний (ТНК, ЛУКОЙЛ, ТатНафта), фактически владеющих Лисичанским, Одесским и Кременчугским НПЗ. Расчетный уровень цен светлых нефтепродуктов на условиях поставки DAF граница Украины, исходя из цен, заявленных НПЗ при реализации на оптовом рынке, составляет на: А-95 – 240-250 USD/т, А-92 – 200-215 USD/т, А-76 – 180-190 USD/т, ДТ – 190-200 USD/т. Из этого видно, что светлые нефтепродукты, произведенные на этих предприятиях, реализовывались по ценам, которые на 20-60 USD/т (в зависимости от вида топлива) были ниже, чем расчетный уровень цен при поставках нефтепродуктов в Украину, исходя из конъюнктуры на европейском рынке нефтепродуктов в первой половине апреля 2001 г. на условиях поставки DAF граница Украины (табл. 1). 
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Таблица 1. Цены на светлые нефтепродукты, реализуемые через специализированные аукционы, грн./т

Дата
Продукт
НПЗ
Цена, 

 
 
 
заявленная НПЗ

12.04.2001
АИ-95
Лисичанский НПЗ
1980

13.04.2001
 
Одесский НПЗ
1980

 
АИ-92
Лисичанский НПЗ
1785

 
 
Одесский НПЗ
1785

 
А-76
Лисичанский НПЗ
1640

 
 
Одесский НПЗ
1640

 
ДТ
Лисичанский НПЗ
1530

 
 
Одесский НПЗ
1530

24.04.2001
АИ-95
Лисичанский НПЗ
1970

25.04.2001
 
Одесский НПЗ
1980

 
АИ-92
Лисичанский НПЗ
1775

 
 
Одесский НПЗ
1800

 
А-76
Лисичанский НПЗ
1640

 
 
Одесский НПЗ
1640

 
ДТ
Лисичанский НПЗ
1530

 
 
Одесский НПЗ
1530

04.05.2001
АИ-95
Лисичанский НПЗ
1970

08.05.2001
 
Одесский НПЗ
 –

 
АИ-92
Лисичанский НПЗ
1715

 
 
Одесский НПЗ
 –

 
А-76
Лисичанский НПЗ
1595

 
 
Одесский НПЗ
1640

 
ДТ
Лисичанский НПЗ
1510

 
 
Одесский НПЗ
1530

Невыгодность импорта нефтепродуктов в Украину "непосредственно" из России, а также ценовая политика российских нефтяных компаний может привести в ближайшее время к сокращению импорта.

Экспорт нефти из Украины  за период с января по апрель 2001 г. составил 27,4 тыс. т, что на 87% меньше объемов экспорта за аналогичный период 2000 г. В апреле 2001 г. по сравнению с январем экспортные поставки нефти возросли на 1,3 тыс. т (20%) и составили более 7,8 тыс. т. В то же время импорт нефти за рассматриваемый период в сравнении с тем же периодом 2000 г. увеличился в 2,6 раза и составил более 3 млн. т.

На фоне сокращения экспорта нефти наблюдается увеличение экспорта бензинов и дизтоплива. Так, по сравнению с первыми четырьмя месяцами 2000 г. в январе – апреле 2001 г. экспорт бензинов и ДТ вырос в 31 и 6 раз, или на 33 тыс. т и 247 тыс. т и составил 34 тыс. т и 296 тыс. т соответственно. При этом импорт бензинов и дизтоплива сократились в январе – апреле 2001 г. по сравнению с тем же периодом 2000 г. на 33% и 46% и составили около 180 тыс. т и 427 тыс. т соответственно. Сложившаяся ситуация привела к тому, что в марте и апреле объемы экспорта дизтоплива из Украины превысили объемы импорта на 3 тыс. т и 42 тыс. т соответственно (рис. 4 и 5).
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Сопоставление баланса светлых нефтепродуктов (импорт минус экспорт без учета внутреннего производства) в Украине за период январь – апрель 2001 г. с аналогичным периодом 2000 г. показывает, что на внутренний рынок в 2001 г. было поставлено бензинов меньше примерно на 400 тыс. т (более чем в 3,7 раза) и ДТ примерно на 753 тыс. т (в 6,7 раза), чем за четыре месяца прошлого года. 

Данная ситуация могла привести к дефициту нефтепродуктов на рынке Украины и повышению цен на них, однако, по мнению экспертов, снижение поставок нефтепродуктов на внутренний рынок было компенсировано увеличением поставок нефти на НПЗ – примерно на 2055 тыс. т (более чем в 3,2 раза по сравнению с аналогичным периодом прошлого года) и производством из нее нефтепродуктов. 

Сопоставление баланса нефти и нефтепродуктов в Украине за период декабрь 2000 г. – апрель 2001 г. показывает следующее: баланс нефти составил более 3,66 млн. т, что более чем в 2,9 раза превышает аналогичный показатель за декабрь 1999 г. – апрель 2000 г.; баланс бензинов – 247,2 тыс. т, что в 2,8 раза меньше того же показателя за декабрь 1999 г. – апрель 2000 г.; баланс дизтоплива составил 246,4 тыс. т, что в 4,1 раза меньше баланса в декабре 1999 г. – апреле 2000 г. 

Таблица 2. Баланс нефти и светлых нефтепродуктов в Украине за 2000-2001 гг.

Год
Нефть, кол-во (мт)
Бензин, кол-во (мт)
ДТ, кол-во (мт)


декабрь – апрель
декабрь – апрель
декабрь – апрель

2000 г.
1252161
706117
1021490

2001 г.
3661040
247178
246413

Таблица 3. Расчетное производство бензинов и дизельного топлива в Украине в 2000-2001 гг.

Период*
Бензин, кол-во (мт)
ДТ, кол-во (мт)

2000 г.
275475
375648

2001 г.
805429
1098312

Таблица 4. Баланс бензинов и дизтоплива с учетом расчетного производства в Украине в 2000-2001 гг.

Период*
Бензин, кол-во (мт)
ДТ, кол-во (мт)

2000 г.
981592
1397138

2001 г.
1052607
1344725

*рассматриваемый период – декабрь предыдущего года – апрель текущего года.

Сравнение баланса бензинов и ДТ, учитывая расчетное производство за указанные периоды 2000 и 2001 гг., позволяет сделать вывод о том, что превышение предложения над спросом нефтепродуктов в Украине на конец рассматриваемого периода в 2001 г. практически отсутствует, и за истекший период 2001 г. не наблюдался рост цен на рынке нефтепродуктов Украины.

Исходя из конъюнктуры на европейском рынке нефтепродуктов, расчетный уровень цен при поставках нефтепродуктов в Украину во второй половине мая 2001 г. на условиях DAF граница Украины составляет: А-95 – 340-370 USD/т, А-92 – 330-360 USD/т, А-76 – 290-320 USD/т, дизтопливо – 220-240 USD/т.

Анализируя ситуацию на рынке, можно сделать следующие выводы:

– в апреле 2001 г. в Украине произошло существенное сокращение импорта нефтепродуктов в связи с увеличением дисбаланса между ценами на оптовом рынке нефтепродуктов Украины и при импорте с 20-40 USD/мт в первой половине апреля до 40-160 в первой декаде мая USD/т в зависимости от вида нефтепродуктов. По мнению экспертов, если данная ситуация не изменится, то в мае – июне т.г. ожидается резкое сокращение объемов импорта нефтепродуктов, в особенности бензинов;

– благоприятная ценовая конъюнктура на европейском рынке нефтепродуктов будет стимулировать рост экспорта светлых нефтепродуктов из Украины, так как разница между ценами внутреннего рынка и при экспорте составляет 30-160 USD/т; 

– сложившаяся ситуация может привести к нарушению спроса и предложения нефтепродуктов на украинском рынке, что в июне 2001 г. может спровоцировать кризисную ситуацию с обеспечением нефтепродуктами.

Таблица 5. Цены на светлые нефтепродукты в Украине, апрель – первая декада мая 2001 г.

Наименование товара
Цены НПЗ, грн./мт
1
2
D1, (2-1)
3
(2, (3-1)

АИ-95
1970-1980
220-230
340-370
120-140
350-360
130

АИ-92
1715-1780
180-200
330-360
150-160
340-350
150-160

ДТ
1510-1530
180-190
220-230
40
210-220
30

Цены НПЗ, приведенные к DAF\FOB, USD/мт

1. – Расчетный уровень цен при импорте на условиях поставки DAF/FOB граница Украины, исходя из конъюнктуры на Европейском рынке по состоянию на первую декаду мая 2001 г., USD/мт

2. – Расчетный уровень цен при экспорте нефтепродуктов на условиях поставки DAF/FOB граница Украины, по состоянию на начало второй декады мая 2001 г., USD/мт

D1; 2 – Разность между соответственными данными выбранных граф таблицы 5.

ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО

ЗАКОНОДАТЕЛЬНЫЕ И ПОДЗАКОННЫЕ АКТЫ, ПРИНЯТЫЕ В АПРЕЛЕ 2001 ГОДА В ОТНОШЕНИИ АГРОПРОМЫШЛЕННОГО КОМПЛЕКСА

Законы Верховной Рады

"О внесении изменений в Кодекс Украины об административных правонарушениях относительно установления ответственности за нарушение законодательства о племенном деле в животноводстве" (№2359-111 от 5 апреля 2001 г.)

В соответствии с Законом, оформление племенных свидетельств (сертификатов) на племенные (генетические) ресурсы без данных официального учета производительности животных, официальной классификации (оценки) по типу, иммуногенетического контроля влечет за собой наложение штрафа на граждан от пяти до десяти не облагаемых налогами минимумов доходов граждан, а на должностных лиц – от тридцати до пятидесяти не облагаемых налогами минимумов доходов граждан.

Штраф также накладывается за внесение в документы по племенному делу недостоверных данных, использование для воспроизведения не аттестованных и не допущенных к воспроизведению плодников, несоблюдение установленных технологических и ветеринарно-санитарных требований и правил получения, хранения и использования племенных (генетических) ресурсов. Действия, содеянные лицом, которое на протяжении года было подвергнуто административному взысканию за такие же нарушения, влекут за собой наложение штрафа от десяти до тридцати не облагаемых налогами минимумов доходов граждан, а на должностных лиц – от пятидесяти до ста пятидесяти не облагаемых налогами минимумов доходов граждан.

Постановления Кабинета Министров

"О порядке внесения изменений в Программу производства технологических комплексов машин и оборудования для агропромышленного комплекса на 1998-2005 гг.". (№350 от 11 апреля 2001 г.)

Государственному комитету промышленной политики по согласованию с Министерством аграрной политики, другими заинтересованными центральными органами исполнительной власти разрешено вносить изменения в Программу производства технологических комплексов машин и оборудования для агропромышленного комплекса на 1998-2005 гг., утвержденную постановлением Кабинета Министров Украины от 30 марта 1998 г. №403, в рамках средств государственного бюджета, предусмотренных на финансирование Программы, и с учетом поступления средств из других источников, не запрещенных законодательством.

"Об образовании Национальной акционерной компании "Украгролизинг" (№354 от 11 апреля 2001 г.) 

Во исполнение Указа Президента Украины от 23 февраля 2001 г. №111 "О дополнительных мерах относительно дальнейшего развития лизинга в аграрном секторе экономики", Кабинет Министров создает открытое акционерное общество Национальную акционерную компанию "Украгролизинг" на базе ликвидируемого государственного лизингового предприятия "Украгролизинг".

Постановлением утверждены:

Устав Национальной акционерной компании "Украгролизинг" (далее – Компания);

перечень предприятий, которые подлежат преобразованию в открытые акционерные общества, с последующей передачей 100% их акций в уставный фонд Компании;

состав наблюдательного совета Компании.

Министерству аграрной политики и Фонду государственного имущества поручено в трехмесячный срок принять меры по преобразованию предприятий в открытые акционерные общества и обеспечить передачу 100% их акций в уставный фонд Компании.

Установлено, что 100% акций Компании закрепляются в государственной собственности с запретом их отчуждения, использования для формирования уставных фондов любых субъектов хозяйствования, передачи в управление любым лицам на период до принятия отдельного решения относительно приватизации Компании.

Председателем правления Компании назначен Шпак Василий Федорович.

"Об использовании средств государственной поддержки крестьянских (фермерских) хозяйств" (№357 от 13 апреля 2001 г.)

Устанавливается, что средства государственного бюджета на государственную поддержку крестьянских (фермерских) хозяйств (кроме средств, предоставленных на разработку проектов по предоставлению земельных участков, возмещение части затрат, связанных с уплатой процентов за пользование ссудами банков, и частичную компенсацию затрат на приобретение первого трактора, комбайна, грузового автомобиля, строительство животноводческих помещений, включая стоимость проектно-сметной документации) используются на конкурсной и возвратной основе.

Министерству аграрной политики, Министерству финансов, Министерству экономики поручено разработать и утвердить в месячный срок Порядок предоставления и использования средств государственной поддержки крестьянских (фермерских) хозяйств.

"Об установлении залоговых цен на основные зерновые культуры" (№371 от 23 апреля 2001 г.)

Документом утверждаются залоговые цены на зерно базисных кондиций (без учета налога на добавленную стоимость) на 2001 г. на следующем уровне (грн./т):

пшеница мягкая III класса – 430, пшеница мягкая IV класса – 390, пшеница мягкая V класса – 340; рожь группы "А" – 370; ячмень пивоваренный – 390, ячмень I класса – 340, ячмень II класса – 320; кукуруза I класса – 370.

Залоговые цены на другие зерновые культуры определены в соотношении к цене пшеницы мягкой III класса.
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