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ЭКСКЛЮЗИВ

Леонид Козаченко, вице-премьер-министр Украины по вопросам АПК:

По состоянию на 21 марта в большинстве областей Украины хозяйства закончили сев ранних зерновых культур. Около 80% посевов озимых культур прошли первую подпитку минеральными удобрениями. Темпы работ в 3 раза превышают прошлогодние показатели. Напомню, что осенью 2001 г. аграрии посеяли 8,7 млн. га озимых культур, а вместе с озимым рапсом – 9,1 млн. га. На сегодняшний день 86% посевов озимых находятся в удовлетворительном состоянии. 14-15% площадей подлежат пересеву (около 600 тыс. га) – это среднегодовые нормы. Хотя в прошлом году погодные условия были лучше, и пересевали только 270 тыс. га озимых.

На нынешнее состояние проведения сельхозработ повлияла ранняя весна и лучшая обеспеченность материальными ресурсами. Можно сказать, что на треть больше использовано минудобрений, СЗР, более качественных семян. 

Единственный негативный фактор – в южных областях в конце марта наблюдалось меньше влаги, чем в прошлом году в этот период. Если не будет весенних дождей, то ситуация может усложниться. Но это не означает, что у нас будут большие потери, так как в этом году более высокая подготовленность хозяйств, и они придерживались агротехнологий. Значит, лучше стартовые возможности.

Наибольшая проблема на сегодня – стабилизация зернорынка. Если мы получим планируемый урожай в 36,6 тыс. т, а может, и больше, надо избежать тех сложностей, которые были в прошлом году. 

В межсезонье мы имеем на рынке значительные колебания цен. На рынке появляется много зерна, которое сложно реализовать, так как предложение превышает спрос, но в то же время надо возвращать кредиты. Для того чтобы этого не было, мы должны задействовать факторы, которые сдерживают колебания цен в развитых странах. Это фьючерсная торговля. То есть хозяйства, которые имеют большие объемы зерна и должны вернуть кредиты, зная котировки на полгода вперед и что цены на тот период будут на 30-45% выше, должны подписывать фьючерсный контракт. Этот контракт можно предъявить в банке как ценную бумагу, которая является основанием на выдачу кредита на эту сумму. 

Для тех, кто не готов к фьючерсной торговле, будет действовать проще механизм – залоговая закупка зерна. По залоговым закупкам зерна подготовлены 3 проекта.

В прошлом сезоне мы экспортировали 7,2 млн. т зерна. Думаю, что полмиллиона еще экспортируем в этом сезоне, но не больше. В следующем – все будет зависеть от урожая. Но уверен, что существенно увеличится производство комбикормов, ведь у нас интенсивно развивается животноводство.

НОВОСТИ

НА ПЕРЕОСНАЩЕНИЕ СЕЛЬСКОГО ХОЗЯЙСТВА НЕОБХОДИМО 110-115 млрд. грн.

По словам вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, на переоснащение сельского хозяйства потребность в средствах составляет 110-115 млрд. грн., причем до 40% от этой суммы необходимо инвестировать в перерабатывающую отрасль. По мнению правительства, решить эти проблемы удастся за 7-10 лет. Прежде всего, для этого необходимо продолжить курс реформ, которые в течение двух последних лет способствовали возрождению АПК, и создать в Украине более благоприятную инвестиционную среду, в частности, принять ряд законодательных актов, способствующих инвестиционной привлекательности отечественного АПК.

ПРЕЗИДЕНТ СЧИТАЕТ НЕОБХОДИМЫМ СОХРАНЕНИЕ ВСЕХ ЛЬГОТ АГРАРИЯМ

Президент Украины Леонид Кучма считает необходимым сохранение всех льгот для аграриев на несколько лет. Президент Украины поручил проанализировать действие существующего механизма специального режима обложения сельхозпроизводителей НДС и фиксированным сельскохозяственным налогом и устранить противоречия, которые могут привести к нарушениям законных прав аграриев на льготы.

Поручение Президента Украины вызвано обеспокоенностью аграриев относительно негативного влияния на их финансирование действия постановления Кабинета Министров Украины от 1 марта 2002 г. №233 "Об утверждении Порядка определения критерия, по которому на сельскохозяйственных товаропроизводителей распространяется специальный режим обложением налога на добавленную стоимость и фиксированным сельскохозяйственным налогом".

СОЮЗ СОБСТВЕННИКОВ ЗЕМЛИ ТРЕБУЕТ ВНЕСТИ ИЗМЕНЕНИЯ В ЗКУ

Всеукраинский координационный совет Союза собственников земли при поддержке депутатов Верховной Рады готовит обращение в Конституционный суд, в котором говорится о неправомерности введенных ограничений на продажу и аренду земли. По мнению председателя Координационного совета Владимира Ананьева, устанавливать арендную плату за землю и распоряжаться ею (продавать или нет) – это право собственника и только, а норма, ограничивающая право распоряжаться собственностью, является неконституционной.

Сегодня же, согласно Указу Президента Украины, арендная плата должна составлять не менее 1,5% от стоимости земли, что ограничивает возможность ее использования. В некоторых случаях собственники готовы бесплатно отдавать землю в пользование с условием, что арендатор будет платить земельный налог. 

ГОСАКТОВ НА ЗЕМЛЮ ВЫДАНО ВСЕГО 1,2 млн. шт.

Как заявил председатель Всеукраинского координационного совета Союза собственников земли Владимир Ананьев, действительное количество выданных аграриям Государственных актов на право частной собственности на землю составляет 60% от официальных данных, или 1,2 млн. актов против 2 млн., о которых заявляют в Минагрополитики и Госкомземе. 

По его словам, Союз имеет возможность отслеживать реальную картину, собирая информацию непосредственно по селам. Как сказал В.Ананьев, многие крестьяне жалуются, что, заплатив деньги и сдав земельные сертификаты, они так и не получили на руки Государственные акты.

По данным Госкомзема, на 1 марта 2002 г. 2,45 млн. владельцев сертификатов получили Госакты на землю.

МЕМОРАНДУМ О РЕГУЛИРОВАНИИ РЫНКА САХАРА

Кабинет Министров подписал Меморандум с трейдерами и производителями сахара о координации государственной политики на этом рынке. Со стороны участников рынка его подписали руководители ассоциаций "Укрсахар" и "Свекловоды Украины", а также Всеукраинского союза сельскохозяйственных предприятий и Национальной ассоциации бирж Украины.

По мнению вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, подписанный Меморандум будет способствовать увеличению производства сахарной свеклы и сахара.

В первую очередь правительство попытается усовершенствовать механизм минимальных цен на сахар, а также рассмотреть предложения сахарных торговцев по ужесточению условий импорта сахара в Украину. 

Кабмин также хочет ввести мониторинг по торговле сахаром, чтобы не допустить его реализации по ценам, ниже минимальной (2370 грн./т).

ПРАВИТЕЛЬСТВО РАССМОТРИТ ПРЕДЛОЖЕНИЕ О ЗАПРЕТЕ ИМПОРТА САХАРА-СЫРЦА 

Входящая в пятерку крупнейших торговцев сахаром компания "УкрРос" просит Кабинет Министров запретить импорт сахара-сырца на давальческих условиях, чтобы предотвратить снижение цен на белый сахар. По словам директора компании "УкрРос" Сергея Федоренко, компании часто имеют сложности с продажей свекловичного сахара, поскольку не могут конкурировать с более дешевым сахаром, произведенным из сырца.

По словам вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, правительство рассмотрит это предложение. Сейчас правительство работает над защитой внутреннего рынка сахара, в частности, над изъятием сахара из режимов свободной торговли с рядом стран. 

АГРАРИИ ЗАСЕЯЛИ РАННИМИ ЗЕРНОВЫМИ 70% ПЛОЩАДЕЙ

По словам первого заместителя госсекретаря Министерства агрополитики Юрия Лузана, аграрии засеяли более чем 70% площадей ранними зерновыми, что составляет около 3 млн. га из запланированных 4,1.

Кроме того, уже начались работы по посеву сахарной свеклы и подсолнечника, которыми планируется засеять около 1,1 млн. га и 2,6 млн. га соответственно.

По данным Ю.Лузана, уже завершается первая подкормка озимых, кроме того, в этом году аграрии использовали на треть больше минудобрений и СЗР, чем за этот период прошлого года.

ПЛОЩАДИ ПОД ПОДСОЛНЕЧНИКОМ НЕ СОКРАТЯТСЯ

По данным первого заместителя государственного секретаря Министерства агрополитики Юрия Лузана, сельскохозяйственные предприятия начали сеять подсолнечник и планируют засеять площадь в 2,5-2,6 млн. га.

По словам Ю.Лузана, аграрии не планируют сокращать посевы под этой культурой, учитывая, в частности, высокие цены на семена подсолнечника урожая прошлого года. В текущем сезоне средняя цена на рынке достигала 1400-1600 грн./т.

ЦЕНЫ НА УДОБРЕНИЯ СНИЗИЛИСЬ 

По информации госсекретаря Минагрополитики Сергея Рыжука, цены на минеральные удобрения стабилизировались и даже начали снижаться. Согласно расчетам, в текущем году необходимо будет внести в почву 672 тыс. т удобрений, что приблизительно на 30 тыс. т больше, чем в 2001 г.

Остаток минудобрений на заводах на 26 марта, по данным С.Рыжука, составляет 15 тыс. т. А в среднем сельхозпроизводители покупают 35-40 тыс. т удобрений за неделю в действующем веществе. 

ОЖИДАЕМЫЙ ЭКСПОРТ ЗЕРНА ИЗ РОССИИ – 4,2 млн. т

По расчетам аналитической группы АТО "ОГО" (Россия), общий объем экспорта зерна из России составит в текущем году 4,2 млн. т. Общее предложение зерна на российском рынке составляет в этом году, согласно официальным данным, 94,4 млн. т (вместе с остатками прошлого года). Это на 27,3% больше, чем год назад.

Специалисты считают, что имеющиеся запасы зерна в России могут снизить среднегодовую цену на зерно от 15 до 40%. Такой разброс в прогнозе вызван тем, что никто не знает объемы контрактов российских фирм с трейдерами Казахстана (в основном продовольственная пшеница) и Украины (фураж).

МОЛДОВА СОБИРАЕТСЯ ВЫВЕСТИ ИЗ РЕЖИМА СВОБОДНОЙ ТОРГОВЛИ РЯД ТОВАРОВ

По данным министра экономики Молдовы Мариана Лупи, Молдова готова вывести из режима свободной торговли некоторые группы импортируемых Украиной товаров. Основанием для этого является решение правительства Украины от 14 марта 2002 г. о выводе из режима свободной торговли молдавского белого сахара.

Возможно, из режима свободной торговли будут выведены импортируемые из Украины сахар белый, шоколад и кондитерские изделия. ТЕМА НОМЕРА

ТЕМА НОМЕРА

Владимир КЛИМЕНКО:"ВСЕ ЗЕРНО ИЗ УКРАИНЫ ЭКСПОРТИРУЕТСЯ УКРАИНСКИМИ ФИРМАМИ"

26 марта Украинской зерновой ассоциации (УЗА), которая объединяет крупнейших зернотрейдеров страны, исполнилось четыре года. По мнению руководства УЗА, за это время виды деятельности и технология работы Ассоциации претерпели значительные изменения. Об этом, а также о сегодняшних проблемах отечественного зернорынка журналу "Агро Перспектива" рассказывает генеральный директор УЗА Владимир КЛИМЕНКО.

– Владимир Георгиевич, расскажите, пожалуйста, об основных направлениях работы Украинской зерновой ассоциации.

– Значительную роль в становлении УЗА сыграли поездки в Великобританию и США. Еще до создания УЗА нам удалось в рамках проекта ТАСIS посетить Великобританию и детально изучить, как работают зерновые ассоциации – всемирная GAFTA и английская UKASTA. Много важного удалось почерпнуть именно в этой поездке. Кроме того, еще в рамках проекта USAID две недели были в США, где изучали работу аналогичного объединения. Из всего увиденного и услышанного мы поняли, что ассоциации во всем мире занимаются тремя основными вещами. Первое – это лоббирование и защита интересов членов ассоциации, второе – их информационное обеспечение и третье – их обучение. Собственно говоря, эти три направления и стали главными в работе УЗА. Причем вопрос по информационному обеспечению был решен уже через три месяца после создания нашей Ассоциации. И вот уже на протяжении четырех лет каждую пятницу осуществляется информационная рассылка для всех членов УЗА. Это ценовая информация, обзоры украинской прессы, информация из зерновых союзов России и Казахстана о состоянии зернорынка в этих странах. То есть, каждый понедельник руководители предприятий получают подобную информацию.

Относительно обучения подчеркну, что за четыре года нами проведено более 30 семинаров, в частности, по вопросам мировой и внутренней торговли зерновыми, составлению контрактов, по качеству продукции и т.д. Как правило, семинары строились по принципу, что абсолютно все, кто участвует в маркетинговой цепочке – от поля до судна, – принимали в них участие. Выступали руководители портов, портовых и линейных элеваторов, экспедиционных фирм в портах, представители "Укрзализныци", налоговой администрации, страховых компаний и банков… Семинары пользуются достаточно большой популярностью и они полезны не только для членов УЗА, но и для государственных чиновников и представителей агропрессы. Кроме того, на семинарах обязательно поднимается проблема, которая требует решения для улучшения процессов, связанных с экспортом зерновых.

Говоря о лоббировании, необходимо отметить, что первые три года эти функции были слабо представлены. В основном лоббированием мы занимались через прессу, у нас фактически не было возможности влиять на процессы и решения, которые принимались в правительстве. Поначалу УЗА в правительстве не замечали. Хотя это, может быть, и правильно. Надо было показать свою работу, набрать определенный вес. Правда, и тогдашние правительства не очень-то хотели работать с общественными организациями. Но все меняется. И при правительстве Анатолия Кинаха мы впервые наладили эффективную работу. Масса предложений, которые на протяжении трех лет подавались и в Министерство агрополитики, и в Верховную Раду, и в правительство, – практически не находили отклика. Только сейчас нам удалось наладить очень хорошую работу и с МинАП, в частности с министром Иваном Кириленко, и с профильным комитетом ВР, который возглавляет Екатерина Ващук, и, как я уже говорил, с правительством также. Вот уже на протяжении восьми месяцев президент УЗА Николай Компанец и я как гендиректор – являемся советниками вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко. Каждый понедельник мы принимаем участие в совещаниях вице-премьера, где информируем правительство о состоянии экспорта зерновых и о проблемах, которые возникают при этом. Благодаря такому еженедельному мониторингу и принятию соответствующих оперативных мер нам удалось решить целый ряд вопросов, которые непосредственно повлияли на наш зерновой рынок и экспорт зерна в сезоне 2001/02 гг.

– О каких именно проблемах Вы говорите?

– Первый вопрос, который был решен практически под давлением УЗА – это отмена приказа МинАП №163, в котором шла речь об обязательной регистрации на биржах всех внутренних контрактов на продажу зерна. По нашему мнению, подобная "обязаловка" для украинского рынка зерна преждевременна. Нет смысла пока регистрировать на биржах все внутренние контракты, поскольку это нереально и требует больших затрат. И МинАП обратило внимание на нашу критику и отменило приказ.

Второе – мы не позволили повысить тарифы на железной дороге. Как только появилась информация об очередном их повышении в августе 2001 г., представители Ассоциации обратились в правительство и отстояли свою позицию. Ведь повышение тарифов в период сбора урожая – это на грани преступления, поскольку срывается сезон торговли. И еще такой момент – во всем мире владелец груза и перевозчик всегда торгуются о цене, но не у нас. На рынке есть монополист – "Укрзализныця", а тарифы на перевозку грузов устанавливаются в Кабмине. Но если мы как экспортеры говорим, что в пять раз увеличим объем экспорта по сравнению с прошлым сезоном, то нам должны не увеличивать тарифы, а уменьшать их. Ведь это логично, и нам удалось доказать свою правоту. 

Также УЗА активно участвовала в разработке закона "О зерне и рынке зерна в Украине", который принят во втором чтении, и мы надеемся, что в скором времени он будет принят в целом. Совсем недавно Ассоциация подписала Меморандум с правительством. И когда мы говорим об основных направлениях, по которым будет работать УЗА, то нужно отметить следующее. Первое – сразу же после принятия закона "О зерне.." начнется его реализация. Это своеобразная программа действий и для УЗА. Ведь в законе определено, что надо делать, однако не сказано – каким образом. Это касается таких вопросов, как проведение сертификации элеваторов, создание и деятельность государственного интервенционного фонда, по залоговым закупкам зерна и т.д. Надо разработать механизмы для реализации самого закона. Это более серьезная работа государственного уровня и мы принимаем в ней участие. Второе – мы должны реализовать и наполнить реальными действиями подписанный с правительством Меморандум. В нем есть конкретные вещи, над которыми надо работать. И это тоже программа действий для УЗА – наполнение документа реальными делами. Далее, 26 марта состоялось заседание Совета экспортеров при Кабинете Министров, где были приняты решения, которые имеют отношение и к УЗА и требуют большой работы по их реализации. УЗА, безусловно, имея в виду и Меморандум, и решение Совета экспортеров, поставит вопрос перед правительством по возврату НДС членам УЗА. В нашей Ассоциации нет фирм-однодневок, о которых время от времени говорит ГНАУ. Тем более правительство заявляло, что до конца года проблему с НДС оно попытается решить, и, я думаю, совместно с правительством нам удастся это сделать. Потому что деньги, которые зависли в виде возврата НДС, – это средства, которые практически не могут быть инвестированы в сельское хозяйство. 

Это масштабные работы УЗА. Естественно, в ходе их выполнения возникнет множество малых конкретных дел, в частности, по совершенствованию всех тарифов – на сертификацию зерна, получение ветеринарных и карантинных сертификатов, а также от государственной хлебной инспекции. Нам необходимо создать базу данных всех предприятий, хранящих зерно. Необходимо договориться о нормальных тарифах на услуги этих предприятий. Сейчас поднимается вопрос по качеству.  Мы работаем с Институтом хлебопродуктов и пытаемся изменить действующие стандарты на пшеницу и ячмень, чтобы максимально их приблизить к международным стандартам. Надо серьезно обсудить вопрос – стоит ли вообще вводить новые стандарты и как их вводить, потому что это требует нового дорогостоящего оборудования, стоимостью примерно 60 тыс. USD на один объект, ведь в Украине насчитывается более 550 зернохранилищ разного типа… И должен отметить, что уже сегодня новые хозяева элеваторов поднимают вопрос об этом и согласны оборудовать такие лаборатории, так как видят в этом экономическую выгоду. 

Но при введении новых стандартов на какое-то время необходим переходной период, когда параллельно со старыми ГОСТами будут использоваться и новые для тех, кто будет располагать современным оборудованием и проводить дополнительные анализы зерна. Ведь еще не нужно забывать, что вопросы качества и стандартов непосредственно связаны с нашими переработчиками, так как есть определенные стандарты и на муку.

– Что Вы можете сказать по поводу очередных обвинений в том, что трейдеры снова скупили по дешевке зерно в Украине и по высоким ценам реализовали его на внешнем рынке?

– Что тут можно сказать. При Министерстве экономики существует Государственный центр мониторинга внешних товарных рынков "Держ-зовнишинформ", в задачи которого входит анализировать мировой рынок, на основе чего публикуются так называемые индикативные и рекомендованные цены. Это документы, которые подписываются нашим правительством. И я утверждаю следующее, что Украина торговала своим зерном по мировым ценам. Если и были какие-то отличия по завышению или занижению цен, то это небольшие проценты от общей статистики, и по каждому случаю надо разобраться, почему так происходило. Но основная масса украинского зерна реализовалась по мировым ценам. Если мировой рынок имеет такие цены, то продавец не может продавать намного дороже. Он или хранит зерно на складах, ожидая благоприятного момента, или, когда цены устраивают, продает товар. Других путей нет.

В Украине, в случае, когда цена на зерно в экспортном контракте ниже рекомендованной, то таможня не пропускает товар без обоснованной справки, которую выдает "Держзовнишинформ". Но если компания, закупающая зерно, дает предоплату на полгода, то в том же Центре есть расчетные формулы, на сколько может быть цена меньше от рекомендованной, если ранее осуществлялась предоплата. Ведь предоплата – это фактически тот же кредит нашей украинской фирме. Поэтому я утверждаю, что мы торгуем только по тем ценам, которые рекомендуются правительством и которые сложились на рынке. 

Далее, поднимается вопрос, что международные трейдеры разгулялись в Украине, украинские компании практически ничего не экспортируют. Это неправильно и говорит о том, что люди не понимают происходящего. Первое, абсолютно все зерно из Украины экспортируется украинскими фирмами. По нашим законам подписывать внешнеэкономические контракты на экспорт имеют право только резиденты Украины. Торговлей зерном занимаются тысячи украинских фирм, которые подписывают экспортные контракты и продают его или на элеваторе, или с доставкой в порт на условиях СРТ, или на условиях FOB, когда уже обеспечивают товар на борту судна. Некоторые наши компании стали работать на условиях CIF, то есть с доставкой в определенную страну. Так что еще раз заявляю, что экспортерами украинского зерна являются только украинские фирмы, а вот если говорить о покупателях, то ими действительно являются крупнейшие международные  трейдеры. 

Если какая-то из этих компаний по украинским законам открыла СП, то оно является украинским резидентом и имеет право работать точно также, как работают все остальные украинские фирмы, абсолютно не имеют никаких льгот и платят налоги. И точно так же, как и наши компании не получают возмещения НДС за экспорт продукции. 

Должен сказать, что когда мы создавали УЗА, то прекрасно понимали: чтобы торговать на мировом рынке, надо иметь соответствующие ресурсы – финансовые, людские. Надо иметь большие деньги, чтобы как компания Cargill открыть в ста странах мира свои представительства, должны иметь подготовленных людей, соответствующее финансирование, опыт мировой торговли. Мы должны уметь торговать на биржах, фрахтовать суда, работать с мировыми банками и страховыми компаниями. Вот когда мы будем уметь все это делать, мы сможем сказать, что ряд украинских фирм работают так, как сегодня работают, допустим, Cargill или Toepfer. Когда создавалась УЗА, мы сознательно пригласили серьезные международные компании стать членами нашей Ассоциации. Приглашали их для того, чтобы преимущества каждой из этих компаний стали преимуществами нашего государства. Ведь, работая с ними, мы получили мощные "бронебойные снаряды", которые прошибают международный рынок, которые используют свои офисы во всех странах мира для того, чтобы продавать именно украинское зерно. Считаю, что сегодня эти компании мало того, что помогают продавать наш товар, мало того, что они обучают наших людей, которые работают у них, они еще и учат торговле наши украинские  фирмы. На моих глазах за четыре года целый ряд украинских компаний, которые ранее работали на условиях СРТ, сегодня уже стали работать на СIF. Мы должны благодарить, что такие компании открывают свои представительства в Украине, что для заключения контракта нашим трейдерам не надо ехать в Нью-Йорк, Париж, Южную Корею или Африку – тратить на это время и деньги и т.д. Более того, мы обращались и обращаемся к известным компаниям на Западе: открывайте свои представительства в Украине, работайте в нашем государстве.

– Владимир Георгиевич, объясните такой парадокс: ранее утверждалось, что Украина в состоянии экспортировать только около 8 млн. т зерна. Однако сезон еще не закончился, а мы уже вывезли более 7 млн. т и трейдеры продолжают поставки. Что же произошло?

– В 2001 г., получив урожай около 40 млн. т зерна и занимаясь экспортом, мы сами с удивлением обнаружили, что при имеющейся инфраструктуре можем в месяц выполнять перевалку на экспорт в объеме 1,1 млн. т. Это факт, с которым спорить невозможно. Ведь в сумме можем за год экспортировать около 13 млн. т.

Еще в начале августа 2001 г., когда стало известно, что готовятся конвенции на железной дороге, мы подготовили серьезное письмо правительству. Затем были проведены рабочие совещания у вице-премьера Л.Козаченко с замами руководителей госадминистраций Николаевской, Херсонской и Одесской областей, с руководителями портов, представителями министерства транспорта и таможенного комитета. В результате этих совещаний нам удалось устранить целый ряд вопросов, связанных с конвенциями на железной дороге. В 2001 г. экспортировали и по 1,1 млн. т в месяц, и вопрос конвенции был мягче, чем в 2000 г., когда экспорт был в шесть раз меньше.

Несмотря на то, что нам не хватает портовых емкостей, нам удалось только за счет правильной организации работы увеличить перевалку. К примеру, мы рекомендовали трейдерам не перегружать портовые элеваторы, а покупать зерно на линейных элеваторах, составив четкие  графики подачи судов. Другой вопрос. Иногда возникает ситуация, что на портовом элеваторе скапливается груз разных компаний, которые не могут при подходе судна поменяться зерном. Не разрешает таможня. Так вот на этих совещаниях пришли к согласованию с таможней, что эта проблема больше не будет возникать. Третий момент. В порту  Южном открылась новая перевалка – склады на 70 тыс. т зерна. В порту Очакова суда стали грузить на рейде – до 20 тыс. т грузят в Николаеве, а потом транспортируют судно в Очаков, где с водных элеваторов дозагружают судно до 60 тыс. т. 

Вот почему стали экспортировать больше. Стали использовать другие порты, другие технологические схемы и оборудование. Я считаю, что в этом сезоне Украина сделала очень много. Это не случайный объем экспорта. За ним стоит колоссальная работа ряда компаний. И  относится к этому, что кто-то чуть ли не обворовывает государство – это в корне неверно. Мы болеем за государство, нам некуда ехать и хотим жить здесь, поэтому работаем честно и порядочно.

Интервью провел Олег МУЗЫЧЕНКО, "Агро Перспектива"

Протокольное решение заседания Совета экспортеров при Кабинете Министров Украины от 26 марта 2002 г.

1. Государственной налоговой администрации совместно с Министерством финансов, Минюстом, Министерством промышленной политики, Министерством аграрной политики, Министерством экономики и по вопросам европейской интеграции проанализировать отраслевую и региональную структуру задолженности по НДС отечественным экспортерам и разработать и ввести меры по решению указанного вопроса. Обеспечить ежемесячный мониторинг и информирование Кабинета Министров Украины относительно погашения задолженности по НДС отечественным экспортерам.

Срок – II квартал 2002 г.

2. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции, Министерству финансов, Министерству иностранных дел, Министерству промышленной политики проанализировать меры, примененные Соединенными Штатами Америки соответственно разделу 201 Закона США "О торговле", и подготовить соответствующее обращение от Правительства Украины к Администрации США.

Срок – апрель 2002 г.

3. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции Украины совместно с Министерством иностранных дел Украины с целью внедрения финансовых инструментов развития экспорта провести мероприятия по привлечению международной технической помощи от стран-доноров и международных финансовых организаций.

Срок – I-II кварталы 2002 г.

4. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции совместно с Министерством финансов, Национальным банком, Укрэксимбанком разработать организационно-функциональную модель и технико-экономическое обоснование специализированного учреждения по предоставлению финансовых услуг развитию экспорта (гарантирование участия экспортеров в международных тендерах, страхование экспортных кредитов, частичная компенсация процентных ставок по экспортным кредитам).

Срок – 2002 г.

5. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции Украины вместе с Министерством промышленной политики и Министерством иностранных дел обеспечить оперативное информирование предприятий-производителей относительно благоприятных экспортных условий, которые возникают на внешних рынках вследствие применения иностранными государствами антидемпинговых мер по продукции неукраинского происхождения. 

Срок – постоянно.

6. С целью усовершенствования маркетинговой политики, наращивания экспортного потенциала и мониторинга внешних рынков, в том числе для избежания инициирования антидемпинговых и специальных расследований против украинской продукции, рекомендовать предприятиям-экспортерам рассмотреть вопрос о создании сети представительств за границей.

Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции Украины совместно с Министерством иностранных дел через дипломатические представительства и торгово-экономические миссии в составе Посольств Украины за границей предоставлять необходимую помощь отечественным предприятиям при создании ими представительств за границей.

Срок – постоянно.

7. Министерству финансов, Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции во исполнение Программы стимулирования экспорта продукции для централизованного финансирования конкурентоспособных проектов развития отечественного экспорта ежегодно предусматривать в Государственном бюджете Украины расходы по коду 1201070 "Разработка важнейших новейших технологий и финансовая поддержка научных кадров в сфере экономики и торговли".

8. Государственной таможенной службе разработать меры по усовершенствованию таможенной оценки товаров, которые поступают на таможенную территорию Украины, и обеспечить сравнительный мониторинг таможенной статистики Украины и таможенной статистики основных торговых партнеров Украины. Для учета результатов мониторинга и информирования субъектов внешнеэкономической деятельности ежеквартально предоставлять указанную информацию Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции.

9. Министерству финансов, Государственной налоговой администрации, Минюсту, Государственной таможенной службе, Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции рассмотреть возможность подготовки проекта Закона Украины "О внесении изменений в пункт 11.5 Закона Украины "О налоге на добавленную стоимость" в части предоставления права предприятиям использовать простой вексель со сроком действия не менее 180 дней при ввозе нового оборудования, предназначенного только для собственных нужд, а также внесение изменений в статью 20 Закона Украины "О лизинге" относительно отсрочки платежей, связанных с уплатой таможенной пошлины и налога на добавленную стоимость при выполнении таможенных процедур.

Срок – II квартал 2002 г.

10. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции вместе с другими заинтересованными центральными органами исполнительной власти подготовить предложения относительно упрощения процедуры и устранения дублирования функций центральных органов власти при рассмотрении вопроса продления сроков расчетов по внешнеэкономическим операциям, а также сокращения сроков рассмотрения документов при продлении сроков расчетов.

Срок – II квартал 2002 г.

11. Министерству транспорта, Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции подготовить предложения относительно создания условий экономической заинтересованности отечественных экспортеров в осуществлении экспортных операций на условиях СІР.

Срок – 2002 г.

12. Государственному комитету стандартизации, метрологии и сертификации, другим заинтересованным центральным органам исполнительной власти продолжить процесс адаптации технического законодательства и гармонизации нормативной базы с европейскими директивами и стандартами и обеспечить полномасштабное функционирование Информационного центра СОТ международной сети ІSОМЕТ.

Срок – 2001-2007 гг.

13. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции, Министерству здравоохранения, Министерству транспорта, Министерству промышленной политики, Министерству аграрной политики, Государственному комитету строительства, архитектуры и жилищной политики, Государственному комитету молодежной политики, спорта и туризма, Государственному комитету связи и информатизации разработать и обеспечить реализацию отраслевых программ внедрения систем управления качеством согласно статье 3 Указа Президента Украины от 23.02.01 г. № 113 "О мерах относительно повышения качества отечественной продукции".

Срок – 2002 г.

14. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции провести необходимую работу в комитетах Верховной Рады Украины с целью ускорения рассмотрения и принятия законопроекта по введению моратория на принятие законов по вопросам предоставления каких-либо новых налоговых льгот в случае ввоза товаров на таможенную территорию Украины.

15. Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции совместно с центральными органами исполнительной власти подготовить проект Закона Украины в части предоставления права Кабинету Министров устанавливать и изменять ставки ввозной таможенной пошлины с целью защиты национального производителя и оперативного реагирования на изменения конъюнктуры на мировом рынке.

16. Поддержать предложения Министерства экономики и по вопросам европейской интеграции относительно проведения конференции по проблемным вопросам и перспектив внутреннего рынка металлопродукции, средств стимулирования платежеспособного спроса на металл, политики ценообразования, маркетинга, инвестиционных и финансовых аспектов металлоторговли.

17. Министерству промышленной политики, Министерству аграрной политики, Министерству транспорта, Министерству топлива и энергетики, Государственному комитету строительства, архитектуры и жилищной политики, Государственному комитету молодежной политики, спорта и туризма, Государственному комитету связи и информатизации, Министерству экономики и по вопросам европейской интеграции активизировать работу с экспортерами, соответственно областям, по созданию промышленных объединений, союзов и ассоциаций Украины с целью определения промышленных приоритетов и экономических задач для дальнейшей реализации при формировании экспортной политики Правительства.

КРЕДИТОВАНИЕ

ЛИМИТ НА ЛЬГОТНЫЙ КРЕДИТ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, “Агро Перспектива”

В нынешнем году правительство, также как и предыдущие два года, активно способствует привлечению кредитов коммерческих банков в агросектор. 

Но схема компенсации части учетной ставки НБУ за счет государственного бюджета по предоставленным аграриям банковским кредитам претерпела некоторые изменения. Да и сумма в бюджете на льготное кредитование несколько уменьшилась. 

Кредиты пошли косяком

Специфика сельхозпроизводства такова, что в наше время реформ без кредитной поддержки говорить о перспективах аграрного производства невозможно. По мнению первого заместителя госсекретаря Министерства агрополитики Юрия Лузана, сегодня важно, чтобы руководители банков поверили в преобразования, которые происходят в аграрной отрасли, и начали активно кредитовать агросектор. 

В этом году механизм удешевления кредитов в целом не изменился, но были внесены некоторые коррективы. Если ранее уровень компенсации для сельхозпредприятий был не менее 70% учетной ставки НБУ, то в 2002 г. – не более 70%. Также предусматривается дифференциация по кредитам в отечественной и иностранной валютах и предоставление компенсации по кредитам на конкурсной основе. 

По словам Ю.Лузана, на льготное кредитование в госбюджете на 2002 г. выделено 150 млн. грн., в том числе более 29 млн. грн. на возвращение долгов по компенсации кредитных ставок по прошлому году. "И эта сумма из госбюджета выделена, а средства уже пошли в регионы", – говорит он. То есть в этом году на льготное кредитование предусмотрено около 121 млн. грн.

Справка. В 2000 г. правительство выделило 175 млн. грн. в бюджете на частичную компенсацию учетной ставки НБУ по банковским кредитам, предоставленным сельхозпроизводителям. Размер компенсации составлял 50% учетной ставки НБУ, но не менее 17,5% годовых. Компенсация выдавалась только при условии, что кредит брался на финансирование сезонных потребностей, связанных с производством сельхозпродукции. Тогда коммерческие банки предоставили кредиты на сумму 800 млн. грн. В 2001 г. на удешевление кредитов в бюджете было выделено уже 150 млн. грн. При этом механизм по компенсации оставался тот же, но под компенсацию подпадали кредиты не только на сезонные потребности сельхозпроизводства, но и также на приобретение сельхозтехники отечественного производства. Уровень компенсации кредитов по первой категории определили в 70% учетной ставки НБУ, а для второй – 50%. В результате в 2001 г. было привлечено по каждой схеме, компенсационной и на общих условиях, по 2,8 млрд. грн., а количество заемщиков увеличилось в три раза, достигнув 12 тыс.

В 2002 г. под весенне-полевые работы предполагается привлечь 2,2 млрд. грн. кредитов на льготных условиях, тогда как общая потребность в этих средствах составляет 2,8 млрд. грн.

К особенностям нынешнего сезона можно отнести слишком активную работу правительства с коммерческими банками, которым с завидной настойчивостью рекомендовалось снизить процентные ставки по кредитам, предоставляемые аграриям. Как считают в правительстве, с введением механизма компенсации комбанки постарались использовать льготное кредитование в своих интересах и подняли годовые ставки по кредитам для аграриев до 34-35%. С другой стороны, еще в 1999 г. средняя ставка по кредитам составляла 53%, а уже в 2001 г. – 31% (рис. 1). Как видим, банки и без настойчивых просьб за три года существенно снизили свои ставки.

Но, как считает заместитель главы Администрации Президента Украины Павел Гайдуцкий, компенсация, предоставлявшаяся государством аграриям по процентным ставкам банков, шла как чистая прибавка к коммерческой процентной ставке. В результате вышло так, что многие банки вернули свои кредиты в выгодный для себя момент, когда уборка только начиналась или заканчивалась. Вернули с процентами от 50 до 70, и государство вложило в эти проценты свою долю, а селяне использовали средства только для сезонного покрытия затрат. "Это приводит нас к мысли, – говорит он, – что необходимо усовершенствовать систему льготного кредитования, чтобы она действительно была механизмом поддержки, использовалась агросектором, а не сводилась банками к очередному методу перекачивания государственных средств в свои активы". 

В связи с этим, еще в феврале этого года Президент Украины предложил установить процентную ставку по банковским кредитам не выше двойной учетной ставки НБУ (которая составляет на сегодня 12,5%). В то же время, коммерческим банкам настоятельно рекомендовали снизить ставки до 20-25%. Когда такое предложение так и не было принято во внимание, уже в марте П.Гайдуцкий заявил, что процентная ставка не должна превышать 29%.

У аграриев появились собственные средства?

Согласно информации Ю.Лузана, по сравнению с прошлым в этом году кредитов в АПК привлечено меньше. По состоянию на 20 марта аграрии получили кредиты на сумму 614 млн. грн., что составляет 80% объема прошлогодних кредитов на эту дату (794 млн. грн.). Хотя объемы и уменьшились, однако, по словам Ю.Лузана, в тех областях, где активно работают с банками, объемы кредитования увеличились по сравнению с прошлым годом. Так, Одесская область привлекла в 1,9 раза больше кредитов, чем в прошлом году, Донецкая – в 1,4, Кировоградская – в 2,4, Херсонская – в 1,7. В тех регионах, где потребность в кредитных ресурсах большая, там и активнее проводится эта работа. 

В северных регионах страны кредитование поставлено хуже, но темпы весенне-полевых работ еще не требуют таких объемов ресурсов, как в других регионах. В целом ситуация в апреле, по мнению Ю.Лузана, должна выровняться относительно предыдущего года.

Как считает П.Гайдуцкий, в этом году нужно учитывать, что ситуация в животноводстве лучше, чем в первом квартале прошлого года. Производство и продажа животноводческой продукции выросла на 10%, а это собственные финансовые ресурсы крестьян, которые они могут использовать на проведение посевной кампании. Этим П.Гайдуцкий и объясняет уменьшение объемов кредитов, взятых аграриями в 2002 г.

Второй фактор, которым П.Гайдуцкий объясняет уменьшение объемов кредитования – затянувшаяся весна, что дает возможность более равномерно проводить полевые работы и больше использовать собственные ресурсы. По его словам, практика показывает, что когда весна внезапная и поздняя, тогда все обращаются за кредитами, так как нет накопления собственных средств. Вот эта специфика и повлияла на то, что на 20% меньше взято кредитных ресурсов, хотя в целом ситуация не хуже прошлого года.

В то же время, вице-премьер-министр Украины по вопросам АПК Леонид Козаченко говорит, что кредитов привлечено не на 20% меньше, а на 50%. И этот факт им расценивается также позитивно, поскольку он свидетельствует о появлении в хозяйствах собственных оборотных средств.

Но вот по словам и.о. министра агрополитики Сергея Рыжука, еще в феврале крестьяне получили 1,5 млрд. грн. кредитных средств. Более того, по его мнению, эта сумма на самом деле несколько выше, так как процесс предоставления кредитов продолжается. Получается,  что ни в аграрном ведомстве страны, ни в правительстве толком и не знают сколько выдано кредитов. Могли бы уже договориться, какими оперировать цифрами на брифингах и пресс-конференциях.

Хотя в целом в правительстве считают, что банковских средств все же будет привлечено не меньше, чем в прошлом году, так как уменьшение государственной поддержки льготного кредитования будет в значительной мере компенсировано удешевлением коммерческих кредитов. 

Долгосрочное кредитование

На сегодняшний день более важной проблемой является долгосрочное кредитование. По словам Ю.Лузана, потребность АПК в таких средствах большая – это и техническое обеспечение, и создание материально-технической базы. "В 2001 г. долгосрочных кредитов было привлечено около 300 млн. грн.,–  говорит он. – Сегодня потребность в них составляет около 20 млрд. грн. за год. Наша банковская система в таких объемах не сможет обеспечить финансирование только одной отрасли. Значит, надо работать над тем, чтобы привлекать кредитные ресурсы международных финансовых организаций, а для этого нам надо еще много сделать по отработке такого законодательства, которое сможет обеспечить нам свободное движение капиталов".

На сегодня уже подготовлен проект закона "Об особенностях кредитования сельского хозяйства", в котором предлагается стимулировать долгосрочные кредиты путем предоставления льгот коммерческим банкам при налогообложении. То есть при предоставлении банком такого кредита прибыль от этой операции будет облагаться по 50-процентной ставке, причем независимо от того, в какую отрасль будут вложены средства. 

По словам начальника управления кредитных, инвестиционных механизмов фондового рынка Минагрополитики Елены Гудзь, в прошлом году в АПК было привлечено 17% долгосрочных кредитов, по другим отраслям в среднем такой же показатель – 16%. Причина, по ее словам, – общее макроэкономическое отсутствие средств для кредитов в коммерческих банках. "На нашем кредитном рынке нет долгосрочных ресурсов", – говорит она. Выход из сложившейся ситуации специалисты видят в сотрудничестве с западными банками. Уже сегодня около 20% зарубежных инвестиций направляется в АПК. Можно также вспомнить принятое постановление Кабинета Министров "Об утверждении порядка конкурсного отбора инвестиционных проектов, которые реализуются за счет кредитов коммерческих банков с частичным возмещением процентной ставки". 

Таким образом, подводя итог, можно сказать, что на правительственном уровне убедились в необходимости внедрения эффективных механизмов государственной поддержки кредитования агросектора. Но средства на эти цели выделять из бюджета с каждым годом становится все сложнее и сложнее.

Как считает П.Гайдуцкий, за последние два года успешного реформирования аграрного сектора, в общем, в системе кредитования АПК с позиций общеэкономической политики произошли позитивные изменения и проявились новые, чисто рыночные явления, которые требуют основательного анализа и изучения.

К позитивным изменениям он относит тот факт, что за последнее время кредитование агросектора резко возросло, в некоторых регионах даже в сотни раз, в других – в десятки. Следующий позитивный момент – это увеличение показателя возврата кредитов, хотя предварительная финансовая база была очень сложной. 

"В 1999 г. аграрный сектор закончил работу с убытками в 3,6 млрд. грн., а уже в 2000 г. он берет почти 2 млрд. грн. кредитов, из которых 92% – возвращает. В 2001 г. большинство предприятий кредитовались – это около 12 тыс. хозяйств, кредитов получено значительно больше – 5,6 млрд. грн. и возвращение также на уровне 92%", – подчеркнул П.Гайдуцкий.

Рисунок 1. Динамика стоимости кредитов коммерческих банков на рынке Украины, 1996-2001 гг.
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Источник: Координационный совет по вопросам аграрной политики при Кабинете Министров Украины

АКТУАЛЬНОЕ ИНТЕРВЬЮ

СТРАХОВАНИЕ ПОКА ДЕЛО ДОБРОВОЛЬНОЕ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

В прошлом году Верховная Рада приняла изменения к Закону Украины "О страховании", согласно которым сельхозпроизводители в обязательном порядке должны страховать посевы зерновых культур и сахарной свеклы. Многие полагали, что уже в этом году подобная "обязаловка" будет применяться на практике, однако ввиду отсутствия механизма реализации данной нормы закона свой будущий урожай крестьяне пока страхуют добровольно. 

На сегодняшний день у страховщиков относительно принципов страхования урожая сельхозкультур существуют две точки зрения. Об альтернативных направлениях в решении данного вопроса журналу "Агро Перспектива" рассказывают представители страхового бизнеса.

Татьяна СОНИНА, начальник управления страхования национальной страховой компании "Оранта": 

С одной стороны, Законом "О страховании" предусмотрено введение обязательного страхования посевов зерновых культур и сахарной свеклы, но с другой – обязательным этот вид страхования реально станет тогда, когда будут разработаны одинаковые условия для всех страховых компаний в данном сегменте рынка. Эти условия должны быть утверждены постановлением Кабинета Министров.

Сейчас на рассмотрении в правительстве находятся три проекта по механизму реализации обязательного страхования сельхозкультур. Первый проект разработан Лигой страховых организаций Украины (ЛСОУ), второй – специалистами НАСК "Оранта" и третий – страховой компанией "Лемма", или же, точнее, Ассоциацией страховщиков агропромышленного комплекса, в которую входит "Лемма". Правда, последний проект очень близок к нашему, поэтому можно утверждать, что сегодня существуют два альтернативных проекта.

– Чем же они отличаются?

– По первому проекту (НАСК "Оранта" и Ассоциация страховщиков АПК) страховая сумма равна стоимости урожая, который будет собран. Риском в данном случае является недобор или полная гибель урожая вследствие стихийных бедствий.

По второму проекту (ЛСОУ) страховая сумма равна затратам сельхозпроизводителя на выращивание урожая. Страховым риском при этом считается гибель либо повреждение урожая в результате стихийных бедствий. Критерием наступления страхового случая является превышение суммы затрат на выращивание над стоимостью полученного урожая. 

– Какой механизм страхования предлагает НАСК "Оранта" в предоставленном на рассмотрение Кабмина проекте и в чем его преимущества?

– Учитывая, что согласно новой редакции Закона "О страховании" объектом обязательного страхования является урожай, мы предлагаем выплачивать страховое возмещение в размере стоимости будущего урожая в случае его недобора или полной гибели. При расчете страхового возмещения используются цены, зафиксированные при заключении договора. Иными словами, исключен риск изменения цены.

ЛСОУ предлагает сравнительно дешевое страхование. Стоит оно от 1 до 3% от страховой суммы, а страховая сумма определяется как сумма затрат на посев и выращивание урожая. Но механизм возмещения по их проекту не достаточно ясен. ЛСОУ предлагает выплачивать страховку только в том случае, когда стоимость собранного урожая окажется меньше, чем затраты, которые понес сельхозпроизводитель. Если учесть, что затраты по элитным сортам озимых составляют 40-60% стоимости полученного урожая, то для получения страхового возмещения его стоимость должна быть меньше, чем затраты. А в случае с яровыми они могут составлять 10% от стоимости урожая. Значит, чтобы получить страховку, посевы должны пострадать больше, чем на 90% засеянной площади.

При этом учитывается риск повышения и понижения цены, так как стоимость урожая определяется по ценам следующего года, а затраты – по ценам предыдущего. Может случиться так, что посеянный зерновой материал будет стоить дороже того зерна, которое потом удастся собрать. Иными словами, это страхование форвардного риска, хотя в рисках в первом и во втором проектах указаны стихийные бедствия. То есть риски, от которых страхуется крестьянин и которые указываются в договоре, на самом деле очень условные.

– В прошлом году многие агрохозяйства, ввиду значительного урожая и обвала цен на рынке, продавали зерно по ценам ниже его себестоимости. Если бы эти хозяйства были застрахованы от градобития, засухи или же других стихийных рисков, а эти риски – зафиксированы страховой компанией, то крестьяне получили бы выплату компенсации?

– Согласно предлагаемому Лигой механизму, если в регионе был зафиксирован какой-то из страховых случаев, как то: град, засуха и т.д., – тогда им бы выплатили компенсацию. Но такое случается редко. Как правило, происходит наоборот, и в выигрыше остается только страховая компания.

– Страхование урожая считается одним из самых рисковых видов. От чего аграрии могут застраховать урожай в НАСК "Оранта"?

– В нашей страховой компании существует два механизма страхования по данному виду. Мы страхуем урожай от паводка, градобития, вымерзания, урагана, ливневых дождей. По первому страховое возмещение выплачивается в размере стоимости урожая, а по второму – в размере затрат на выращивание урожая.

– Еще в прошлом году в Украине сельхозстрахованием практически никто не занимался, в этом уже существует Ассоциация страховщиков АПК. Как Вы оцениваете данный рынок и работу страховых компаний на нем?

– Сельхозстрахование требует сложного обслуживания. Технологическая сложность обеспечения – один из факторов, негативно влияющих на интерес страховщиков к данному виду. Необходим регулярный мониторинг объекта страхования, а также штатный специалист-агроном.

В составе НАСК "Оранта" 552 представительства по всей территории Украины. Нам относительно проще осуществлять сопровождение договоров. Кроме того, НАСК "Оранта" имеет 30-летний опыт работы на данном рынке, собственные технологические разработки и профессиональные кадры.

В прошлом году нами было заключено по сельхозстрахованию около 2 тыс. договоров, поступило около 7 млн. грн. Выплаты по страховым случаям составили 80% от платежей.

– Законодательно предусматривается частичная компенсация затрат на обязательное страхование. Если уже в текущем году начнет действовать эта норма, как будет выплачиваться компенсация?

– Более 10 лет назад, еще в бытность "Укргосстраха" сельхозстрахование было обязательным, и тогда государство выплачивало компенсацию по страховому случаю страховым компаниям, которые затем возмещали убытки крестьянам. Сейчас компенсация страховых платежей (при обязательном страховании) направляется непосредственно аграриям в размере 50%  от суммы страхового взноса. Однако эта статья расходов не отражена в государственном бюджете текущего года. Так что даже если в этом году и будет действовать обязательное страхование, компенсации производители не получат.

– И все же, каким образом можно обеспечить обязательный порядок страхования урожая частными хозяйствами?

– Законодательно предусмотрено обязательное страхование сельскохозяйственных культур и многолетних насаждений для государственных сельхозпредприятий; а для предприятий других форм собственности – обязательное страхование урожая зерновых культур и сахарной свеклы.

Реализация законодательных норм затрудняется отсутствием надежной системы контроля и ответственности за их нарушение. Ситуация вряд ли изменится до официального введения института и технологий обеспечения соблюдения требований закона на всех административных уровнях.

В целом необходимо заметить, что, судя по стремительной динамике роста числа клиентов и страховых платежей НАСК "Оранта" по добровольному сельхозстрахованию, данный вид приобретает все большую популярность среди страхователей. Наша компания активно реагирует на эту тенденцию усовершенствованием условий страхования и системы обслуживания клиентов-аграриев.

Александр ЗАЛЕТОВ, генеральный директор Лиги страховых организаций Украины:

Существует два проекта по обязательному страхованию зерновых и сахарной свеклы. Мы считаем, что главными критериями при обязательном страховании должны быть незначительные объемы страховой ответственности страховщика, и, конечно же, умеренные страховые взносы агрария.

Согласно первому проекту, возмещение убытков находится в границах планово-нормативных затрат на выращивание урожая. Например, если затраты на выращивание урожая составили 100 грн., а его стоимость – 90 грн., то согласно этому механизму страховая компания выплатит 10 грн. Таким образом, сельхозпроизводитель, даже потерпев убыток, становится в стартовое положение.

Второй вариант страхования предусматривает не только большую ответственность со стороны страховой компании, но и большие страховые взносы. Сумма страховой выплаты оценивается по стоимости будущего урожая и запланированной урожайности. Тут ориентируются на проведенную 5 лет назад работу по оценке качества почв. Существует специальная карта, по которой вычисляется средняя урожайность для данного региона, и тогда выплачивается компенсация, если предприятия получили меньше, чем запланировали. У этого проекта есть, равно как и у первого, достоинства и недостатки. С одной стороны, карта оценки земель не может считаться точной, так как проводилась 5 лет назад, а за это время многое могло измениться, но, с другой стороны, оценка потерь с учетом и стоимости урожая и потенциально возможного среднего урожая выглядит довольно логичной.

Очень даже возможно, что на 2002 г. будут приняты оба проекта. Так как по обоим успешно работают страховые компании, и есть, как я уже говорил, много позитивного и в том, и в другом виде страхования. Более того, они оба осуществляются на практике.

Учитывая, что банки заинтересованы в страховании (поскольку им легче предоставить кредит под залог), пока будут работать две схемы. Сказать, что их  примут в качестве эксперимента, нельзя, поскольку для эксперимента требуется 5 лет. Скорее всего, они будут работать параллельно, дополняя друг друга.

Кроме того, согласно изменениям к Закону "О страховании" предусматривается частичная компенсация аграриям затрат на обязательное страхование. Так что в бюджете на эти цели отдельной строкой должны будут выделяться средства. Если обязательное страхование вступит в силу уже в этом году, то думаю, что и средства в бюджете будут найдены.
В прошлом году страховые компании в целом по Украине по сельхозстрахованию получили взносы около 6 млн. грн., а выплаты составили 5 млн. грн. Но, так как страхование добровольное, то официально сказать сколько было взносов и выплат невозможно, такой учет просто не ведется. Это неофициальные, а ориентировочные данные. Сложно отследить, что именно страховалось, поскольку часто страхуют часть урожая либо часть поля. А отдельно такой вид страхования, как будущий урожай, не лицензирован, оно входит в состав страхования имущества.

Компании, входящие в ЛСОУ, поддерживают первый вариант, когда сумма страховых выплат определяется по затратам. Мы опросили 300 компаний, и 27 из них откликнулись со своими предложениями, в результате мы разработали проект по обязательному страхованию, который находится на рассмотрении в Кабмине.

Среди его плюсов хочу отметить, что стоимость страхования для крестьян не такая и высокая, как при альтернативных механизмах. Кроме того, этот вариант больше устраивает банки, он им более понятен. Ведь банки дают кредиты под разные затратные статьи фермера, под тот же урожай. То есть на ГСМ, СЗР и другое. И когда по затратам выплачивается страховка, им это более выгодно и понятно. Ведь если будут убытки, фермер не сможет вернуть кредит, а кредит-то ему выдали под затраты. Так что когда убытки страховая компания возмещает по затратам, кредиторам выгоднее, а значит, аграрию легче получить кредит. 

ПРОБЛЕМА

КОМУ ЭТО ВЫГОДНО?

Юрий НЕСТЕРОВ, журналист

Два года назад с подачи ГАК "Хлеб Украины" был принят известный указ Президента страны №832/2000 от 29 июня 2000 г. "О неотложных мерах по стимулированию производства и развитию рынка зерна", в котором, в частности, говорилось о необходимости применения залоговых закупок зерна государством. Как сказано в указе, такой механизм вмешательства в рынок вводится "…с целью стимулирования производства зерна и поддержки сельскохозяйственных товаропроизводителей, существенного уменьшения отрицательных последствий сезонных и конъюнктурных колебаний цен на зерно и хлебопродукты".

Комментируя тогда вышеназванный документ, практически все влиятельные агрочиновники чуть ли не дословно повторяли его положения. Вот лишь несколько цитат. Тогдашний вице-премьер-министр по вопросам АПК Михаил Гладий: "…указ призван защитить отечественного товаропроизводителя от сезонных потерь" (ИА "УФС" от 3 июля 2000 г.). И заместитель главы администрации Президента Павел Гайдуцкий: "Залоговая цена на зерно, введение которой предусмотрено указом Президента, позволит аграриям получать прибыль, которую раньше получали посредники" (ИА "УНИАН" от 4 июля 2000 г.).

Таким образом, одной из целей введения механизма залоговых закупок зерна является поддержка доходов (прибыли) сельхозпроизводителей. Однако проблема заключается в том, что само понятие "сельскохозяйственный товаропроизводитель" является предельно общим. О ком конкретно идет речь сообразить трудно: о собственниках земельных паев, владельцах частных агрохозяйств или обычных тружениках – доярках, механизаторах, агрономах и т.д. Но вот еще одна цитата из газеты "Украина молода" от 21 февраля 2002 г.: "По словам вице-премьера Леонида Козаченко, под сельхозпроизводителей "косят" и предприятия военно-промышленного комплекса, и машиностроители, и даже… развлекательные учреждения, такие, как кафе или казино!" Хочется спросить: кого же тогда защищает наше государство и, самое главное, от кого? Кто враг народа и отечества? 

Ответ на этот вопрос известен – производителей и государство грабят зернотрейдеры. Этот постулат в очередной раз прозвучал на самом высоком уровне. Выступая 11 марта 2002 г. на Всеукраинском совещании по вопросам послереформенного развития АПК, Президент Украины заявил следующее: "Третий год никак не может увидеть свет закон "О зерне и рынке зерна в Украине", так как против него дружно ополчились те, кому хочется и в дальнейшем полулегально и за полцены вывозить зерно из Украины" ("Урядовый курьер" от 13 марта 2002 г.).

Допустим, что это так и есть. Но возникает вопрос, а кто именно выиграет, если вышеупомянутый закон, в котором заложен мощный механизм залоговых закупок зерна, будет принят? Думаю, что безусловным победителем окажется ГАК "Хлеб Украины", которая ссылается на опыт работы таких известных зарубежных госагентов, как французская компания "ОНИК" и американская Товарно-кредитная корпорация. Однако ГАК "Хлеб Украины", мягко говоря, передергивает карты. В отличие от названных компаний ГАК не только владеет системой зернохранилищ и переработки зерна, но и является одним из крупнейших его производителей, арендуя около 300 тыс. га земли, и намеревается расширить площади под зерновыми до 500 тыс. га и более. Введение же системы залоговых закупок позволит компании покупать зерно у себя самой за государственные деньги, а потом перепродавать его в наиболее благоприятный момент.

А в целом хочется сказать, что выгоду от введения гарантированных минимальных цен по схеме залоговых закупок или интервенционного фонда получат крупнотоварные производители зерна. Например, такие, как: шахта им. Засядько, металлургический комбинат им. Ильича, ГАК "Хлеб Украины" и т.д., которые выращивают зерно на площадях в десятки, а то и сотни тысяч гектаров. Именно это позволяет крупным производителям обеспечивать себестоимость зерна намного ниже среднеотраслевой и быть прибыльными даже при отсутствии системы залоговых закупок. Таким образом, выгоду от залоговых или интервенционных закупок получат отнюдь не рядовые "крестьяне". 

Даже в США критики государственной аграрной политики указывают на то, что наибольшую выгоду от программ поддержки доходов фермеров получают крупные фермы. А ведь в США 98% ферм – семейные. Однако в Украине все иначе. На уже упоминаемом совещании Президент Украины привел такой интересный факт: "Сейчас в Украине насчитывается более десяти крупных инвестиционных компаний, которые на условиях аренды обрабатывают свыше миллиона гектаров земель. Возросли объемы инвестирования в крупных агрофирмах и предприятиях. Такие структуры успешно применяют севообороты, мощную технику и современные технологии, преимущества концентрации, специализации, интеграции и региональной диверсификации производства. Не сомневаюсь, что будущее за такими крупными и мощными агроформированиями". Исходя из этого, можно предположить, что в недалеком будущем производством зерна в Украине будут заниматься 200-300 крупных компаний, чью прибыль и будет защищать закон "О зерне и рынке зерна в Украине".

В развитых странах участие в программах поддержки доходов фермеров обуславливается ограничением посевных площадей для предотвращения перепроизводства продукции, а следовательно, для ограничения бюджетных расходов на эти программы. Ничего подобного в Украине не предвидится – наоборот, речь идет о наращивании объемов производства зерна, что может привести к серьезным проблемам, связанным с перепроизводством в будущем.

Перепроизводство продукции будет оказывать возрастающее давление на государственный бюджет, в котором необходимо будет предусматривать также и затраты, связанные с хранением продукции. В законе "О зерне и рынке зерна в Украине" говорится, что расходы по хранению залогового зерна несут его собственники, которые должны будут их покрыть при выкупе зерна из залога. А кто понесет расходы по хранению в случае, когда собственники заложенного зерна откажутся его выкупать? К тому же рост запасов будет создавать постоянную необходимость освобождаться от них. Типичным решением проблемы является субсидирование экспорта излишков. Но неужели украинские налогоплательщики настолько богаты, чтобы субсидировать зарубежных потребителей зерна?

Особенно странным выглядит в законе введение одновременно двух различных механизмов поддержки доходов производителей – залоговых закупок (система, используемая в США) и интервенционного фонда (система, действующая в ЕС). Анализ возможных последствий одновременного применения этих механизмов совершенно отсутствует. Кстати, министр сельского хозяйства и охраны окружающей среды ФРГ Рената Кюнаст считает, что "интервенция – метод, используемый в ЕС для гарантирования доходов фермеров путем закупок зерна по предварительно установленной цене, – устарел. Интервенции не должны вводить новички. Вместо интервенций мы должны внедрить более рыночно ориентированный механизм, в котором главным фактором будет качество продукции". Получается, что в Украине хотят использовать своеобразный "секонд хэнд", от которого в Европе уже хотят отказаться.

Однако все было бы не так уж и плохо, если бы определенный уровень доходов гарантировался не только предпринимателям, но и всем остальным участникам производства, например, наемным рабочим. Вспомним, что введение механизма залоговых закупок зерна в США в 1933 г. сопровождалось принятием целого ряда социально ориентированных законов, включая закон о минимальной заработной плате.

Еще 225 лет назад выдающийся английский экономист Адам Смит показал, что национальное богатство (доход) распределяется между тремя основными социальными группами (классами, если угодно): наемным рабочим через зарплату, собственникам капитала через прибыль, землевладельцам через ренту. ХХ век внес только одно дополнение в эту схему – появилась группа управленцев, получающих прибыль за счет аренды капитала.

На самом же деле закон "О зерне и рынке зерна в Украине" направлен на обеспечение гарантированной прибыли собственникам крупных предприятий – производителей сельскохозяйственной продукции за счет налогоплательщиков, а также всего населения Украины, которое будет вынуждено покупать продукты питания по искусственно завышенным ценам. Учитывая, что большая часть населения – люди малообеспеченные, введение схем бюджетной поддержки доходов сельхозпроизводителей и стимулирования производства сельхозпродукции является аморальным и вредным. Последствия можно описать одной известной фразой: "Богатые станут еще богаче, а бедные – еще беднее".

Информация к размышлению

По словам вице-премьер-министра по вопросам АПК Леонида Козаченко, в текущем сезоне правительство намерено закупить от 1 до 2 млн. т зерна урожая 2002 г., но не менее 15% объема зерна, которое будет на рынке в период уборки. Правительство уже обратилось к Верховной Раде с просьбой в оперативном порядке после избрания нового состава парламента рассмотреть и принять закон "О зерне и рынке зерна в Украине", который будет способствовать реализации механизма залоговых закупок зерна.

По мнению Л.Козаченко, покупка зерна по залоговым ценам необходима, чтобы избежать падения цен во время уборочной кампании при резком росте предложения зерна на рынке. Сейчас правительство изучает вопрос залоговых закупок зерна для принятия окончательного решения относительно объемов и цен. Министерство агрополитики предлагает установить залоговые цены на урожай зерна 2002 г. на уровне 400 грн./т за пшеницу 3 класса, снизив ее на 7%, или на 30 грн./т по сравнению с ценами в 2001 г. Отметим, что в прошлом году залоговые закупки зерна практически не осуществлялись, поскольку в государственном бюджете не было предусмотрено выделение средств на эти цели. 

СЕЛЬХОЗТЕХНИКА

СПРОСИТЕ У НАК "УКРАГРОЛИЗИНГ"...

В прошлом году Постановлением КМУ №354 была создана Национальная акционерная компания "Украгролизинг", ставшая историческим преемником Государственного лизингового фонда и Государственного лизингового предприятия "Украгролизинг". Однако какого-либо улучшения в предоставлении лизинговых услуг сельхозпроизводителю эта реорганизация не дала, явив аграрной общественности еще один пример аппаратных игр. Более подробно прокомментировал нынешнее состояние лизинга в АПК в своем интервью журналу "Агро Перспектива" заместитель начальника Департамента научно-технической политики Минагрополитики Юрий ЛОГВИНСКИЙ.

– Юрий Яковлевич, справляется ли НАК "Украгролизинг" с задачей обеспечения аграриев техникой на приемлемых для них условиях? 

– Эта компания находится сейчас в непосредственном подчинении Кабмина, и большая часть информации до нас просто не доходит. Однако я могу сказать, что лизинг сегодня необходим, поскольку сельхозпредприятия в большинстве случаев не имеют средств на приобретение техники. Поэтому, когда создавался Государственный лизинговый фонд, предполагалось, что из госбюджета будут постоянно поступать средства для его пополнения и для расширения объемов поставок техники по условиям лизинга. И если посмотреть на бюджеты 2001 и 2002 гг., то по цифрам положение – удовлетворительное: в прошлом году было выделено 2,6 млрд. грн. Но средства эти должны были поступать НАК "Украгролизинг" за счет возврата денег, предоставленных в свое время сельхозпроизводителям под правительственные гарантии на приобретение сельхозтехники импортного производства. А возвращаются эти деньги очень малыми процентами. Например, в 2001 г. общее поступление денег для нужд НАК "Украгролизинг" составило где-то около 1% суммы, предусмотренной в бюджете. В этом году средства выделяются из того же источника. 

Кроме того, когда был еще Государственный лизинговый фонд, то взимание с сельхозпроизводителей предоплаты не допускалось. А с прошлого года НАК "Украгролизинг", имея на руках разрешение Кабмина, берет предварительную оплату в размере 15% стоимости техники. Но если ты взял предоплату, то следует выполнить и обязательства перед хозяйством, то есть поставить ему сельхозмашины. Мы же сегодня знаем о множестве случаев, когда НАК "Украгролизинг", получив деньги еще в марте – апреле прошлого года, до сих пор не предоставила технику. Например, зерноуборочный комбайн "Славутич" стоил в прошлом году 516 тыс. грн., и, выплачивая 15% его стоимости, сельхозпредприятие лишалось немалых денег. Вот совсем недавно из Черниговской области поступил запрос главы райгосадминистрации, в котором он просит как-то повлиять на "Украгролизинг", чтобы компания или вернула деньги хозяйству, или поставила технику.

Я считаю, что "Украгролизинг" неправильно поставил работу и с машиностроительными заводами. На первое января нынешнего года – а я знаю, что положение дел с тех пор не менялось – компания имела большой долг и перед заводчанами. Только по Департаменту тракторного сельхозмашиностроения Минагрополитики она задолжала 10 млн. 384 тыс. грн. А есть еще долг по "Южмашу" и его филиалу – Павлоградскому заводу, то есть всего получается где-то 58 млн. грн.

Поэтому сейчас снова встал вопрос о подчинении НАК "Украгролизинг" какому-то министерству. Министерство экономики внесло предложение вернуть ее в состав Минагрополитики. По этому вопросу было протокольное решение вице-премьера; дано указание завершить корпоратизацию компании и ввести ее в состав нашего министерства.

Но в дальнейшем, мы считаем, должен существовать не только общегосударственный лизинговый фонд; этот вид услуг должен расширяться за счет региональных лизинговых фондов с привлечением средств областных бюджетов. И, я думаю, областные бюджеты от этого не пострадают, поскольку сегодня ты вкладываешь какую-то копейку в приобретение техники на условиях лизинга, а завтра эта техника отрабатывает деньги в поле.

Наконец, необходимо развивать лизинговые компании при банках. Этот процесс продвигается с большим трудом, такие компании не работают. По лизинговой схеме деньги возвращаются как минимум через три-пять лет, и банку это не всегда выгодно: ведь какой в этот период будет инфляция – неизвестно. Но все-таки мы видим, что когда в 2000 г. были уменьшены кредитные ставки коммерческих банков, то возврат кредитов достиг 98%. То есть, я думаю, банки имеют определенные рычаги и могли бы влиять на возврат своих денег. 

– И все-таки, куда же уходят те деньги, которые НАК "Украгролизинг" берет с сельхозпроизводителя в качестве предоплаты? 

– Они никуда не деваются. Вся эта система достаточно прозрачна, и я бы не сказал, что средства используются незаконно, для собственных нужд НАК "Украгролизинг" – ни в коем случае! Дело тут в том, что существует задолженность перед заводами-изготовителями за уже поставленную технику. Поэтому те средства, которые были взяты у сельхозпроизводителей как предоплата, пошли на уплату задолженности. И если бы не эти 15%, то, я так понимаю, долг НАК "Украгролизинг" перед машиностроительными заводами был бы не 58 млн. грн., а больше.

– Каковы же первопричины образования столь серьезного долга?

– Обычно НАК "Украгролизинг" поступала так. Производителю сообщалось, что в бюджете есть 2,6 млрд. грн. – давайте трактор. Хотя средства эти в бюджет еще только должны поступить. Но уже, как говорится, процесс пошел: "Украгролизинг" заявил о наличии денег, завод дал трактор, трактор поставили в хозяйство – а деньги заводу не поступили. Так и сформировалась эта задолженность. 

То есть первопричина ее в том, что те фирмы и организации, которые брали импортную технику под правительственные гарантии, не возвращают в бюджет деньги. Но эти фирмы вряд ли можно назвать бедными. Поэтому надо искать какие-то меры воздействия на них. В этом году вышло специальное Постановление Кабмина, которым НАК "Украгролизинг" даны полномочия от имени правительства требовать эти деньги. Как оно будет на практике – посмотрим. 

– Зачем же руководители НАК, безусловно, зная об отсутствии у компании средств, утверждают, что они есть?

– Это вы уж спросите у них. Если бы "Украгролизинг" был в подчинении Минагрополитики, то какие-то рычаги для решения этой проблемы мы бы имели.

– Каковы же были мотивы для выведения НАК "Украгролизинг" из подчинения Минагрополитики?

– Тут я могу высказать только свое частное мнение, возможно, не все его воспримут правильно. Готовили проект постановления по данному вопросу и докладывали в Кабмине представители НАК "Украгролизинг". А уж какие мотивации, какие мысли были у руководителей компании – пусть лучше расскажут они сами.

– Какие все-таки объемы поставок техники на село по лизинговой схеме?

– По нашим данным, которые мы получаем от заводов, в 1998 г. за счет Государственного лизингового фонда было поставлено различной техники на 79 млн. грн., в 1999 г. – на 271 млн. грн., в 2000 г. – 31 млн. грн., и в прошлом году – где-то около 138 млн. грн.

– Как определяется перечень машиностроительных заводов, с которыми работает НАК "Украгролизинг"?

– Компания выполняет Постановление Кабмина № 1352, в котором предусмотрено, что перечень техники, реализуемой за счет средств государственного бюджета на условиях финансового лизинга, определяет Министерство аграрной политики на конкурсных началах. Предприятия – изготовители отечественной сельхозтехники представляют свои заявки в Министерство, и конкурсная комиссия рассматривает их вместе с техническими характеристиками и другими документами, которые подаются по каждому виду техники. И если машина проходит конкурс, то ее рекомендуют поставлять на условиях финансового лизинга. Утвержденный протокол представляется НАК "Украгролизинг", которая уже из этого набора техники может выбирать любую.

– Есть ли на нашем рынке лизинговых услуг для аграрного сектора, кроме НАК "Украгролизинг", еще какие-нибудь действующие компании?

– При Минпромполитики есть "Укр-агромашинвест" – очень мощная лизинговая компания. Но, как видно даже по ее названию, профиль компании больше инвестиционный, а лизинг для нее – это способ получения средств для инвестирования в производство сельскохозяйственной техники.

Существуют и другие лизинговые компании, порядка 14-15. Но им работать несколько сложнее: ведь в случае с НАК "Украгролизинг" все идет за счет бюджета, и финансовая база здесь намного мощнее.

Работу многих негосударственных лизинговых компаний координирует ассоциация "Укрлизинг". Когда-то эта Ассоциация работала довольно активно, я сам бывал на нескольких их семинарах. А потом все как-то пошло на спад.

Задолженность предприятий по возврату средств, выделенных под правительственные гарантии на приобретение сельхозтехники импортного производства, тыс. грн.

Регион
Предприятие-должник
Задолженность

Днепропетровская обл.
ОАО "Агропроминвест"
21942


Опытное предприятие "Наукове"
4830

Донецкая обл.
Корпорация "Агродон"
93746

Житомирская обл.
ОАО "Агромашсервискомплект"
20778

Киев
Корпорация "Украгропромбиржа"
933453


Украинская аграрная биржа
388435


Концерн "Украгротехсервис"
683772


Ассоциация "Земля и люди"
295172


СП "Укринтерцукор"
169889
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ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

ТОРГОВАЛИ МЫ НЕДАРОМ… 

Анализ торговли Украины сельскохозяйственной и пищевой продукцией в 2001 г.

(продолжение, начало в "АП" №3)

МЯСО И МЯСОПРОДУКТЫ

В 2001 г. объем торговли мясом и мясными субпродук-тами в стоимостном выражении составил 234,37 млн. USD (на 8,2% больше по сравнению с 2000 г.), при этом, как и в предыдущем году, сохранилось положительное сальдо.

Импорт данных товаров за 2001 г. составил 79,1 тыс. т, что в 2,7 раза больше, чем в 2000 г. В стоимостном выражении объем импорта вырос в 3,4 раза. По ряду товарных групп произошел значительный рост импортных поставок (см. табл. 1). Объясняется это увеличением ввоза данных товаров украинскими компаниями через свободные экономические зоны, в частности СЭЗ "Донецк", что позволяет избегать уплаты высокой импортной таможенной пошлины. Вследствие роста отечественного производства мяса домашней птицы и снижения его стоимости на рынке обострилась конкуренция между импортным и отечественным товаром.

Объем экспорта мяса и мясных субпродуктов в 2001 г. составил около 94 тыс. т, что на 37,8% меньше по сравнению с предыдущим годом. Практически весь экспорт приходится на Россию, куда было поставлено 99,9% товаров данной группы (в 2000 г. – 98,8%).

Основным экспортным товаром остается мороженая говядина (в основном в тушах и полутушах) – 90 тыс. т, или 95,8% от общего объема экспорта мяса и мясных субпродуктов в 2001 г. При этом за счет экспорта данной продукции было получено 96,7% всех валютных поступлений от экспорта этой группы товаров. В 2000 г. показатели соответственно составляли 136,4 тыс. т, или 90,2% (92,2% валютных поступлений). Хотя экспорт мороженой говядины в 2001 г. и сократился примерно на 34% по сравнению с предыдущим годом, однако за счет более высоких экспортных цен поступление валютных средств сократилось только на 14%. 

В прошлом году экспортные цены на данный товар колебались: на 1-ю категорию на уровне – 1400-1750 USD/т, DAF граница Украины (в 2000 г. – 900-1500 USD/т) и на 2-ю категорию – 1300-1600 USD/т, DAF граница Украины (830-1350 USD/т). 99,98% всей мороженой говядины было поставлено в Россию. Основной причиной спада физических объемов экспорта стало введение Россией с 1 июля 2001 г. уплаты НДС при импорте мороженой говядины. 

В начале четвертого квартала 2001 г. в России был снят запрет на импорт аргентинской говядины, который был установлен в марте 2000 г. До введения запрета на аргентинскую продукцию приходилась половина российского импорта данной продукции. Безусловно, это повлечет за собой сокращение поставок украинской мороженой говядины в Россию в 2002 г. Кроме того, уплата НДС при импорте в РФ ставит украинскую говядину в равные условия с аналогичной продукцией из других стран, более дешевой, нежели украинская. По предварительным оценкам, экспорт мороженой говядины в январе – марте 2002 г. может составить 20 тыс. т, а за весь 2002 г. (учитывая вероятную постепенную отмену запрета на импорт говядины в Россию из стран Западной Европы) – 85 тыс. т. 

Таблица 1. Импорт мяса и субпродуктов в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


02.02
Говядина мороженая
2981,77
13,37
3439,62
4,58
15,35

02.03
Свинина свежая, охлажденная или мороженая
1103,92
4,95
2552,59
3,40
131,23

02.04
Баранина или козлятина, свежая, охлажденная или мороженая
30,76
0,14
7,03
0,01
-77,15

02.06
Субпродукты пищевые КРС, свиней, овец, коз, коней, ослов (мулов) или лошаков, свежие, охлажденные или мороженые
602,11
2,70
941,1
1,25
56,30

02.07
Мясо и пищевые субпродукты домашней птицы, свежие, охлажденные или мороженые
17537,38
78,65
62825,7
83,69
258,24

02.08
Другое мясо и другие пищевые мясные субпродукты, свежие, охлажденные или мороженые
10,53
0,05
146,75
0,20
1293,64

02.09
Сало без постных частей, свиной жир и жир домашней птицы, не топленый и не выделенный другим способом, свежие, охлажденные или мороженые…
30,83
0,14
2080,36
2,77
6647,84

02.10
Мясо и пищевые мясные субпродукты, соленые или в рассоле, сушеные или копченые; пищевая мука из мяса или мясных субпродуктов
0
0,00
3076,01
4,10
100,00


Всего
22297,3
100,00
75069,16
100,00
236,67

Таблица 2. Экспорт мяса и субпродуктов в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


02.01
Говядина, свежая или охлажденная
6,15
0,00
7,77
0,00
26,34

02.02
Говядина мороженая
179284,27
92,25
154100,60
96,73
-14,05

02.03
Свинина свежая, охлажденная или мороженая
11257,96
5,79
2408,21
1,51
-78,61

02.04
Баранина или козлятина, свежая, охлажденная или мороженая
364,12
0,19
248,54
0,16
-31,74

02.05
Мясо коней (конина), ослов (мулов) или лошаков, свежее, охлажденное или мороженое
610,62
0,31
336,41
0,21
-44,91

02.06
Субпродукты пищевые КРС, свиней, овец, коз, коней, ослов (мулов) или лошаков, свежие, охлажденные или мороженые
2304,89
1,19
1722,53
1,08
-25,27

02.07
Мясо и пищевые субпродукты домашней птицы, свежие, охлажденные или мороженые
497,52
0,26
452,06
0,28
-9,14

02.08
Другое мясо и другие пищевые мясные субпродукты, свежие, охлажденные или мороженые
0,0
0,00
11,24
0,01
100,00

02.09
Сало без постных частей, свиной жир и жир домашней птицы, не топленый и не выделенный другим способом, свежие, охлажденные или мороженые…
0,74
0,00
1,26
0,00
70,27

02.10
Мясо и пищевые мясные субпродукты, соленые или в рассоле, сушеные или копченые; пищевая мука из мяса или мясных субпродуктов
26,52
0,01
14,95
0,01
-43,63


Всего
194352,79
100,00
159303,57
100,00
-18,03

САХАР

Значительную долю во внешней торговле Украины составляют сахар и сахаристые кондитерские изделия (в экспорте – 4,7%, импорте – 11,8%), а также какао и продукты из него (в экспорте – 5,5%, импорте – 6,9%).

Сокращение производства сахарной свеклы в Украине в последние годы привели к снижению производства белого сахара из отечественного сырья (2000 г. – 1,801 млн. т, в т.ч. – 1,573 млн. т из сахарной свеклы; в 1999 г. – 1,858 млн. т, в т.ч. свекловичный – 1,64 млн. т). В 2001 г. выпуск сахара составил 1,911 млн. т, из которого свекловичный сахар – 1,634 млн. т, а из импортного сырца – 277 тыс. т. Следует отметить, что потребность внутреннего рынка составляет около 2 млн. т сахара, поскольку кондитерская отрасль в последние годы развивается достаточно динамично. Для покрытия дефицита сахара Украина прибегает к импорту сахара-сырца по тарифной квоте. Однако, кроме этого, в страну также завозится белый сахар (как правило, без уплаты импортной таможенной пошлины) и существуют нелегальные поставки сахара из близлежащих стран, объем которых может достигать 50-70 тыс. т в год. 

В прошлом году импорт белого сахара достиг 138 тыс. т, что в 2 раза превышает показатель 2000 г. (67,1 тыс. т), хотя затраты на товар увеличились еще больше – в 2,9 раза. Средняя импортная цена на сахар в 2001 г. составила около 348 USD/т, тогда как в 2000 г. – 246 USD/т. Основным поставщиком белого сахара остается Беларусь, хотя значительно увеличилась доля Молдовы, поставки из которой в 2001 г. выросли в 821 раз по сравнению с 2000 г.

Импорт сахара-сырца также значительно увеличился и даже превысил размер квоты (260 тыс. т), достигнув показателя 311 тыс. т, что на 24% выше уровня 2000 г. (251 тыс. т). В денежном выражении импорт увеличился на 39% в связи с более высокими мировыми ценами в 2001 г. Основными поставщиками сырца оставались Бразилия и Куба.

Что же касается готовых сахаро- и какаосодержащих кондитерских изделий, то здесь наблюдается значительное преобладание экспорта над импортом. Хотя импорт шоколада и какаосодержащих изделий в 2001 г. несколько увеличился – до 9,5 тыс. т (в 2000 г. – 7,2 тыс. т).

Сахаросодержащие кондитерские изделия, основу которых составляет карамель, активно отгружались на экспорт в первой половине 2001 г., а затем экспорт приостановился. Россия в мае ввела импортную таможенную пошлину на карамель в размере 21%, а с 

1 июня на украинскую карамель также распространился еще и введенный РФ НДС в размере 20%. Таким образом, за 2001 г. общий экспорт сахаросодержащих кондитерских изделий составил только 97 тыс. т, что на 29% меньше показателя 2000 г. (136 тыс. т). Экспорт в Россию соответственно сократился на 34%, хотя несколько увеличился в другие страны СНГ – Казахстан, Азербайджан, Армению, Грузию и Молдову. Шоколад и изделия с содержанием какао вывозились более активно, и за календарный 2001 г. было отгружено 98,8 тыс. т, что в 1,9 раза больше, чем в 2000 г. (52,6 тыс. т). При этом основным покупателем украинских изделий осталась Россия. 

Таблица 3. Экспорт-импорт сахара и сахаросодержащих кондитерских изделий в 2000 и 2001 гг., тыс. USD

Код ТН ВЭД
Товар
2000
Структура в 2000, %
2001
Структура в 2001, %
2001 к 2000, %

Экспорт

1701
Сахар из тростника или свеклы и химически чистая сахароза в твердом виде
6042,1
6
2456,2
3
-59

1702
Другие виды сахара, лактоза, мальтоза и др. в твердом виде; сахарные сиропы; мед; карамелизированный сахар и патока
5871,9
6
8727,7
10
49

1703
Патока (меласса) (свекловичная меласса)
4437,4
4
9146,7
11
106

1704
Кондитерские изделия из сахара (включая белый шоколад) без содержания какао
89401,3
85
65612,2
76
-27

в т.ч.


Конфеты из сахара с начинкой или без
11048
12
8841,9
13
-20


Карамель
68817,2
77
43956,6
67
-36


Другие кондитерские изделия
8438,1
9
10501
16
24


Всего
105752,7
100
85942,8
100
-19

Импорт

1701
Сахар из тростника или свеклы и химически чистая сахароза в твердом виде
68960,4
89
121077,8
91
76

в т.ч.


Сахар-сырец из тростника
52376,1
76
72919,1
60
39


Сахар белый
16527,2
24
48077,5
40
191

1702
Другие виды сахара, лактоза, мальтоза и др. в твердом виде; сахарные сиропы; мед; карамелизированный сахар и патока
1448,4
2
3021,9
2
109

1703
Патока (меласса) (кукурузная патока)
2803,4
4
766,4
1
-73

1704
Кондитерские изделия из сахара (включая белый шоколад) без содержания какао
4421,5
6
7795,6
6
76


Всего
77633,6
100
132661,7
100
71

Таблица 4. Импорт сахара в Украину в 2000 та 2001 гг.

Страна
2000
2001
2001 к 2000, %


Объем, т
тыс. USD
Объем, т
тыс. USD


Импорт белого сахара

Беларусь 
59051,9
14506,7
113675,3
40230,5
93

Молдова
20,0
7,1
16411,0
5501,4
81955

Чехия 
4000,2
1000,0
5000,3
1325,2
25

Россия
237,6
73,7
2482,7
782,0
945

Литва 
189,9
42,7
508,0
177,8
168

Польша 
3106,0
770,2
3,5
2,8
-100

Другие
496,6
126,8
113,1
57,8
-77

Всего
67102,2
16527,2
138193,9
48077,5
106

Импорт сахара-сырца из тростника

Бразилия 
171843,7
34505,7
238133,7
55798,2
39

Куба 
20807,0
4736,9
35454,8
8335,1
70

Сальвадор 
0,0
0,0
24852,5
5709,4
-

Южная Африка 
0,0
0,0
11622,5
2841,8
-

США
6010,3
968,4
0,2
0,1
-100

Кипр 
12465,8
3216,2
0,0
0,0
-100

Франция 
14306,1
3230,3
0,0
0,0
-100

Гватемала 
25534,2
5717,6
0,0
0,0
-100

Другие
1,0
1,0
1006,9
234,5
99689

Всего
250968,1
52376,1
311070,5
72919,1
24

ТАБАК

Во внешней торговле Украины табаком и его промышленными заменителями в 2001 г. традиционно сложилось отрицательное сальдо. В прошлом году их экспорт составил 41 млн. USD (в 2000 г. – 77 млн. USD), а импорт – 158,2 млн. USD (143,6 млн. USD). Это объясняется тем, что отечественное сырье для производства табачных изделий не отвечает требованиям компаний – производителей готовых табачных изделий. 

Основной статьей экспорта из Украины являются готовые табачные изделия. В 2001 г. в денежном выражении их доля составила около 68,3% (2000 г. – 86,55%). Готовые табачные изделия имеют большой внутренний рынок потребления, что не способствует росту экспорта данных товаров. В 2001 г. их экспорт по сравнению с предыдущим годом сократился на 57,9% (в стоимостных показателях). Такое сокращение объясняется введением Россией с 1 июля прошлого года НДС при импорте товаров украинского производства. За июль – декабрь физический объем экспорта готовых табачных изделий был меньше на 41,1% по сравнению с поставками в январе – июне 2001 г. и на 66,1% по сравнению с июлем – декабрем 2000 г. 

Основными потребителями украинских готовых табачных изделий выступают страны СНГ. В 2001 г. на Беларусь приходилось 1,1 тыс. т данной продукции, или 25,5% всего объема поставок табачных изделий (в 2000 г. – 3,1 тыс. т, или 30,6%), Россию – 0,98 тыс. т, или 22,8% (5,1 тыс. т, или 50%), Армению – 0,98 тыс. т, или 22,6% (0,32 тыс. т, или 3,2%), Грузию – 0,85 тыс. т, или 19,8% (0,49 тыс. т, или 4,8%) и Молдову – 0,22 тыс. т, или 5,1% (0,31 тыс. т, или 3%). 

Как уже выше упоминалось, основной статьей импорта товаров данной группы является табачное сырье и табачные отходы. В 2001 г. их доля составила 69,9% (75,1% в предыдущем году). Снижение их доли произошло за счет роста импорта готового табака для курения и его заменителей (группа 2403). В то же время за прошлый год было ввезено 43,4 тыс. т табачного сырья, что на 2,7% больше, чем за 2000 г. Физический объем импорта готового табака и его заменителей увеличился почти в 1,5 раза по сравнению с 2000 г. и составил 5,5 тыс. т, а их доля в общем объеме импорта товаров данной группы выросла с 7,8% до 14,8%. Объем импорта готовых табачных изделий увеличился на 22,1% до 2,6 тыс. т, а затраты на приобретение этих товаров сократились на 1,4%. 

Основными странами – поставщиками табачного сырья в 2001 г. были: Бразилия – 13,63 тыс. т, или 31,4% общего объема импорта (в 2000 г. – 9,06 тыс. т, или 21,4%), Зимбабве – 3,37 тыс. т, или 7,8% (4,73 тыс. т, или 11,2%), Малави – 3,15 тыс. т, или 7,3% (3,11 тыс. т, или 7,4%), США – 3,08 тыс. т, или 7,1% (1,97 тыс. т, или 4,7%), Турция – 2,8 тыс. т, или 6 ,5% (2,4 тыс. т, или 5,7%).

Ввиду специфики рынка готовой продукции в первом квартале 2002 г. резкого роста/спада импорта табачного сырья не произойдет, хотя некоторый рост может наблюдаться в случае снижения цен на данную продукцию в странах-производителях. По предварительным оценкам, объем импорта табачного сырья (группа 2401) в первом квартале 2002 г. составит около 10 тыс. т, а поставки за весь год – 45 тыс. т. Объем экспорта готовых табачных изделий из Украины в первом квартале 2002 г. ориентировочно составит 0,7 тыс. т, а за весь год – 4 тыс. т.

Таблица 5. Экспорт табака и его промышленных заменителей в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


24.01
Табачное сырье и отходы
6036,8
7,84
4083,63
9,96
-32,35

24.02
Сигары, включая сигары с обрезанными концами, сигариллы (тонкие сигары) и сигареты из табака или его заменителя
66614,21
86,55
28020,67
68,32
-57,94

24.03
Табак и его заменители промышленного производства, табак гомогенизированный или восстановленный, табачные экстракты и эссенции
4312,86
5,60
8907,65
21,72
106,54


Всего
76963,87
100,00
41011,95
100,00
-46,71

Таблица 6. Импорт табака и его промышленных заменителей в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


24.01
Табачное сырье и отходы
107843,23
75,08
110558,51
69,86
2,52

24.02
Сигары, включая сигары с обрезанными концами, сигариллы (тонкие сигары) и сигареты из табака или его заменителя
24648,57
17,16
24312,09
15,36
-1,37

24.03
Табак и его заменители промышленного производства, табак гомогенизированный или восстановленный, табачные экстракты и эссенции
11142,8
7,76
23378,82
14,77
109,81


Всего
143634,6
100,00
158249,42
100,00
10,17

ПЛОДЫ И ОРЕХИ

В 2001 г. Украина экспортировала съедобные плоды и орехи на сумму 18,2 млн. USD, что на 4,7% меньше, чем за предыдущий год. В то же время, этого товара было ввезено в страну на сумму 64,1 млн. USD. 

В общем объеме экспорта данных товаров 15,1% занимают грецкие орехи без скорлупы (3,16 тыс. т), что на 17% больше, чем в 2000 г. На грецкие орехи в 2001 г. пришлось 41% всех валютных поступлений от экспорта плодов и орехов. Основной страной, куда поставлялись грецкие орехи, стала Греция – 0,94 тыс. т, или 29,8% от их экспорта. Хотя по сравнению с 2000 г. поставки в данную страну сократились на 13,3%. Синхронно возрос их экспорт в Молдову (в 2,6 раза до 461 т) и Нидерланды (в 1,8 раза до 264 т). Росту экспорта грецких орехов благоприятствовал дефицит данного товара в странах ЕС и высокие цены.

Импорт съедобных плодов и орехов в 2001 г. возрос на 16,1% по сравнению с предыдущим годом и составил 64,1 млн. USD. Это частично объясняется снижением цен на некоторые товары и увеличением их ввоза через свободные экономические зоны. В импорте основная доля приходится на цитрусовые – 102,4 тыс. т, или 55,2% от общего объема импорта плодов и орехов (на 29,3% больше, чем в 2000 г.); бананы – 55,5 тыс. т, или 29,9% (на 6,8% меньше, чем в 2000 г.); изюм – 10,1 тыс. т, или 5,5% (на 36,8% больше, чем в 2000 г.). 

В первом квартале 2002 г. следует ожидать снижения импорта фруктов, в первую очередь цитрусовых, в связи с завершением сбора урожая в основных странах-производителях. Также будет наблюдаться сокращение импорта изюма вследствие закупки чрезвычайно больших объемов в четвертом квартале 2001 г. По предварительным оценкам, в первом квартале 2002 г. импорт цитрусов составит около 30 тыс. т, бананов – 15 тыс. т, изюма – 2 тыс. т. Прогноз относительно годового объема импорта данных товаров следующий: цитрусовые – 100 тыс. т, бананы – 55 тыс. т, изюм – 9,5 тыс. т. Рост экспорта плодов и орехов следует ожидать лишь в третьем квартале. 

Таблица 7. Экспорт съедобных плодов и орехов в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


08.01
Орехи кокосовые, бразильские, кешью, свежие или сушеные, очищенные от скорлупы или неочищенные, со скорлупой или без
0,06
0,00
32,48
0,18
54033,33

08.02
Другие орехи, свежие или сушеные, очищенные от скорлупы или неочищенные, со скорлупой или без
6018
31,43
8100,45
44,39
34,60

08.03
Бананы, включая плантайны, свежие или сушеные
10,61
0,06
0,0
0,00
-100,00

08.04
Финики, инжир, ананасы, авокадо, гуайяви, манго и мангостаны, свежие или сушеные 
0,0
0,00
0,0
0,00
0,00

08.05
Цитрусовые, свежие или сушеные
9,87
0,05
0,27
0,00
-97,26

08.06
Виноград, свежий или сушеный
10,74
0,06
52,34
0,29
387,34

08.07
Дыни (включая арбузы) и папайя свежие
196,05
1,02
109,5
0,60
-44,15

08.08
Яблоки, груши и айва свежие
50,42
0,26
4,6
0,03
-90,88

08.09
Абрикосы, вишня (черешня), персики (включая брюньоны и нектарины), сливы и терн свежие
78,28
0,41
79,62
0,44
1,71

08.10
Другие фрукты свежие
5495,35
28,70
1882,19
10,31
-65,75

08.11
Фрукты, сырые или варенные в воде или на пару, мороженые, с добавлением или без сахара и других подсластителей
6740,69
35,20
6890,74
37,76
2,23

08.12
Фрукты, консервированные для временного хранения (например, диоксидом серы или в соленой воде, в воде с добавлением серы или других веществ)
474,92
2,48
961,37
5,27
102,43

08.13
Фрукты сушеные, кроме указанных в предыдущих позициях, смеси из сушеных фруктов или фруктов в скорлупе (орехи)
64,63
0,34
135,03
0,74
108,93

08.14
Цедра цитрусовых или кожура дынь (включая арбузы), свежие, мороженые, помещенные в соленую воду…
0,0
0,00
0,0
0,00
0,00


Всего
19149,62
100,00
18248,59
100,00
-4,71

Таблица 8. Импорт съедобных плодов и орехов в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


08.01
Орехи кокосовые, бразильские, кешью, свежие или сушеные, очищенные от скорлупы или неочищенные, со скорлупой или без
153,33
0,28
837,4
1,31
446,14

08.02
Другие орехи, свежие или сушеные, очищенные от скорлупы или неочищенные, со скорлупой или без
6713,21
12,16
8254,07
12,88
22,95

08.03
Бананы, включая плантайны, свежие или сушеные
17468,88
31,65
16762,83
26,16
-4,04

08.04
Финики, инжир, ананасы, авокадо, гуайяви, манго и мангостаны, свежие или сушеные 
194,19
0,35
470,17
0,73
142,12

08.05
Цитрусовые, свежие или сушеные
24002,12
43,49
28592,33
44,62
19,12

08.06
Виноград, свежий или сушеный
4120,84
7,47
4774,76
7,45
15,87

08.07
Дыни (включая арбузы) и папайя свежие
31,1
0,06
15,66
0,02
-49,65

08.08
Яблоки, груши и айва свежие
691,83
1,25
491,74
0,77
-28,92

08.09
Абрикосы, вишня (черешня), персики (включая брюньоны и нектарины), сливы и терн, свежие
10,34
0,02
9,04
0,01
-12,57

08.10
Другие фрукты свежие
994,97
1,80
1525,58
2,38
53,33

08.11
Фрукты, сырые или варенные в воде или на пару, мороженые, с добавлением или без сахара и других подсластителей
299,87
0,54
748,18
1,17
149,50

08.12
Фрукты, консервированные для временного хранения (например, диоксидом серы или в соленой воде, в воде с добавлением серы или других веществ)…
171,67
0,31
36,22
0,06
-78,90

08.13
Фрукты сушеные, кроме указанных в предыдущих позициях, смеси из сушеных фруктов или фруктов в скорлупе (орехи)
334,74
0,61
1536,07
2,40
358,88

08.14
Цедра цитрусовых или кожура дынь (включая арбузы), свежие, мороженые, помещенные в соленую воду…
0,0
0,00
20,98
0,03
0,00


Всего
55187,09
100,00
64075,03
100,00
16,11

КОФЕ, ЧАЙ И ПРЯНОСТИ

Во внешней торговле Украины кофе, чаем и пряностями традиционно наблюдается отрицательное сальдо. В 2001 г. этой продукции было экспортировано на сумму 937,35 тыс. USD, а ввезено – на сумму 59,9 млн. USD. Данный факт объясняется тем, что товары указанной группы практически не производятся в Украине. 

По сравнению с 2000 г. объем валютных поступлений от экспорта этой продукции в 2001 г. уменьшился на 3,98%. Основной экспортный товар – семена кориандра. В 2001 г. доля кориандра составила 84,4% общего физического объема экспорта вышеупомянутых товаров (93,2% в 2000 г.). В 2000 г. основными импортерами украинского кориандра выступали: Шри-Ланка (49,2%), Нидерланды (15,1%) и Австрия (9,2%). В 2001 г. его закупали: Нидерланды (25,3%), Чехия (18,2%), Германия (13,3%). Хотя доля кориандра в общем экспорте в последние два года остается существенной, однако в прошлом году объемы его экспорта по сравнению с 2000 г. заметно уменьшились – на 39,3% и составили 1318 т. В то же время валютные поступления от экспорта кориандра за счет высоких цен сократились только на 15,5% и составили сумму 360,4 тыс. USD. 

В 2001 г. произошел резкий рост импорта кофе в зернах в Украину. При этом нужно отметить, что физический объем поставок увеличился на 58,5% и достиг 10,2 тыс. т, а в денежном выражении импорт данного товара увеличился примерно на 45,6% и достиг 15,8 млн. USD. Небывалое снижение цен на мировом рынке кофе способствовало снижению валютных затрат украинскими компаниями-импортерами. Цены на кофе Робуста в четвертом квартале 2001 г. достигли своего самого низкого значения за последние несколько десятков лет. В декабре цены на кофе в зернах были следующие: Робуста – 540,6 USD/т на условиях поставки Гавр/Марсель (752,2 USD/т в декабре 2000 г.), Арабика – 1267 USD/т на условиях поставки Бремен/Гамбург (1673,32 USD/т).

Наиболее весомую долю в импорте товаров данной группы занимает чай – 51,8% в 2001 г. (18 тыс. т), что примерно соответствует показателю 2000 г. – 48% (15,2 тыс. т). Традиционно в Украину импортируется черный чай – 96,9% от общего импорта чая в 2001 г. (95,7% в предыдущем). Поставки черного чая в нерасфасованном виде в 2001 г. составили 9306 т, или 53,3% от общего объема его поставок (в 2000 г. – 7868 т, или 54,1%). Ввоз нерасфасованного черного чая увеличился на 18,3% по сравнению с показателем 2000 г., что свидетельствует о росте производства в Украине фасованного чая.

В 2001 г. чай в Украину поставляли: Шри-Ланка – 9,93 тыс. т, или 55,1% от общего объема поставок (9,26 тыс. т, или 60,9% в 2000 г.), Индия – 2,8 тыс. т, или 15,5% (1,63 тыс. т, или 10,7%), Индонезия – 1,59 тыс. т, или 8,8% (1,48 тыс. т, или 9,7%), Китай – 1,13 тыс. т, или 6,3% (0,6 тыс. т, или 3,9%), Грузия – 1,09 тыс. т, или 6% (1,17 тыс. т, или 7,7%).

По предварительным оценкам, импорт чая в первом квартале 2002 г. составит 5 тыс. т. Ввиду роста производства в Украине фасованного чая, объем его импорта в нерасфасованном виде увеличится, а общий объем поставок чая в 2002 г. составит 19 тыс. т. Также увеличится импорт кофе в зернах ввиду благоприятной конъюнктуры на мировом рынке. Ориентировочно импорт кофе в зернах в январе – марте 2002 г. составит 3 тыс. т, а за весь 2002 г. – 10 тыс. т.

Таблица 9. Экспорт кофе, чая и пряностей в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


09.01
Кофе, жареный или нежареный, с кофеином или без; кофейная скорлупа и оболочки зерен кофе; заменители кофе с содержанием кофе в любой пропорции
4,81
0,49
49,97
5,33
938,88

09.02
Чай ароматизированный и неароматизированный
72,08
7,38
126,97
13,55
76,15

09.03
Мате (парагвайский чай)
0,0
0,00
0,0
0,00
0,00

09.04
Перец рода Piper, стручковый перец рода Capsicum или Pimenta, сушеный, дробленый или молотый
436,78
44,74
253,29
27,02
-42,01

09.05
Ваниль
0,02
0,00
2,08
0,22
10300

09.06
Корица и цветки дерева корицы
2,68
0,27
6,46
0,69
141,04

09.07
Гвоздика (целые плоды, цветки и др.)
1,28
0,13
19,55
2,09
1427,34

09.08
Мускатный орех, мацис, амон и кардамон
0,44
0,05
0,85
0,09
93,18

09.09
Семена аниса, бадьяна, укропа, кориандра, тмина, карви, ягоды можжевельника
432,56
44,31
367,64
39,22
-15,01

09.10
Имбирь, шафран, турмерик (куркума), лавровый лист, карри и др.
25,57
2,62
110,54
11,79
332,30


Всего
976,22
100,00
937,35
100,00
-3,98

Таблица 10. Импорт кофе, чая и пряностей в 2000 и 2001 гг.

Код ТН ВЭД
Товар
2000
2001
2001 к 2000, %



тыс. USD
%
тыс. USD
%


09.01
Кофе, жареный или нежареный, с кофеином или без; кофейная скорлупа и оболочки зерен кофе; заменители кофе с содержанием кофе в любой пропорции
10837,59
22,56
15779
26,36
45,60

09.02
Чай ароматизированный и неароматизированный
23051,96
47,99
30988,84
51,77
34,43

09.03
Мате (парагвайский чай)
0,18
0,00
0,02
0,00
-88,89

09.04
Перец рода Piper, стручковый перец рода Capsicum или Pimenta, сушеный, дробленый или молотый
11417,75
23,77
9907,46
16,55
-13,23

09.05
Ваниль
0,28
0,00
3,24
0,01
1057,14

09.06
Корица и цветки дерева корицы
184,92
0,38
261,3
0,44
41,30

09.07
Гвоздика (целые плоды, цветки и др.)
6,61
0,01
39,92
0,07
503,93

09.08
Мускатный орех, мацис, амон и кардамон
52,53
0,11
123,83
0,21
135,73

09.09
Семена аниса, бадьяна, укропа, кориандра, тмина, карви, ягоды можжевельника
32,6
0,07
40,59
0,07
24,51

09.10
Имбирь, шафран, турмерик (куркума), лавровый лист, карри и др.
2447,93
5,10
2719,86
4,54
11,11


Всего
48032,35
100,00
59864,06
100,00
24,63

РЫБА И МОРЕПРОДУКТЫ

Украина в течение многих лет является значительным импортером рыбы и морепродуктов. В общей структуре импорта товаров 1-24 групп ТН ВЭД данная продукция в 2000 и 2001 гг. составляла примерно 6,6-7,2% в денежном выражении. При этом в 2001 г. импорт рыбы и морепродуктов в денежном выражении превысил показатель 2000 г. на 19%, достигнув почти 78 млн. USD. Основу импорта этих товаров составляет мороженая рыба, поставки которой в 2001 г. составили 67,1 млн. USD (в 2000 г. – 58,8 млн. USD). Ведущим поставщиком мороженой рыбы в Украину остается Норвегия. Также значительные ее объемы импортируются из России, Исландии и Эстонии.

В количественном выражении импорт мороженой рыбы в 2001 г. превысил показатель предыдущего года. В прошлом году в Украину ее было завезено около 247 тыс. т (в 2000 г. – около 182 тыс. т). В общем импорте мороженой рыбы наибольшая часть приходится на дешевые промышленные виды: сельдь, скумбрию, минтай, кильку. Среди указанных видов больше всего импортируется сельдь, поставки которой в 2001 г., согласно официальной статистике, составили около 119 тыс. т на сумму 26,4 млн. USD (в 2000 г. – 101,6 тыс. т на сумму 26,9 млн. USD). Учитывая среднюю рыночную цену мороженой сельди – около 500 USD/т, в 2001 г. украинские импортеры должны были заплатить около 60 млн. USD. Сельдь поставлялась в Украину, в основном, из Норвегии (97%).

В ближайшей перспективе импорт рыбы и морепродуктов в страну, возможно, несколько снизится, поскольку ввоз этих товаров в соответствии со спросом носит сезонный характер. В зимний период спрос на рыбу наиболее высокий.

Таблица 11. Импорт мороженой рыбы (кроме филе) в 2000 та 2001 гг. 

Страна
2000
2001
2001 к 2000, %


Объем, т
тыс. USD
Объем, т
тыс. USD


Канада 
1998
400
1115
230
-44

Эстония 
16671
3854
23092
4833
39

Исландия 
6989
1948
14045
2661
101

Латвия 
1014
185
1237
248
22

Литва 
921
251
453
114
-51

Мавритания 
465
147
4033
1572
767

Голландия
2876
1035
1006
363
-65

Норвегия 
120267
34123
173210
42810
44

Россия 
23234
13509
21328
11888
-8

Испания 
1943
512
644
225
-67

Великобритания
1736
852
2465
742
42

США
2810
1393
1103
473
-61

Др. страны
1398
609
2984
938
113

Всего
182321
58816
246716
67096
35

ОТРАСЛЬ

СОЕВЫЙ ПОЯС УКРАИНЫ

Николай ПУГОВИЦА, журналист

Это не утопия. Создав его, оздоровим и самих себя, и экономику страны. 

Есть интересные предложения ученых, разработки уникальных видов продукции из целебных бобов. Куда там "Анкл-Бенсу", к примеру, до отечественного томатно-соевого соуса "Бессарабский". Соевые майонезы и консервы, эликсиры и пасты, даже соевая "мадера"… Все это существует – но, увы, чаще всего только на бумаге. Или же в единичных экземплярах исследовательских лабораторий.

Не позволили покупатели

Несколько лет назад в Киеве на проспекте Победы открыли первый специализированный магазин соепродуктов. Торговля шла вяло, поэтому вскоре возник вопрос о его закрытии. Но сделать это не позволили те, кто почувствовал настоящий вкус новой продукции, понял незаурядную пользу целебных бобов, которые еще Авиценна называл концентратом солнца и долголетия. Постепенно расширялся круг покупателей, в магазин потянулись даже жители других райо-нов. А больше всего пенсионеры, финансовое положение которых не позволяет нормально питаться – согласно  статистике, за последнее десятилетие почти в три раза сократилось потребление богатой белками животноводческой продукции, равно как и рыбной. Самыми потребляемыми стали хлеб, картофель, овощи. Но вот энтузиасты обратили внимание на напрасно забытую в стране сою – уникальную культуру, в бобах которой содержится более 40% белка, 20% – масла, немало витаминов, минеральных элементов. К тому же, по структуре своей, по наличию аминокислот соевый белок очень близок к мясу. Да и кулинарные изделия из бобов значительно дешевле…

Словом, вместо закрытия магазина пришлось хозяевам открывать при нем еще и кафе. Не обычное, а вегетарианское, где и хлеб, и шницель, и ветчина, и печенье, и кофе и молоко… – все исключительно из сои. Где повара и официанты теперь не скучают без посетителей. "Никогда не думали, что за какой-то год станем сторонниками сои", – говорят они. И прочитают всем заинтересованным основательную лекцию о чудо-культуре, которая не только кормит, но и лечит.

И магазин, и кафе, о которых идет речь, появились по инициативе научно-производственного акционерного общества "Агропрод", организованного в 1997 г. в поселке Чабаны Киево-Святошинского района. Это была первая ласточка "Соевой фабрики", созданной при обществе. Теперь ее изделиями торгуют не только полторы сотни киевских магазинов, но и во многих областных, районных центрах Украины. 

В свое время в СССР существовала программа "Белок", участие в разработке и реализации которой принимали и украинские ученые, в частности, НИИ земледелия. Программа была довольно мощной, солидно финансировалась. С развалом Союза в новой Украине о ней забыли, хотя некоторые научные учреждения все же не прекращали работу с белковыми культурами. К счастью, достижения удалось сохранить и даже приумножить – известный селекционер, профессор института Вячеслав Михайлов передал производству ряд прекрасных ранних сортов сои. С целью углубления исследования, развития селекции и создали "Агропрод", через год открыли при нем "Соевую фабрику", чтобы в промышленных условиях осуществлять апробацию разработанных технологий, совершенствовать их. В состав НПАО вошли ученые научно-исследовательских учреждений, в том числе и Институт земледелия. А возглавил его большой энтузиаст дела Валерий Лазарь. Под его руководством из полуразваленного строения выросло современное предприятие, оснащенное новейшими линиями и машинами.

"Сырая соя содержит некоторые вредные вещества, поэтому должна пройти квалифицированную термическую обработку на специальном оборудовании, а не в домашних условиях, – говорит Валерий Георгиевич. –  Именно так она у нас обрабатывается. Сырье закупаем в хозяйствах Крыма, Херсонщины, Виннитчины, Киевщины, имеем и собственные посевные площади на юге. Культура притязательная, поэтому контролируем все этапы – от выращивания до производства высококачественного продукта. Сознательно отказываемся от гербицидов, минудобрений, генетически модифицированных семян, не применяем никаких химических добавок, красителей, консервантов. В основе только натуральное сырье, поэтому наша продукция действительно экологически чистая и приносит лишь пользу тому, кто ее употребляет…"

Без химических компонентов

Фабричное производство начали с соевого шрота для корма скота и птицы. Параллельно познакомились с достижениями мировой науки и практики, прежде всего США и Китая. Очень заинтересовали китайские технологии. И это неудивительно – ведь в этой стране соя культивируется уже на протяжении 5 тыс. лет и считается священным растением. На соевых продуктах там базируется все диетическое и детское питание. Китайские ученые длительное время сотрудничали с Институтом земледелия и Академией аграрных наук Украины в области селекции, семеноводства сои. Содружество продолжается и ныне – еще и в области переработки. 

Три года назад Академия аграрных наук Китая и Пекинский городской комитет Компартии Китая попросили разрешения у Торгово-промышленной палаты экспортировать (впервые в истории страны!) технологическое оборудование по производству соевых текстуратов – оно было установлено на фабрике в Чабанах. Есть здесь "начинка" и из Канады, Франции и России.

"Производим соевое мясо, "сыры" тофу и окара, молоко, из которых можно изготавливать самые разнообразные продукты питания, – рассказывает генеральный директор. – Полуфабрикат соевого мяса, например, используется для приготовления котлет, пельменей, тефтелей, отбивных… Хорошо замораживается, срок годности его – один год. От импортного отечественное соевое мясо отличается тем, что вся технология его изготовления лишена химических способов обработки. Мы также отказываемся от того, чтобы целиком устранять жир из соевой муки и концентрировать белок в продукте. Одним из излюбленных продуктов на предприятии является тофу – ведь из него можно приготовить до сорока видов блюд. Великолепно жарится, варится, парится, маринуется, можно его и замораживать. Продукт отжимки после получения соевого молока – окара, которую используют в фаршах, пекарской промышленности… Масло получаем при температуре ниже 65 градусов и дальше не перерабатываем – сами потребители просят нас не делать ни рафинации, ни дезодорации. Они же хорошо осведомлены о ценности продукта и стараются использовать его в натуральном виде". 

Всего на НПАО выпускается почти 40 наименований продукции. Для пищевой отрасли поставляются некоторые виды соевого сырья, которые ранее завозились из-за границы. С вводом в действие нового корпуса на предприятии появилась возможность вырабатывать обезжиренные соевые текстураты, масло по уникальной технологии, что позволяет продлить срок его годности до девяти месяцев. А также осваиваются новые виды продукции – соевые майонез, мороженое, соусы, орехи, сухое молоко…

"Если у нас до недавних пор существовал лишь один документ на производство соевых продуктов (а именно – муки дезодорированной, год разработки – 1956), то на сегодняшний день учеными и специалистами НПАО разработано полтора десятка технических условий. По улучшению качества муки на основе белково-соевого концентрата для хлеба с высоким содержанием белка и продленным сроком годности. По применению белково-соевого концентрата в производстве вареных колбас (подготовлено совместно с Институтом молока и мяса). Запатентована технология получения соевого молока и разработаны технические условия на изделия из него (тофу, окара). Десятки предприятий малого и среднего бизнеса уже работают на основе тех ТУ, которые родились в стенах нашего предприятия".

Валерий Георгиевич рассказывал бы и рассказывал о своем любимом, Богом и землей дарованном людям бобовом растении. "Агропрод" недавно даже книгу издал – "Секреты сои", полезный справочник, который хорошо бы иметь в каждой семье. И таким способом НПАО пропагандирует уникальную продукцию собственного производства. Ту самую, которую еще несколько лет назад напрасно было искать на прилавках магазинов. Сегодня она уже есть в Украине. Правда, не везде и в небольшом количестве – ведь сеем сои мало, очень мало. Но об этом – дальше.

На "голодном пайке"

"Больше всего сои в Украине сеяли в тридцатые годы прошлого столетия, – говорит замдиректора Института земледелия Вячеслав Михайлов. – Тогда практически не было отечественных сортов, крестьяне не обладали определенным опытом, но занимались данной культурой, понимая ее важность. Сейчас и сорта превосходные имеем (более сорока их, высокопродуктивных, занесено в Реестр сортов Украины – и почти все украинской селекции), почвенно-климатические условия подходят для возделывания – а бобов практически нет".

По его словам, в 2000 г. в Украине было собрано 140 тыс. т сои, в 2001 г. – и 100 тыс. т не получили. Чтобы удовлетворить потребности страны, причем минимальные, следовало бы иметь соевый клин в 1 млн. га. Как сообщил Госсекретарь Министерства агрополитики Сергей Рыжук, в прошлом году посеяли 100 тыс. га. В нынешнем и последующих годах планируется расширять площадь на 25 тыс. га ежегодно.

Через сколько же лет достигнем минимального рубежа – 1 млн. га? И в далекой перспективе, выходит, обречены на импорт…

А ведь могли уже давно достичь ощутимого прогресса, если бы прислушались к ученым, особенно из Института кормов, что под Винницей, которые определили соевый пояс Украины, научно обосновали целесообразность расширения ее посевов на первых порах до 500 тыс. га. Не покупали бы нынче то, что можно вырастить у себя. Не держали бы на "голодном пайке" перерабатывающие предприятия. Не пылились бы под сукном разработки ученых и производственников. А то, что они есть – убедимся на примерах двух коллективов.

Достигнуто уже немало... 

Более 20 лет Анатолий Левицкий занимается соей. Специалист в области биохимии питания, работал в Одесском селекционно-генетическом институте Академии пищевых технологий. Тринадцать лет назад группа энтузиастов организовала негосударственный биотехнологический институт, который ставил себе целью разработку технологии переработки сои. Но просуществовал он недолго – столкнулись с проблемой финансирования. С 1993 г. ученый – заместитель директора по вопросам науки НИИ стоматологии и руководитель хозрасчетного отдела биотехнологии. Возглавляет также научно-производственную ассоциацию "Одесская биотехнология". 

У Ассоциации краткая биография, но достигнуто уже немало. Нельзя не рассказать хотя бы об отдельных ее разработках. Прежде всего, это технология получения из сои диетического заменителя животных белков и жиров – соевого белково-жирового обогатителя (СБЖО). Он содержит белки и жиры, витамин Е, каротин, пищевые волокна. Использование его в составе мясных, молочных, кондитерских, хлебобулочных и других изделий не только улучшает их вкус, а придает диетические, лечебно-профилактические свойства. Совместно с Институтом молока и мяса (г. Киев) одесситы предложили производству немало видов колбас, мясо-растительных паштетов с содержанием обогатителя. На некоторых предприятиях уже изготавливаются диетические майонезы "Здоровье", "Провансаль", обогащенные пищевыми волокнами, витаминами, микро- и макроэлементами. По сравнению с другими видами эти содержат в три раза больше белков, почти в два раза меньше жира, практически лишены холестерина. 

Одна из последних новинок – результат поисков Ассоциации и НИИ стоматологии – натуральная лечебно-профилактическая пищевая добавка, своеобразный комплекс биологически активных веществ из сои ЕКСО.

"Мы завершили работу над созданием диетического продукта для диабетиков – соевого молока "Диалакт", – говорит А.Левицкий. – Из него изъяты все растворимые углеводы, и одновременно его дополнительно обогатили микро- и макроэлементами, лецитином, витаминами. При полном отсутствии сахара молоко обеспечивает организм всеми полезными веществами. Оно предназначено и для детей, которым противопоказано коровье молоко (а таких у нас чуть ли не 10%). Разработали технологию, нормативные документы, получили опытные промышленные партии и разрешение Главного санитарного врача Украины. А на прилавках магазинов, на рынках всех больших и малых городов видим импортный "Диалакт". Неизвестно, с какими добавками и какого качества..."

Хотя бы конспективно дополню, что в активе одесситов есть немало других новинок. Разработали заменитель яичного порошка – тоже на базе белков. Он почти в два раза дешевле яичного, стерильный – поэтому нет опасности заразиться сальмонеллой или другими инфекциями. Разработали ученые и аналог облепихового масла – на основе прессованного соевого с добавлением некоторых стабилизирующих добавок. Вместе с Одесской академией пищевых технологий, в частности с кафедрой комбикормов, ассоциация работает над созданием соевых добавок для кормов животным. Они имеют от 20 до 28% белка, большое количество витаминов, обогащены каротином, легко усваиваются крупным рогатым скотом, птицей. Добавление их к комбикормам в количестве лишь 10% увеличивает прирост веса чуть ли не вдвое.

Но не будем вдаваться в технологию – это дело специалистов. Главное, что мы почерпнули на встрече с учеными этого научного центра, – не пасем задних в мире соепродуктов. Имеем оригинальные разработки, не имеем лишь желания широко внедрять их в жизнь. Одесситы налаживают связи с витаминными, мясо- и молокозаводами. Но их достижениями интересуются единицы. Ученые не ждут партнеров – сами идут к ним, показывают, убеждают. В некоторых областных центрах организовали, как и специалисты киевского "Агропрода", сеть дистрибьюторов, которые пропагандируют продукцию из сои; ведут переговоры с солидными предприятиями о налаживании выпуска соевой рафинированной муки, соевой лапши, соевых консервов и т.д.

"Вековым опытом подтверждено, – как бы подводит итог нашей беседы А.Левицкий, – что государству всегда дешевле обходится профилактика заболеваний, чем лечение. Прежде всего, с целью профилактики мы и создаем новые препараты, разрабатываем новые виды продуктов, причем не только на основе сои. Но, опять-таки, приходится повторяться о полном безразличии к нашим разработкам государства, правительства, родного Минздрава. Во всем мире подобные поиски, исследования поддерживаются путем кредитования – мы же об этом можем только мечтать".

Хотя и не имеют аналогов в мире…

Под словами ученого подпишется его киевский коллега – директор Института пищевой химии и технологии НАН Украины Владимир Боровский.

"Я сам по специальности теплофизик, – говорит он. – Свыше сорока лет занимаюсь вопросами технологии и понимаю, что это большая наука. Без сомнения, особый интерес у ученых вызывает соя – исключительное растение, в котором соединяются белок и энергия, что можно максимально использовать с технологической точки зрения. Не случайно, наверное, в США над созданием новых технологий переработки сои работают 17 компаний с годовым финансированием …30 млн. USD. Пусть мы не имеем свыше двухсот сортов сои, как за океаном, но отечественные селекционеры уже вывели десятки своих, к тому же они не уступают лучшим мировым образцам. Климат, почвы позволяют выращивать бобовую культуру в 21 области Украины – и не с меньшей урожайностью, чем в США".

Ученым есть что предложить производству. На базе исследований в области тепломассообменных процессов они разработали основные принципы и элементы самой современной технологии переработки сельхозсырья и универсальную модульную линию нового поколения для получения молока из сои, жидких кормов и т.д. На сегодня детище ученых не имеет аналогов в мире – по сравнению с импортными применение вышеуказанной технологии и линии дает возможность уменьшить расходование электро-, теплоэнергии, металлоемкость в 2-3 раза. Технологическая линия компактна, имеет небольшие габариты, высокую производительность (за час производится до 2 т молока), характеризуется универсальностью (с ее помощью можно получать не только соевое, но и гороховое, овсяное молоко). Многочисленные производственные опыты показали: благодаря использованию соевого молока уменьшаются расходы комбикормов на единицу привеса массы животных в 2,5-3 раза, увеличивается продуктивность и валовой выход конечного продукта в 3 раза. Поскольку себестоимость этого молока в 4-5 раз меньше, чем коровьего, а его питательная ценность не уступает последнему, широкое применение соевого молока обеспечит и значительный экономический эффект. Еще одно, не менее существенное: если аналогичная канадская линия стоит 450 тыс. USD, то отечественная дешевле в 20 раз.

Уже сейчас в Украине имеется определенная сырьевая база для использования институтской технологии производства кормов с сбалансированным составом аминокислот на основе соевого молока. Однако изготовлено всего несколько образцов линии – и то благодаря энтузиазму ученых. На протяжении многих лет добиваются они налаживания серийного выпуска – но воз и ныне там. Хотя немало машиностроительных заводов простаивают или же работают вполсилы. Катастрофически не хватает средств для окончания исследований, дальнейшего усовершенствования оборудования. Писали даже письма Президенту, Премьеру… Все еще надеются: в государстве обратят внимание на научные разработки. 

"Практически неограниченными являются масштабы использования сои в пищевой промышленности, – говорит Владимир Боровский. – Мы создали на ее базе заменители мяса. Сегодня очень часто в их роли выступают соевые порошки, закупленные за границей. Но там, чтобы удалить из бобов жир, главным образом используют гексан. Продукт обрабатывают паром, и при этом теряется около 30% основной аминокислоты лизина, частично и другие аминокислоты. О какой пользе в таком случае может идти речь? Я сторонник использования полноценной сои, когда масло от нее не отделяется – только так можно полностью использовать целебные свойства. В институте мы разработали технологию и оборудование для производства соевой пасты – выступая прекрасным заменителем мяса, она сохраняет все полезные составные. Осуществили ряд экспериментов – выпустили, к примеру, пельмени и вареники, в которых 20% фарша заменили такой пастой – получили полноценный продукт. Пасту можно добавлять и в колбасы – имеем технологию изготовления свыше 20 сортов. Но кто возьмется выпускать?

Другой пример. В результате уменьшения поголовья коров не хватает сырья для молокозаводов. Однако молоко можно делать из сои! Именно из такого на одной из промышленных линий в Одессе изготавливают соевое сгущенное молоко. Впервые в мире! До сих пор нечто подобное выпускали, смешивая один с другим соесырье и натуральное молоко, у нас же составные – только соя и сахар. Опытные партии передали для производства конфет на местную кондфабрику. И что же? Сладости быстро раскупили. Вскоре заявки получили и от фабрик Донецка, Луганска, Харькова, Хмельницкого. Соевыми молокопродуктами мы поили и кормили определенный период пациентов Детского территориального медицинского объединения Подольского района Киева. Результат отличный".

Можно еще много рассказывать о новинках этого, да и других институтов страны. Почему же чертежи и опытные образцы пылятся в лабораториях, а ученые не могут достучаться в двери тех, от кого зависит решение проблемы?

Завершая разговор, приведу следующий факт. Врачи-химики и диетологи Министерства здравоохранения Италии обследовали группу детей и взрослых, которые по причине наследственности имели избыточный уровень холестерина и поэтому подвергались ежесекундному риску инфаркта или инсульта. Пациентов лечили соевым белком, что позволило нормализовать содержание холестерина в их крови. С учетом этого теперь в Италии (согласно государственной программе!) соевый белок как радикальное средство против сердечно-сосудистых заболеваний выдается на адресной основе. Бесплатно!

И еще одно свидетельство: если в начале прошлого века сою использовало 10% населения планеты, то к концу – уже треть. По мнению ученых, в нынешнем столетии соевое молоко и другие соепродукты будет употреблять половина населения.

ОТРАСЛЬ

БЫЛА КАРАМЕЛЬКА ПРОСТАЯ, СТАЛА ШОКОЛАДНАЯ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

По мнению экспертов, емкость отечественного рынка кондитерских изделий из сахара и какао (группы 17 и 18 ТН ВЭД) составляет 1 млн. т в год. В прошлом году их производство в Украине достигло около 711 тыс. т, что не полностью отвечает потенциальным возможностям внутреннего потребления, однако вполне соответствует реальной ситуации на рынке, учитывая покупательную способность граждан страны. Несмотря на определенный пессимизм многих отечественных производителей в отношении развития рынка, они все же выискивают новые пути для наращивания производства и сбыта своей продукции. Об этом свидетельствует тот факт, что после введения Россией 21-процентной пошлины на импорт украинской карамели наши экспортеры уже практически адаптировались к новым условиям работы.

Производство 

Основную часть кондитерских изделий из сахара и какао производят несколько крупных компаний, хорошо известных на отечественном рынке. Причем многие из них работают с зарубежными инвестициями – "Nestle", "Крафт Фудз Украина", "Sigma bleizer". Также существенную долю рынка занимает фирма с отечественными инвестициями "Укрпроминвест Кондитер". Практически все эти предприятия входят в ЗАО "Укркондитер" (27 фабрик, производящих более 70% какао- и сахаросодержащих кондитерских изделий).

По предварительным оценкам, в прошлом году ведущими предприятиями было выпущено 711,4 тыс. т данной продукции, что на 7% больше, чем в 2000 г. (667 тыс. т). Собственно предприятия ЗАО "Укркондитер" произвели 523 тыс. т, что также на 7% больше показателя 2000 г.

Отметим, что с 1995 г. (именно в этом году производство сладостей было самым низким за последнее десятилетие), в отрасли наметилось планомерное наращивание объемов выпуска продукции. В 1999 и 2000 гг. производство увеличивалось в среднем на 30% за год. И до введения Россией (основного рынка сбыта продукции) в мае прошлого года временной импортной пошлины на украинскую карамель в размере 21% многие операторы рынка кондитерских изделий прогнозировали стабильные темпы развития. Однако ситуация изменилась кардинально. Россияне кроме импортной пошлины, которую пролонгировали до средины 2004 г., с 1 июня 2001 г. начали взимать НДС (20%) с целого ряда украинских товаров, в т.ч. и с карамели (т.е. изделия из сахара – группа 17 ТН ВЭД). Так что ожидаемого прироста производства не произошло, и нынешние позиции отрасли специалисты ЗАО "Укркондитер" оценивают весьма пессимистично.

Так, если в 2000 г. производство кондитерских изделий из сахара (относятся к группе 17 ТН ВЭД) по сравнению с предыдущим годом увеличилось на 32%, а какаосодержащих изделий (относятся к группе 18) – на 37%, то в 2001 г. их выпуск увеличился всего на 7% и 13% соответственно. Учитывая, что импорт данной продукции в 2001 г. составил около 10,5 тыс. т, а экспорт – 195,4 тыс. т, на внутреннем рынке ее объем должен был составить примерно 526,5 тыс. т. Таким образом, на каждого жителя Украины в прошлом году приходилось примерно по 10,7 кг какао- и сахаросодержащих изделий, тогда как потенциальная норма их потребления оценивается на уровне 21 кг.

Кондитеры, как и представители других отраслей, говорят, что рост производства сдерживается в первую очередь по причине низкой покупательной способности населения. Поэтому основным стимулом для наращивания объемов производства продукции для кондитеров является возможность реализации товара на внешнем рынке. 

Экспорт

В структуре внешней торговли Украины в 2001 г. доля кондитерских изделий из сахара оставалась существенной – 4,7% от общего объема экспорта сельскохозяйственной и пищевой продукции, а продуктов из какао – 5,5%. Еще в прошлом году производители начали искать новые рынки сбыта и осваивать специфику работы в сложившихся условиях. Однако Россия по-прежнему остается основным потребителем украинских сладостей.

В прошлом году экспорт кондитерских изделий из сахара составил 96,7 тыс. т, что на 29% меньше, чем в 2000 г. (136 тыс. т.).

Сокращение произошло только за счет России, куда и поставлялась практически вся продукция. Так, поставки сахаросодержащих изделий в эту страну составили 85,3 тыс. т (в 2000 г. – 129,4 тыс. т). В то же время увеличился экспорт в Азербайджан и Казахстан, а также в Армению, Грузию, Германию, Латвию, США.

Отечественные операторы рынка говорят, что в обход российской импортной пошлины многие экспортеры поставляют карамель через Беларусь. Однако, по официальным данным, в прошлом году увеличение экспорта изделий из сахара в эту страну не произошло, более того – он и вовсе был незначителен.

Считается также, что отечественные производители переключились на экспортные поставки в Россию карамели в шоколаде, т.е. изделий из сахара с добавлением какао, на которые пошлина не распространяется, поскольку они относятся к совершенно другой группе ТН ВЭД. Однако экспорт собственно карамели в шоколаде увеличился несущественно. В 2001 г. ее было поставлено в объеме 16 тыс. т (в 2000 г. – 14,6 тыс. т). Причем увеличение экспорта действительно пришлось на Россию: в 2000 г. – 13,7 тыс. т, а в прошлом – 15,3 тыс. т. Однако тут необходимо отметить, что продукцию из сахара с содержанием какао могли экспортировать и по другим подпозициям группы 18 ТН ВЭД, что несколько затрудняет определение точных объемов поставок этих товаров.

Тем не менее, операторы рынка, которые с оптимизмом оценивают экспортные возможности Украины, большие надежды возлагают именно на увеличение поставок карамели в шоколаде как непосредственно в Россию, так и через Беларусь уже в текущем году. 

Следует отметить, что поставки кондитерских изделий из какао, к которым относятся и изделия из сахара с добавлением какао (группа 18 ТН ВЭД), увеличились практически в 2 раза, причем, опять же, за счет экспорта в Россию. Если в целом в 2001 г. их экспорт составил 98,7 тыс. т (в 2000 г. – 52,6 тыс. т), то из этого объема на Россию пришлось 87,3 тыс. т (в 2000 г. – 48,5 тыс. т). 

В связи с этим стоит указать на те изменения, которые произошли на внутреннем рынке. Во-первых, в структуре украинского импорта увеличились поставки какао-бобов (на 8% до 22,3 тыс. т) и какао-порошка (на 27% до 12,6 тыс. т). Ведущие производители начали закупать современные линии по изготовлению шоколадных изделий. В частности, концерн "Укрпроминвест", владеющий Киевской кондитерской фабрикой им. К.Маркса, перепрофилировал производство на выпуск только шоколада, шоколадных конфет и тортов, тогда как ранее фабрика также выпускала кондитерские изделия из сахара (карамель). Другая фабрика, принадлежащая концерну, – "Мариупольская" – начала производить карамель, глазированную шоколадом. 

Таблица 1. Экспорт кондитерских изделий из сахара в 2000-2001 гг., тыс. т 


2000
2001

Азербайджан 
0,1
1,6

Армения 
0,1
0,3

Болгария 
0,1
0,002

Эстония 
0,5
0,5

Грузия 
0,2
0,3

Германия
0,3
0,6

Израиль
0,4
0,3

Казахстан 
0,4
3,7

Киргизстан 
0,5
0,2

Латвия
0,3
0,4

Литва 
0,3
0,2

Молдова
1,8
2

Россия
129,4
85,3

Туркменистан 
1,0
0,7

США 
0,2
0,3

Узбекистан
0,1
0,02

Другие страны
0,3
0,3

ВСЕГО
136,1
96,72

Сумма, млн. USD
89,4
65,6

Таблица 2. Экспорт кондитерских изделий из какао в 2000-2001 гг., тыс. т


2000
2001



В т.ч. изделия из сахара с содержанием какао

В т.ч. изделия из сахара с содержанием какао

Азербайджан
0,08
0,01
0,7
0,04

Армения
0,1
-
0,4
0,01

Болгария
0,02
-
0,01
-

Беларусь
0,2
0,05
0,1
-

Эстония
0,3
0,03
0,6
0,04

Грузия
0,06
0,06
0,3
0,06

Германия
0,1
0,04
0,3
0,04

Израиль
0,5
0,05
0,5
0,04

Казахстан
0,06
-
4,5
0,05

Киргизстан
0,2
-
0,5
0,01

Латвия
0,1
-
0,1
0,02

Молдова
1,6
0,5
2,1
0,2

Россия
48,5
13,7
87,3
15,3

Туркменистан
0,3
0,04
0,5


США
0,1
0,02
0,1
0,08

Узбекистан
0,02
-
0,05
-

Другие страны
0,4
-
0,6
-

ВСЕГО
52,6
14,6
98,7
16

На сумму, млн. USD
62
13,5
100
14

Импорт

В прошлом году импорт шоколада и какаосодержащих изделий составил 9,4 тыс. т (в 2000 г. – 7,1 тыс. т). 

Причем основными поставщиками этой продукции выступили Германия и Россия. Но если объемы поставок из Германии остались практически на том же уровне – 2,5 тыс. т, то из России они увеличились с 3,6 тыс. т в 2000 г. до 4,6 тыс. т в 2001 г. Хотя даже с учетом этих тенденций экспорт товаров данной группы превышает импорт практически в 10 раз.

Что касается импорта изделий из сахара, то он увеличился в 2001 г. по сравнению с предыдущим в 2 раза до 3 тыс. т. 

Основной страной-поставщиком, как в 2000 г., так и в 2001 г., оставалась Россия.

Таблица 3. Импорт изделий из какао в 2000-2001 гг., тыс. т


2000
2001

Бельгия
0,03
0,05

Беларусь
0,07
0,1

Кипр
0,01
-

Эстония
0,01
0,03

Финляндия
0,02
-

Франция
0,2
0,2

Германия
2,5
2,5

Ирландия
0,02
-

Италия
0,01
0,1

Литва
-
0,5

Молдова
-
0,1

Нидерланды
0,02
0,3

Польша
0,4
0,5

Россия
3,6
4,6

Швейцария
0,06
0,02

США
0,04
0,1

Другие страны
0,1
0,3

ВСЕГО 
7,1
9,4

На сумму, млн.USD
15,3
20

Таблица 4. Импорт изделий из сахара в 2000-2001 гг., тыс. т


2000
2001

Бельгия
0,04
0,2

Эстония
0,2
0,4

Германия
0,06
0,2

Венгрия
0,01
0,004

Иран
0,04
0,02

Ирландия
0,01
-

Польша
0,01
0,03

Россия
0,8
1,7

Швейцария
0,08
0,003

Турция
0,1
0,1

США
0,004
0,05

Другие
0,1
0,3

ВСЕГО
1,5
3

На сумму, млн. USD
4,4
7,8

Мнение

Евгений ВОВЧАНОВСКИЙ, директор по развитию ЗАО "Укрпроминвесткондитер":

"Общеизвестен тот факт, что производственные мощности отечественной кондитерской отрасли в несколько раз превышают потенциальные потребительские возможности внутреннего рынка. Так что существенного увеличения валового производства кондитерских изделий в текущем году, на мой взгляд, не должно произойти. Скорее, развитие пойдет по пути перераспределения долей рынка между производителями. То есть кто-то начнет производить больше продукции за счет того, что потеснит других операторов рынка. 

Если рассматривать перспективы роста производства в контексте поставок в Россию, то это незначительное увеличение, в связи с существующими сложностями. Если же рассматривать перспективы поставок на западные рынки, то для этого надо готовиться не один год.

Так что отечественный рынок развивается благодаря конкуренции между внутренними производителями. Преимущественно производители конкурируют за счет цены на продукцию. Конечно же, существенную роль играет и работа над качеством и ассортиментом. Например, одно из наших предприятий – кондитерская фабрика им. Карла Маркса находится в разгаре технического переоснащения. Мы устанавливаем новые, современные линии, и изготавливаемая на них продукция уже поступает на рынок. Что касается перспектив работы в этом году, то мы не планируем работать над увеличением производства кондитерских изделий в целом, а собираемся расширять выпуск только той продукции, которая, согласно нашим исследованиям, пользуется сегодня наибольшим спросом и является наиболее рентабельной".

КОМБИКОРМОВАЯ ОТРАСЛЬ

ЦЕННЫЙ ИСТОЧНИК ПРОТЕИНА

Высокие кормовые достоинства и эффективность использования сухого кукурузного корма в кормлении с/х животных, птицы и рыбы

Владимир КОРОБКО, кандидат сельскохозяйственных наук, директор научно-производственного предприятия "Алпекс"

Современные технологии комплексной переработки побочных продуктов сельскохозяйственного производства и перерабатывающей промышленности позволяют получать кормовые средства высокого качества, содержащие достаточно белка, энергии и других важнейших питательных веществ. Корма, выработанные из отходов, используются для замены части зерновых и белковых компонентов в комбикормах и рационах для животных и птицы. Они более доступны по цене, чем зерновые и белковые корма, что, в конечном счете, дает возможность получать более дешевую животноводческую продукцию.

Особую ценность для комбикормовой промышленности представляют корма, полученные из отходов крахмалопаточного производства. При переработке продовольственного зерна кукурузы на крахмал отходы производства составляют 25-30% от массы исходного сырья. Химический состав сухих кукурузных отходов изучен в украинском Институте хлебопродуктов (табл. 1).

Таблица 1. Химический состав сухих кукурузных отходов (Гуменюк Г.Д., 1999 г.) 

Показатели
Кукурузный глютен
Кукурузный экстракт
Кукурузная мезга
Кукурузный жмых

Влага
10,0
46,8
12,6
10,0

Сырой протеин, %
65-70
23,9
15,5
24,3

Сырой жир, %
5,8
3,7
7,0
8,5

Сырая клетчатка, %
2,7
-
8,9
16,2

Сырая зола, %
1,0
8,8
4,4
1,6

Безазотистые экстрактивные вещества, %
30,5
16,8
51,6
16,8

Кормовые единицы
1,

29
0,63
1,13
1,16

Из данных таблицы 1 видно, что все кукурузные отходы имеют достаточно высокие кормовые достоинства. Наиболее ценные из них в кормовом отношении – глютен и кукурузный экстракт.

Таблица 2. Удостоверение качества на сухой кукурузный корм, ГОСТ 46.15.001-96

Название показателя
Норма
Фактически


С экстрактом
Без экстракта


Внешний вид
Крупка
Крупка


Цвет
От желто-серого до темно-серого
Серо-желтый


Запах
Присущий корму, без плесени и других посторонних запахов
Свойственный


Массовая доля влаги, %
12,0
12,0
9,2

Массовая доля сырого протеина
19,0
18,0
22,3

Кислотность по водной вытяжке, 




град. не более
56,0
6,0
34,4

Массовая доля песка, %
0,7
0,7
0,7

Масса металломагнитных примесей размером более 2 мм мг/кг – не более
30,0
30,0
30,0

Зараженность амбарными вредителями
Не допускается
Не допускается
Отсутствует

Уровень протеина в глютене достигает 70%, в составе которого имеется 18 аминокислот. В 1 кг сухого вещества глютена содержится 1,34 корм. ед. и 204 г переваримого протеина, 31,1 г кальция и 6,7 г фосфора, до 20% крахмала и 6-8% жира. Валовая энергия составляет 17,98 МДж/кг, обменная – 10 МДж/кг (Олоничева Р.В. и др., 1999 г.).

Кукурузный экстракт содержит 40-47% протеина, 20-27% растворимых углеводов, 0,98% фосфора, 436,8 мг/кг железа. Фосфор в нем находится в виде растворимых легкоусвояемых фосфорнокислых солей. 

Кукурузный жмых по питательности превосходит в 2 раза зерно кукурузы. В одном кг его содержится 6,5 г метионина, 9,2 – лизина, 12,4 – аргинина, 9,3 г – гистидина.

Кукурузная мезга представляет собой смесь, состоящую примерно на 60% из крупной и на 40% из мелкой фракций. Около 50% сухих веществ в крупной мезге составляет клетчатка, в мелкой – крахмал. В мелкой мезге содержится протеина в два раза больше, чем в крупной, и он составляет в среднем до 15% сухих веществ. Общая питательность 100 кг сухой мезги – 113,5 корм. ед.

В натуральном виде кукурузные отходы почти не используются. На их основе готовится сухой кукурузный корм, который представляет собой смесь глютена, крупной и мелкой мезги, жмыха и экстракта. Сочетание в нем разных по химическому составу и питательности отходов делает этот корм биологически полноценным, а высокое содержание протеина (свыше 20%) позволяет отнести сухой кукурузный корм к высоким белковым кормовым средствам.

В Украине сухой кукурузный корм производится на ОАО Днепровский крахмалопаточный комбинат. Удостоверение качества на этот продукт приведено в таблице 2. Нами проведен сравнительный анализ химического состава и питательности сухого кукурузного корма, некоторых видов зерна, отрубей пшеничных, жмыха и шрота подсолнечника (табл. 3).

Таблица 3. Химический состав и питательная ценность сухого кукурузного корма, некоторых видов зерна, отрубей пшеничных, жмыха и шрота подсолнечника

Химический состав и питательная ценность кормов
Корма


Сухой кукурузный корм
Зерно
Отруби пшеничные
Жмых подсолнечника
Шрот подсолнечника



Кукуруза
Ячмень
Рожь
Пшеница




Сухое вещество, %
90
87
88
87
87
85
92
92

Сырой протеин,%
21,9
8,7
9,7
10,1
10,6
14,2
39,6
42,2

Сырой жир, %
3,6
4,1
2,0
1,6
1,8
3,5
10,6
1,5

Сырая клетчатка, %
8,6
2,1
4,4
2,3
2,3
9,5
12,3
13,2

Сырая зола, %
3,2
1,5
2,3
1,6
1,5
4,4
6,0
6,5

Безазотистые экстрактивные вещества, %
52,7
70,6
68,6
71,4
70,8
53,6
23,5
28,1

В 1 кг корма содержится:

кормовых единиц, г
1,19
1,33
1,20
1,1
1,2
0,74
1,22
1,04

Переваримого протеина, г
16,3
69
68
77
87
104
364
383

Минеральных веществ:









Кальция, г 
2,8
1,3
0,87
0,10
0,5
2,0
4,4
4,2

Фосфора, г
6,2
2,8
3,1
3,2
2,5
8,5
9,8
10,9

Железа, мг
80,3
54,8
45,2
-
44,9
147
223
231

Кобальта, мг
0,052
0,057
0,057
-
0,050
0,084
-,162
0,146

Марганца, мг
0,6
35,9
14,3
-
6,9
111,0
28,9
32,3

Меди, мг
25,8
4,1
4,7
-
3,9
12,4
35,0
41,7

Аминокислот:









Лизина
5,6
2,6
3,4
2,6
1,9
4,4
10,4
10,0

Метионина+цистина, г
5,8
4,2
4,6
2,8
3,7
-
12,6
6,5

Триптофана, г
-
0,6
1,1
1,1
1,4
2,6
5,3
4,3

Аргинина, г
12,4
3,9
4,5
3,1
3,1
4,4
22,3
14,7

Гистидина, г
9,3
2,7
1,8
1,3
1,5
1,7
7,0
3,4

В 100 кг корма содержится обменной энергии, Ккал
251
240
300
332
332
185
305
260

Как видно из таблицы 3, сухой кукурузный корм по содержанию протеина примерно в три раза превосходит зерно кукурузы, в два раза – зерно ячменя, ржи, пшеницы, 0,7 раза – отруби пшеничные и уступает по этому показателю лишь таким высокопротеиновым кормам, как жмых и шрот подсолнечника. Содержание жира в сухом кукурузном корме несколько ниже, чем в зерне кукурузы, находится на одном уровне с отрубями пшеничными и в 1,5-2 раза выше, чем в зерне ячменя, ржи, пшеницы. В нем содержится в достаточном количестве такие ценные минеральные вещества, как фосфор, кальций, железо, а также лимитирующие аминокислоты – лизин, метионин, гистидин, аргинин, что повышает его биологическую ценность.

К достоинствам сухого кукурузного корма, как и других кормовых продуктов из кукурузы, следует отнести их высокую усвояемость животными. В сухом кукурузном корме в значительном количестве содержится линолевая кислота, которая положительно влияет на размер яиц и выводимость цыплят, и природный краситель – ксантофил, придающий интенсивную желтую окраску тушки бройлера и яичному желтку, что делает сухой кукурузный корм незаменимым в кормлении птицы.

Сухой кукурузный корм – превосходный источник протеина и энергии, что дает основание использовать его в качестве протеиновой и энергетической добавки при производстве комбикормов для всех видов животных и птицы вместо дорогостоящих дефицитных жмыха и шрота, зернобобовых и других кормов.

В настоящее время накоплен опыт по использованию сухого кукурузного корма в кормлении животных. По данным Самарской государственной сельскохозяйственной академии (Россия), замена в комбикормах для молочных коров до 50% концентрированных кормов сухим кукурузным кормом стойловый и пастбищный периоды не влияла отрицательно на их молочную продуктивность и качество молока.

За опытный период получено 3097 л молока 4-процентной жирности в опытной группе и 3100 л – в контрольной. За счет более низкой стоимости комбикормов, в состав которого вводили сухой кукурузный корм, себестоимость молока в опытной группе коров была ниже, чем в контрольной. Экономия составила 64,2 и 38,8 руб. на 1000 л молока в пастбищный и стойловый периоды соответственно (Искрин В., 2001 г.).

В ряде хозяйств России, специализирующихся на производстве молока и получающих 6 тыс. л молока на корову постоянно используют сухой кукурузный корм в количестве 25-40% от концентрированных кормов или 2-4 кг на голову в сутки (Тюрин О., 1998 г.).

При откорме крупного рогатого скота сухой кукурузный корм можно включать в рацион на уровне 50% взамен концентрированных кормов. В таблице 4 представлены примерные рационы для бычков на откорме живой массой 300 кг с планируемым приростом 1000 г в сутки.

Таблица 4. Примерные рационы для бычков на откорме

Ингредиенты, кг
Варианты


1
2

Силос кукурузный
6
12

Сенаж травяной
6
-

Солома ячменная
1
1

Сухой кукурузный корм
2,4
2

Ячмень
1
-

Пшеница
-
1

Минеральные вещества и витамины
0,2
0,2

Содержится в рационе, в % к сухому веществу

Сырой протеин
16
16

Сырая клетчатка
20
20

В опытах Всероссийского НИИ свиноводства изучали возможность полной замены кормов животного происхождения сухим кукурузным кормом. В комбикорма для поросят-отъемышей вводили 20% (по массе) сухого кукурузного корма, полностью заменяя им сухой обрат и мясокостную муку. Уровень лизина до необходимой нормы в контрольных и опытных комбикормах повышался за счет его синтетического аналога. 

Установлено, что опытный комбикорм с полной заменой кормов животного происхождения по своей продуктивности не уступает контрольному комбикорму. К 120-дневному возрасту поросята контрольной и опытной групп достигали практически одинаковой живой массы – 42,5-43,0 кг. 

Полная замена в комбикормах для поросят-отъемышей кормов животного происхождения эквивалентным по протеину количеством сухого кукурузного корма обеспечили экономию на 10% зерна, снижение стоимости комбикорма на 30% и затрат кормов на единицу прироста живой массы на 35% (Мошпутело И. и др., 2001 г.).

В таблице 5 приведен рецепт комбикорма для поросят-отъемышей – с использованием сухого кукурузного корма.

Таблица 5. Состав и питательность комбикорма для поросят-отъемышей

Компоненты, % по массе
Рецепты


К-1
К-2

Пшеница 
30,0
25,4

Ячменная мука
38,3
31,0

Отруби пшеничные
10,0
10,0

Шрот подсолнечный
10,0
10,0

Мясокостная мука
5,0
-

Сухое обезжиренное молоко
4,0
-

Сухой кукурузный корм
-
20,0

Лизин
0,2
0,3

Обесфторенный фосфат
0,7
1,2

Мел
0,6
0,7

Соль
0,2
0,4

Премикс п-51-7
1,0
1,0

В 1 кг содержится, г кормовых единиц 
1,15
1,10

Обменной энергии, МДж
12,7
12,3

Сырого протеина
190
171

Переваримого протеина
163
177

Сырой клетчатки
50
6,6

Лизина
9,9
8,0

Метионина + цистина
5,9
5,8

Кальция
10,0
8,5

Фосфора
8,1
8,0

По данным Одесского государственного сельскохозяйственного института, при замене в комбикормах для поросят опытной группы ячменной дерти сухим кукурузным кормом приросты живой массы были на уровне с поросятами контрольной группы (комбикорм с ячменной дертью) и составляли 333 г на голову в сутки. Экономический эффект при этом, за счет использования более дешевого по сравнению с ячменной дертью сухого кукурузного корма составил 278,86 грн. на тонну комбикорма (Шерстобитов В. и др., 1997 г.).

Проведены опыты по определению оптимального уровня сухого кукурузного корма в комбикормах для птицы. Как наиболее экономичная рекомендована норма включения его в комбикорма для бройлеров в количестве 2-4%, что по содержанию каратиноидов равноценно вводу 35-50% кукурузного зерна (Егоров И., 1999 г.)

В Украине остро ощущается дефицит кормового белка, что является одной из основных причин низкой продуктивности сельскохозяйственных животных и птицы, нерационального использования других кормов и затрат на производство мяса, молока и яиц, в структуре себестоимости которых затраты на корма составляют 70%. В связи с этим особое значение приобретает использование новых, нетрадиционных, высококачественных и более дешевых источников кормового протеина. 

Одним из таких источников является сухой кукурузный корм, применение которого открывает широкие перспективы для эффективного развития всех отраслей животноводства и удешевления конечной продукции.

Научно-производственное предприятие "Алпекс" занимается разработкой эффективных методов использования сухого кукурузного корма в кормлении всех видов сельскохозяйственных животных, рыбы и птицы. По мнению специалистов, при приготовлении комбикормов для рыбы сухой кукурузный корм имеет 5 преимуществ по сравнению с другим сырьем (табл. 6).
Таблица 6. Рецепт К-111-3 для откорма карповых рыб

Состав компонентов
% ввода

Рожь
5

Кукуруза
8

Ячмень
10

Горох
10



Отруби
44

Шрот подсолнечника
20

Мел
2

Премикс
1

*Сырой протеин – 19,5%

Кролевецкий КХП (Сумск. обл.)

В настоящее время в НПП "Алпекс" накоплен значительный положительный опыт по использованию сухого кукурузного корма в кормопроизводстве передовых, сохранивших и успешно развивающих свой экономический потенциал в переходный период экономики, сельхозпредприятиях в 12 областях Украины.

Приглашаем к сотрудничеству всех заинтересованных юридических и физических лиц!

Наш адрес: 95011, АР Крым, г. Симферополь, ул. Севастопольская, 13, оф. 29, 31, 32.

Приемная, тел.: 25-62-86, тел./факс: 51-13-08.

Директор, тел./факс: 51-13-09.

Отдел маркетинга, тел./факс: 51-13-07.

Научный отдел, тел.: 25-63-84, тел./факс: 51-13-06.

Бухгалтерия, тел.: 29-09-84.

E-mail: alpex@mail.strace.net ; alpex@ukrpost.net ; alpex@-mail.ru 

www.alpex.com.ua 
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