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НОВОСТИ

ПРАВИТЕЛЬСТВО ГОТОВИТ ПАКЕТ ЗАКОНОПРОЕКТОВ ПО РАЗВИТИЮ АПК В 2001 г.

Кабинет Министров Украины разрабатывает пакет из 15 законопроектов, которые по расчетам правительства позволят обеспечить рост сельхозпроизводства в 2001 г., сообщил представителям средств массовой информации Премьер-министр Виктор Ющенко. По его словам, задача этого пакета – формирование новых мотиваций на 2001 г., которые обеспечили бы рост национального сельскохозяйственного производства.

Также В.Ющенко отметил, что законопроекты предусмат-ривают разработку торговой, технической и финансовой политики, формирование условий кредитования и таможенных процедур. Кроме того, правительство готовит новые инициативы по реализации зерновой программы, согласно которой валовое производство зерна в стране увеличится до 35-40 млн. тонн. По словам Премьер-министра, данная программа предусматривает либерализацию цен на хлеб и полный отказ от зернового бартера, оптимизацию структуры посевов. А под ее реализацию правительство планирует привлечь кредиты международных финансовых организаций.

УРОЖАЙ КУКУРУЗЫ ОЦЕНИВАЕТСЯ НА УРОВНЕ 3 МЛН. ТОНН

Согласно информации Министерства аграрной политики, в нынешнем сезоне ожидается рост производства зерновой кукурузы в Украине на 77% по сравнению с прошлым годом. Учитывая удовлетворительное состояние посевов и тот факт, что хозяйства намерены часть посевов кормовой кукурузы перевести в зерновую группу, общий урожай зерна кукурузы прогнозируется на уровне около 3 млн. тонн.

Согласно данным Государственного комитета статистики, в нынешнем сезоне сельхозпроизводители посеяли около 1,5 млн. га зерновой кукурузы. В 1999 г. хозяйства собрали 1,7 млн. тонн зерна кукурузы, убрав 793 тыс. га, или половину посеянных площадей. В 1998 г. урожай кукурузы составил 2,3 млн. тонн.

ГОСРЕЗЕРВ НАМЕРЕН ЗАКУПИТЬ 1,5 МЛН. ТОНН ЗЕРНА УРОЖАЯ 2000 г.

Председатель Государственного агентства по управлению государственным материальным резервом Евгений Червоненко подтвердил заявленный еще в июне общий объем закупок зерна Госрезервом из урожая 2000 г. – 1,5 млн. тонн. По его словам, Агентство пока занимает выжидательную позицию на рынке, ожидая понижения цен на зерно в августе, и закупило только 100 тыс. тонн продовольственного зерна по средней цене 700 грн./тонна. Как подчеркнул Е. Червоненко, для финансирования закупок зерна Госрезерв использует собственные средства, полученные от продажи материальных запасов Госрезерва, а также активно привлекает банковские кредиты и средства негосударственных компаний. В то же время он заметил, что Агентство не исключает возможности импортных закупок зерна для мобрезерва в случае, если цены на него на внутреннем рынке будут выше мировых более чем на 15%. Точных данных о запасах зерна в Госрезерве не имеется, хотя эксперты считают, что сейчас они не превышают 3 млн. тонн.

ИМПОРТ ЗЕРНА В УКРАИНУ ЗА I ПОЛУГОДИЕ СОСТАВИЛ 457 ТЫС. ТОНН 

За I полугодие в Украину было импортировано 457 тыс. тонн зерна, что в 15 раз больше прошлогоднего показателя за аналогичный период, сообщает Государственный комитет статистики. В основном в страну завозились пшеница (76% от общего объема поставок) и рис. Поставки зерна осуществлялись из Турции (102 тыс. тонн), Казахстана (72 тыс. тонн), Чехии (52 тыс. тонн), Венгрии (48 тыс. тонн) и Югославии (21 тыс. тонн). Средняя цена импортного контракта на зерно (все культуры) составила 140 USD/тонна с учетом всех базисов поставки, средняя цена импортного контракта на пшеницу составила 120 USD/тонна с учетом всех базисов поставки.

Импорт зерна в Украину в 2000 г.:


Январь-июнь 2000 г.


тонн
тыс. USD

Пшеница, всего
347167
42788

в т.ч. пшеница твердая 
46182
5973

Ячмень
12049
1855

Рожь 
4027
500

Семена
62774
10476

ИТОГО
456934
62675

УРОЖАЙ ЯЧМЕНЯ ОЖИДАЕТСЯ НА УРОВНЕ 5,7 МЛН. ТОНН 

Как сообщает Министерство аграрной политики, валовое производство ячменя в этом году ожидается на уровне 5,7 млн. тонн, что на 10% ниже урожая прошлого года. Несмотря на увеличение посевных площадей под ячменем приблизительно на 11% (более 4 млн. га) по сравнению с его посевами в 1999 г. (было посеяно 3618,4 тыс. га), падение производства произойдет по причине снижения урожайности данной культуры. В прошлом году хозяйства собрали около 6,4 млн. тонн ячменя, уборочная площадь составила около 3,5 млн. га, средняя урожайность – 18,4 ц/га. Удельный вес ячменя в общей структуре зерновых культур составляет около 25%.

ХОЗЯЙСТВА ПЛАНИРУЮТ УВЕЛИЧИТЬ ПОСЕВЫ ОЗИМЫХ КУЛЬТУР

По сообщениям ряда информагентств со ссылкой на Министерство агрополитики, в нынешнем году агрохозяйства планируют увеличить посевные площади под озимыми культурами и засеять порядка 8,2 млн. га (в прошлом году посевы озимых составили 7,9 млн. га). Об увеличении посевов свидетельствует тот факт, что к началу августа хозяйства подготовили к севу озимых 51% площадей (примерно 4,2 млн. га), тогда как на этот же период прошлого года было подготовлено к севу только 3 млн. га (34% запланированных площадей). Специалисты Минагрополитики считают, что интенсивность подготовки почв к севу объясняется заинтересованностью многих агрокомпаний, которые активно заключают договора аренды на обработку земли.

ПРОИЗВОДСТВО САХАРНОЙ СВЕКЛЫ ПРОГНОЗИРУЕТСЯ НА УРОВНЕ 13,3 МЛН. ТОНН 

Как сообщает Национальная ассоциация сахаропроизводителей Украины (НАСПУ), валовое производство сахарной свеклы в этом году составит 13,3 млн. тонн, что на 4% ниже прошлогоднего урожая свеклы. Состояние посевов сахарной свеклы характеризуется специалистами Ассоциации как удовлетворительное, погодные условия способствуют развитию свеклы, поэтому агрохозяйства смогут собрать заявленный объем. Согласно данным НАСПУ, по состоянию на 1 августа средний вес корнеплодов составляет 161 г (на 1 августа 1999 г. – 152 г), сахаристость свеклы – 12,1% (10,9%). Всего же планируется убрать 887,7 тыс. га сахарной свеклы. В 1999 г. хозяйства собрали 13,9 млн. тонн свеклы, уборочная площадь составила 896 тыс. га, урожайность – 155 ц/га. В 1998 г. хозяйства собрали 15,3 млн. тонн свеклы с 891 тыс. га при урожайности в 172 ц/га.

КМУ НАМЕРЕН СНОВА ИНИЦИИРОВАТЬ ОТМЕНУ 23% ЭКСПОРТНОЙ ПОШЛИНЫ НА ПОДСОЛНЕЧНИК 

По словам первого вице-премьер-министра Украины Юрия Еханурова, в сентябре Кабинет Министров намерен снова направить в Верховную Раду законопроект об отмене экспортной пошлины на семена подсолнечника. Отмена пошлины является условием ряда международных организаций, в частности, одним из основных условий Всемирной торговой организации и Международного валютного фонда. Ю. Ехануров отметил, что отмена экспортной пошлины на семена подсолнечника является единственным из одиннадцати условий МВФ для возобновления финансирования, не выполненным Кабмином. 

Вместе с тем, по заявлениям ряда руководителей маслоперерабатывающих предприятий, они будут отстаивать сохранение данной пошлины.

США ОБЕСПОКОЕНЫ ВВЕДЕНИЕМ ОГРАНИЧЕНИЙ НА РЫНКЕ ЗЕРНОВЫХ В УКРАИНЕ

По словам посла США в Украине Стивена Пайфера, Соединенные Штаты Америки обеспокоены возможностью введения новых ограничений на рынке зерновых в Украине. Он подчеркнул, что такой точки зрения придерживается не только правительство США, но и правительства ряда других стран-доноров. По мнению господина посла, подписанный Президентом Украины Указ о регулировании рынка зерна создает угрозу для успешной реализации аграрной реформы, начатой в конце прошлого года ликвидацией коллективных хозяйств. По его словам, в ходе прошедших консультаций с правительством Украины американской стороне не удалось убедить власти в ошибочности этого решения.

У СЕЛЬХОЗПРЕДПРИЯТИЙ-ДОЛЖНИКОВ БУДЕТ ИЗЫМАТЬСЯ ТЕХНИКА 

10 августа Кабинет Министров Украины принял решение об изъятии сельскохозяйственной техники американской компании "Case" у сельхозпредприятий-должников, не обеспечивших в течение 3 лет лизинговые платежи за полученные трактора и комбайны под гарантии правительства. По словам Премьер-министра Виктора Ющенко, хозяйства, которые не обеспечили до 40% платежа будут в арбитражном порядке привлечены к ответственности с изъятием техники, которая будет передаваться в лизинг платежеспособным предприятиям. Премьер-министр поручил Министерству финансов провести инвентаризацию всех иностранных кредитов, полученных под гарантии правительства, и создать отдельную систему по их обслуживанию и реструктуризации. 

Ранее правительство уже принимало решение об изъятии сельхозтехники у предприятий (постановление КМУ от 22 января 1999 г. предусматривало разработку механизма изъятия техники), но потом отменило его, рассчитывая, что получатели техники начнут погашать долги. Техника американской фирмы "Case" (45 тракторов и 367 зерноуборочных комбайнов) была закуплена в 1997 г. под гарантии правительства Украинской аграрной биржей за счет средств американской кредитной линии на 5 лет. Сумма контракта – 77,2 млн. USD, в том числе сумма кредита – 66,3 млн. USD. Технику получили около 400 хозяйств. По данным Минагрополитики, получатели рассчитались за технику менее чем на треть.

САХАРНЫЕ ЗАВОДЫ НЕ МОГУТ ПРИВЛЕЧЬ ЛЬГОТНЫЕ КРЕДИТЫ ДЛЯ ПОДГОТОВКИ К ПРОИЗВОДСТВЕННОМУ СЕЗОНУ 

По сообщениям Национальной ассоциации сахаропроизводителей Украины (НАСПУ), безуспешными оказываются все попытки сахарных заводов привлечь льготные банковские кредиты для подготовки производства к сезону 2000/2001 гг. На начало августа заводы оформили кредиты на сумму около 13 млн. грн., тогда как, по данным Министерства агрополитики, сахаропроизводчики предоставили банкам заявку на 650 млн. грн. кредитных ресурсов.

По мнению производителей, банки отказываются кредитовать заводы из-за их больших долгов предприятий и отсутствия гарантий по возврату кредитов, поэтому объемы кредитов по льготным ставкам, как считают эксперты, будут минимальными. В соответствии с постановлением Кабинета Министров от 5 июля 2000 г. сахарные заводы получили право привлечения льготных кредитов по ставке 17,5% годовых, остальные проценты по кредиту платит государство (в бюджете на этот год предусмотрено 175 млн. грн. на удешевление банковских кредитов, привлекаемых предприятиями АПК).

В связи со сложившейся ситуацией сахаропроизводители заявляют, что проблему обеспечения заводов необходимыми ресурсами (газ, мазут, известь, мешки) они будут решать, используя бартерные схемы расчетов.

ПРОИЗВОДСТВО СВЕКЛОВИЧНОГО САХАРА ОЖИДАЕТСЯ НА УРОВНЕ 1,4 МЛН. ТОНН 

Представители сахарных заводов прогнозируют производство сахара из урожая свеклы этого года на уровне 1,4 млн. тонн, что на 14% ниже, чем в 1999 г. Такие данные переработчиков основываются на предполагаемом урожае сахарной свеклы на уровне 

12-13 млн. тонн. Таким образом представители Национальной ассоциации сахаропроизводителей Украины (НАСПУ) несколько корректируют ранее заявленный прогноз Министерства агрополитики о производстве свекловичного сахара в этом сезоне на уровне 1,6 млн. тонн. В 1999 г. сахарные заводы произвели 1,63 млн. тонн сахара из сахарной свеклы, сократив производство по сравнению с 1998 г. на 13%.
По материалам информагентств: "Интерфакс", "Украинские Новости", УНИАН

ТЕМА НОМЕРА

Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор

НЕ ТАК СТРАШЕН ТРЕЙДЕР, КАК ЕГО МАЛЮЮТ

С момента перехода отечественного агропрома к рыночным отношениям в общественном сознании начал складываться негативный стереотип предпринимателя или, если угодно, трейдера, деятельность которого связана с сельскохозяйственным производством. В какой-то степени появление такого "негатива" можно отнести к издержкам времени, когда в период накопления первичного капитала многие не стеснялись в выборе средств для накопления этого капитала. Однако и стричь всех под одну гребенку тоже не стоит. Далеко не все частные предприниматели пришли на агрорынок с одной лишь целью – "сорвать куш". Многие частные структуры уже по несколько лет довольно эффективно работают в сельском хозяйстве, увеличивая с каждым годом свои капиталовложения и расширяя сферу производственной деятельности: от собственно производства сельхозпродукции до ее переработки и реализации. И на сегодняшний день частные структуры являются практически основными поставщиками материально-технических и финансовых ресурсов в АПК. Но тем не менее, если верить стройному многоголосью государственных чиновников, в нынешних крестьянских бедах виноваты: неблагоприятные погодные условия, которые не позволяют собирать высокие урожаи, и трейдеры, которые забирают у крестьян зерно за бесценок и затем либо продают его втридорога на внутреннем рынке, либо вывозят за кордон, чем и подрывают продовольственную безопасность страны. Насчет природы спорить не будем, а вот относительно трейдера…, то неужели он так страшен, как его малюют? Этот вопрос мы и решили выяснить, побеседовав с самым, что ни на есть, настоящим трейдером – Алексеем ГАВРИЛОВЫМ, председателем правления Группы компаний "Объединенная Зерновая".

– Алексей Юрьевич, почему же так настойчиво обществу преподносится портрет трейдера как самого главного "злодея" на агрорынке?

– Как говорили в Древнем Риме: необходимо выяснить кому это выгодно? Кому-то очень нравится место трейдера. Ведь что такое трейдер – это частная компания, которая распоряжается каким-то количеством зерновых ресурсов; и очернять его выгодно в первую очередь тем, кто потерял свое место в иерархии отношений на рынке. Традиционно это место занимали различные государственные органы, занимавшиеся заготовкой зерна и его распределением, а не продажей, и, соответственно, влияли на рынок и цены, зарабатывая себе деньги. Но все это было актуально тогда, когда государство выступало основным поставщиком материально-технических ресурсов в АПК. На сегодняшний момент ситуация изменилась. Основные поставщики финансовых и материальных ресурсов – это частные компании. Полученным в оплату зерном они распоряжаются сами и при его поставке не руководствуются политическими или иными мотивами, а направляют его туда, куда, по их мнению, выгодно поставлять. Если сегодня выгодна внутренняя переработка, то предприниматели перерабатывают зерно внутри страны. Выгоден экспорт – поставляют зерно на внешний рынок. Это кажущееся бесконтрольное движение зерна и вызывает недовольство со стороны государства и тех,. кто раньше управлял этими процессами. Наверное, поэтому и проводится целенаправленная политика, где трейдеров обвиняют во всех мыслимых и немыслимых грехах. Мне кажется, что на текущий момент радикально ничего не изменится, так как для того, чтобы вытеснить трейдеров с рынка и занять их место, необходимы материальные и финансовые ресурсы. А обанкротившимся и полуобанкротившимся государственным структурам вряд ли удастся эти ресурсы получить. Государство отказывается финансировать сельскохозяйственные работы – это в принципе правильно. Функция правительства – не вмешиваться в сельхозпроизводство, а создавать равные условия для работы на рынке для всех. Попытки обвинить трейдеров в вывозе зерна на экспорт в огромных количествах, в проблемах, связанных с ценами на хлеб, на муку – это больше политические игры, чем экономические. Ведь экономически все очень просто – надо предложить более выгодные условия, что трейдер и предлагает, поэтому работать будут именно с ним. А что касается государства, то у него сейчас даже нет особого выбора, потому что, потеснив трейдеров с рынка, ему придется вложить в экономику то же количество денег, какое вкладывает трейдер. Таких денег, к сожалению, нет, да и банки почему-то не очень хотят финансировать сельхозпроизводство.

– Но в этом году, поддавшись настойчивым просьбам правительства, коммерческие банки профинансировали весенне-полевые работы в сумме 600 млн. грн… 

– По сути, это капля в море, так как эти 600 млн. грн. – это 110 млн. USD. А вложение на гектар в нынешнем году составляет минимум 50 USD. Получается, что за счет этих денег из 13,8 млн. га посеянных зерновых, а также около 2,8 млн. га подсолнечника и около 900 тыс. га сахарной свеклы – профинансировано около 2,2 млн. га площадей. Выходит только 1/8 часть необходимых ресурсов или больше 1/6 в посевах зерновых. Прекрасно, что эти деньги были, но их недостаточно. В целом же финансирование весенне-полевых работ увеличивает массу капитала в обороте, что в конечном итоге влияет на валовые цифры и на экономику в целом, конечно, при условии возврата кредитов.

– Чтобы вернуть кредиты, правительство и убеждает крестьян не продавать зерно "из-под комбайна" по низким ценам до окончания уборки, что в свою очередь приводит к ажиотажу на рынке.

– Вот это и есть попытка влияния на рынок. Хотя винить в этом никого не надо, поскольку мы все участники этого рынка и все хотим на него влиять. Просто традиционно для отечественного товаропроизводителя авторитет государственного чиновника выше, чем авторитет любого трейдера. К словам госчиновника любого ранга, начиная с уровня районной администрации и до высших эшелонов власти, прислушиваются. Поэтому фразами типа: "мы рекомендуем воздержаться от продажи зерна до конца уборки…" или "…продавать зерно надо не ниже такой-то цены" государственные чиновники пытаются искусственно удержать цены на пшеницу на высоком уровне. Такие заявления были приняты в буквальном смысле, и на уровне областей руководителей просто третируют за то, что они заключают договора по ценам ниже 800-1000 грн. за тонну продовольственной пшеницы. Хотя существуют конкретные экономические потребности: если хозяйству нужны деньги – оно продает зерно, не прислушиваясь ни к кому. На производителя они воздействуют, подключая налоговые органы или милицию. "Политиканы" местного уровня просто требуют не продавать зерно ниже такой цены. Но ведь сами они не в состоянии заплатить эту цену. Пусть покупают. Пусть выполняют свои обещания. Я говорю честно, если хочется купить пшеницу по тысяче гривен, то я хоть сейчас готов продать им 100 тысяч тонн. Но ведь не купят.

– Какая же реальная цена?

– Цену определяет рынок, исходя из соотношения спроса и предложения. Себестоимость зерна в разных регионах колеблется в пределах 40-50 USD за тонну продовольственной пшеницы, находящейся на элеваторе, т.е. включая доставку. А сегодня она практически продается по цене выше 140 USD за тонну. Это достаточно рентабельно и само по себе очень позитивно для экономики сельского хозяйства, поскольку позволяет заработать дополнительный капитал. Но надо отдавать себе отчет, что вечно так продолжаться не будет. В этом году будет посеяно большое количество озимой пшеницы, и в следующем году цены на продовольственное зерно могут значительно снизиться. К примеру, в 1996 г. стоимость тонны продовольственного зерна составляла 150-180 USD, а в 1997 г. – только 60-70 USD. Не такая уж давняя история. Поэтому те, кто рекомендуют не продавать зерно и держать цену должны нести моральную ответственность за ее возможное падение. Пока пшеницу убрали на юге, но продовольственное зерно в основном будет в центральных областях, и я уверен, что ко времени окончания уборки в этом регионе цена на продовольственную пшеницу упадет и составит, возможно, 650-700 грн./

тонна, а не 800-1000, как сейчас.

– Привлекая в этом году банковские кредиты в АПК, правительство призывало отказаться от бартерных операций, поскольку считает эквиваленты обмена, к примеру, дизтоплива на зерно, устанавливаемые трейдерами, грабительскими для крестьян.

– В этом году поставки ресурсов в основном осуществлялись по бартеру, поскольку по определению нельзя давать деньги в руки кредитуемого. Отмечу несколько факторов. Так как счета многих хозяйств блокированы из-за задолженностей и отсутствия нормальной процедуры банкротства, то, естественно, кредитовать село никто не будет, а если будет, то в форме товарного кредита, т.е. на самом деле продолжается бартер.

Касательно коэффициентов обмена каждый решает сам. Называемые коэффициенты обмена в прошлом году 1 к 6 или даже 1 к 9 – это вовсе не массовое явление, в котором сегодня обвиняют трейдеров. Да, сделки такие были, но они носили разовый характер. Экономически подобных вещей никто не выдержит. За счет крестьянина вся экономика не может жить. Крестьяне могут подписаться под любым эквивалентом, но в итоге-то отдают зерно исходя из своих реальных возможностей. И стоимость этого зерна будет более-менее рыночной. Если сегодня идет обмен 1 к 4, то я не уверен, что именно столько зерна будут отдавать хозяйства. В лучшем случае поставщики получат 1 к 3 или 1 к 2. Для них это будет очень хорошо, хотя это и определенный риск 

– Алексей Юрьевич, как вы расцениваете заявление о том, что экспортировать зерно должен товаропроизводитель, а не трейдер или еще кто-либо?

– Это очередная попытка создать какие-то привилегированные условия. Мне трудно представить себе производителя, грамотно и квалифицированно экспортирующего зерно. Это не говорит о том, что я против, ведь есть хозяйства и даже фермеры, которые занимаются экспортом. Но их очень мало. По статистике непосредственно у производителя мы покупаем всего 10% зерна, а 90% – у посредников. Это реалии. Как правило, посредниками  являются компании различных уровней – районного или государственного масштаба – поставляющие крестьянам ресурсы. Хочу уточнить, что функция оборота – это торговая функция. Заявления о производителе-экспортере – популистский прием, преследующий больше политические цели. Нигде в мире подобного нет. Ведь мы не вторгаемся в производство, если не знаем его. Мы финансируем производство, торгуем зерном или занимаемся его переработкой. То же самое можно сказать и в отношении производителя – делайте, пожалуйста, то, что умеете. Наш внутренний рынок требует наведения порядка; условно говоря, он поделен на черный, серый и белый сегменты. Ведь кто занимается покупкой зерна "из-под комбайна"? Какие-то небольшие частные компании или даже группы лиц, которые не платят никаких налогов. На небольших частных мельницах перерабатывают зерно в муку и продают ее на рынке, не отдавая государству ни копейки. Соблазн здесь велик. Хотим мы этого или нет, но черный рынок существует и действует достаточно эффективно, так как менее отягощен налогами. 

– А что вы скажете по поводу введения обязательной регистрации экспортных контрактов на аграрных биржах?

– В этом нет ничего страшного. Экспортные контракты можно регистрировать на бирже, но заключать их там достаточно трудно, так как все они разные. А биржевой контракт, во-первых, должен быть унифицированным. Во-вторых, почему все, что покупается на бирже, должно идти на экспорт? Покупатель сам решает, что ему делать с приобретенным зерном. Необходимо учитывать и нынешние реалии биржевого рынка. Очень часто стороны не выполняют своих договорных обязательств. Биржа же предполагает определенный уровень ответственности: заключил контракт и не заплатил – штраф, не поставил продукцию – штраф. Попробуйте сегодня это сделать – не получится! Поэтому биржи не срабатывают. Не существует реального механизма, обеспечивающего выполнение сторонами своих обязательств. Финансовый рынок по обслуживанию биржевой торговли еще не сформирован. Под биржевым контрактом подразумевается выполнение абсолютно всех биржевых обязательств. Мы покупали у колхозов продукцию на бирже, и только 10% таких контрактов выполнялось, а остальные. То цена изменилась, то дождь пошел… Поэтому загонять всех на биржу – будет мало толку, да еще в ситуации, когда никто не хочет отвечать по договорным обязательствам. 

К тому же в государстве действует Гражданский кодекс, Закон о предпринимательской деятельности, где все достаточно урегулировано. По закону я имею право купить продукцию, где захочу, и продать ее, где хочу. И любой суд меня оправдает. Поэтому насильно загнать всех на биржу не получится. Биржи заработают тогда, когда будет привлечен реальный капитал для обслуживания их работы, и все будут уверены в том, что их не обманут. Также нельзя забывать, что во всем мире биржи – это, как правило, финансовые инструменты и физический товар, который через них двигается – это 2-3% от объема всех биржевых контрактов. Биржа – это высокоорганизованное дорогое предприятие. Очень дорогое. Она должна иметь под собой свой расчетный банк, арбитражную палату и т.д. А у нас пока ничего этого нет. 

В США существует система, которая обязывает экспортеров декларировать государству свои экспортные контракты, объемы, цены и направления экспорта. Де-факто и де-юре в Украине это делает таможня. Экспорт всегда легален, прозрачен и контролируем. Конечно, если будет взиматься какая-то символическая плата за регистрацию, то контракты можно регистрировать на бирже. Но если биржа пожелает взять хоть один процент от сделки, не гарантируя ее выполнение, то кто пойдет на эту биржу? Никто. Есть рынок, который все формирует и надо попытаться понять его: почему товар движется туда или сюда, почему такие цены. За этим движением стоит капитал. Все очень просто.

– Но сегодня уже больше говорят об импорте зерна в Украину, чем об его экспорте…

– Я считаю, что страна сделала очень серьезный прогресс с точки зрения государства-экспортера зерна. К сожалению, экономические и погодные условия в течение последних трех лет привели к ситуации, когда мы вынуждены импортировать определенные сорта зерна продовольственной пшеницы. Хотя в то же время можно совершенно спокойно экспортировать фуражное зерно. Но свободный экспорт и свободный импорт должны быть в одной упряжке. Если бы сейчас в стране существовал свободный зерновой импорт, а не областные квоты, ограничивающие передвижение зерна и муки, то сама вероятность ввоза уже бы стабилизировала внутренний рынок. Потому как сейчас импортное продовольственное зерно стоит 110-120 USD за тонну с доставкой в Украину, что соответствует цене порядка 800 грн. с НДС. И выше она подниматься не должна, ведь в итоге пострадает конечный потребитель, поскольку вырастут цены на муку, а соответственно и на хлеб. В конце концов, цена на хлеб – это социальная политика. И бесконечно расти цены на него не могут. В этом смысле всегда очень важно иметь импортную альтернативу: если в Украине высокие цены – давайте завозить зерно, чтобы они снизились. Если просто нет зерна хорошего качества, давайте ввезем, ведь в мире его всегда можно купить.

У нас по валовому производству продовольственной пшеницы хватает. Но по качеству она не всегда подходит для производства муки, и поэтому приходится ввозить высококачественное зерно, чтобы делать муку соответствующих стандартов. По нормам потребления на одного человека надо примерно 100 кг продовольственного зерна в год, т.е. нам надо 5 млн. тонн. Мы же в последние годы производим 11-13 млн. тонн пшеницы. В этом году ее будет порядка 10 млн. тонн, правда, в основном фуражная, а продовольственная может составить около 25%. Таким образом, тенденция относительно высокой цены на зерно сохранится. И вот при такой ситуации просто необходим нормальный, спокойный импорт и не только из Казахстана, с которым у нас есть соглашение о торговом союзе, но и из других стран. Потому что Казахстан относительно далеко и там, как правило, достаточно дорогая пшеница. Организовать оттуда отгрузки, поверьте, очень сложно. Наша компания импортировала много казахстанской пшеницы, и мы знаем, что это такое. Намного легче купить корабль пшеницы во Франции или Турции, чем завозить ее из Казахстана. Даже из Венгрии ввозить вагонами намного легче и быстрее. Поэтому везти зерно можно откуда угодно, ведь главное, чтобы оно было дешевым и цена на хлеб соответствовала вашим покупательским возможностям. Поскольку в Украине покупательская возможность населения невелика, то люди используют хлеб как основной продукт питания. Принципиально важно, чтобы на него была низкая цена. И если украинская пшеница будет стоить 1000 грн., а импортная – 800 грн., то запрещать импорт пшеницы будет преступлением против собственного народа. В конечном итоге мы с вами будем платить эту дикую цену за пшеницу, в то время как ее можно купить гораздо дешевле. Почему нас должны вынуждать покупать пшеницу по 170 USD, когда на мировом рынке есть по 110-120 USD. А импортировать ее можно только в рамках квоты – 1,5 млн. тонн, к тому же скоро ее действие закончится. И еще один нюанс. Вне рамок квоты импортировать зерно просто невозможно – слишком высокие пошлины. Мы же считаем, что импортную квоту необходимо продлить и сделать ее не региональной, а общегосударственной. Ведь региональный подход ограничивает движение пшеницы и муки, что, в свою очередь, не позволяет решить проблему зерна по Украине в целом. На уровне Министерства аграрной политики необходимо принять решение, по которому субъект, импортирующий пшеницу и муку, мог бы распределять эту продукцию в рамках Украины – поставлять в те регионы, куда посчитает нужным, но без права ее экспорта. Это необходимо сделать, так как продовольственной пшеницы будет мало, и чтобы стабилизировать ситуацию на рынке есть смысл продлить квоту хотя бы еще на год. В следующем сезоне страна обеспечит себя зерном и будет иметь достаточный запас для экспорта, в том числе и продовольственной пшеницы. А сегодня у нас существует потенциальная проблема – отсутствие или нехватка продовольственного зерна. И эта проблема будет решена, но достаточно дорогой ценой. А можно ведь проблему и оптимизировать. Если своего зерна не хватает, то почему не купить по импорту и сделать его как можно более дешевым, не отягощая дополнительными налогами и сборами по сравнению с отечественным зерном. Отечественные производители в этом году и так неплохо заработают – при себестоимости производства пшеницы 40-50 USD продавать ее по 140 USD. Поверьте, я бы всю жизнь занимался таким бизнесом.

Сейчас для поставщиков пшеницы наш рынок самый привлекательный. У нас самые высокие цены. И если мы не будем импортировать зерно, то придется ввозить муку, к примеру, из России, и способствовать формированию добавленной стоимости российским производителям. Муку лучше производить в Украине, оставляя добавленную стоимость в нашей стране, давая возможность заработать нашим людям, а не иностранцам. До следующего года нам надо продлить квоту на импорт пшеницы – ведь это цена на хлеб.

Мы считаем, что необходимо ввести квоту на импорт продовольственного зерна в размере до 3 млн. тонн сроком действия с 01.09.2000 г. по 01.09.2001 г., при этом такая квота должна распределяться на уровне центральных органов исполнительной власти – Министерства агрополитики или Министерства экономики.

СВЕКЛОВОДСТВО

Леонид ПАВЛОВ, журналист

ЧТО СЕЕМ, ТО И СОБИРАЕМ

Сегодня, когда Украина уверенно шагает по ступеням свеклосахарного регресса, а мы морально готовимся услышать в сводках Госкомстата об очередном минимальном – за энное количество лет – производстве сахара, попробуем отвлечься от тяжелых мыслей и поговорим о немаловажной проблеме, касающейся сахарной отрасли, а именно – о семеноводстве сахарной свеклы в Украине.

Для лучшей ориентации разобьем этот вопрос на четыре части: достижения отечественной селекции; присутствие на рынке Украины семян иностранного производства; выращивание посевного материала в семеноводческих хозяйствах и подготовка семян на семенных заводах. 

Итак, об отечественной селекции. Как признал директор Института сахарной свеклы УААН (ИСС) Николай Роик, между достижениями науки в области создания новых гибридов сахарной свеклы и отражением этих достижений в производстве лежит глубокая пропасть. Еще 20 лет назад украинские селекционеры приступили к созданию гибридов сахарной свеклы, которые в условиях равного агрофона способны давать урожай на 15% больше, чем старые сорта. Потенциал их урожайности достигает 550 ц/га. Однако на свекловичных полях постсоветских просторов и по сей день доминируют сорта, выведенные еще в догибридный исторический период. Их потенциал урожайности не дотягивает до 500 ц/га, а существующая в Украине культура земледелия позволяет из них "выжимать" только 150-200 ц/га. Последние же достижения отечественной науки – гибриды: "Весто", "КВ Збруч", "Ивановско-Веселоподолянский ЧС-84", "КВ Ялтушков", "Белоцерковский ЧС-57", "Ялтушковский ЧС-72" – имеют, по словам Николая Роика, потенциал урожайности 700-800 ц/га и сахаристости – свыше 20%. Производственники же на пропаганду ученых реагируют вяло и продолжают по старинке сеять привычные низкопродуктивные сорта. 

Не секрет, что внедрять прогресс хозяйства не столько не хотят, сколько не могут: отсутствие оборотных средств вынуждает их обращаться лишь к низкозатратным технологиям, то есть покупать дешевые семена (иными словами – семена старых сортов), вносить минимум пестицидов и удобрений, применять изношенную технику. Результат – значительный недобор урожая и минусовая рентабельность отрасли на протяжении как минимум пяти последних лет. 

В комплексе все это выражается в ежегодном снижении производства сахара в Украине, которое, по прогнозам ИСС, лет через пять, если ничего не изменится, может полностью прекратиться. Николай Роик видит спасение отрасли в новых эффективных собственниках сахарных заводов. Кровно заинтересованные в укреплении сырьевой базы и снижении себестоимости сырья, эти собственники, по убеждению Николая Владимировича, должны стать инициаторами внедрения интенсивных технологий, базирующихся на выращивании высокопродуктивных гибридов: "Сахарозаводчики устанавливали моду в свеклосахарном производстве еще во времена царской России, – отметил Н. Роик, – и сейчас именно так обстоят дела в Европе".

В конце 80-х – начале 90-х годов на украинский рынок семян сахарной свеклы стали выходить иностранные селекционные центры. Они пришли с качественными семенами высокопродуктивных гибридов, цены на которые, однако, в 4-5 раз превышали цены отечественных сортовых семян. С помощью мощных рекламных кампаний, тесного сотрудничества с органами государственного управления, а также материального поощрения своих покупателей (один, а потом и два доллара за каждую купленную посевную единицу семян) эти компании "осваивали" в лучшие свои годы до 8-10% украинских свеклопосевных угодий (в отдельных регионах – до 30%). Особенно активным в этом направлении было СП "Интерцукор", которому его иностранные партнеры вместе с сельхозтехникой предоставляли семена, средства защиты растений и прочую продукцию их отечественного (т.е. иностранного) производства. 

Украинские селекционеры почуяли реальную угрозу своему будущему. И не зря. Забегая вперед, отметим, что на сегодня в большинстве братских восточноевропейских стран собственного семеноводства сахарной свеклы уже не существует. Научные центры, аналогичные нашему Институту сахарной свеклы, под натиском Запада потерпели полную и безоговорочную капитуляцию и были либо закрыты, либо сдались на милость победителей, превратившись, таким образом, в центры их дистрибуции.

В Украине же подобного казуса не случилось. Помогли ей в этом два основных фактора. Во-первых, государственный протекционизм, выразившийся в установлении в 1998 году 75% ввозной пошлины на семена сахарной свеклы. В результате ценовая разница между отечественными и импортными семенами поднялась до десятикратной величины, а доля такого посевного материала в себестоимости выращенной свеклы возросла до 20%.

Вторым фактором стали те самые неблагоприятные погодные условия, на которые мы так часто нарекаем. Первыми забили тревогу переработчики. Они заметили, что выращенные из импортного посевного материала корнеплоды не могут храниться в буртах: особенно в сырые годы они быстро гниют. Как выяснилось, буртовая лежкость и не была заложена селекционерами в геномы их детищ, ибо на западных сахарных заводах буртов нет как таковых! Свеклу там перерабатывают сразу же по поступлении на завод, как говорится, "с колес". В украинской же селекции, напротив, стойкость корнеплодов к корневым гнилям всегда была одним из главных параметров. 

Наши селекционеры по отношению к иностранным гибридам называют и ряд других недостатков, но мы их озвучивать не будем. Потому как в прошлом году Государственная комиссия по испытанию и охране сортов растений по результатам испытаний нескольких десятков новых гибридов сахарной свеклы включила в национальный Реестр восемь лучших из них, и все они – иностранные.

Так или иначе, но сельхозпредприятия постепенно стали отказываться от выращивания свеклы иностранной селекции, и в этом году ее удельный вес на наших полях не превышает 1%. Правда, не стали они больше сеять и отечественных высокопродуктивных гибридов.

В последние годы западные селекционеры вместе с украинскими коллегами стали сотрудничать над созданием совместных гибридов. Со своим генетическим материалом они вошли в действующую в Украине единую селекционную программу "Бетаинтеркросс". Процедура здесь такова: селекционеры присылают в ИСС свой исходный материал – линии, которые они хотели бы использовать в создании новых форм. Каждой из них присваивается шифрованный код. После этого собранный материал размножается и рассылается по селекционным станциям для скрещиваний. Новые комбинации вновь поступают в институт, где их снова шифруют и снова рассылают по регионам для испытаний. В конце концов, когда среди испытанных гибридов определены наиболее достойные, компьютер расшифровывает их авторство.

Между прочим, к программе "Бетаинтеркросс" уже присоединились россияне, белорусы, китайцы; изъявили желание принять в ней участие и иранские свекловоды. Из известных мировых имен в числе участников можно назвать такие компании, как КВС, "Новартис", "Марибо", "Адванта", "Штрубе", "Бета Сид". 

А теперь несколько слов о последнем звене в цепочке выращивания семян – свекловодческих совхозах (теперь большинство из них имеет статус акционерных обществ). Эти хозяйства в недалеком прошлом составляли единое целое с сахарными заводами, и это целое называлось сахарными комбинатами. В аграрной части сахарокомбинатов было сосредоточено выращивание посевного материала для "зоны", то есть для тех окрестных колхозов, которые возили свеклу на данный завод. В последнее время большинство сахарокомбинатов распалось: промышленность с аграриями ужиться не смогла, но семеноводческое направление в свеклосовхозах сохранилось.

Сегодня свеклосовхозы определяют самостоятельно, семена какого сорта или гибрида им размножать, самостоятельно ведут закупки элитного посевного материала, выращенного на элитстанциях. Поэтому, казалось бы, в них и должны соединяться интересы науки и производства – но не тут то было. Поскольку свеклосовхозы находятся в свободном экономическом полете, а оборотных средств, как и у других хозяйств, у них не хватает, то и выбор их падает на те сорта, семеноводство которых требует наименьших затрат. Свеклосеющие хозяйства, как мы уже упоминали в начале статьи, против этого ничего не имеют – им бы семена подешевле. Аргументы патриотического характера на сознание руководителей свеклосовхозов влияния не оказывают, поскольку у них на этот случай есть контраргументы экономического характера: семенной завод покупает у них сортовые семена по 7500 грн./тонна, а гибридные – по 8500 грн./тонна. Разница невелика. При этом себестоимость выращивания последних на 30% выше.

Или посмотрим на проблему еще с такой стороны: чтобы вырастить гектар семенника сахарной свеклы, необходимо затратить 3,5-4 тыс. грн. (семенник выращивается в течение двух лет: сначала маточная свекла, которая на зиму выкапывается, а затем уже собственно семена), а на гектар пшеницы – всего 300 грн. Неудивительно, что в головах иных руководителей свеклосовхозов рождается вопрос: "а не послать ли нам это семеноводство к такой-то бабушке?"

Вот тут бы и подключиться к схеме сахарным заводам, как об этом мечтает Николай Роик, и сказать свое веское слово по поводу того: быть семенам или не быть, а если быть, то каким. Это слово следовало бы подкрепить материально и, глядишь, у семеноводческих хозяйств проснулся бы интерес к выращиванию прогрессивного посевного материала.

И еще добавим. В последнее время в свеклосахарное семеноводство Украины вмешался фактор Крыма. Дело в том, что этот регион дает некоторый шанс выращивать семена свеклы безвысадочным способом, то есть с зимовкой маточной свеклы в почве. При удачном стечении погодных условий в этой зоне можно получать семена, себестоимость которых в 2-3 раза ниже обычных. Но даже в Крыму в среднем один раз в пять лет зимы бывают довольно суровыми, и тогда маточники вымерзают. Однако главная беда Крыма даже не в этом. Полуостров стал основной зоной семенного пиратства, где в погоне за высокой рентабельностью семена сахарной свеклы стали выращивать все кому не лень, не взирая на отсутствие государственных лицензий и не считаясь с качеством производимой продукции. Сегодня там есть много маточных площадей, засеянных не элитным материалом, а первой–третьей репродукциями.

Теперь более подробно о семенных заводах. Еще в советские времена перед ними ставилась задача довести стандарт готовых семян до уровня 90:90:90. То есть показатели их всхожести, однородности и одноростковости должны были равняться 90%. Надо сказать, что по части одноростковости и всхожести поставленная задача была выполнена, но с однородностью справиться так и не смогли: не позволяло установленное на семзаводах оборудование, изрядно устаревшее. Европейский же стандарт сегодня равен 95:95:95.

На украинских заводах из поступившего сырья умудряются получать до 80% готовых к севу семян, тогда как, согласно науке, высококондиционными растение формирует только 25% семян. Во всем мире семенные заводы конкурируют между собой именно в том, как эти 25% лучше извлечь и подготовить к севу. Мы же исповедовали (да и исповедуем поныне) другой подход: сеять все, что есть, с превышением в 3-5 раз нормы высева, а лишнее потом прорывать вручную. На эту технологию и были ориентированы наши семенные заводы.

По свеклосахарному профилю сейчас в Украине работают четыре завода: Тростянецкий, Лебединский, Бурынский – все в Сумской области, и Винницкий. На европейский уровень может претендовать только Тростянецкий: два года назад ассоциация "Ворскла", в состав которой этот завод входит, смогла привлечь деньги Мирового банка и технически перевооружить предприятие. Теперь в Тростянце говорят, что могут обеспечить хозяйства семенами любого качества в соответствии с их желанием, начиная от самого простого и дешевого (43 грн. за посевную единицу) до суперкондиционного – лучших гибридов, дражированного, со всхожестью более 95%. Его стоимость – 120 грн. за посевную единицу. 

В Виннице при семзаводе работает известный многим завод "Унисем", принадлежащий фирме КВС. Он располагает несколькими линиями, на которых осуществляется конечная обработка семян (дражирование и фасовка). Однако дражированные семена, помимо их высокой цены, требуют еще высоких агрофона и агротехники, что тоже сопряжено с затратами, поэтому спрос на них среди украинских сельхозпредприятий очень небольшой. Изготавливаются они и в Тростянце, и в Виннице только под заказ.

Подводя итог всему выше изложенному, можно лишь в очередной раз сказать банальную вещь: прежде чем приступать к возрождению сахарной отрасли в Украине, надо, как говорится, плясать от печки, т.е. возрождать семеноводческое хозяйство. В противном случае нас ждет участь северного соседа – России, которая практически уничтожила свою сахарную отрасль, импортируя в страну все больше и больше тростникового сахара-сырца. 

СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ПЕРСПЕКТИВЫ

Елизавета СВЯТКИВСЬКА, обозреватель

ФЕРМЕРСКОЕ ДВИЖЕНИЕ: ТИШЕ ЕДЕШЬ – ДАЛЬШЕ БУДЕШЬ

Что же такое фермерство в Украине? Это, можно сказать, хорошо забытое прошлое. Даже очень забытое, так как из реформированных коллективных сельхозпредприятий (согласно прошлогоднему Указу Президента Украины) меньше всего крестьян пожелало организовать фермерские хозяйства – всего 7% общего количества вновь созданных сельхозпредприятий. Даже десятилетнее существование современного фермерского движения не смогло доказать эффективность такой формы хозяйствования. Но действительно ли это так? Неужели стремление быть хозяином на своей земле не по душе украинскому крестьянину? Президент Ассоциации фермеров и землевладельцев Украины (АФЗУ) Иван ТОМИЧ и исполнительный директор АФЗУ Николай БАРАБАШ абсолютно не согласны с таким утверждением. Несмотря на то, что в следующем полугодии они прогнозируют снижение темпов развития фермерства, твердо убеждены – будущее сельского хозяйства за фермерами и частными землевладельцами.
ФЕРМЕРСКОЕ ДВИЖЕНИЕ
Фермерское движение богато и спадами, и подъемами. Правда, бурный рост фермерских хозяйств наблюдался только в 1991-1992 гг., тогда как в 1997-1999 гг. был застой – количество хозяйств неизменно находилось в пределах 35,5-36 тысяч. При этом значительный спад произошел в 1997-1998 гг. – около 800 фермерских хозяйств за этот период прекратили свое существование. В положительную сторону ситуация изменилась только в первом полугодии этого года. После реформирования КСП появилась тенденция к росту фермерских хозяйств. С декабря 1999 г. их количество увеличивалось и на сегодня зарегистрировано 37,1 тысячи хозяйств. В то же время И. Томич считает, что на самом деле фермеров уже 40 тысяч, просто не все еще зарегистрированы, и что в Ассоциации есть данные, которые подтверждают эту цифру.

Справка. Ассоциация фермеров и землевладельцев Украины как общественная организация была основана Учредительным съездом фермеров 15 февраля 1991 г. представителями 20 областей Украины, но тогда она именовалась – Ассоциация фермеров Украины. Сегодня свои структуры АФЗУ имеет во всех областях и Автономной Республике Крым. Приблизительно в 400 районах действуют местные территориальные организации, но не все из них зарегистрированы в соответствующих органах. При АФЗУ создано 11 комитетов, координирующих работу в разных направлениях, в частности, по земельной реформе, защите прав фермеров, работе с молодежью и т.д. При Ассоциации созданы две коммерческие структуры – "Экспо-центр" и бизнес-центр "Господар". В ближайшее время планируется создание профильных комитетов Ассоциации, а именно: картофелеводов и овощеводов. По данным Государственного комитета статистики, на 1 апреля 2000 г. количество фермерских хозяйств в Украине составляло 36,4 тысячи юридических лиц, что на 0,5 тыс. хозяйств больше, чем было в начале года. За счет аренды земельных паев уже действующими фермерскими хозяйствами и создания новых фермерских хозяйств на базе реформированных КСП происходит укрупнение хозяйств. В пользовании у фермеров находится 1,43 млн. га сельскохозяйственных земель, из которых пахотные земли составляют более 1,3 млн. га. В среднем по Украине на отчетный период на одно фермерское хозяйство приходилось по 39 га сельхозугодий, в т.ч. пашни – 36 га. Средние размеры фермерских наделов колеблются от 5-7 га в Закарпатской и Черновицкой областях до 128 га – в Ривненской.

Если же смотреть на качественный, а не количественный показатель, то в значительной мере он достиг того уровня, который, между прочим, прогнозировало руководство АФЗУ на своем X съезде в феврале этого года. Ассоциация предполагает, что средний размер фермерского хозяйства к концу года достигнет границ 45-62 га. Уже сегодня средний размер хозяйства составляет по сельскохозяйственным землям – 53 га, в т.ч. пахотным – 50 га. Так что, как считает И. Томич, до конца года фермеры достигнут прогнозируемого уровня. 

Кроме того, по данным АФЗУ, в обработке у фермерских хозяйств появляются качественно лучшие земли (без учета арендованной земли). Таких земель в начале года было около 1 млн. га, а сегодня – 1,8 млн. га. И с учетом взятой в этом году земли в аренду – 3,3-3,4 млн. га, в обработке у фермеров ныне находится более 10% пахотных земель в Украине.

Анализируя причины роста фермерских хозяйств, И. Томич назвал главный мобилизирующий фактор – изменение налоговой политики, а именно: переход на единый фиксированный сельскохозяйственный налог. Вторым основным фактором он выделил структурный, а именно: Указ Президента Украины от 3 декабря 1999 года. Организационные изменения в АПК отразились на деятельности фермеров. На базе реформированных КСП создавались фермерские хозяйства, что и послужило увеличением количества фермеров, о котором шла речь выше. Вместе с тем, АФЗУ рассчитывала, что количество фермерских хозяйств, как и земель в их обработке, будет больше. Но обманулись фермеры в своих ожиданиях. В первую очередь потому, считает президент АФЗУ, что кроме серьезного толчка, который дал Указ Президента, и благоприятных предпосылок в налоговой политике, не произошло главного: комплексного обеспечения аграрной реформы. А именно, не была продуманна финансово-кредитная политика АПК, материально-техническая, политика рынков сбыта и производства сельхозпродукции. А так как реформирование еще не задело эти сферы, то и не оправдались надежды, возлагаемые фермерами на реформу. И не только ими. 

ФЕРМЕРЫ ВЧЕРА И СЕГОДНЯ
Когда речь заходит о фермерах, то часто повторяется одна мысль, что в 1991-1992 годах стать фермером было гораздо легче, чем сейчас. Но И. Томич опровергает это мнение: "Необходимо открыто сказать обществу, что за все 10 лет фермерство практически не имело никаких льгот. Не надо друг друга обманывать. Мы говорим, что фермеры начали работать благодаря льготам. Назовите, пожалуйста, какие льготы они имели в 1991, 1992... 1994 годах. То, что они на 3 года освобождались от уплаты налога, это была декларация. Когда внесли изменения в налогообложение выпала и эта "льгота". Словом, льгот как таковых и не было. Незначительная часть хозяев получила кредиты через Фонд поддержки крестьянских (фермерских) хозяйств и кооперативов по производству сельхозпродукции, а в целом, для решения проблем фермерского движения это была одна сотая процента потребности. Сколько за 10 лет предоставили льготных кредитов финансово-кредитная и банковская системы? Что было сделано для фермеров? При подсчете – относительно льгот – почти ничего как в 1991 г., так и в 2000 г. Но вот экономическая среда 1991 и 2000 годов – разная. В 1991 г. не было такого диспаритета цен между промышленной и сельскохозяйственной продукцией. Сегодняшняя экономическая среда намного жестче, особенно в последние 2-3 года. Фермерство сразу отреагировало тем, что количество хозяйств начало уменьшаться. Если сравнивать фермеров, которые начинали в 1991 г. и тех, кто начинает в 2000 г., то они разные по профессиональному составу и подходу к хозяйствованию. В целом, первые фермеры – это были лидеры высокой пробы, которые знали, куда они идут и ощущали будущее развития аграрного сектора в сторону частной собственности, свободного рынка, демократизации общества. Позднее на этот железнодорожный состав начало запрыгивать много тех, кто предполагал, что сразу получит большие доходы. Когда же увидели, что надо работать лопатой, а финансов на этой лопате не так уж и много, то начали спрыгивать с этого поезда. И сегодня есть много руководителей предприятий, которые заскакивают в этот железнодорожный состав. Но они, обремененные опытом работы в кресле руководителя КСП, не знают об ответственности, которую надо на себя брать, будучи фермером, собственником". 

КРЕДИТОВ МЫ НЕ ПОЛУЧАЛИ
В правительстве называют цифры кредитных ресурсов, которыми были профинансированы сельскохозяйственные товаропроизводители. Но в структуре получения кредитных ресурсов доля фермеров очень мала. По предварительным оценкам АФЗУ, кредиты получило – внимание! – одно фермерское хозяйство из 75, а льготный кредит – только каждое 200 хозяйство. По словам И. Томича, есть области (в частности Одесская), где свыше 4 тыс. фермеров и только несколько из них получили кредитные ресурсы. Можно сделать вывод, что кредиты получили крупнотоварные производители и частные компании, которые арендуют по несколько тысяч гектаров земли.

По мнению И. Томича, отсутствие необходимой законодательной базы стало причиной того, что коммерческие банки кредитовали фермеров крайне мало. "В основном банки только делали вид, что кредитуют АПК. Но реально с агропромышленным комплексом они не работали. Фермеры готовили документацию для получения кредитов, однако банки требовали все новые и новые документы. Как следствие, в текущем году большинство фермеров используют собственные ресурсы". 

Можно сказать, что постоянные неувязки в законодательстве и служат причиной того, что у всех создается впечатление бега по кругу, так как все время оказываемся на повороте. Наше законодательство переполнено несогласованностями, противоречиями и даже парадоксами. Так что нет ничего удивительного, что аграрная реформа у нас идет окольными путями. Но вернемся к фермерам.

Президент АФЗУ считает, что в дальнейшем, если не будет четко сформированной финансово-кредитной системы в сельском хозяйстве (кратко– и долгосрочного кредитования под конкретные целевые программы), то о перспективах развития говорить сложно. 

Как отмечает И. Томич, в прошлом году по отношению к фермерам произошли изменения и в материально-технической политике государства. А проявилось это в том, что фермеры, по сравнению с общественным сектором, получили в 5 раз меньше матресурсов. Ныне ситуация еще сложнее. В этом году, по сравнению с прошлым, фермеры получили в 4,7 раза меньше льготных тракторов и комбайнов из Госрезерва, предусмотренных постановлением правительства. Также, по сравнению с прошлыми годами, они получили значительно меньше ресурсов на развитие семеноводства, племенного дела, средств защиты растений, минудобрений. Как следствие, АФЗУ предвидит прекращение роста фермерских хозяйств и даже их некоторое сокращение.

Ни для кого не секрет, что получение кредитов жизненно важно для сельскохозяйственного производства. Но особенностью нашего времени является то, что значительная часть хозяйств, не имея ресурсов, собирает урожай на уровне 15-20 центнеров с гектара. Они работают только за счет ренты №1 – природного фактора: солнца, земли, труда. "Мы не будем иметь нормального, рентабельного производства сельскохозяйственной продукции, – считает И. Томич, – до тех пор, пока не начнем вносить соответствующий капитал в это производство".

Но это тема отдельного разговора, в котором детально стоит рассмотреть необходимость рынка земли и возможности ее залога.

СРАБОТАЛА ТОЛЬКО ПЕРВАЯ ЧАСТЬ УКАЗА

На президентский Указ от 3 декабря фермеры смотрят прагматично и, как заметил И. Томич, переживают за то, что он несет в себе много формализма. По его словам, первая часть Указа, организационная, сработала, а комплексное обеспечение не состоялось. Во втором полугодии АФЗУ прогнозирует, что обороты обеспечения еще больше замедлятся. К тому же организационные изменения идут далеко не просто, как декларируется чиновниками. Если сравнивать первый квартал, то достаточно эффективно шла трансформация КСП, а уже в июне–июле темпы приостановились. Стали появляться многочисленные жалобы на нежелание на местах реализовывать Указ. Такие факты И. Томич приводил по всем регионам Украины: "Многие не могут выйти из реформированного КСП со своим земельным и имущественным паем, ибо создаются препятствия административными методами". 

Ситуация обостряется, в особенности ныне, из-за того, что крестьяне не могут сдать имущественный пай в аренду фермерам. Вместе с тем, очевидной будет перспективность фермерских методов ведения хозяйства. И. Томич уверен, что очень скоро об этом будут свидетельствовать конкретные результаты фермеров, а именно валовое производство зерна и другой сельхозпродукции, в частности мяса и молока. Кстати, АФЗУ прогнозирует, производство ранних зерновых по Украине, без кукурузы и гречки, ниже уровня прошлого года. "По имеющимся материалам мы уже официально можем говорить, что этот показатель составит максимум 19 млн. тонн зерна", – сказал И. Томич.

Справка. Согласно предварительным прогнозам специалистов АФЗУ, в 2000 г. валовый сбор зерновых культур в фермерских и личных подсобных хозяйствах Украины возрастет в 2 раза и достигнет около 8 млн. тонн. Такой рост производства зерновых ожидается, прежде всего, за счет расширения земельных участков, находящихся в пользовании фермеров, и в результате реформирования аграрного сектора. В текущем году фермеры начали сокращать посевы под подсолнечником и сахарной свеклой.

Если же докапываться до причин, обостряющих отношения между фермерами, региональными властями и руководителями новоиспеченных на базе КСП предприятий, то в первую очередь следует упомянуть тот факт, что свыше 70% руководителей КСП остались председателями реформированных хозяйств. Говорить об эффективности этих сельхозпредприятий, по мнению президента АФЗУ, нет необходимости, но очевидно, что работать по-новому они не будут. То есть ситуация в этих хозяйствах к концу года не будет отличаться от прошлогодней. Если же говорить о фермерских хозяйствах, то уже сегодня И. Томич предвидит: "Более 90% фермеров рассчитаются за аренду земель". Он убежден, что эффективность ведения фермерского хозяйства за 10 лет существования этого движения уже доказана хотя бы тем, что фермеры имеют почти стопроцентную прибыльность. 

Еще одна причина противостояния между собственниками земельных и имущественных паев и руководителями новообразованных частных хозяйств состоит в том, что реальный собственник, имеющий право на земельную и имущественную часть, хочет получать доход с этого имущества, тогда как руководитель, как правило, не может или не хочет обеспечить такой доход. Как следствие этого противоречия – земля начинает двигаться. Если Галилео Галилей твердил, что она "вертится", то сегодня можно утверждать, что она все же "движется". Несмотря на многочисленные жалобы селян, сетующих на невозможность забрать свои законные земельные и имущественные паи и передать их в аренду более эффективному хозяину. Если в районе знают, что конкретный фермер платит арендодателям за земельный пай уже 2-3 года, то сюда и движутся земельные паи. Кстати, фермеры давно арендуют землю и делали это еще задолго до Указа Президента Украины. Собственно они и выступали инициаторами аренды земли. 

Беспокоят сегодня Ассоциацию и антиреформаторские силы, которые, по словам И. Томича, "перекрашиваются, маскируются, но оказывают сопротивление реализации реформы". В связи с этим по инициативе районных фермерских ассоциаций на совете АФЗУ 8 июня этого года принято решение о созыве всеукраинского сбора лидеров фермерского движения, который состоится 20 сентября в Киеве. На этом съезде, по словам президента АФЗУ, будет проанализирован опыт аграрной реформы и рассмотрена перспектива развития АПК. Ассоциация намерена внести предложения по улучшению и стабилизации аграрного рынка. Фермеры считают, что Украине стыдно говорить о том, что страна закупает овощи в Голландии. И тем более обидно, что практически все регионы закупают зерно. "Мы импортировали сахар, который раньше был стратегическим продуктом для Украины, и она гордилась этим в мировом масштабе,– отмечает И. Томич. – Сегодня мы уже завозим и сахарный тростник, и даже сахар. Это уже большая проблема для аграрной страны. Как следствие, крестьяне остаются одним из беднейших слоев населения Украины. Но село является тем локомотивом, который обеспечивает сохранение культурных и духовных ценностей, и об этом нельзя забывать".

Именно поэтому 30 августа 1998 г. АФЗУ начала акцию "Без крестьянина нет государства, без фермера – будущего". Сегодня она проходит во многих регионах. В июле этого года такая акция состоялась в Новобужском районе Николаевской области, где почти 1,5 тысяч собственников земельных паев приняли участие в пикетировании местной райгосадминистрации по поводу блокирования Указа Президента. Акцию поддержали не только фермеры, их в районе около 100, а также больше 1000 собственников земельных паев. Людей интересует их земля, утверждает И. Томич, они не хотят, чтобы ею пользовались просто так. 

На последующие указы Президента, в частности, по формированию инфраструктуры аграрного рынка, фермеры опять-таки смотрят практично, а не декларативно. Для того, чтобы инфраструктура заработала, необходимо выяснить, кому она нужна. Инфраструктура необходима товаропроизводителям, фермерам, частным собственникам. И следует, прежде всего, выяснить у них, что необходимо сделать, чтобы сформировать эту инфраструктуру. "Мы уже десятилетиями проходили школу принятия решений с верхов, которые определяли методы обеспечения аграрного сектора, – говорит И. Томич. – Если эта инициатива идет не снизу и не создаются соответствующие условия, то такая инфраструктура никому будет не нужна. В этом контексте обслуживающую сельхозкооперацию можно рассматривать как спасательный круг в экономическом водовороте на рынке сельхозпродукции".

Правда, как считает И. Томич, и она (т.е. сельхозкооперация) в целом не сработала. Если оценивать товарные потоки, которые идут через сельхозкооперативы, то этот показатель определяется сотыми-тысячными процента в общем товарообороте государства. "Мы можем называть различные объекты создания инфраструктуры: и агроторговые дома, и биржи, а давайте проанализируем в цифрах, как они конкретно работают для товаропроизводителя. Пока не определим, почему не работает сельхозкооперация, налоговая политика, финансово-кредитная, правительственная поддержка, образовательные программы и так далее – говорить о формировании инфраструктуры рынка рано. Сегодня этот рынок дикий, не прогнозируемый, анархичный. Правительству приходится все время тушить пожар там, где он возникает. Мы бы хотели, чтобы политика государства по отношению к сельскому хозяйству была стабильной и прогнозируемой" – подытоживает И. Томич. 

ФЕРМЕРЫ УЖЕ НЕ НОВЫЕ КУЛАКИ

По мнению Николая Барабаша, в последнее время в лучшую сторону изменилась "философия фермерского развития". Хотя 70 лет советской власти и не прошли даром. Обучение коллективной форме труда воспитало у людей ощущение коллективизма, а чувства индивидуального притупились. Но так как фермеры сегодня выполняют много социальных функций на селе, отношение к ним меняется. Фермеры помогают школам, детским садам, больницам, одиноким односельчанам, в строительстве церквей и т.д., тем самым ломая сложившиеся негативные стереотипы.

Как заметил Н. Барабаш, в ходе реформирования КСП в областные управления сельского хозяйства поступило 50 тысяч заявлений-жалоб относительно неправомерных действий руководителей КСП в процессе реформирования хозяйств. О чем это говорит? Да о том, что людям нужна земля и они хотят ее получить на законных основаниях. Это еще один фактор того, что действительно произошло изменение психологии людей, изменилось их отношение к фермерам. Вместе с тем, крестьяне еще боятся, ибо нет наработанной производственной базы, а они привыкли работать коллективно. К тому же нет кредитов, нет ресурсов, нет… Однако фермерам верят, фермерами становятся, и это движение поддержали не только крестьяне, но и профессора, академики и директора научных институтов. Хотя специальное образование имеют немногие фермеры. Есть и такие, которые вообще не имеют образования, а хозяйство ведут хорошо. По словам Н. Барабаша, необходимые знания они могут приобретать в соответствующих центрах для стажировки, обучения и переподготовки, с которыми сотрудничает АФЗУ. Занятия проходят в основном в зимний период. 

Заканчивая, хочется еще раз подчеркнуть, что фермерское движение имеет много позитивных сторон, несмотря на "тихие" темпы развития. Но одной из главных побед фермеров можно назвать то, что они сумели завоевать уважение односельчан. Все реже встречаются случаи, когда озлобленные соседи разрушают их хозяйства. Сегодня, когда фермеры берут на себя еще и функции социальной защиты на селе, их уже не рассматривают как новых кулаков.

Наличие фермерских хозяйств на 1 апреля 2000 г.

Количество зарегистрированных хозяйств
Площадь переданных земель, га
В среднем на одно хозяйство, га
Справочно; было на 1.04.1999 г.



с/х угодий
в т.ч. пахотных земель
с/х угодий
в т.ч. пахотных земель
Количество хозяйств
Площадь с/х угодий, га








всего
На одно хозяйство

УКРАИНА
36353
1429725
1323129
39,3
36,4
35 254
1050936
29,8

АР Крым
1 400
34727
30541
24,6
21,8
13,53
29328
21,7

Винницкая
865
32272
30943
37,3
35,8
813
21768
26,8

Волынская
504
9064
8286
18
16,4
503
8778
17,5

Днепропетровская
2876
194667
190917
67,7
66,4
2728
103668
38

Донецкая
2112
88807
79440
42
37,6
2152
66525
30,9

Житомирская
399
27046
22317
67,8
55,9
363
7237
19,9

Закарпатская
1408
7082
6560
5
4,7
1374
5880
4,3 

Запорожская
2013
119075
114973
59,2
57,1
1761
91518
52

Ивано- Франковская
599
15853
14202
26,5
23,7
609
10974
18

Киевская
1139
41151
36489
36,1
32
1095
27918
25,5

Кировоградская
1996
108777
105567
54,5
52,9
1 940
98234
50,6

Луганская
1461
80510
69513
55,1
47,6
1 392
70495
50,6

Львовская
1132
25332
22079
22,4
19,5
1 172
24781
21,1

Николаевская
4184
112961
106975
27
25,6
4140
103670
25

Одесская
4730
93061
86273
19,7
18,2
4226
80322
19

Полтавская
1321
56973
53685
43,1
40,6
1433
49727
34,7

Ривненская
476
61144
50230
128,5
105,5
439
9760
22,2

Сумская
783
29916
28414
38,2
36,3
817
28579
35

Тернопольская
688
18813
18084
27,3
26,3
753
16251
21,6

Харьковская
1131
83758
75355
74,1
66,6
1106
45558
41,2

Херсонская
2936
116919
106721
39,8
36,3
29,12
96129
33

Хмельницкая
595
28186
25312
47,4
42,5
561
17884
31,9

Черкасская
570
23029
21595
40,4
37,9
552
15090
27,3

Черновицкая
591
4425
3883
7,5
6,6
590
3442
5,8

Черниговская
444
16177
14775
36,4
33,3
470
17420
37,1

КОМПАНИИ

Сергей ПОНОМАРЕВ, журналист

ОАО "ИНТЕРРЫБФЛОТ": ПОРТРЕТ КОМПАНИИ НА ФОНЕ РЫНКА

С начала 90-х годов украинская рыбная отрасль оказалась в сложном положении, которое усугублялось ее спецификой, связанной с постоянными валютными затратами и длительным циклом производства. Кроме того, с момента распада СССР все действующие лицензии на право лова рыбы в зонах иностранных государств перешли в распоряжение России. Украинским рыбакам пришлось заново устанавливать международные связи и заключать межправительственные соглашения. Возник и ряд трудностей экономического характера: астрономические цены на топливо и материальное снабжение, неблагоприятная для отрасли налоговая политика и т.п.

Ситуация осложнилась тем, что получать, как в былые времена, от государства дотации или кредиты на приемлемых условиях в обстановке общеэкономической депрессии стало нереально. В результате в течение нескольких лет объемы вылова океанической рыбы сократились примерно на 2/3, а из всего состава украинского рыб-флота в море могли выйти лишь 30-50 судов. Остальные простаивали в ожидании ремонта (основная часть промыслового флота имеет возраст 20-25 лет; потребность промыслового флота Украины в новых судах составляет около 350 единиц) или же судовладельцы не имели средств на закупку снабжения и топлива для рейса.

Все это привело к резкому снижению количества рыбы и морепродуктов на прилавках магазинов и к росту цен на них. Если в 1987-1990 гг. в среднем за год житель Украины потреблял 18,5 кг рыбы, то в 1997-1998 гг. этот показатель сократился до 4,8 кг. Согласно данным Государственного информационно-аналитического центра мониторинга внешних товарных рынков "Держзовнишинформ", в 1999 г. общий объем вылова рыбы и добычи морепродуктов в Украине составил 338,8 тыс. тонн. По сравнению с 1998 г. объем вылова рыбы сократился на 13,2%, тогда как объем добычи морепродуктов увеличился на 42,5%.

Образовалась свободная рыночная ниша, которая быстро заполнилась за счет поставок мороженой рыбы из скандинавских, балтийских стран и из России. Из Норвегии, Дании, Исландии везут в Украину: сельдь, северную скумбрию, лосося, камбалу, салаку, мойву. Дальний Восток поставляет минтай и сельдь. По информации "Держзовнишинформа", общий объем импорта рыбы в Украину в 1999 г. составил 165,9 тыс. тонн. За последние пять лет объемы импорта выросли с 103,5 тыс. тонн в 1995 г. до 243 тыс. тонн в 1998 г. (максимальный объем импорта за период с 1995 по 1999 год).

Сегодня столовая рыба – это дорогой импортный товар. Украинские суда вынуждены ловить в основном  сардинеллу, сардину и скумбрию, которые используются как сырье для рыбных консервов. Постепенно требования украинского потребителя к качеству товара снижаются, и главным фактором выбора становится цена.

Несколько иначе обстоят дела с рыбными консервами. В этом случае украинский потребитель остается патриотом, никакие импортные деликатесы не могут сравниться по вкусу с украинскими консервами из свежей рыбы, изготовленными прямо в океане на борту судна. В первой половине текущего года общий объем вылова рыбы и добычи морепродуктов составил в Украине около 130 тыс. тонн, причем почти половина этого количества приходится на севастопольские предприятия.

Украинский рынок рыбных товаров более других продуктовых рынков связан с валютой. По-прежнему более половины рыбопродукции закупается в ближнем и дальнем зарубежье. А это значит, что мы вынуждены оплачивать то инфляционное ожидание, которое импортер закладывает в цену, чтобы застраховаться от последствий валютных кризисов.

В последнее время предпринимается ряд попыток реанимировать добывающие предприятия отрасли (например, бывшее севастопольское предприятие "Атлантика"). Связаны они в основном с реорганизацией производства, в результате которой работоспособные суда получают возможность выхода на промысел. Такой вариант, несомненно, с позитивным результатом, имеет свой минус – основная часть улова остается за пределами Украины. За счет средств, полученных от реализации рыбной продукции прямо на промысле, оплачиваются эксплуатационные расходы: топливо, продукты для экипажа, морские и портовые сборы. 

Все реже в последнее время попадает на стол украинского покупателя продукция акционерной рыболовной компании "Антарктика", расположенной в Одессе. В "полузатопленном" состоянии пребывает одно из некогда богатейших рыбопромысловых объединений "Керчьрыбпром". Причина  традиционная – стареющий флот и отсутствие оборотных средств.

В условиях недостаточности собственных источников развития руководители некоторых предприятий связывают надежды на возрождение производства с господдержкой: предоставлением спецрежима инвестирования, налоговых льгот и т.п. Однако прежние успешные принципы управления сегодня уже не срабатывают. И на этом фоне особого внимания заслуживает опыт тех украинских рыбопромысловых компаний, которые находят свое место на рынке.

Одной из таких можно считать севастопольское  ОАО "Интеррыбфлот". Компания основана в 1994 году как торговое предприятие, специализирующееся на импорте рыбопродукции. Всего лишь за год работы компания превратилась в производственно-коммерческое объединение – Международную рыбопромышленную корпорацию "Интеррыбфлот – Юг" и заняла устойчивую позицию на рынке Украины. Именно тогда был сделан первый шаг от торгово-посреднических операций к организации собственного производства. На прилавки магазинов впервые поступили рыбные консервы с торговой маркой компании. Заработанные средства руководство предпочитало инвестировать в развитие производства. Кроме этого, в составе "Интеррыбфлота" была создана финансовая компания "Рыбинвестброк", осуществляющая доверительное управление пакетами акций нескольких  крупных предприятий  Крыма и Украины. 

Сегодня "Интеррыбфлот" – это многопрофильная корпоративная структура. В ее состав входят одиннадцать предприятий и торгово-производственных фирм, ведущих самостоятельную хозяйственную деятельность и связанных единым технологическим процессом. Организована региональная торгово-сбытовая сеть с собственными складами, холодильниками и магазинами. Филиалы и представительства размещены во всех крупных областных городах Украины, в Киеве и Москве. 

Бизнес компании охватывает промысел и переработку рыбы и морепродуктов в различных районах мирового океана, морские грузоперевозки, производство орудий лова, оптовую и розничную торговлю продуктами питания. Среднегодовой суммарный объем выпуска компанией свежемороженой рыбы, консервов, муки и жира составляет около 40 тыс. тонн, а оборот около 25 млн. USD. На долю "Интеррыбфлота" приходится половина общего объема производства в Украине рыбных консервов и до 20% объема производства мороженой океанической рыбы. На внутреннем рынке в числе основных заказчиков – Министерство обороны Украины и Государственный резерв.

Продукцию "Интеррыбфлота" также знают в России, Туркменистане, Казахстане, Беларуси, Грузии и даже в африканских странах. Проводится подготовка к заключению контрактов с партнерами из Дании и стран Балтии. В перс-пективе планируется создание собственной сбытовой сети за рубежом. 

Компания эксплуатирует пять крупных промыслово-перерабатывающих судов (в том числе три плавучих консервных завода) и два транспортных судна.  Добывающие суда ведут промысел в Центрально-Восточной Атлантике у побережья Мавритании и производят высококачественные рыбные консервы. Отходы используются для производства рыбной муки и технического жира. Частично рыбный улов замораживается в промысловых условиях, по поступлению на берег рыба реализуется в свежемороженом виде. Транспортный флот общей грузоподъемностью более 7 тыс. тонн осуществляет перевозку рыбы и консервов на береговые склады, доставляет снабжение на промысловые суда, выполняет попутные коммерческие грузоперевозки.

На плавучих заводах производят консервы из скумбрии, ставриды, сардины, сардинеллы с добавлением масла. Благодаря успешному сотрудничеству с другими украинскими предприятиями появилась возможность расширить ассортимент продукции за счет консервов из черноморской и  прудовой рыбы. После вхождения в 1995 г. в состав ОАО "Интеррыбфлот" Никопольского рыбокомбината в магазинах компании появились балычные изделия, копченая, соленая и вяленая рыба.

Как особое достижение в компании отмечают возрождение крилевых экспедиций к берегам Антарктиды. Консервы "Мясо криля натуральное" известны в Украине и в Российской Федерации. "Интеррыбфлот" является сейчас практически единственным поставщиком этих консервов на рынки стран СНГ. Эта продукция обладает высокими вкусовыми качествами, удостоена диплома II степени на Международной специализированной выставке-ярмарке "Чистое питание-99" в Киеве, имеет отличительный знак "Высшая проба" среди других национальных продуктов Украины.

В подобных отечественных и зарубежных выставках компания принимает участие регулярно. Этим летом продукция "Интеррыбфлота" – консервы из мяса криля и океанической рыбы – были представлены на Международной специализированной выставке "Инрыбпром-2000" в Санкт-Петербурге. В этой экспозиции демонстрировались также технические новинки в области производства орудий лова, разработанные еще одним из структурных подразделений ОАО "Интеррыбфлот" – предприятием "Техрыба". Зарубежных партнеров заинтересовали поставки консервов и сырья для их производства (мороженой рыбы). По итогам переговоров были подписаны протоколы о намерениях с несколькими крупными российскими заводами и фирмами, специализирующимися на торговле рыбными товарами. 

После участия в выставке наметился ряд крупных стратегических проектов. В первую очередь они связаны со строительством нового промыслового судна и с организацией собственного берегового консервного производства. Реализация этой стратегии потребует привлечения значительных финансовых ресурсов. Поэтому руководство компании намерено проводить политику диверсификационного роста, которая обеспечит использование возможностей, открывающихся за пределами отрасли. Определен возможный сектор рынка – продукты питания, а выбор самих рынков сбыта предоставлен на усмотрение руководства структурных подразделений компании. Такой подход позволяет накопить ресурсы для финансирования принятой стратегии развития. Начало этому процессу было положено еще в 1998 г. с созданием фирменного торгового предприятия "Кратон", специализирующегося на оптовой и розничной торговле продуктами питания. Сегодня его среднегодовой оборот составляет 1,5 млн. USD. Предприятие  представляет собой торговый комплекс из 22 складов-магазинов, организованных по типу супермаркетов. 

Планируется также реализовать идею производства плодоовощных консервов, развернуть торговлю овощами и фруктами. Этот проект предполагается осуществить на базе севастопольского предприятия "Севплод-овощ", работающего в составе компании. Сбыт продукции ориентирован в первую очередь на  санаторно-курортную зону Крыма. 

В рамках диверсификационной политики "Интеррыбфлот" готов предложить потенциальным партнерам свои услуги в качестве дистрибьютора по продвижению на рынок Украины любой пищевой продукции. Руководство считает, что главный ресурс компании – это высококвалифицированные менеджеры и специалисты.

Динамичное экономическое развитие позволяет "Интеррыбфлоту" принимать участие в различных благотворительных акциях. Компания регулярно выделяет средства на поддержку детских учреждений Севастополя, финансирует восстановление украинских памятников архитектуры, выступает спонсором проведения детских спортивных мероприятий. За шесть лет деятельности компания "Интеррыбфлот" составила серьезную альтернативу государственному сектору рыбного бизнеса, продемонстрировав новый подход в украинской практике хозяйственного управления.

ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО

ЗАКОНОДАТЕЛЬНЫЕ И НОРМАТИВНО-ПРАВОВЫЕ АКТЫ, ПРИНЯТЫЕ В ИЮЛЕ 2000 ГОДА ВЕРХОВНОЙ РАДОЙ И КАБИНЕТОМ МИНИСТРОВ В ОТНОШЕНИИ АГРОПРОМЫШЛЕННОГО КОМПЛЕКСА СТРАНЫ

Закон Украины "О внесении изменений и дополнений в Закон Украины "О налоге

на добавленную стоимость" (13 июля 2000 г.)

Согласно принятым изменениям до 1 января 2001 г. вводится мораторий на уплату НДС сельскохозяйственными товаропроизводителями с операций по продаже товаров (работ, услуг) собственного производства, включая продукцию (кроме подакцизных товаров), изготовленную на давальческих условиях из собственного сельскохозяйственного сырья, за исключением операций по продаже перерабатывающим предприятиям молока и мяса живым весом. Данное положение действует в том случае, если сумма, полученная от продажи сельхозпродукции собственного производства и продуктов ее переработки за предшествующий отчетный (налоговый) год, составляет не меньше 50% общей суммы валового дохода предприятия.

Для новообразованных сельскохозяйственных предприятий разных форм собственности удельный вес сельскохозяйственной продукции в общей сумме валового дохода предприятия в текущем году определяется по данным отчетного периода. Указанные средства остаются в распоряжении сельскохозяйственных товаропроизводителей и используются ими на приобретение материально-технических ресурсов производственного назначения. В случае нецелевого использования средств, они взимаются в Государственный бюджет Украины в бесспорном порядке.

По предварительным подсчетам специалистов, Закон окажет финансовую поддержку сельхозпроизводителям на сумму около 500 млн. грн., а также позволит снизить количество бартерных операций в агросекторе экономики и вывести сбыт продукции из теневого оборота. Объем НДС, который платят аграрии, оценивается в 700 млн. грн. в год.

Постановление Кабинета Министров Украины "О механизме регулирования импортных поставок сахара-сырца тростникового в 2000 году"

(№1043 от 4 июля 2000 г.)

Данным постановлением установлен режим лицензирования импорта сахара-сырца тростникового (код в соответствии с ТН ВЭД 17.01.11) в 2000 г. в объеме 260 тыс. тонн по ставке ввозной таможенной пошлины в размере 5% от таможенной стоимости товара, но не менее чем 5 EUR за одну тонну.

Министерствам агрополитики, финансов и экономики поручено разработать и утвердить Положение об условиях определения на конкурсной основе предприятий, которые будут осуществлять переработку сахара-сырца тростникового в пределах установленного объема.

Также оговорено, что Минэкономики по заявкам субъектов внешнеэкономической деятельности, согласованным с Минагрополитики, обеспечивает выдачу лицензий на импорт сахара-сырца в рамках установленной квоты со сроком действия до 1 сентября 2000 г.; а также каждую декаду Минэкономики будет подавать Государственной таможенной службе и Минагрополитики информацию о выданных лицензиях.

Гостаможслужба должна информировать ежемесячно Минэкономики и Минагрополитики об объемах импорта сахара-сырца субъектами внешнеэкономической деятельности, осуществленного согласно полученным лицензиям.

Постановление Кабинета Министров Украины

"Об утверждении программы "Этанол"

(№1044 от 4 июля 2000 г.) 

Документом утверждается программа "Этанол", которая предусматривает расширение использования этилового спирта как энергоносителя и сырья для промышленности.

Постановление Кабинета Министров Украины "О внесении изменений в постановление КМУ от 25.02. 2000 г. №398" (№1059 от 5 июля 2000 г.) 

Постановлением предусмотрено распространение действия постановления КМУ от 25 февраля 2000 г. №398 "О дополнительных мерах относительно кредитования комплекса сельскохозяйственных работ" (в редакции постановления Кабинета Министров Украины от 9 июня 2000 г. №935) на сахарные и свеклосеменные заводы, зернозаготовительные и зерноперерабатывающие предприятия.

В документе значится, что коммерческие банки будут предоставлять кредиты при наличии у заемщиков гарантированных условий для их погашения и откроют спецсчета: 

сельхозтоваропроизводителям для зачисления средств, которые направляются на погашение кредитов, финансирование комплекса сельскохозяйственных работ, оплату услуг страховых компаний и нотариальных контор, предоставленных им во время заключения кредитных соглашений;

сахарным и свекпосеменным заводам для обеспечения текущих расчетов, связанных со снабжением и переработкой сахарного сырья;

зернозаготовительным и эерноперерабатывающим предприятиям для закупки у сельхозпроизводителей зерна и его переработки.

Постановление Кабинета Министров Украины "О возмещении убытков, понесенных сельскохозяйственными товаропроизводителями вследствие майских заморозков в 2000 году" (№1126 от 13 июля 2000 г.) 

Постановлением предусмотрено выделение Совету министров Автономной Республики Крым и областным государственным администрациям средств в сумме 50 млн. грн. для частичного возмещения убытков, понесенных сельскохозяйственными товаропроизводителями вследствие майских заморозков в 2000 г. Распределение средств должно проводиться следующим образом: АРК – 2,2 млн. грн., Винницкая область – 3,1 млн. грн., Волынская – 2,2 млн. грн., Днепропетровская – 2 млн. грн., Донецкая – 5 млн. грн., Житомирская – 1,8 млн. грн., Запорожская – 0,6 млн. грн., Ивано-Франковская – 0,1 млн. грн., Киевская – 1,9 млн. грн., Кировоградская – 0,1 млн. грн., Луганская – 6,8 млн. грн., Николаевская – 3,2 млн. грн., Одесская – 0,8 млн. грн., Полтавская – 1,6 млн. грн., Ривненская – 3,2 млн. грн., Сумская – 0,7 млн. грн., Тернопольская – 0,1 млн. грн., Харьковская – 12,1 млн. грн., Херсонская – 0,2 млн. грн., Хмельницкая – 0,6 млн. грн., Черновицкая – 1,2 млн. грн. и Черниговская область – 0,5 млн. грн.

Министерству финансов поручено профинансировать затраты за счет резервного фонда КМУ. Местные органы власти должны до 30 декабря 2000 г. проинформировать Минфин, Минэкономики и Минагрополитики об эффективности использования средств, выделенных в соответствии с этим постановлением.

Постановление Кабинета Министров Украины "Об утверждении Положения о Государственном департаменте продовольствия" (№1118 от 13 июля 2000 г.) 

Утверждено Положение о Государственном департаменте продовольствия, в соответствии с которым Госдепартамент продовольствия (Госпрод) в границах своих полномочий организует выполнение законодательных актов, обобщает практику применения законодательства по вопросам, которые относятся к его компетенции, осуществляет систематический контроль за их реализацией, разрабатывает предложения относительно усовершенствования законодательства и вносит их на рассмотрение Минагрополитики.

Постановление Кабинета Министров Украины "О мероприятиях по усовершенствованию регулирования рынка зерна" (№1148 от 20 июля 2000 г.)

Данным постановлением Министерству аграрной политики поручено усилить контроль за движением товаропотоков зерна пшеницы и других зерновых культур и принять меры к усилению требований относительно условий аккредитации товарных бирж, на которых проводится торговля государственной сельхозпродукцией, заключаются договора на поставку материально-технических ресурсов, осуществляется реализация сельхозпродукции, полученной в счет налоговой и другой задолженностей, а также заключение и регистрация экспортных контрактов, предусмотрев, в частности, в 15-дневный срок утверждение порядка предоставления товарной бирже вывода о ее соответствии требованиям относительно предоставления услуг по заключению указанных соглашений.

Минагрополитики совместно с Национальной ассоциацией бирж предписано ежемесячно подавать правительству перечень товарных бирж, которые получили вывод об их соответствии указанным требованиям; каждую неделю информировать Кабмин об объемах зерна и ценах по заключенным и зарегистрированным на этих биржах соглашениям.

Постановление Кабинета Министров Украины "О внедрении залоговых закупок зерна у сельскохозяйственных товаропроизводителей" (№1141 от 21 июля 2000 г.)

Согласно документу Государственная акционерная компания "Хлеб Украины" выступает госагентом по обеспечению государственной залоговой закупки зерна. ГАК "Хлеб Украины" обеспечивает хранение зерна, полученного путем залоговых закупок, через ответственных хранителей на конкурсной основе. Закупка зерна у селхозпроизводителей осуществляется по залоговым ценам, которые ежегодно устанавливаются Кабинетом Министров с гарантией им права использования этого зерна в сроки, предусмотренные соглашениями, но не более восьми месяцев со дня его поступления в элеваторноскладские помещения заготовительных предприятий при условии возмещения товаропроизводителями этим предприятиям стоимости хранения зерна.

Правительство ежегодно до 1 сентября по представлению ГАК "Хлеб Украины", согласованному с Минагрополитики, Минэкономики и Минфином, устанавливает на следующий год залоговые цены и объем закупок по ним зерновых и зернобобовых культур. Залоговая цена должна возмещать прогнозированные нормативные расходы на производство, транспортировку и хранение зерна на заготпредприятиях, а также обеспечивать минимальный уровень рентабельности.

На 2000 г. залоговые цены установлены на следующем уровне (зерно базисных кондиций, без учета НДС, грн./тонна): пшеница мягкая 3-го класса – 420, 4-го класса – 380, 5-го класса – 330; рожь группы "А" – 360, ячмень пивоваренный – 380, ячмень 1-го класса – 330, 2-го класса – 310 и кукуруза 1-го класса – 360.

Предприятия ГАКа в течение трех банковских дней осуществляют оплату зерна, поступившего в счет государственной залоговой закупки, со специального счета "Залоговая закупка зерна", исходя из залоговых цен за вычетом расходов, связанных с принятием, доработкой и хранением этого зерна согласно заключенным соглашениям. Расходы заготпредприятия, связанные с принятием, доработкой и хранением зерна, которое поступило в счет залоговой закупки, возмещаются путем перечисления заготпредприятием средств со специального счета "Залоговая закупка зерна" на текущий счет на основании документов, которые подтверждают стоимость предоставленных услуг.

Договорами залоговой закупки зерна предусматривается право сельхозпроизводителей в срок до 8 месяцев со дня поставки продать заложенное зерно по ценам, которые сложатся на биржевых торгах Украины, при условии возврата предприятиям ГАК "Хлеб Украины" средств, полученных от залоговой закупки зерна, и возмещения заготпредприятию расходов на его хранение в части, которая не была оплачена раньше.

Выплата процентов коммерческим банкам за пользование кредитами, полученными ГАК "Хлеб Украины" для залоговых закупок зерна, осуществляется в порядке, предусмотренном постановлением КМ Украины от 25 февраля 2000 г. №398 "О дополнительных мерах относительно кредитования комплекса сельскохозяйственных работ" (в редакции постановления КМУ от 9 июня 2000 г. №935).

Постановление Кабинета Министров Украины "О внесении изменений и дополнений в постановление КМУ №1288 от 17.08.1998 г." (№1151 от 24 июля 2000 г.)

Изменения и дополнения вносятся в постановление КМУ от 17 августа 1998 г. №1288 "Об утверждении Положения о механизме расчетов во время закупки сельскохозяйственной продукции и продовольствия для государственных потребностей и их реализации из государственных ресурсов через биржевой товарный рынок".

Если ранее при урегулировании спора между сторонами биржевого контракта требовалось участие полномочного представителя Государственной комиссии по вопросам организации биржевого сельскохозяйственного рынка при Кабинете Министров Украины, то теперь для разрешения вопросов достаточно арбитражных комиссий товарных бирж.

Товарные биржи, желающие получить статус уполномоченных на торговлю государственным, долговым и экспортным зерном, в дополнение к указанным ранее документам, должны предоставить: копию плана помещения биржи, справку о техническом и программном обеспечении биржи и справку технико-эксплуатационного отдела (отделения) связи о наличии телефонных линий.

Копии всех предоставленных документов должны быть заверены печатью биржи и подписями руководителя и главного бухгалтера.

Ранее предполагалось, что вывод о соответствии товарной биржи требованиям относительно предоставления услуг по заключению и регистрации соглашений купли-продажи сельхозпродукции и продовольствия для госпотребностей, а также с целью дальнейшего их экспортирования, выдается Госкомиссией по вопросам организации биржевого сельхозрынка. Согласно внесенным изменениям этот вывод должен делаться в порядке, установленном Минагрополитики.

Постановление Кабинета Министров Украины "О внесении изменений в постановление КМУ №1928 от 19.10.1999 г." (№1152 от 24 июля 2000 г.) 

Изменения вносятся в постановление Кабинета Министров от 19 октября 1999 г. №1928 "Об активизации деятельности биржевого рынка продукции агропромышленного комплекса и необходимых для его потребностей материально-технических ресурсов".

Если ранее предусматривалось простое утверждение перечня бирж, уполномоченных торговать государственным и долговым зерном, то в новой редакции говорится о необходимости ежемесячной подачи соответствующего перечня в Кабинет Министров. Кроме того, после внесения изменений в постановлении отсутствует положение, согласно которому на биржах должна быть возобновлена деятельность таможенных пунктов.

Постановление Кабинета Министров Украины "Об утверждении перечня предприятий, на которые распространяется действие Закона Украины "О списании и реструктуризации налоговой задолженности налогоплательщиков – предприятий тракторостроения и комбайностроения" (№1156.от 21 июля 2000 г.) 

В документе утверждается перечень соответствующих предприятий.

Постановление Кабинета Министров Украины "Об утверждении Положения о Государственном агентстве по управлению государственным материальным резервом" (№1160 от 24 июля 2000 г.) 

Государственное агентство по управлению государственным материальным резервом является правительственным органом госуправления, которое действует в составе Минэкономики и подчиняется ему. Агентство осуществляет в установленном порядке управление государственным материальным резервом и в границах своей компетенции реализацию госполитики в сфере формирования, хранения и обслуживания матценностей государственного материального резерва.

Агентство в соответствии с возложенными на него задачами обеспечивает реализацию госполитики в сфере госрезерва; организует выполнение утвержденных правительством задач относительно формирования, хранения, размещения, отпуска, использования, пополнения и обновления запасов госрезерва, соблюдение нормативных условий их количественного и качественного состояния; организует и координирует в границах своей компетенции разработки номенклатуры материальных ценностей госрезерва и норм их накопления; согласовывает предложения центральных органов исполнительной власти относительно формирования и хранения запасов материальных ценностей мобилизационного резерва; в границах своих полномочий принимает решение об отпуске материальных ценностей из госрезерва; разрабатывает предложения к проекту Госбюджета Украины в части определения структуры расходов на обеспечение функционирования системы госрезерва.

Также Агентство имеет право проводить в соответствии с законодательством ревизии и проверки учета движения, наличия и качества материальных ценностей госрезерва, разрабатывать и утверждать по согласованию с Минэкономики и Минфином инструкции о порядке финансирования, осуществления расчетов и ведения бухгалтерского учета материальных ценностей госрезерва, которые являются обязательными для выполнения предприятиями, учреждениями и организациями независимо от формы собственности.

Постановление Кабинета Министров Украины "О мероприятиях по погашению задолженности реформированных сельскохозяйственных предприятий за потребленную электроэнергию" (№1179 от 28 июля 2000 г.) 

Министерству топлива и энергетики вместе с Советом министров Автономной Республики Крым, областным госадминистрациям и энергоснабжающим предприятиям рекомендовано провести инвентаризацию существующей задолженности реформированных сельскохозяйственных предприятий за потребленную электроэнергию и осуществить соответствующие организационные мероприятия по реструктуризации указанной задолженности сроком на 5 лет с началом проведения расчетов в денежной форме с 1 января 2001 г. ежеквартально равными частями при условии своевременного внесения сельхозпредприятиями текущих платежей за потребленную электроэнергию.

Совету министров Автономной Республики Крым, областным государственным администрациям поручено предоставить необходимую помощь сельскохозяйственным и энергоснабжающим предприятиям в проведении инвентаризации и реструктуризации задолженности за потребленную электроэнергию.

Распоряжение Кабинета Министров Украины от 25 июля 2000 г. N300-р "О таможенном оформлении запасных частей, смазочных масел и технологических жидкостей к зерноуборочным комбайнам"

Гостаможслужбе разрешено осуществить таможенное оформление транзита на таможенный лицензионный состав запасных частей к комбайнам фирмы "Джон Дир" смазочных масел и технологических жидкостей, которые ввезены в Украину корпорацией "Украгропромбиржа" в соответствии с договором от 9 июня 1995 г., заключенным с фирмой "Джон Дир Экспорт", без начисления таможенного сбора за пребывание грузов под таможенным контролем до 10 августа 2000 г.

ЗА РУБЕЖОМ

КРАТКИЙ ОБЗОР ИНОСТРАННЫХ ИНВЕСТИЦИЙ В РЯДЕ СТРАН ЦВЕ

Многолетний опыт стран с рыночной экономикой показывает, что наиболее эффективной формой использования иностранного капитала являются прямые капиталовложения (приобретение ценных бумаг, акций, облигаций). В отличие от портфельных инвестиций, прямые иностранные инвестиции действительно являются более долгосрочными на основании права собственности акций. Как правило, прямые иностранные инвестиции поступают прямо в производственные отрасли, а также в сферу торговли и услуг. Дефицит текущего счета финансируется в большей степени за счет позитивного сальдо финансового счета платежного баланса. В связи с этим наиболее выгодными являются долгосрочные ресурсы, которыми и выступают прямые иностранные инвестиции. Такие инвестиции часто сопровождаются созданием дочерних компаний, целью которых является производство товаров и предоставление услуг, которые до этого импортировались из страны инвестора. Инвестиции, как правило, сопровождает необходимая модернизация, в большинстве случаев с использованием "ноу-хау", повышением общего уровня производства, конкурентоспособности продукции, расширением дистрибьюторской сети и т.д. Кроме того, прямые иностранные инвестиции не увеличивают задолженности страны-получателя.

В 90-х годах экономическое развитие в постсоциалистических странах характеризовалось усиленной конкуренцией по привлечению прямых иностранных инвестиций. Для некоторых стран это характерно и сегодня. 

Таблица 1. Прямые иностранные инвестиции в Центральной и Восточной Европе, млн.USD

1996
1997
1998
1999
2000 (прогноз)

Чешская Республика
1428
1300
2720
5108
6000

Словакия
330
177
566
330
400

Венгрия
2275
2173
2036
1944
2000

Польша
4498
4908
6365
6500
8000

Словения
186
321
165
83
100

Албания
90
48
45
30
100

Болгария
109
505
401
783
500

Румыния
263
1215
2031
961
500

Хорватия
533
510
894
1347
1000

Македония
11
16
118
24
100

Центральная Европа
8717
8879
11852
13965
16500

Южная Европа
1006
2294
3489
3 145
2200

Страны бывшего СССР
5799
11710
8628
7785
8 900

Европейская часть СССР
3782
8678
5605
4785
5900

Страны Балтии
685
1 144
1863
1 158
1200

Российская Федерация
2479
6639
2761
2890
4000

Украина
521
623
747
493
500

Европейская часть СНГ
3097
7534
3742
3627
4700

Азиатская часть СНГ
2017
3032
3023
3000
30001

ЧЕХИЯ

По сравнению с другими странами с переходной экономикой Чешская Республика (ЧР) имеет факторы, которые дают ей определенное преимущество перед другими странами и вызывают большую заинтересованность иностранных инвесторов к чешской экономике. Во-первых, это вступление одной из первых стран с переходной экономикой в Организацию Экономического Сотрудничества и Развития (ОЕСД). Также Чехия является кандидатом первой волны вступления в ЕС, полноправное членство которой обусловлено, кроме всего прочего, усовершенствованием правовой базы в направлении сближения с общепринятыми нормами в ЕС.

В Чехии действует система инвестиционного законодательства, которая поддается международному согласованию. Большинство имеющихся и потенциальных инвесторов могут использовать квалифицированную рабочую силу, а также мощную промышленно-производственную и научно-исследовательскую базу. Выгодное географическое положение в центре Европы предусматривает выполнение функций стратегического центра во многих отраслях народного хозяйства. Большинство представителей чешского высшего и среднего менеджмента хорошо знакомы с экономической средой региона в целом и могут самостоятельно установить прямые контакты для сотрудничества с иностранным партнером. Представители нового поколения хорошо подготовлены: знают иностранные языки, имеют компьютерное образование на уровне доступа ко всем информационным торгово-экономическим источникам. Кроме того, по сравнению с другими странами с переходной экономикой следует подчеркнуть высокий уровень производственной и непроизводственной инфраструктуры и подрядной базы. Несмотря на проблемы на политической арене, ЧР входит в число стран со стабильной демократией и открытой экономикой.

В дополнение необходимо подчеркнуть и положительное влияние традиционных рыночных отношений, которые существовали в Чехии, и принятие чешским населением инвестиционных программ, которые дают не только новые рабочие места, но в определенной степени и элементы западного благосостояния, качества товаров и услуг.

Важной информацией для иностранного инвестора, который принимает решение о вложении инвестиций, является наличие стандартной (общепринятой) системы инвестиционных льгот, которую правительство ЧР приняло 29 мая 1998 г. В конце года (16.12.98 г.) были внесены некоторые изменения. До этого обязательный минимальный размер инвестиций, который позволял инвестору подавать заявку для предоставления льгот, должен был составлять 25 млн. USD (21,25 млн. EUR). После внесения изменений размер инвестиционного лимита снизился до 10 млн. USD (8,5 млн. EUR). До того инвестиционные льготы предоставлялись инвесторам, которые вкладывали свой капитал в промышленность. В будущем ожидается предоставление льгот также для инвестпроектов в сфере услуг. Максимальная сумма, которая предоставляется для создания нового рабочего места, увеличилась с 80 тыс. до 100 тыс. чешских крон на одного человека. С этого же времени предоставлена возможность продажи земли из Земельного фонда ЧР, а также земельных участков из Фонда национального имущества ЧР с целью реализации соответствующих инвестиций. Принять решение о предоставлении отдельным инвесторам льгот невозможно без подтверждения их согласованности с постановлениями Европейского соглашения. Такое решение дает орган, который проводит соответствующий мониторинг (сегодня это делает Министерство финансов ЧР).

В случае выполнения промышленными инвесторами необходимых условий им дается право подать заявку для получения льгот, которые предоставляются правительством ЧР, а именно:

1. освобождение от уплаты налогов сроком до 10 лет;

2. разрешение вложения инвестиций в свободной таможенной зоне;

3. разрешение ввоза машин и оборудования без уплаты пошлины;

4. предоставление грантов для создания новых рабочих мест;

5. предоставление грантов на образование и учебу работников;

6. предоставление права на приобретение по низким ценам строительных площадок и (или) инфраструктуры.

Большинство этих льгот (а именно 1, 2, 3 и 6) действуют на всей территории ЧР. Гранты для создания новых рабочих мест предусмотрены только в регионах, где существует высокий уровень безработицы. В связи с затратами на образование и обучение персонала необходимо отметить, что из правительственных ресурсов возможно финансирование в размере 10-50% от общей суммы затрат. Иностранные инвесторы, претендующие на получение льгот (независимо от того, всех или некоторых из них), должны выполнить такие условия:

– общий объем вложенных инвестиций должен составлять не менее 10 млн. USD;

– для инвестиций в промышленной отрасли не меньше 50% общих вложений в производство должны составлять затраты на приобретение машин и оборудования, перечисленного в официальном списке "High – tech";

– минимальный размер инвестиций для приобретения машин и оборудования должен составлять не менее 40% общего размера инвестиций;

– инвестиции должны вкладываться в строительство новых промышленных мощностей или в некоторых случаях для приобретения в аренду имеющихся производственных помещений с целью выпуска новой продукции (т.н. "brownfield" инвестиции);

– новая продукция должна соответствовать экологическим стандартам ЧР.

Кроме вышеназванных критериев инвесторы должны выполнить и некоторые другие условия, распространяющиеся на льготы, в которых они заинтересованы. Иногда проводятся индивидуальные переговоры между представителями правительства ЧР и иностранными инвесторами.

По состоянию на начало 1999 г. размер прямых иностранных инвестиций, вложенных в ЧР, составил около 12 млрд. USD. В 1999 г. в чешскую экономику было инвестировано более 5 млрд. USD, что превышает показатели предыдущих лет. С точки зрения территориальной структуры до 1998 г. самыми крупными инвесторами были Германия (31% всех инвестиций), Голландия (27,8%), Австрия (9,5%), США (6,5%), Франция (6%) и Великобритания (5%). В 1998 г. наибольшим инвестором была Голландия (24%), далее – Германия (21,2%), Великобритания (13.3%), США (10,2%), и Австрия (9,6%). В 1999 г. в экономику ЧР больше всех инвестировали: Бельгия (25,3%), Германия (16%), Голландия (15%), Австрия (12,9%), США (11,5%), Швейцария (6,3%), Великобритания (3,5%) и Франция (3,3%). С точки зрения отраслевой структуры в 1999 г. наибольшие инвестиции были вложены в торговлю и сферу услуг (25,2%), а также в финансовую сферу (25%). Наибольшее число инвесторов в ЧР – представители стран-членов ЕС. На первом месте инвесторы из Германии (около 26%), далее – из Голландии (около 16%), США (около 13%), Великобритании (10,4%) и Австрии (8,7%).

На принятие решения инвестором значительно влияют некоторые симптомы (хотя и слабые) постепенного оживления экономики ЧР. Это подтверждается показателем ВВП за 1999 г., который по разным оценкам остался на уровне предыдущего года или даже вырос на 0,5%. Позитивную роль играет и тот факт, что в территориальном распределении структуры экспорта значительная доля принадлежит странам-членам ЕС. Экспорт в страны ЕС за 1999 г. вырос на 10% при увеличении общего товарооборота на 5%. Повышается спрос на товары с высокой добавленной стоимостью, о чем свидетельствует увеличение экспорта машин и транспортных средств (за 1999 г. на 7% по сравнению с 1998 г.) и различных промышленных изделий соответственно на 6%. 

Важным моментом для иностранных инвесторов является принятое 22 сентября 1999 г. постановление правительства ЧР, согласно которому минимальный инвестиционный лимит в размере 10 млн. USD можно снизить до 5 млн. USD при условии создания не менее 300 новых рабочих мест. Инвестиционные льготы также распространяются на инвестиции, вложенные в расширение производства на уже существующих предприятиях. Это совершенно новый подход, поскольку ранее льготы распространялись только на новые инвестиции. В связи с этим было внесено предложение освобождения от налогов до 5 лет в отличие от десятилетнего срока в случае образования нового субъекта хозяйствования. Ожидается, что закон после его принятия парламентом ЧР вступит в действие не ранее второй половины 2000 г.

Таким образом, Чехия успешно реализует программу привлечения иностранных инвестиций в свою экономику. Экономические реформы в ЧР с каждым годом повышают заинтересованность зарубежных инвесторов. Об этом свидетельствует самая высокая динамика роста прямых иностранных инвестиций в экономику ЧР. Согласно информации двух известных институтов экономики в Австрии WIIW і Wifo, которые анализировали ситуацию, это следствие политики правительства после прихода к власти кабинета М.Земана. Финансовый анализ подтверждает, что на такое развитие значительно повлияла правительственная программа привлечения иностранных инвестиций. По словам представителя одного из самых крупных чешских инвестиционных фондов "Privat Investors" Томаша Голинки, рост иностранных инвестиций в ЧР обусловлен не столько продажей части стратегических объектов типа CS (Чешского Сбербанка), CSOB (Чешско-словацкого торгового банка) или плановой продажей радиокоммуникационных предприятий и Телекома, сколько правительственными предложениями. "Речь идет не только о приватизации, но,  прежде всего, о сильных инвесторах, которым создаются благоприятные условия для вложения инвестиций, и это важнее, чем продажа имущества", – считает Рихард Подпира из "Atlantik financni trhy" ("Атлантический финансовый рынок").

Учитывая существующие законодательные основы и льготные условия для инвесторов, следует ожидать в ближайшие годы еще больший прилив инвестиций в ЧР, считают эксперты WIIW і WIFO, потому, что Центральная и Восточная Европа начинает сильно дифференцировать в вопросах инвестиционного климата. Общий объем инвестиций в страны с переходной экономикой в прошлом году увеличился на 4% и достиг 25 млрд. USD. Значительную часть этих поступлений получили пять самых развитых экономик – Польша, Чехия, Словения, Венгрия и Словакия. К менее успешным странам с точки зрения привлечения иностранных инвестиций относят Хорватию, Болгарию, Румынию, а также Россию как страны, которые долго верили (также как Чехия и Словакия), что процесс трансформации можно совершить собственными силами. "Учитывая тенденции идеологической пропаганды и стремления правительств этих стран в ближайшие годы, в них не произойдут кардинальные изменения и массовый наплыв осторожных инвесторов", – считают австрийские экономисты.

В целом же надо отметить, что сбалансированная и целенаправленная программа поддержки иностранных инвесторов становится неотъемлемой частью политики правительства ЧР.

ПОЛЬША

Польша может предложить иностранному инвестору относительно безопасный и либеральный инвестиционный климат. Инвестиции защищены от нелегальной экспроприации; местная валюта свободно обменивается на любую твердую валюту в местных банках; прибыль может быть конвертирована и репатриирована; заграничные инвесторы могут приобретать строения и земельные участки (в большинстве случаев после получения согласия Министерства внутренних дел). Правительство предлагает немного видов финансовых льгот для иностранных инвесторов, однако в некоторых местностях, где существует высокий уровень безработицы, возможно получение налоговых льгот.

Иностранные инвестиции в основном регулируются Законом об иностранных инвестициях 1991 г. Закон определяет типы предприятий, в которые можно инвестировать, условия репатриации прибыли и заработков иностранных специалистов, налоговые льготы для иностранных инвесторов, а также обеспечивает правовую защиту иностранных инвестиций в Польше. Закон устранил существовавшие ранее ограничения на вывоз прибыли, отменил ограничения размеров инвестиционных вложений (в частности, было устранено положение о минимальном размере) и отменил большинство ранее существовавших требований согласования с различными инстанциями. Дальнейшая либерализация произошла в марте 1996 г. в связи с вступлением Польши в Организацию Экономического Сотрудничества и Развития (ОЕСД).

Согласно новому дополнению к закону 1991 г., иностранный инвестор теперь, как правило, не нуждается в разрешении на регистрацию компании или приобретение доли (акции) в действующем польском предприятии. Разрешение требуется, если с польской стороны предполагается вложение в предприятие государственной собственности, как, например, в случае совместного предприятия иностранной компании и польской фирмы, находящейся в государственной собственности. Аналогичная ситуация возникает и в случае, когда компания намеревается заниматься банковской или страховой деятельностью. Иностранные банки могут действовать на территории Польши с разрешения Национального банка Польши и Министерства финансов. Банки могут легализировать свое присутствие, создавая совместное предприятие или приобретая акции существующего польского банка, находящегося в процессе приватизации.

Закон об иностранных инвестициях 1991 г. гарантирует выплату компенсации иностранным инвесторам в размере их финансового участия, в случае национализации или экспроприации их активов. К тому же Польша заключила договоры о защите инвестиций с рядом стран, включая Францию, Германию, Нидерланды, Швецию, Великобританию и США, что может служить дополнительной гарантией для иностранных инвесторов. Страхование инвестиций возможно в Многостороннем Агентстве Гарантий Инвестиций (МИГА) при Мировом банке. Инвесторы некоторых стран могут обеспечить страховку у себя в стране в соответствующих организациях (например, американские бизнесмены могут обратиться в ОПИК).

Иностранные инвесторы могут приобрести и перевести за границу средства в иностранной валюте в полном объеме прибыли от ликвидации или продажи компании, компенсацию, полученную за национализированное или экспроприированное имущество, а также разницу, возникающую в результате амортизации стоимости долей/акций, если устав компании предусматривает такую возможность. Иностранные служащие имеют право приобретать средства в иностранной валюте в размере их вознаграждения после налогообложения и репатриировать их без специального разрешения.

Польская валюта – злотый – стал конвертируемой валютой 1 января 1990 г. Первоначально стоимость злотого была связана с американским долларом, позднее с набором наиболее "влиятельных" валют. В октябре 1991 г. была введена ежемесячная девальвация злотого, для того, чтобы сгладить эффект внутренней инфляции (ежемесячный уровень девальвации был уменьшен до 1,0% в январе 1996 г.), что отражает снижение инфляции. Несмотря на регулярные и уточняющие изменения курса методом девальвации, злотый по-прежнему сильно падает в реальном выражении относительно американского доллара и большинства европейских валют. Снижение инфляции и сравнительная стабильность обменного курса позволили правительству провести деноминацию злотого в соотношении 1:10 000, что было исполнено 1 января 1995 г. (240 000 злотых превратились в 24 злотых). Деноминация сопровождалась принятием нового Закона о валютном регулировании, который либерализовал некоторые аспекты обмена валют, что явилось очередным шагом к полной конвертируемости злотого и к членству в ОЕСД (были ликвидированы многие ограничения на движение капитала).

Правила приобретения собственности иностранными гражданами определены в Законе о приобретении недвижимости иностранными гражданами, который был принят еще в 1920 г., а дополнен в 1990 г. и в 1996 г. Как правило, при покупке недвижимости (т.е. земельных участков и сооружений) иностранные граждане должны получить разрешение Министерства внутренних дел или, как в случае с земельными участками сельскохозяйственного назначения, Министерства сельского хозяйства. При рассмотрении подобных заявок от иностранных граждан, власти обычно проявляют некоторую осторожность. Для аренды или лизинга недвижимости иностранными гражданами в Польше не требуется разрешений, за исключением случаев долгосрочной аренды (от 40 до 99 лет) земельных участков, принадлежащих государству. 4 мая 1996 г. закон был существенно переработан в соответствии с европейскими нормами, ввиду намерения Польши интегрироваться со структурами ОЕСД. Упор был сделан на уменьшение количества ограничений для иностранных граждан на пути приобретения имущества. После изменений в законодательстве иностранные граждане получили возможность приобретения собственности без разрешения МВД в следующих случаях:

– при покупке жилья (квартиры, апартаментов);

– при покупке недвижимости, при условии, что иностранный гражданин проживал в Польше по меньшей мере пять лет;

– при покупке недвижимости, если иностранный гражданин является супругом (супругой) польского гражданина, проживает на территории Польши как минимум в течение двух лет и собственность является их совместной собственностью;

– при покупке земельного участка площадью до 0,4 гектара в городской зоне для использования в уставных целях.

Другое изменение в законе предполагает, что иностранный гражданин, являющийся акционером предприятия, находящегося под контролем иностранного капитала и владеющего правами на недвижимость или правами на ее использование и которое не имеет соответствующего разрешения МВД, должен обратиться за таким разрешением в течение года с момента введения закона. Это требование критиковалось за так называемую "обратную силу", так как оно подразумевало возникновение обязательств по поводу уже совершенных сделок, и за отсутствие определения санкций, которые должны последовать в случае, если иностранный гражданин не обратится за разрешением. Закон дает определение понятия "иностранный гражданин", которое обозначает:

а) физическое лицо, не являющееся польским гражданином;

б) предприятие, зарегистрированное в Польше:

– контролируемое физическим лицом, которое не является польским гражданином;

– контролируемое предприятием, зарегистрированным за границей.

Понятие контроля в этом законе определяется как владение более чем 50% всего зарегистрированного капитала. Разрешение не требуется для польских граждан, проживающих за границей, при вступлении в права собственности, переходящей по наследству, для совместных предприятий, доля иностранного участия в которых меньше 50%, для супружеских пар, в которых хотя бы один из супругов является польским гражданином. Путаница по поводу прав на собственность и возможные претензии со стороны бывших владельцев заставили некоторых заграничных инвесторов отложить, а то и вовсе отказаться от своих инвестиционных намерений. Польше еще предстоит разрешить все споры и претензии, связанные с реституцией прав бывших владельцев, чья собственность была конфискована во время Второй мировой войны и во время правления коммунистического режима. Особенно трудной задачей представляется покупка недвижимости в Варшаве, так как права собственности были ущемлены двумя послевоенными декретами. И хотя за пределами Варшавы приобрести недвижимость гораздо проще, некоторые инвесторы до сих пор встречают трудности с приобретением прав на сельскохозяйственные земли.

Индивидуальные налоговые льготы, предоставленные в рамках Закона об иностранных инвестициях 1991 г., истекали по срокам в конце 1993 года. Вместо них для некоторых видов инвестиций была введена система ускоренной амортизации. Как правило, объемы льгот варьируются в зависимости от места расположения объекта инвестиций в Польше. В районах с высоким уровнем безработицы льгот больше. Правила, в соответствии с которыми могут быть предоставлены льготы, достаточно сложны. Например, решение о предоставлении льгот может быть отменено в случае, если предприятию будут предъявлены различные штрафы на сумму, превышающую установленный лимит штрафов в текущем году. Это означает, что предприятию приходится постоянно держаться в курсе изменений соответствующих правил, чтобы не подвергнуться опасности оказаться внезапно лишенным налоговых привилегий. Предприятие освобождается от уплаты пошлин на импорт товаров, представляющих вклад в уставный капитал, при условии, что собственность на эти товары не переходит на другое лицо в течение трех лет после решения об освобождении от таможенных оплат. Предприятия, созданные в соответствии с Законом об иностранных инвестициях 1998 года, продолжают пользоваться освобождением от уплаты таможенной пошлины на оборудование, приобретенное за границей в течение первых трех лет деятельности. В соответствии с Законом о налоге на добавленную Стоимость, НДС уплаченный на стоимость основных средств, ввезенных в страну и представляющих собой вклад в уставный капитал, как правило, можно компенсировать.

Каждое польское правительство принимало законы, направленные на улучшение состояния окружающей среды и на приближение польских стандартов в этой области к европейским нормам. Наиболее важными из этих законов являются: о защите и преобразовании окружающей среды; об ущербе; об охране природы; о добыче полезных ископаемых. Некоторые законы предусматривают финансовую ответственность за ущерб, нанесенный окружающей среде (например, выброс в атмосферу определенных веществ сверх установленного местной администрацией норматива грозит серьезным штрафом). Однако правила меняются достаточно быстро и не всегда применяются с надлежащим упорством и последовательностью. Иностранным инвесторам настоятельно рекомендуется провести исследование ситуации перед принятием окончательного решения с целью определения возможной ответственности за нарушение нормативов в области охраны окружающей среды.

СЛОВАКИЯ

В 1999 г. инвестиционная деятельность в Словацкой Республике сократилась (в сопоставимых ценах) на 16,7% по сравнению с уровнем предыдущего года. Негативное влияние на снижение объема инвестиций оказало замедление темпов роста словацкой экономики в целом, а также отсутствие свободных финансовых средств и высокие процентные ставки по банковским кредитам.

Общий объем капиталовложений в экономику Словакии в прошлом году составил 250 млрд. словацких крон, из них в строительную сферу было направлено 40,1% всех инвестиций, в промышленность – 36,9%, в транспортное хозяйство – 13,2% и в другие отрасли – 6,1%.

Объем прямых иностранных инвестиций составил 190,0 млн. USD, что примерно на 14% меньше аналогичного показателя предыдущего года. Общий объем прямых иностранных инвестиций в экономику Словакии достиг 2,1 млрд. USD, при этом наиболее крупными инвесторами среди стран – торговых партнеров СР – являются Германия (20,6% всех иностранных инвестиций в страну), Австрия (18,7%), США (13,8%), Нидерланды (13,3%). Около 50% иностранных капиталовложений было направлено в промышленность, 22% – на развитие финансовых и страховых организаций, 17,8% – в сферу сервиса (ремонт автомобилей).

Инвестиции Словацкой Республики за рубежом в 1999 г. сократились примерно на 30% по сравнению с уровнем предыдущего года и составили около 120 млн. USD. Общий объем словацких инвестиций за рубежом достиг около 450 млн. USD, при этом примерно 50% этих инвестиций приходится на Чехию, 17% – на Венгрию, 8,5% – на Украину, остальные (около 25%) – на Югославию, Германию, Австрию и другие страны. Около 40% всех словацких капиталовложений было направлено в промышленность, 19% – в финансовые и страховые организации, 15% – в сервисную службу по ремонту автомобилей и около 26% – в другие отрасли.

Инвестиционная деятельность в Словакии в 1999 г. регулировалась законом 1992 г. "Об инвестиционных обществах и инвестиционных фондах" с дополнениями и изменениями. С 1 января 2000 г. вступил в действие новый закон "О коллективном инвестировании", который регулирует вопросы коллективного инвестирования, деятельность акционерных обществ, охрану инвесторов и государственный контроль за деятельностью обществ. Согласно этому закону, права и обязанности иностранных инвесторов приравнены к правам и обязанностям национальных инвесторов, таким образом принятый закон не препятствует их деятельности в Словакии. Основной проблемой для инвесторов остаются длительные сроки регистрации организации в Торговом регистре или в Кадастре недвижимости, причем обязательным условием регистрации является наличие у инвестора разрешения на долгосрочное проживание в СР. Налоговое обложение предпринимательской сферы значительно выше, чем, например, в Чехии, Венгрии и Польше, что снижает интерес потенциальных инвесторов к работе в Словакии.

В 2000 – 2003 гг. в Словакии намечено  проведение  второго этапа  приватизации  государственных предприятий и финансовых учреждений так называемого этапа большой приватизации, предусматривающего разгосударствление крупных стратегических предприятий. Кроме приватизации "Slovenske teleko-munikace" и финансовых организаций, таких, как "Vseobecna uverova banka", "Slovenska spori-telna", "Investicna i rozvojeva banka" и "Slovenska pojistevna", к концу 2000 г. планируется приватизировать и крупные предприятия "Slovenske plynarenske pod-niky" и "Transpetrol". Предполагается, что благодаря продаже акций этих предприятий в государственный бюджет страны поступит 25 млрд. словацких крон (примерно 600 млн. USD). Законодательством СР не предусмотрено каких-либо ограничений на участие иностранных инвесторов в процессе приватизации. 

УКРАИНА

Согласно данным Государственного комитета статистики Украины, объемы иностранных инвестиций в экономику страны за первое полугодие 2000 г. по сравнению с первым полугодием 1999 г. увеличились на 58,6% и составили 420,1 млн. USD. При этом из стран СНГ и стран Балтии за шесть месяцев текущего года инвестировано 5,3 млн. USD (или 1,2% от объема всех инвестиций), а из других стран мира – 414,8 млн. USD (98,8%). Наибольшие объемы инвестиций внесены нерезидентами из США – 629,3 млн. USD (17,5%), Кипра – 337,9 млн. USD (9,4%), Голландии – 329,9 млн. USD (9,2%), России – 284,2 млн. USD (7,9%), Великобритании – 271,9 млн. USD (7,6%), Германии – 226,8 млн. USD (6,3%), Кореи – 171,2 млн. USD (4,8%), Швейцарии – 151,7 млн. USD (4,2%), Вирджинских островов – 151,5 млн. USD (4,2%).

Как сообщает Госкомстат, прямые иностранные инвестиции в Украину поступили из 107 стран мира и их общий объем на 1 июля 2000 г. составил около 3,6 млрд. USD. Наиболее инвестиционно привлекательными в Украине являются пищевая промышленность, куда было вложено 727,9 млн. USD (20,2% от общего объема прямых инвестиций), внутренняя торговля – 673,4 млн. USD (18,7%), машиностроение и металлообработка – 337,5 млн. USD (9,4%), финансы, кредит и страхование – 227,4 млн. USD (6,3%), топливная промышленность – 198 млн. USD (5,5%).

Почти три четверти всех инвестиций получили предприятия Киева и Киевской, Донецкой, Запорожской, Полтавской, Одесской и Днепропетровской областей.

Объем инвестиций из Украины на 1 июля составил 97,5 млн. USD, в том числе в страны СНГ и Балтики – 18,4 млн. USD (18,9%), в другие страны мира – 79,1 млн. USD (81,1%).

СПРАВОЧНЫЙ БЛОК

ЭКСПОРТНЫЕ ЦЕНЫ
Ориентировочный уровень экспортных цен в Украине в сентябре 2000 года на основные товары сельского хозяйства и пищевой промышленности. USD

ТОВАР
УСЛОВИЯ
ЕДЕНИЦА
ЦЕНА

Мясо КРС, мороженное, полутуши, 1(2) категории
 DAF
Тонна
1350-1450 

(1200-1350)

Говядина тушеная, 525 г., ж/б
DAF
Банка
0,92-1,0

Молоко сухое, 25% жирности
DAF
Тонна
1450-1550

Молоко сухое, 1,5% жирности
FOB/DAF
Тонна
1350-1450

Молоко сгущенное, 400г. 
DAF
Банка
0,28-0,30

Казеин, в/с
DAF
Тонна
3250-3350

Казеин, 1сорт
DAF
Тонна
3150-3250

Спирт этиловый, 96%, зерновой (мелассовый) 
DAF
дал
4,00-5,00 

(3,5-4,5)

Меласса, 

Поляризация 48%
FOB/DAF
Тонна
55-65

Сахар белый
DAF
Тонна
400-420

Масло сливочное
DAF
Тонна
1250-1400

Масло подсолнечное нерафинированное
FOB/DAF
Тонна
338-360

Масло подсолнечное рафинированное, фасованное, бут. 1 л
DAF
Бутылка
0,65-0,70

Шрот подсолнечника
FOB/DAF
Тонна
95-105

Семена рапса (продовольственного)
FOB/DAF
тонна
165-175

Масло рапсовое нерафинированное
FOB/DAF
тонна
322-340

Шрот рапсовый
FOB/DAF
тонна
78-86

Пшеница продовольственная мягкая, 3 класс
FOB/DAF
Тонна
120-130

Пшеница, 4 класс
FOB/DAF
Тонна
105-115

Пшеница фуражная
FOB/DAF
Тонна
90-105

Мука пшеничная, в.с/1 с/2 с
DAF
Тонна
240-260/

230-240

185-230

Отруби пшеничные, гранулированные
FOB/DAF 
Тонна
63-75

Рожь продовольственная 
FOB/DAF
Тонна
90-100

Рожь фуражная
FOB/DAF
Тонна
68-80

Кукуруза фуражная
FOB/DAF
Тонна
115-130

Овес фуражный
FOB/DAF
Тонна
70-80

Горох фуражный
FOB/DAF 
Тонна
105-115

Ячмень фуражный
FOB/DAF
Тонна
97-106

Ячмень пивоваренный, 1 класс
FOB/DAF
Тонна
120-140

Крупа гречневая 
DAF
Тонна
530-580

Крупа ячменная
DAF
Тонна
160-180

Крупа перловая
DAF
Тонна
170-190

Горох продовольственный (крупа)  
DAF
Тонна
240-270

