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НОВОСТИ

УКРАИНА НЕ ИМПОРТИРОВАЛА ЗЕРНО В РАМКАХ КВОТЫ 1,5 МЛН. ТОНН

Премьер-министр Украины Виктор Ющенко на одной из пресс-конференций в феврале заявил журналистам, что Украина не импортировала зерно в рамках квоты в размере 1.5 млн. тонн, определенной постановлением правительства от 22 декабря 1999 года. «Из этого количества зерна никто не завез ни килограмма и в ближайшее время завозить не будет ", - сказал премьер-министр. По его словам, в настоящее время нет оснований говорить о дефиците зерна на украинском рынке. На данном этапе политической задачей правительства является удержание цен на хлеб в приемлемых для производителя и покупателя рамках. Правительство сможет "удержать динамику повышения цен" путем создания "прозрачного, более динамичного и более эффективного рынка зерновых", добавил он.

По сообщениям ряда украинских информагентств, президент Украинской лиги  предпринимателей  АПК Леонид Козаченко заявлял, что в феврале в Украину будет импортировано около 400 тыс. тонн зерна из Казахстана.


Справка. Согласно постановлению КМУ от 22 декабря 1999 года правительство разрешило импортировать в Украину около 1,5 млн. тонн продовольственного зерна, установив размер ввозной пошлины на уровне 0,01% от таможенной стоимости товара. Также, по распоряжению правительства от 8 декабря 1999 года разрешен импорт 200 тыс. тонн продовольственного и фуражного зерна без уплаты ввозной пошлины.

В ЯНВАРЕ УКРАИНА ЭКСПОРТИРОВАЛА 260 ТЫС. ТОНН ЗЕРНА

Согласно информации Министерства агрополитики Украины, в январе нынешнего года из страны было вывезено 260 тысяч тонн зерна. По сравнению с январем прошлого года объемы экспорта зерновых снизились приблизительно на одну треть (по данным. Государственного комитета статистики, в январе 1999 года экспорт составил 382 тыс. тонн зерна). Следует отметить, что по данным Госкомстата, в декабре зернотрейдеры вывезли более 480 тысяч тонн зерна, а общий показатель экспорта за 1999 год составил 6,3 млн. тонн зерновых на сумму около 507 млн. долларов США (в 1998 году - 3,9 млн. тонн зерна на 314,2 млн. долларов США). По оценкам специалистов Минагрополитики и операторов рынка, из урожая 1999 года компании экспортировали около 3 млн. тонн зерна или 12,3% от общего объема его производства в 1999 году - 24,4 млн. тонн.

РОССИЯ ПЛАНИРУЕТ УВЕЛИЧИТЬ ПОСЕВНЫЕ ПЛОЩАДИ ПОД ЗЕРНОВЫМИ


Согласно информации Министерства сельского хозяйства и продовольствия России, площадь посевов зерновых и зернобобовых культур  в  2000 году составит порядка 50-51 млн. га, что на 3-4 млн. га больше показателя прошлого года - 47 млн. га. В настоящее время около 13.4 млн. га  посевных площадей приходится на озимые посевы. Вместе с тем, Минсельхозпрод  РФ принимает меры для того, чтобы ликвидировать дефицит семян яровых зерновых, который оценивается почти в 900 тысяч тонн. Министерство добивается выделения средств на закупку семян, прежде всего, для 13 регионов, где семена не производятся. Общая потребность в финансах на приобретение семян составляет 245 млн. рублей.

В 1999 году Россия произвела 54.7 млн. тонн зерна (в 1998 году - 47.8 млн. тонн). По предварительным прогнозам членов правительства России, в 2000 году валовый сбор зерна в РФ может составить 75-80 млн. тонн.

ЭКСПОРТ ПШЕНИЦЫ ИЗ КАЗАХСТАНА МОЖЕТ ДОСТИГНУТЬ УРОВНЯ 5 МЛН. ТОНН ЕЖЕГОДНО


Министр сельского хозяйства Казахстана Сауат Мынбаев считает, что потенциальные возможности страны по экспорту зерна составляют около 5 млн. тонн в год. Об этом он заявил в феврале на расширенном совещании правительства в ходе обсуждения программы развития АПК республики на 2000-2002 годы. По его словам, цена  казахстанского зерна, включающая все внутренние издержки, в том числе и транспортные расходы, "вполне конкурентоспособна". В свою очередь, увеличение экспорта зерна будет способствовать росту валового производства зерновых культур в Казахстане. По данным национального статистического агентства Казахстана, в 1999 году в республике было произведено 14,3 млн. тонн зерна, в том числе около 11,3 млн. тонн пшеницы (в 1998 году производство зерна составило 6.4 млн. тонн). По мнению министра, в зерновой отрасли республики должна быть продолжена практика государственных закупок зерна у товаропроизводителей. Кроме того, в сельском хозяйстве должен внедряться лизинг сельхозтехники, приобретенной за счет бюджетных средств и гарантий, субсидирование элитного  семеноводства, а также должно быть предусмотрено создание страхового семенного фонда и задействовано регулирование условий хранения зерна через лицензирование деятельности элеваторов.

ПОШЛИНЫ НА ИМПОРТ СЕЛЬХОЗТЕХНИКИ И МИНУДОБРЕНИЯ ВОЗМОЖНО БУДУТ ОТМЕНЕНЫ

С предложением об отмене ввозных пошлин на сельскохозяйственную технику и минеральные удобрения к правительству  Украины обратилось Министерство аграрной политики. По словам замминистра агрополитики Виктора Привалова, министерство подготовило проект постановления КМУ, в котором предлагается максимально снять все ограничения на ввоз импортной сельхозтехники и применить нулевую пошлину на ввоз минудобрений. Ряд компаний, занимающихся поставками техники и удобрений, поддерживают данное предложение министерства. В 1999 году Украина завозила сельскохозяйственную технику и удобрения в минимальных объемах. Ввозная пошлина на тракторы составляет от 10 до 30%, на комбайны - до 10%., на минудобрения – от 5% до 10%.

НА ВЕСЕННЫЙ СЕВ РЕГИОНЫ ПЛАНИРУЮТ ВЫДЕЛИТЬ ХОЗЯЙСТВАМ ПО 20-40 МЛН. ГРИВЕН

Министр аграрной политики Иван Кириленко заявил, что на проведение весенне-полевых работ в регионах планируется выделить хозяйствам из местных бюджетов по 20-40 млн. гривен. Области будут заключать с хозяйствами контракты на зерно.

Г-н Кириленко не уточнил, в каком виде будут финансироваться хозяйства из местного бюджета: деньгами, поставками топлива или других ресурсов. Однако министр отметил, что деньги региональных бюджетов, вероятнее всего, будут использоваться на обеспечение сельхозхозяйств топливом.

В 1999 году, как информирует Минагрополитики, области выделили хозяйствам на весенние полевые работы под региональный контракт на зерно около 300 млн. гривен.

В  ФЕВРАЛЕ ГОСРЕЗЕРВ ПРЕКРАТИЛ ВЫДАЧУ ЗЕРНА ЖИВОТНОВОДЧЕСКИМ ХОЗЯЙСТВАМ

По данным Минагрополитики, Государственный резерв прекратил выдачу пшеницы 4-го класса специализированным животноводческим хозяйствам для производства комбикормов. По мнению специалистов министерства, эта мера предпринята по причине разрешения использовать фуражное зерно для выпечки хлеба и хлебобулочных изделий.

Тем временем по состоянию на конец января хозяйства купили около 75 тыс. тонн фуражной пшеницы, что составляет только 23% от объема квоты, разрешенной КМУ. Как считают эксперты, такая ситуация отрицательно скажется на работе отечественных птицефабрик.

30 ноября 1999 года КМУ разрешил Госрезерву выдать 325 тыс. тонн государственного фуражного зерна для переработки на комбикорма и их использования птицефабриками и свиноводческим хозяйствам, которых насчитывается около 300. Однако сегодня Госрезерв намерен повышать цены отпускаемое зерно.

По данным Минагрополитики, первоначально цена на зерно Госрезерва составляла: пшеница 6 класса и ячмень — 290 грн./т, овес — 204 грн./тонна, горох — 380 грн./т, кукуруза — 330 грн./т.

«УКРАГРОПРОМБИРЖА» ПРЕДЛАГАЕТ РЕСТРУКТУРИЗИРОВАТЬ ДОЛГИ ХОЗЯЙСТВ ЗА КОМБАЙНЫ «JOHN DEERE»

По словам президента корпорации «Украгропромбиржа» Виктора Тимченко, его компания предложила правительству Украины принять постановление о реструктуризации долгов сельхозпредприятий перед правительством за комбайны «John Deere».

По данным «Украгропромбиржи», предлагается реструктуризировать долги сроком на 5 лет. Как заявил г-н Тимченко, из подлежащих оплате 131 млн. USD за комбайны в 1996-1999 годах хозяйства оплатили деньгами или продовольствием только 73 млн. USD.

"Украгропромбиржа", являясь правительственным агентом по поставкам комбайнов «John Deere», использовала в 1996 году 171 млн. долларов американской кредитной линии на покупку комбайнов. Как отмечает Виктор Тимченко, общая стоимость контракта составляет около 200 млн. долларов. В 1996-97 годах было поставлено 1 тыс. комбайнов.

ФГИУ ПЛАНИРУЕТ В МАРТЕ ВЫСТАВИТЬ НА ПРОДАЖУ 3,86% АКЦИЙ АО «РИВНЕАЗОТ»

Фонд госимущества Украины (ФГИУ) объявил о том, что в начале марта планируется выставить на торги Украинской межбанковской валютной биржи 3.86% акций Акционерного общества "Ривнеазот" (г. Ровно). Предполагается, что стартовая стоимость пакета акций составит 328,5 тысяч гривен. Напомним, что согласно плана размещения акций предприятия АО «Ривнеазот» реализации на открытых торгах на условиях тендера подлежит 50%-й  пакет  акций. В настоящее время, в арендаторы владеют 8.99% акций, по льготной подписке было продано 8.17%, а также на сертификатных аукционах - 17.96%, на  фондовой бирже - 11.01%.


Уставный капитал АО "Ривнеазот" составляет  более 85 млн. гривен, номинальная стоимость одной акции - 0.25 гривен. Предприятие АО "Ривнеазот" специализируется на производстве следующей продукции: жидкого синтетического аммиака, серной и азотной кислот, аммиачной селитры, азотных и фосфатных минеральных удобрений.

В СТРУКТУРЕ ПОСЕВОВ ЯРОВЫХ ЗНАЧИТЕЛЬНЫХ ИЗМЕНЕНИЙ НЕ БУДЕТ

Как считают в Минагрополитики Украины, в текущем году сельскохозяйственные предприятия в значительной мере не будут изменять структуру посевов яровых зерновых культур. По словам начальника Главного управления земледелия министерства Василия Сороки, ожидается лишь незначительное расширение посевов ячменя на 150 тысяч га, а также, возможно увеличение посевов под кукурузу. Минагрополитики, рекомендует хозяйствам посеять не менее 1,5 млн. га кукурузы на зерно, с тем чтобы иметь в  в нынешнем сезоне достаточное количество кормов для животноводства. Однако крестьяне неохотно расширяют площади под кукурузой из-за большой энергозатратности данной культуры.


Согласно информации источника, весной в хозяйствах будет пересеяно около 1,5 млн. га озимых культур и скорее всего на этих площадях будут посеяны поздние зерновые, так как крестьяне не успеют в срок отсеяться ранними зерновыми.


С учетом озимых хозяйства планируют посеять около 14 млн.га зерновых культур. Осенью 1999 года аграрии посеяли 7,9 млн. га озимых, в том числе на зерно - 7,4 млн. га. По словам специалистов министерства, около 70% этих посевов находятся в хорошем и удовлетворительном состоянии. Всего в прошлом году хозяйства всех категорий собственности обработали 28,3 млн. га.

РЕФОРМИРУЮТСЯ КОЛХОЗЫ

Во исполнение Указа Президента Украины «О неотложных мерах относительно ускорения реформирования аграрного сектора экономики» (№1529 от 3 декабря 1999 г.) более 9,3 тысяч коллективных сельскохозяйственных предприятий (КСП) приняли решение о реорганизации своих хозяйств в предприятия с частной формой собственности на землю и имущество. Согласно данным Министерства аграрной политики, по состоянию на 10 февраля более 3 тысяч КСП завершали процесс реформирования. На базе этих предприятий будет создано: около 1 тысячи сельскохозяйственных коперативов,  около 700 частно-арендных предприятий,  более 930 хозяйственных обществ и около 300 крестьянско-фермерских хозяйств. В основном, новые формирования возглавляют бывшие руководители КСП, а также некоторые специалисты этих хозяйств.

По мнению вице-премьер-министра Михаила Гладия, до конца 2000 года в Украине не останется коллективных сельхозпредприятий, хотя названным Указом Президента реформирование хозяйств должно завершиться до апреля 2000 года. 

ЗЕМЛЯ - В АРЕНДУ

Согласно информации Министерства агропромышленного комплекса, к середине февраля более 2 млн. собственников земельных паев заключили договора аренды на обработку земли. По состоянию на 1 января собственниками сертификатов на право на земельный пай являлись 6,1 млн. граждан. Средний размер земельного пая по Украине составляет 4,3-4,7 гектар. На одной из своих февральских пресс-конференций вице-премьер-министр Михаил Гладий сказал журналистам, что в целом он доволен проведением реформирования коллективных хозяйств в соответствии с Указом Президента от 3 декабря 1999 года. Кстати, данный Указ предусматривает, что арендная плата за использование земельного пая не должна быть менее 1% от его стоимости. В соответствии с методикой денежной оценки земель сельскохозяйственного назначения цена 1 гектара  составляет около 16 тысяч гривен.

ТЕМА НОМЕРА

ВЕСЕННЕ - ПОЛЕВОЙ РОМАН 

ЧАСТЬ I. ПОДГОТОВКА К СЕВУ

Олег МУЗЫЧЕНКО, редактор

Похоже, что в новом тысячелетии обновленное украинское правительство решило работать по-новому. Во всяком случае, попытается осуществить задекларированные еще в декабре прошлого года “новые подходы” государства в отношении отечественного агропромышленного комплекса. Как говорится, доведенному до ручки (не без участия все того же родного государства) украинскому селу сегодня – выражаясь медицинской терминологией – необходимо срочно провести интенсивный курс реанимации иначе в самое ближайшее время Украина, как аграрная страна, “прикажет долго жить”. И это не мрачная шутка автора этой статьи, а реальная оценка ситуации в АПК, которая известна практически каждому человеку, причастному к сельскому хозяйству, будь то крестьянин, предприниматель, госчиновник или политик. 

ГОСУДАРСТВО ПРИЗНАЕТ СВОИ ОШИБКИ

Вся беда в том, что подавляющее большинство наших сельхозпредприятий уже давно являются банкротами и существуют только потому, что государство не нашло другого выхода из сложившейся ситуации, кроме как продолжать активно и порой “без разбора” кредитовать родимое село и вовлекать в это дело коммерческие структуры, на деятельность которых потом неоднократно пыталось набросить свою узду. В итоге, львиная доля товарных кредитов, которые за последние два-три года направлялись на поддержание штанов аграриев, была “съедена” с большим аппетитом и назад к кредиторам не вернулась, а сами “едоки”, т.е. аграрии, оказались в такой долговой яме, из которой выбраться им без посторонней помощи практически невозможно. Впрочем, если не произойдет какое-нибудь чудо. И, судя по заявлениям государственных мужей самого высокого ранга, оно действительно может произойти, если все участники аграрного рынка – от крестьянина до предпринимателя – в очередной раз поверят своему государству, а точнее – его новому правительству. Но каким образом правительство сможет уговорить агробизнес вернуться на рынок для того, чтобы необходимые для весенне-полевых работ ресурсы пошли-таки на село? Ведь кредит доверия к государству со стороны коммерческих структур давно исчерпан и сегодня ни банкиры, ни предприниматели не шибко-то спешат снова вкладывать свои капиталы в заведомо безнадежное дело. Хозяйства итак должны бизнесменам “выше крыши”, а тут правительство просит предоставить для АПК новые кредиты. Стоит ли рисковать? 

Справка. По данным Государственного комитета статистики, в 1999 году финансово-хозяйственную деятельность осуществляло 12687 коллективных (включая частно-арендные) и межхозяйственных сельхозпредприятий и совхозов. Из них только около 2 тысячи предприятий или 15,8% от их общего количества (в 1998 году – 1011 или 8,1%) получат прибыль около 300 млн. грн., что в 1,6 раза больше по сравнению с 1998 годом. Количество убыточных хозяйств хотя и снизится на 5,4% по сравнению с прошлым годом, однако останется значительным – более 10,6 тысяч или 85% (в 1998 году – 11410 или 91,9%). По мнению независимых экспертов, в 2000 году реально смогут обеспечить себя ресурсами за счет собственных средств или полученных кредитов не более 40-50% хозяйств от общего количества. Об этом свидетельствуют такие расчеты: около 4 тысяч хозяйств (или 30%) не имеют никаких средств для производства и потому будут вынуждены сдавать землю в аренду или же вообще не будут ее обрабатывать; около 2 тысяч хозяйств (15,8%) имеют оборотные средства и смогут нормально работать; а из оставшихся 6,7 тысяч хозяйств рассчитывать на кредитование смогут 3,5-4 тысячи или до 40% хозяйств.

Правительство считает, что стоит. И в подтверждение своих слов заявило не только о том, что готово работать в агропроме по-новому на основе рыночных отношений, но и признало свои прежние ошибки относительно государственной политики в обеспечении села ресурсами и вмешательства в производственную деятельность предпринимателей. Впрочем, эти ошибки следует отнести на счет прежних правительств, которые возглавляли Павел Лазаренко и Валерий Пустовойтенко, а новая исполнительная власть просто еще не успела “наломать дров”. Так что чужих грехов ей не надо приписывать, но признать попутно, что предшественниками все делалось неправильно – вполне нормальный ход в политике. 

И тем не менее, новый Кабинет Министров своим постановлением от 17 января 2000 года № 50 «О новых подходах к обеспечению сельхозтоваропроизводителей материально-техническими ресурсами» провозгласил, что с 1 января 2000 года органы исполнительной власти не будут принимать непосредственного участия в обеспечении села материально-техническими ресурсами, в том числе средствами защиты растений, минеральными удобрениями и топливом. Согласно этому документу отныне все ресурсы товаропроизводители должны будут закупать у субъектов предпринимательской деятельности, в частности, через биржевой рынок. Кроме этого, правительство решило отказаться от реализации своих же постановлений от 17 декабря 1999 года №2307 и от 18 декабря 1999 года №2312, в которых механизмы поставок ресурсов в АПК государством объявлялись “частичной поддержкой производства минимального объема материально-технических ресурсов и их реализации сельхозпроизводителям…”. По сути своей, эти постановления являлись переработкой известного постановления КМУ от 10 декабря 1998 года №1953, которое было признано неэффективным и антирыночным. Таким образом, правительство действительно дает простор предпринимателям для деятельности в агросекторе, оставляя для себя только функции контроля и координации. Профильным министерствам, ряду других центральных органов исполнительной власти и облгосадминистрациям поручено обеспечить контроль за соблюдением предпринимателями законодательства о ценообразовании при поставках материально-технических ресурсов сельским товаропроизводителям. Органам исполнительной власти запрещено вмешиваться в процесс определения очередности расчетов крестьян за полученные материально-технические ресурсы. Кроме того, 11 февраля т.г. было подписано совместное Обращение Кабинета Министров Украины и представителей общественных и бизнесовых структур к субъектам предпринимательской деятельности и сельскохозяйственным товаропроизводителям, в котором официально подтверждалось невмешательство правительства в производственную и коммерческую деятельность субъектов хозяйствования в АПК. Такие решения можно только приветствовать, однако их совершенно недостаточно, чтобы ресурсы начали поступать в село.

ПРОБЛЕМЫ С ДОЛГАМИ НЕ БУДЕТ?

Как было сказано выше, одной из причин затяжного кризиса в АПК является проблема задолженности сельхозпредприятий. На 1 января 2000 года кредиторская задолженность хозяйств превышает дебиторскую в 6,7 раза, а общая сумма долга составляет около 15 млрд. грн., в том числе долги по бюджетным и другим обязательным налоговым платежам – более 6 млрд. грн., коммерческим структурам – 6,8 млрд. грн., долги по заработной плате – около 2 млрд. грн. Это означает, что при затратном механизме в пределах 20-25 млрд. грн. для обеспечения годового валового производства сельхозпродукции на уровне прошлых лет, крестьянам понадобится, как минимум, два-три года отдавать весь свой урожай на погашение долгов при условии хотя бы 25-30% рентабельности производства. Пожалуй, многие согласятся, что выполнить такую задачу нашему агропрому сегодня нереально. Как же быть? Снова списать все долги и забыть о них? Но вряд ли предприниматели согласятся на такой шаг. А вот государство часть долга решило списать. И немедленно. Речь идет о 1,9 млрд. грн., которые правительство намерено списать из общей суммы задолженности аграриев перед государством при условии, что сельхозпредприятия будут платить текущие платежи в бюджет и Пенсионный фонд. Министерство финансов согласилось списать названную сумму долга, но только в конце нынешнего года, после анализа текущих налоговых платежей. Понятно, что их спишут. В отношении же долгов перед частными структурами правительство наконец-то признало, что они возникли в результате некорректной политики государства на агрорынке, и предложило предпринимателям полюбовно решить эту проблему. А именно: часть долгов будет погашаться уже в этом сезоне, основная же масса будет реструктуризирована на 3-5 лет и, кроме этого, частные компании могут на сумму долга становиться соучредителями новых сельхозпредприятий, которые согласно Указу Президента Украины от 3 декабря 1999 года сегодня реорганизуются из бывших коллективных сельхозпредприятий в хозяйства на основе частной собственности на имущество и землю (см. “АГРО Перспектива” №1). По словам членов правительства, участвовавших в переговорах с представителями компаний, предприниматели согласились на такой вариант решения проблемы долгов, хотя мнение по этому поводу самих «должников» (т.е. крестьян) никто не спрашивал. Возможно, хозяйства не захотят принять такие условия игры – по старой советской привычке они мечтают о списании всех долгов – и тогда ситуация с долгами будет просто неразрешимой. Однако правительство, пытаясь убедить бизнесменов начать кредитование села, обещает максимальное содействие в решении любых вопросов, хотя и не намерено давать компаниям государственные гарантии на погашение долгов. Здесь видится самый простой выход: позволив компаниям нормально поработать на рынке несколько лет и получить вполне нормальную прибыль, которая «перекроет» сумму долгов, государство может попросить предпринимателей и вовсе забыть о понесенных ранее убытках. Но это только предположение. А в действительности же, ряд трейдеров продовольственного рынка все еще сомневается, что к апрелю коллективные хозяйства смогут закончить реформирование, как предусмотрено Указом Президента, и каким-то образом решить проблему правонаследия долгов. Предположительно, по их мнению, только в 2001 году появится собственник земли, который сможет получить кредит и вернуть его. А посему поставки материальных кредитов со стороны трейдеров в текущем сезоне будут минимальными, что никак не устраивает правительство.

Справка. Согласно данным Минагрополитики, сельхозпредприятия располагают достаточным запасом посевного материала, чтобы посеять весной 2000 года 6,9 млн. га яровых зерновых культур. Потребность в посевном материале специалисты оценивают в 1,44 млн. тонн, и такие запасы есть, хотя в отдельных хозяйствах существует дефицит семян, который будет покрываться за счет государственного страхового фонда и межхозяйственного обмена. На начало января к севу было подготовлено 1,06 млн. тонн семян или 74% (в соответствующий период 1999 года – 68%). В неполном объеме хозяйства располагают семенами кукурузы, дефицит которых планируют покрыть поставками из государственного страхового фонда. Не исключается импорт семян кукурузы, но в том случае, если хозяйства пожелают расширить посевы кукурузы, как рекомендует министерство. В 2000 году планируется посеять 1,35 млн. га зерновой кукурузы, а общая площадь посевов кукурузы планируется на уровне 3,6 млн. га. 

В январе хозяйства располагали 15,2 тыс. тонн семян подсолнечника для посева. Дефицит посевного материала оценивался около 3,3 тыс. тонн, и, по информации министерства, стране понадобится импортировать недостающее количество семян, в основном гибриды иностранной селекции. Предполагалось, что поставки посевного материала из России и Молдовы будут осуществлять негосударственные компании. Потребность в посевном материале подсолнечника оценивается в 18,5 тыс. тонн. По предварительным планам министерства, в 2000 году хозяйства планируют посеять 2,2 млн. га подсолнечника, хотя не исключена возможность их увеличения до 2,5 млн. га.

По данным Государственного комитета статистики, в 1999 году яровые зерновые были посеяны на площади – 7,2 млн. га, в т. ч. в общественном секторе – 6,2 млн. га. Общая площадь посевов сельскохозяйственных культур в 1999 году составила – 28,3 млн. га.

“УБИТЫМ” ХОЗЯЙСТВАМ КРЕДИТЫ НЕ СВЕТЯТ

Предположим, что правительству все-таки удастся уговорить компании и банки принять участие в кредитовании села и взять на себя значительную долю затратного механизма – 60-70%. Но тут есть один момент: с “убитыми” хозяйствами никто работать не будет, а потому им рассчитывать на кредиты нет смысла. Никто не даст “ни пфеннига”, ни литра “горючки”, ни пары колес для трактора. А таких хозяйств, по словам вице-премьер-министра Михаила Гладия, насчитывается около 30% от их общего количества, т.е. около 4 тысяч сельхозпредприятий. Для них останется только один выход: сдать свои земли в аренду либо более сильным соседним хозяйствам, либо фермерам, либо своим кредиторам. Что же касается остальных аграриев, то правительство предлагает такие варианты: у кого имеются средства – должны закупать ресурсы за “живые” деньги, у кого их нет – смогут воспользоваться кредитами коммерческих банков под залог ликвидного имущества. А которые не смогут взять кредит – будут работать, как сказал М.Гладий, “по договоренности на условиях форвардных или фьючерсных контрактов”. По сути дела ничего нового не предлагается, но умиляет фраза относительно фьючерсных контрактов. Однако заметим, на условиях «фьючерса” в Украине никто и никогда доселе не работал, если не брать в расчет неудачной попытки Украинской межбанковской валютной биржи торговать фьючерсными контрактами в 1998 году. Да и если говорить о форвардных контрактах, то на аграрных биржах это довольно-таки редкое явление. Но стоит ли об этом? Повторимся, что для правительства сегодня главная задача – это чтобы ресурсы пошли на село и в нужном объеме. А их только на проведение весенне-полевого комплекса работ, по словам министра аграрной политики Ивана Кириленко, требуется 6-7 млрд. грн. “Это та минимальная сумма, которая необходима уже сегодня на производство и закупку: минеральных удобрений, горюче-смазочных материалов, посевного материала, средств химизации и технического обеспечения” – сказал в одном из своих выступлений И. Кириленко. 

Справка. По данным Минагрополитики, в январе 2000 года в Украину было импортировано 1,5 тыс. тонн пестицидов. Предполагалось, что в феврале дополнительно будет ввезено еще 1,1 тыс. тонн препаратов. На конец года переходящие запасы на складах агрохимических компаний оценивались на уровне 1,5 тыс. тонн. По словам заместителя министра агрополитики Сергея Рыжука, ситуация с обеспечением хозяйств средствами защиты растений вызывает беспокойство, поскольку компании отказываются поставлять аграриям препараты под урожай, требуя предварительной оплаты. За период 1996-1999 годов задолженность хозяйств перед компаниями за пестициды составляет более 200 млн. USD. В феврале Минагрополитики вело активные переговоры с продавцами средств защиты растений, пытаясь найти оптимальный механизм работы в этом сезоне. Потребность села в препаратах составляет 22 тыс. тонн. По мнению большинства торговцев пестицидами, объемы продаж и использования средств защиты растений в этом году будут примерно соответствовать объемам продаж в 1999 года – 75 млн. USD. В 1999 году хозяйства обработали около 12 млн. га, использовав примерно 13 тыс. тонн препаратов.

Всего же на весну правительство предполагает направить в АПК порядка 1-1,1 млн. тонн светлых нефтепродуктов и 400 тыс. тонн минеральных удобрений в питательном веществе. Правда, к моменту написания этой статьи «схемы и механизмы» кредитования села окончательно согласованы не были. По обеспечению минеральным удобрениям Минагрополитики рассматривал два варианта: либо разрешить их импорт по нулевой ставке, либо поставлять удобрения в хозяйства на условиях товарного кредита через Национальную акционерную компанию “Нефтегаз Украины”. “Если программа по производству удобрений на наших предприятиях окажется нерыночной и дорогостоящей, то мы откроем границы”, – заявил Иван Кириленко. Между прочим, в “открытии границ” министерство поддерживают предприниматели, указывая на то, что импортные удобрения более дешевые по сравнению с отечественными. Не исключено, что оба варианта могут быть задействованы параллельно, так сказать, в целях конкуренции. 

Справка. По данным Минагрополитики, на середину февраля сельхозпредприятия располагали 50,7 тыс. тонн минеральных удобрений в перерасчете на питательные вещества или 7% от минимальной потребности. По данным областных сельхозуправлений, области рассчитывают получить от украинских химзаводов 332,6 тыс. тонн удобрений в перерасчете на питательные вещества по государственной программе, по которой в АПК должно быть направлено 400 тыс. тонн удобрений. По информации министра агрополитики Ивана Кириленко, НАК «Нефтегаз Украины» соглашалась поставлять удобрения в село на условиях товарного кредита под расчеты зерном или любой другой сельхозпродукцией. Однако компании, работающие на аграрном рынке, высказывали сомнение по поводу реализации госпрограммы «Удобрения-2000». В 1999 году сельскохозяйственные предприятия использовали 415 тыс. тонн удобрений. По государственной программе хозяйства получили 356 тыс. тонн удобрений или 85% от общего количества.

Что же касается поставок нефтепродуктов, то к середине февраля по договоренности с Минагрополитики нефтетрейдеры начали поставлять на внутренний рынок импортное топливо для нужд АПК по цене 1300-1350 грн./тонна. В то же время на село начались поставки нефтепродуктов, произведенных из украинской нефти. По решению правительства, операторов по поставке топлива из украинской нефти определяют облгосадминистрации. Оператор, в свою очередь, выкупает нефть, перерабатывает ее на отечественном предприятии и на условиях залога имущества, будущего урожая или же под гарантии области поставляет нефтепродукты сельхозпредприятиям. По словам министра агрополитики, до 15 марта т.г. планируется накопить в хозяйствах около 250 тыс. тонн дизельного топлива импортного и отечественного производства. Всего же в течение года планируется переработать для АПК 2 млн. тонн отечественной нефти, при 100% использовании которой годовая потребность хозяйств в нефтепродуктах будет обеспечена на 30%. Остальное горючее будет поставляться с внешних рынков (России, Азербайджана, Греции) и реализовываться только за денежные средства. В связи с этим, в феврале Михаил Гладий сообщил о предложении Минагрополитики на период с февраля по апрель снизить до 10% налоги поставщикам нефтепродуктов (как импортерам, так и работающим на внутреннем рынке) с целью увеличения поставок топлива под весенний сев. По мнению М.Гладия, действующие налоги, которые платят нефтетрейдеры, в 2 раза увеличивают цены на топливо. 

Справка. В 1999 году из запланированных для АПК 2 млн. тонн украинской нефти правительство выделило 1,3 млн. тонн, аграрии получили около 700 тыс. тонн топлива по правительственным программам. В целом, в 1999 году централизованные поставки нефтепродуктов в АПК составили около 40% от потребности – самый высокий показатель за последние пять лет. Так в 1995 году государство поставило сельхозпредприятиям 19% необходимых нефтепродуктов, в 1996 – 3%, в 1997 – 25% и в 1998 году – 29%. В прошлом году государство поставляло дизельное топливо по цене 560 грн. за тонну, бензин – 730 грн. за тонну и мазут – 222 грн. за тонну. Согласно решению правительства, за полученные в 1998-99 гг. материально-технические ресурсы, ГСМ и пр. сельскохозяйственные товаропроизводители должны были вернуть государству порядка 5,7 млн. тонн пшеницы третьего класса, которая в счет погашения долгов принималась по фиксированной цене 300 грн./тонна. В октябре 1999 года правительство заявляло, что для нужд АПК в 2000 году планируется направить около 6 млн. тонн нефти, однако вскоре эта цифра была снижена до 4 млн. тонн, из которых 2 млн. тонн – нефть отечественного производства и 2 млн. тонн – импорт из России, Азербайджана и Казахстана. Предполагалось, что в 2000 году цена на отечественную нефть, которая будет направляться для АПК, не должна быть выше 95 USD за тонну (в 1999 году цена на «агропромовскую» нефть составляла 80 USD за тонну).

Однако отметим, что в середине февраля достаточно остро разгорелись дискуссии по отмене льгот для предприятий с иностранными инвестициями, в основном занимающихся поставками нефтепродуктов на украинский рынок на импорт нефти, а к концу месяца предложения относительно снижения налога еще не были разработаны, и соответствующего законопроекта никто не видел. Поэтому трудно сказать, какие именно льготы получат компании-поставщики взамен на обещание обеспечить топливом весенне-полевые работы. Хотя, по словам вице-премьер-министра, Верховная Рада может поддержать предложение Кабмина о снижении налогов, так как с нефтетрейдерами была достигнута принципиальная договоренность о том, что компании увеличат поставки топлива на рынок, если правительство добьется для них определенных налоговых льгот. Согласно меморандуму о сотрудничестве между правительством и нефтетрейдерами, Кабинет Министров внесет на рассмотрение Верховной Рады предложение отменить до 1 мая уплату импортерами нефти и нефтепродуктов акциза на импорт, таможенного и пенсионного сбора. В свою очередь, трейдеры пообещали увеличить среднемесячные поставки топлива в Украину на 40% по сравнению с прошлым годом. Но это все только намерения. И потому в феврале крестьяне не спешили покупать топливо за деньги и ждали, что как всегда им выделят что-нибудь бесплатно или по бросовым ценам. Правительство же настаивало – на дармовщинку не рассчитывайте, а ищите ресурсы и покупайте горючее. 

БАНКИРЫ НЕ СПЕШАТ ДАВАТЬ ДЕНЬГИ
Кстати, о финансовых ресурсах. В феврале правительство вело активные переговоры с Национальным банком Украины о возможности предоставления кредитных ресурсов коммерческим банкам для кредитов АПК, а также переговоры с коммерческими банками относительно кредитования села под весенний сев. По словам премьер-министра Виктора Ющенко, сложность переговоров заключалась в том, что банки требовали разработки механизма предоставления ресурсов на рыночных условиях, гарантирующих возврат кредита. На что правительство гарантировало заложить в государственном бюджете 300 млн. грн. для компенсации процентных ставок. Впрочем, премьер-министр посетовал, что кредитный механизм запустить невозможно, так как «собственно залог земли даже формально тяжело применить, ибо уровень использования земли носит арендную форму». Тогда же руководство Минагрополитики заявляло, что под весенний сев аграрии смогут привлечь 650 млн. грн. кредитов, в частности, через перерабатывающую отрасль. Общая же потребность в банковских кредитах на весенний сев оценивается в 700 млн. грн. 

И уже 11 февраля Иван Кириленко сообщил прессе, что Минагрополитики заключило соглашение с банком «Украина» о предоставлении кредитов АПК под весенний сев и банк незамедлительно начал кредитование хозяйств. По данным министерства, из областей в банк «Украина» поступили заявки на 300 млн. грн. кредитов, тогда как за счет собственных ресурсов банк может предоставить АПК около 200 млн. грн. Министерство совместно с банком продолжало переговоры с НБУ о предоставлении дополнительных ресурсов, чтобы удовлетворить всех желающих в кредитах. Среди других банков, которые выразили готовность поучаствовать в кредитовании села, назывались и такие как «Ощадбанк», «Проминвестбанк» и «Аваль». Однако значительного оживления кредитного процесса к середине февраля не наблюдалось. Несмотря на все заверения правительства, банкиры не спешили сказать: «таки-да!». Скорее они больше склонялись к решению «таки-нет» или «возможно». Ответ один: как только будут гарантии возврата кредитов, только самый ленивый откажется кредитовать АПК. А пока никто не уверен, что Украина в нынешнем году сможет сохранить валовое производство сельхозпродукции хотя бы на уровне прошлых лет. Что ж, первые результаты будут известны уже весной. Подождем.

ЛИЗИНГ: ПРИЗЫВ ЕСТЬ, РАБОТЫ МАЛОВАТО

Олег ГРОМОВ, обозреватель

В Украине, как, пожалуй, и повсюду в бывшем СССР, лизинговые операции практически не применялись (исключение составляют только операции по продаже самолетов и судов, где срабатывал лизинг). Первопроходцами лизинга уже в независимой Украине стали компании, созданные при автомобильных фирмах, которые по принципу заключения арендных договоров, продавали широкоизвестные «маршрутки». Это было в 1996-1997 годах, еще до принятия Закона «О лизинге». Интересно, что в те годы, как подчеркивают нынешние лизинговые компании, работать было намного легче. Закон «О лизинге», который был принят в декабре 1997 года и незначительно дополнен и доработан в январе 1999 года, получился несовершенным, полным противоречий. Это эхом отозвалось на практике: лизинговые операции скорее были и остаются мертвыми, нежели живыми. Так, по данным ассоциации «Укрлизинг», из 30 лизкомпаний реально работают примерно 10. А ведь именно лизинг мог стать одним из основных путей поступления сельхозтехники измучившимся селянам. Но пока что не судьба…

Справка: Согласно Закону Украины «О лизинге» лизинг определяется как предпринимательская деятельность, которая направлена на инвестирование собственных или привлечение финансовых средств и состоит в предоставлении лизингодателем в исключительное пользование на определенный срок лизингополучателю имущества, которое является собственностью лизингодателя или приобретается им в собственность по поручению и с согласия лизингополучателя у соответствующего продавца имущества при условии уплаты лизингополучателем периодических платежей.

В зависимости от особенностей совершения лизопераций, лизинг может быть финансовым или оперативным.

Как отмечает начальник управления лизинговых операций Финансово-лизингового дома АКБ «Украина» Николай Селехман, недоработка закона связана с несогласованностью этого документа с общими юридическими требованиями по Гражданскому Кодексу, а также со статьями Законов «О налогообложении прибыли предприятий» и «О налоге на добавленную стоимость», которые регулируют операции лизинга. Это и понятно, ведь все три закона принимались в разное время.

Первая «волна» противоречий -- налогообложение прибыли

Одним из главных противоречий законов «О лизинге» и «О налогооболожении прибыли предприятий» является разное трактование валового дохода лизингодателя. Так, в ст. 4.1.1. Закона Украины «О налогообложении прибыли предприятий» говорится о том, что весь лизинговый платеж является валовым доходом лизингодателя. 

Справка. Субъектами лизинга согласно действующему законодательству являются:

Лизингодатель -- субъект предпринимательской деятельности, в т. ч. банковское или небанковское учреждение, которое передает в пользование объекты лизинга по договору лизинга.

Лизингополучатель -- субъект предпринимательской деятельности, который получает в пользование объекты лизинга по договору лизинга.

Продавец лизингового имущества -- субъект предпринимательской деятельности, который производит имущество (машины, оборудование и т.д.) и (или) продает собственное имущество, которое выступает объектом лизинга.

Однако, как считает вице-президент Всеукраинской ассоциации лизинга «Укрлизинг» Юрий Сосюрко, основную долю лизингового платежа по договорам финансового лизинга составляет погашение контрактной стоимости имущества или, говоря другими словами, постепенное возмещение капиталовложений лизиногодателя. Возвращение капиталовложений нельзя рассматривать как валовые доходы лизингодателя, поскольку они должны возвращаться кредитору или поставщику имущества.

Такое же «отношение» Закона «О налогообложении прибыли предприятий» и к сумме авансового платежа, который уплачивается лизингополучателем лизингодателю. Этот показатель также рассматривается как валовой доход лизингодателя. Однако, по словам г-на Сосюрко, значительную часть авансового платежа лизингополучателя составляет предварительная оплата доли контрактной стоимости имущества, которую лизингодатель опять-таки должен уплатить кредитору или поставщику этого имущества.

Ну, и окончательно «прибыльный» Закон прижимает к «стене» своим толкованием валового дохода при возвращении имущества лизингодателю. Как отмечает г-н Селехман, лизинг в отличие от купли-продажи подразумевает длительность взаимодействия во времени лизингодателя и лизингополучателя. На этом тернистом пути всякое может случиться. Так, лизингополучатель может оказаться нерадивым пользователем, может разориться и т. д.

Согласно ст. 9, 10. Закона Украины «О лизинге», имущество, которое дается в лизинг, является собственностью лизингодателя, и он может возвратить его себе в бесспорном порядке. Закон «О налообложении прибыли предприятий», чтобы жизнь не казалась медом, «накладывает» на «родное» имущество лизингодателя снова свой пресловутый налог.

Волна вторая – «эндеэсная»

Список всевозможных налогов продолжает Закон Украины «О налоге на добавленную стоимость» (далее -- Закон «О НДС»).

Здесь уместно будет продолжить тему досрочного возвращения лизингодателю своего имущества во время выполнения договора.

Эта операция Законом «О НДС» рассматривается, как такая, которая должна облагаться НДС. 

«Это также неверно, поскольку лизингодатель возвращает свою собственность, за которую он уже уплатил НДС», -- подчеркивает Юрий Сосюрко.

И это еще не все. Налог возникает в случае передачи лизингополучателю имущества при финансовом лизинге после истечения срока договора.

Хотя Законом «О НДС» операции по уплате лизинговых платежей на условиях договоров финансового лизинга не являются объектом налогообложения НДС, письмо Государственной Налоговой Администрации от 30 августа 1998 года за №3170, в корне меняет дело. Этот документ разъясняет некоторые нормы Закона «О НДС» и регламентирует возникновение обязательств по НДС, которые происходят при передаче имущества лизингополучателю.

Нужно отметить, что лизингополучатель оплачивает НДС дважды: при переходе права собственности на объект и на протяжении действия договора финансового лизинга, выраженного в увеличенной стоимости объекта. Последнее происходит после того, как лизингодатель, оплатив НДС при покупке объекта лизинга, согласно закону «О НДС», должен увеличивать его стоимость на 20%. В свою же очередь, лизингополучатель возвращает лизингодателю «увеличенную» стоимость объекта в лизинговых платежах.

Как видно, налогообложение при операциях лизинга настолько сложны и запутаны (впрочем, для нашей страны это и не представляется странным), что давно назрела необходимость кардинального пересмотра этого «клубка».

Закон «О лизинге» -- неудобен сам для себя

Было бы все ничего, но статьи самого Закона Украины «О лизинге» также работают не известно на кого, только не на участников лизинговых операций. Как отмечает главный специалист по лизингу Дочернего предприятия Государственного экспортно-импортного банка Украины «Лизинговой компании «Укрэксимлизинг» Алексей Смоляр, Закон «О лизинге» имеет ряд недостатков.

Это, в первую очередь, касается срока договора финансового лизинга.

Так, этот срок должен быть не меньше срока, за который самортизируется 60% стоимости имущества.

По словам Николая Селехмана, при существующих нормах амортизации, например, для трактора и комбайна этот срок будет составлять 4-6 лет. На такой продолжительный срок в Украине, где господствует экономический кризис и частая смена законодательства, найдется мало желающих (да и не находится), готовых предоставить кредиты лизингодателю. Ведь, по словам Алексея Смоляра, сегодня отечественные лизинговые компании (т.е. лизингодатели) преимущественно работают за счет иностранных кредитных линий либо за счет товарного кредита, предоставляемого все теми же иностранными компаниями. 

«Выход из создавшегося положения я вижу в увеличении норм амортизации для предприятий, что откроет возможности для обновления основных фондов», -- говорит Николай Селехман. 

Конечно же, в этом случае Минфин и ГНАУ скажут в унисон, что все эти действия приведут к уменьшению все той же налогооблагаемой прибыли и к уменьшению поступлений в бюджет, но зато предприятия будут наращивать свои объемы производства и реализации, за счет чего в ближайшем будущем государство получит гораздо больше денег в бюджет в виде налогов, чем потеряет на первоначальном этапе.
Среди других недостатков закона о лизинге можно выделить следующие:

-- ограничение объектов лизинга, в частности возможность передачи в лизинг только имущества, относящегося к основным фондам, тогда как в мировой практике объектами лизинга могут являться и имущественные комплексы, имущественные права и другие нематериальные активы;

-- неудовлетворительным является разграничение понятий финансового и оперативного лизинга. По количественному критерию, который представлен как основной, договоры лизинга со сроком действия 60-90% от срока полной амортизации объекта лизинга попадают под оба определения;

-- в Законе «О лизинге» явно недостаточно определения только двух видов (финансового и оперативного) и трех форм (паевой, возвратной, международной) лизинга, в то время как в мировой практике известно несколько десятков видов лизинговых операций.

Справедливости ради нужно отметить, что «лизинговая общественность» Украины не спит, ожидая лучших времен для лизинга. Так, например, Финансово-лизинговый дом банка Украины активно сотрудничает с МФК в вопросах подготовки нового законопроекта «О лизинге», где учитываются все «недоработки» и противоречия. Также детально этими вопросами занимается и «Укрлизинг», направляя свои рекомендации в наивысшие инстанции страны.

Там, где нет жестких привязок…

Говоря о развитых странах, нужно сказать, что там нет никакой жесткой привязки к пресловутым нормам амортизации, как и самих законов, регламентирующих лизинговые операции.

По словам Алексея Смоляра, существующее в развитых государствах правовое поле позволяет более гибко использовать лизинговый механизм в интересах как лизингодателя, так и лизингополучателя. Основными документами в международном праве, регулирующим лизинговые операции являются следующие: заключенная в Оттаве еще в 1988 году с целью унификации законодательства развитых стран Конвенция по международному финансовому лизингу, а также принятый Комитетом по международным стандартам бухгалтерского учета международный стандарт бухгалтерского учета 17 «Учет аренды», в котором указываются критерии разграничения финансовой и оперативной аренды, а также определяется методика учета обоих видов аренды. Лизингодатель и лизингополучатель имеют возможность самостоятельно определить срок полезного функционирования объекта лизинга и применять различные методы амортизации. Это позволяет сделать график лизинговых платежей более гибким. Классификация видов лизинга, принятая в международном праве, основана на том, в какой степени риски и вознаграждения, связанные с правом владения объекта лизинга, относятся к лизингодателю или лизингополучателю. Лизинг классифицируется как финансовый, если значительная часть рисков и вознаграждений, связанных с правом собственности на объект лизинга предается лизингополучателю. При этом передача права собственности по окончании срока лизинга необязательна. Субъекты лизинга имеют максимальную степень свободы при определении существенных условий лизинга и формы контракта. 

Все намного проще и в соседних России и Беларуси.

Так, принятый в России в 1998 году Закон «О лизинге», предполагает широкую государственную поддержку лизинговой деятельности. К ней, как отмечает Юрий Сосюрко, прежде всего, относится разработка и реализация Федеральной программы лизинговой деятельности, создания фонда гарантий, освобождение лизинговых компаний и банков от разного рода налогов и др. В России еще в 1996 году правительство разрешило использовать в соответствии с условиями договоров лизинга механизм ускоренной амортизации. 

Также трепетно к лизингу и его участникам подходят и в Беларуси, где давно введена ускоренная амортизация при проведении лизопераций, что дает возможность оперативно обновлять оборудование и проводить техническое переоснащение производства. Государство в Беларуси не выделяет финансовых средств на развитие лизинга, но оно всячески поддерживает инициативу лизкомпаний. Как отмечают независимые эксперты, сегодня Беларусь, тесно опираясь на мировой опыт, создала самую совершенную в СНГ нормативно-правовую базу, которая регулирует лизинговые отношения.

Пока что слоган, пока что призыв…

В Украине, как отмечает Николай Селехман, пока что термин «лизинг» используется как слоган. Ситуация сейчас складывается таким образом, что наблюдается дефицит лизинговых услуг. По причинам, изложенным выше, в нашем государстве избегают использования лизинговых операций, а зачастую останавливаются на их «заменителях». К ним, в первую очередь, относятся такие, как продажа товаров в рассрочку или товарный кредит. Эти схемы и гибче, и мягче, они стали «симпатичны» как лизингодателю, так и лизингополучателю. Так, большинство сделок компании «Укрэксимлизинг» приходится именно на сделки на условиях товарного кредита. В отличие от лизинга, товарный кредит предоставляется на меньший промежуток времени -- 2-3 года. 

Примером преимуществ использования товарного кредита по сравнению с лизингом может служить проведенная ДП ЛК «Укрэксимлизинг» сделка по передаче целостного имущественного комплекса мясокомбината в пользование клиенту с постепенной выплатой его стоимости. Во-первых, целостный имущественный комплекс согласно закону «О лизинге» не может быть объектом лизинга. Он включает в себя основные средства всех 3-х групп, предусмотренных в законодательстве, для которых установлены разные нормы амортизации. В связи с этим необходимо заключать отдельный лизинговый договор по каждому виду основных средств, что существенно увеличивает документооборот и усложняет взаиморасчеты между сторонами договора. Кроме того, имущество мясокомбината включает в себя ряд позиций, которые вообще не относятся к основным фондам (материалы, сырье, МБП и др.), передать которые по договору лизинга невозможно. Во-вторых, лизинговые платежи жестко привязаны к амортизационным отчислениям, что не позволяет составить достаточно гибкий график платежей. Оформление сделки как товарного кредита позволило решить эти проблемы с выгодой для обеих сторон.

Также «непопулярны» лизинговые операции в сфере сельскохозяйственного производства

«Сложно говорить о лизоперациях в сельском хозяйстве, когда более 92% хозяйств сегодня остаются убыточными. Они просто не возвращают платежи лизингодателю, подрывая его деятельность», -- констатирует Юрий Сосюрко. Так, по данным «Укрлизинга», за последнее время именно по этой причине стали банкротами более 15 лизинговых компаний, которые работали в сфере сельхозпроизводства. 

Сегодня не только КСП, но и фермеры не могут позволить себе взять в лизинг технику. Примером может служить выставка «Агро-99», которая проходила в июне прошлого года в селе Чубинском под Киевом, где наблюдались неоднократные попытки фермеров взять в лизинг технику. Как отмечает г-н Сосюрко, практически 100% фермеров, которые подходили к стендам «Укрлизинга», с большим вниманием рассматривая образцы техники и желая ее приобрести в лизинг, так и не смогли этого сделать. У них попросту не было средств даже на начальный платеж. Правда, один фермер из Полтавщины все же нашел средства на первичный платеж и увез с собой домой выставочный экземпляр.

А в каждом конкретном случае заключения лизсделки (в зависимости от оборудования) размер первого платежа составляет ни много, ни мало -- от 15 до 30% суммы контракта. Годовые же лизинговые ставки для лизполучателя, как отмечают специалисты лизкомпаний, достаточно невелики (в отличие от кредитных ставок наших коммерческих банков) -- от 15 до 20%. Но и при всем этом, мало кому в нынешней экономической ситуации на селе под силу выполнить такие условия.

Как считают специалисты все того же «Укрлизинга», сегодня намного проще работать с переработчиками сельхозсырья, т.е. с пищевыми предприятиями, которые имеют оборотные средства и могут исправно рассчитываться с лизингодателем.

Если есть правило, то должно быть и исключение

Самым большим лизоператором на сегодня является Государственный лизинговый фонд, который согласно отчетам в 1999 году реализовал за счет собственных средств 1488 тракторов ПО «Южмаш», 762 трактора ОАО «ХТЗ», более 100 зерноуборочных комбайнов концерна «Лан» и ОАО «Херсонские комбайны» и много другой техники.

Однако ныне Гослизингфонд остался большим должником заводов-производителей техники. Сумма долга составляет 152 млн. грн. 

Объясняется это тем, что КМУ пересмотрел первоначальную сумму накопления средств фонда, которая согласно постановлению от 23 марта 1999 года составляла 256,2 млн. грн. и установил объем наполнения в размере 128 млн. грн. Предприятия-производители техники, учитывая гарантии правительства, производили отгрузку техники, ориентируясь на первоначальную сумму наполнения фонда.

Имеются приятные исключения из правил у коммерческих лизоператоров. Так, по словам Николая Селехмана, на сегодня стоимость имущества, которое предоставил в лизинг селу ФЛДБ «Украина», измеряется 20 млн. USD.

«Дело это трудное, но не безнадежное, -- подчеркивает г-н Селехман. -- Однако мы не можем сказать, что более 90% наших лизингополучателей неплатежеспособны». Так, на сегодня «в наличии» немало завершенных сделок по предоставлению на условиях финансового лизинга мельничных комплексов в Закарпатье. Немало мукомольного оборудования было передано на условиях финансового лизинга в 1998-99 годах и членами ассоциации «Укрлизинг».

Около 90 тракторов на тех же условиях было предоставлено ФЛДБ «Украина» хозяйствам Луганской области. (Правда, через год 35 тракторов были изъяты за неуплату годовых платежей).

Однако, как считает Николай Селехман, процесс изъятия техники в наших условиях вполне нормален. Вообще, по его словам, Финансово-лизинговый дом не пытается заключать крупных сделок, а обходится целым рядом мелких и средних «проектов» -- крупорушки, мельницы, трактора и т.д. Надо отметить, что подобная тенденция существует и у других лизингодателей. Однако сегодня селу «кровь из носа» нужны большие «проекты» -- комбайны, технологические комплексы и т. д.

2000-й год для Финансово-лизингового дома банка «Украина» станет годом массового перехода имущества к лизингополучателю (как, собственно говоря, и других лизкомпаний). Так что итоги подводить сейчас рано, но руководители дома уверены, что они будут вполне пристойными.

Вполне пристойным также должен быть и Закон «О лизинге», существенные поправки в который, как хочется надеяться, в ближайшем будущем внесет во многом «обновленный» парламент.

Справка. Согласно постановлению Кабинета Министров Украины от 26 июля 1999 года №1352 Государственное лизинговое предприятие «Украгролизинг» стало правопреемником существовавшего ранее Государственного лизингового фонда (ГЛФ). Названным постановлением была упразднена дирекция ГЛФ, и распоряжаться средствами Фонда будет ГЛП «Украгролизинг».

Данным документом также определен порядок использования средств Государственного бюджета Украины, которые направлялись на финансирование ГЛФ для технического переоснащения агропромышленного комплекса. В частности, было предусмотрено, что бюджетные средства должны использоваться только на закупку отечественной сельхозтехники, в том числе и произведенную совместными предприятиями-резидентами Украины. Вместе с тем, тогдашнему Министерству агропрома, ГЛП «Украгролизинг» совместно с Национальным агентством по вопросам развития и европейской интеграции было рекомендовано в трехмесячный срок разработать стратегические принципы привлечения средств на 2000-2005 годы и программу инвестирования финансового лизинга.

Справка о производстве важнейшей сельскохозяйственной техники, реализованной в 1999 году за счет средств государственного лизингового фонда
Завод
Наименование машин
Изготовлено
Реализовано за счет средств государственного лизингового фонда
% к изготовленному



штук
млн. грн.
штук
млн. грн.


ОАО "ХТЗ"
трактора
2700
251,6
762
95,3
28,2

ПО "ПМЗ"
трактора
1873
80,4
1488
94,7
79,4

ОАО "Одессельмаш"
плуги
2133
7,74
914
61,1
43

ОАО "Красная Звезда"
сеялки, культиваторы
2002
18,99
612
5,6
30,6

ОАО "Белоцерковсельмаш"
бороны
72
1,3
69
1,1
96

ОАО ''Львовсельмаш"
опрыскиватели
307
2
13
0,1
4

ОАО "Львовагромашпроект"
опрыскиватели
69
1
31
0,5
45

ОАО "Борекс"
комбинированные агрегаты
252
5,8
238
5,5
94

ОАО "Борекс"
свеклоуборочные комплексы
102
6,5
58
3,6
57

ОАО "Уманьферммаш"
комбинированные агрегаты
55
1
35
0,65
64

КПП "Днепропетровский комбайновый завод"
бороны
59
0,9
59
0,9
100

ОАО "Херсонские комбайны"
зерноуборочные комбайны
76
25,26
51
16,95
67

ОАО "АК Адвис"
кормоуборочные комбайны
36
9,9
29
9,7
81

ОАО "Тернопольский комбайновый завод"
свеклоуборочные комплексы
71
8,7
45
2,3
63

Концерн "Лан"
зерноуборочные комбайны
51
14,81
50
14,5
98

УНДУК 

Италия

Урожай фундука в Италии, втором крупнейшем поставщике этого товара на мировой рынок, снизился со 135 тыс. тонн в 1998 году до 118 тыс. тонн в 1999 году. Однако прошлогодний уровень урожая выше уровня 1997 года. Так, по информации торговой компании «Besana», объем производства фундука в 1997 году по причине заморозков снизился до 90 тыс. тонн. 

В конце января около 50% прошлогоднего урожая уже было переработано или экспортировано, еще на 10% были заключены договоры на поставку в течение января – февраля 2000 года. 40% урожая все еще находилось в это время у производителей. Уборка ранних сортов итальянского фундука начинается в августе. Производство этих орехов в Италии сконцентрировано вокруг Турина на севере, вокруг Рима и Наплс на юге. 

В январе итальянские фермеры ожидали оценок возможного объема нового урожая орехов. Кроме того, они также наблюдали за развитием ситуации на рынке Турции, которая является самым крупным производителем фундука в мире. 

Итальянские экспортеры в конце января предлагали сорт фундука «Long Naples» размерного ряда 11-13 и 13-15 по цене 3,56 USD/кг с немедленной поставкой, которая выше цены прошлого месяца -- 3,42 USD/кг. Фундук «Mortarelle» такого же размерного ряда предлагался по цене 3,62 USD/кг на условиях поставки FOT.

Фундук производства Италии «Round Roman» размерного ряда 11-13 и 13-15 предлагался в вышеуказанный период времени по цене 3,72 USD/кг, предложения на сорта «Round Giffoni» и «Piedmont» размерного ряда 13-15 находились на уровне 3,94 USD/кг FOT и 4,25 USD/кг FOT соответственно.

Турция

На рынке фундука в Турции вновь наблюдается тенденция к повышению цен. Необходимо отметить, что это повышение происходит после их значительного падения в конце прошлого года. Это повышение связано с недостаточным количеством поставок в конце Рамадана. Кроме того, это совпало с установлением фермерами более высоких цен для частных покупателей. 

В конце первой декады января 2000 года перед тем, как рынок закрылся по причине празднования трехдневного фестиваля «Eid al-Filtr» в честь конца Рамадана, турецкие поставщики установили цену на стандарт №1 и №2 в размере 3,30 USD/кг на условиях поставки C&F Европа. Для сравнения, в декабре цена составляла 3,05 USD/кг, а рекордно низкий уровень ноября составил 2,90 USD/кг. 

В настоящее время цена значительно ниже уровня в 4,50 USD/кг, зарегистрированного в августе 1999 для поставок турецкого фундука урожая 1998 года. Однако, по словам одного нидерландского покупателя, данная цена на фундук была по-прежнему хорошей, если учесть объем собранного урожая (580 000 тонн в прошлом году). 

Ожидалось, что фермеры поставят фундук на рынок в конце первой декады января до окончания Рамадана, однако, эти ожидания не оправдались. По словам одного из основных нидерландских покупателей, либо фермеры все еще не испытывают потребности в денежных средствах, либо они не удовлетворены уровнем предлагаемых цен. 

Турецким производителям предлагают цену в размере 780000 TLR/кг на поставки фундука, сформированные частным рынком, и 1070000 TLR/кг на поставки фундука, предлагаемые государственным кооперативом «Fiskobirlik», который специализируется на данном товаре. Однако эта организация явно не спешит рассчитываться с сельхозпроизводителями за крупные закупки товара из прошлого урожая. 
По информации неофициальных источников, в связи с непредвиденными затратами, связанными с последствиями прошлогоднего землетрясения в Турции, правительство планирует заставить «Fiskobirlik» произвести поставку фундука из имеющихся запасов для выплаты задолженности производителям. В настоящее время на складах этого кооператива хранится около 145 тыс. тонн фундука из урожая 1999 года и около 225 тыс. тонн из урожая 1998 года. 

Импортеры в Германии, основном рынке сбыта турецкого фундука, полагают, что одобрение Турции в качестве кандидата на членство в ЕС имело сильное влияние на цены турецкого фундука. Финансовые обязательства Турции для получения полного членства в ЕС означают, что Турция должна будет резко снизить высокую процентную ставку и уровень инфляции. 

По словам одного немецкого покупателя, турецкое население боится того, что инфляция останется высокой, в то время как ставка банковского процента снизится до 20-30%, что является очень низким уровнем для Турции. По словам трейдера, турецкие фермеры полагают, что в настоящее время куда более выгодно иметь в наличии товар, нежели деньги, таким образом, на рынок поступает меньше фундука. 

Трейдеры в ЕС расходятся в своих мнениях относительно того, что произойдет с ценами на фундук в ближайшие месяцы. В середине января спрос в Европе на этот товар был на низком уровне, так как многие покупатели осуществили закупки раньше, когда цены были низкими, и имеют достаточно запасов фундука до середины марта. Затем вероятно спрос значительно увеличится. 

В то же время следует отметить, что некоторые трейдеры по-прежнему полагают, что турецкий фундук слишком дорогой. По словам одного из европейских импортеров, если калифорнийский миндаль предлагают всего лишь по цене 2200-2400 USD/кг, у многих возникает вопрос, почему же фундук стоит так дорого. 

САХАР

Василий ВИНТОНЯК, эксперт "Держзовнишинформа"

В феврале крупные мировые страны-производители сахара, как и в предыдущие месяцы, вынуждены были продавать свою продукцию по низким ценам. Напомним, что текущий уровень мировых цен примерно на 60% ниже уровня цен в 1995 году. 

По данным «F.O. Licht», в первом квартале 2000 года цены на сахар будут снижаться по ряду причин: рекордное мировое производство сахара; снижение на него спроса в Азии и рост его экспорта из Бразилии. Учитывая небывало низкий уровень цен, аналитики «F.O. Licht” в сезоне 2000/2001 гг. прогнозируют спад мирового производства сахара более чем на 2 млн. тонн. Только Бразилия, по мнению экспертов, может сократить его производство на 5-20%. 

Прогноз производства сахара в Бразилии в нынешнем сезоне составляет около 15,5 млн. тонн (12,7 млн. тонн – в предыдущем сезоне). В то же время, из-за низких цен на сахар, около 60% собранного тростника пошло на производство спирта. Значительное увеличение производства спирта в стране и стало одной из причин снижения цен на сахар, что в свою очередь может привести к сокращению посевных площадей под тростником.

Также из-за "падения" цен западные издания предполагают сокращение производства сахара в Китае. Затраты на производство 1 тонны сахара в этой стране составляют около 240 USD при уровне мировой цены на данный товар в 180 USD. В 2000 году в Китае планируется закрыть около 140 сахарных заводов, что может привести к сокращению производства сахара до уровня 7,5 млн. тонн (по прогнозу в сезоне 1999/2000 гг. – 9,2 млн. тонн). 
В случае подтверждения прогноза аналитиков относительно снижения мирового производства сахара, предполагается, что до конца года цена на сахар-сырец может подскочить до уровня 6 центов США/фунт. А пока, согласно данным Международной ассоциации сахара (ISA) по состоянию на 14 января, физический сахар-сырец стоил 5,5 центов/фунт (121,1 USD/т) FOB Бразилия, Карибы. Тогда же, цена на Лондонской бирже на белый сахар составляла 171 USD/мт FOB мировые порты.

В феврале наиболее активными покупателями сахара выступали Сирия и Филиппины, которые предполагали провести в этом же месяце ряд тендеров на закупку сахара с его поставками в весенние месяцы. Кроме того, по ранее проведенным тендерам крупные партии сахара будут поставляться в Иран, Сирию, Тунис, Корею, Узбекистан.

УКРАИНА

Украинский рынок сахара в феврале характеризовался стабильным уровнем внутренних цен, которые в первой половине февраля соответствовали уровню цен в конце января – 1500-1600 грн./тонна франко-склад продавца. Лишь небольшие партии сахара можно было купить в феврале по цене 1400-1450 грн./тонна. Естественно, при таком уровне внутренних цен экспорт данного товара из Украины отсутствовал. 

Имеющиеся запасы сахара пока не позволяют его производителям значительно повысить цены. Однако уже в конце марта – апреле ожидается повышение цен на украинском рынке на данный товар. Это, в свою очередь, снова активизирует "сахарное лобби", относительно определения правительством квоты на беспошлинный импорт сахара-сырца в 2000 году. Учитывая объемы производства сахара из собственного сырья, импортный сырец уже может появиться на украинском рынке в мае текущего года.

ЧАЙ

Тенденция, связанная с ростом цен на рынке чая, которая возникла на предыдущей неделе, сохранилась на аукционе в Момбаса (Кения) 7-11 февраля, где наблюдался активный спрос на все сорта чая.
Произошла активизация торговли и на аукционе в Джакарте (Малайзия). Отличительной чертой торгов стало повышение цен на основные сорта чая типа “СТС” на 0,28-0,33 USD/кг. В основном повышение цен на этот чай было вызвано спросом со стороны Пакистана и Египта. Естественно, что фасовщики и трейдеры воспользовались фактом наличия в Момбасе достаточного предложения данного товара перед предполагаемым резким сокращением его количества. Столь же высокого уровня спроса на чай типа “Orthodox” не наблюдалось. Однако продажа этого типа чая шла довольно активно и сопровождалась повышением цен на аукционах в Джакарте и Коломбо на протяжении 7-11 февраля. 

В течение описываемого периода времени в Кении сохранялась сухая и холодная погода. Сухая погода также установилась в Шри-Ланке. Поэтому в обеих странах прогнозируется снижение объема урожая. 

Ситуация на аукционах

Коломбо (Шри-Ланка) На этом аукционе существовал высокий уровень спроса. Цены на высокогорный чай сорта «ВОР» снизились на 0,03-0,10 USD/кг, цены на чаи «N.Elia’s» выросли на 0,12-0,24 USD/кг. Цены на чай сорта «BOPF» также имели устойчивую тенденцию к повышению. Средний чай сорта «ВОP» продавался по довольно высоким ценам, в то же время, идентичный «BOPF» подешевел на 0,03-0,06 USD/кг. «Низинный» чай в большинстве сортов не подорожал, за исключением чая сорта «ОРА» и чая лучшего качества сорта «РЕКОЕ». Цены чая групп «Offgrades» и «Dust», в основном, снизились, за исключением чая лучшего качества. В таблицах № 1-7 приведены цены на чай различных групп, различного качества на аукционе в Коломбо.

Таблица №1. Высокогорный чай, рупий Шри-Ланки/кг *

Группа
Сорт


BOP
BOPF
PEKOE
OP

Best Westerns
150,00-196,00
155,00-187,00
135,00-155,00
-

Below Best Westerns
135,00-142,00
138,00-145,00
125,00-130,00
115,00-130,00

Plainer Westerns
122,00-128,00
132,00-136,00
115,00-120,00
95,00-100,00

Nuwara Eliyas
150,00-176,00
150,00-179,00
135,00-145,00
-

Brighter Udapussellawas
135,00-152,00
140,00-155,00
130,00-140,00
-

Other Udapussellawas
120,00-125,00
128,00-134,00
110,00-128,00
100,00-110,00

Best Uvas
128,00-158,00
134,00-149,00
130,00-145,00
150,00-182,00

Other Uvas
120,00-125,00
122,00-127,00
115,00-120,00
90,00-110,00

Таблица №2. Средний чай, рупий Шри-Ланка/кг *

Группа
Сорт

(качество)
BOP
BOPF
PEKOE
OP

Хороший средний
140,00-212,00
140,00-157,00
135,00-155,00
125,00-163,00

Другие средние
125,00-135,00
125,00-132,00
118,00-130,00
105,00-115,00

Таблица №3. Низинный чай, рупий Шри-Ланка/кг *

Сорт
Группа (качество)


Лучший
Средний
Другой

FBOP1
155,00-225,00
135,00-145,00
120,00-125,00

FBOP
150,00-200,00
135,00-145,00
115,00-125,00

BOP1
155,00-181,00
130,00-142,00
120,00-125,00

BOP
150,00-175,00
120,00-130,00
100,00-115,00

BOPF
140,00-170,00
100,00-115,00
80,00-95,00

FBOPF (TIPPY) / FBOPF SP
350,00-1100,00
170,00-200,00
135,900-145,00

FBOPF 1
160,00-220,00
130,00-140,00
120,00-125,00

FBOPF
160,00-220,0
135,00-150,00
120,00-125,00

OP1
170,00-252,00
140,00-155,00
110,00-125,00

OP
135,00-159,00
122,00-130,00
108,00-115,00

OPA
135,00-155,00
120,00-128,00
100,00-118,00

PEKOE
170,00-190,00
150,00-160,00
125,00-140,00

Таблица №4. Чай «Unorthodox», рупий Шри-Ланка/кг *

Сорт
Группа (качество)


Лучший
Другой

BP1
130,00-142,00
100,00-115,00

РF1
140,00-154,00
120,00-135,00

Таблица №5. Чай «Off Grade» , рупий Шри-Ланка/кг
Сорт
Группа (качество)


Лучший
Средний
Низкий

Better Fannings (Orthodox)
130,00-140,00
115,00-125,00
110,00-120,00

Better Fannings (CTC)
120,00-130,00
105,00-115,00
110,00-120,00

Other Fannings (Orthodox)
105,00-120,00
100,00-110,00
85,00-95,00

Other Fannings (CTC)
95,00-105,00
90,00-100,00
95,00-105,00

Good Brokens
110,00-120,00
110,00-120,00
125,00-135,00

Other Brokens
90,00-100,00
80,00-90,00
105,00-115,00

Таблица №6. Чай «Dust» , рупий Шри-Ланка/кг *

Сорт
Группа (качество)


Лучший
Средний
Низкий

Better Primary Dust (Orthodox)
145,00-208,00
120,00-139,00
125,00-148,00

Better Primary Dust (CTC)
135,00-146,00
130,00-149,00
130,00-144,00

Other Primary Dust (Orthodox)
130,00-142,00
100,00-115,00
105,00-120,00

Other Primaru Dust (CTC)
117,00-125,00
110,00-125,00
110,00-120,00

Better Secondary Dust
80,00-112,00
75,00-100,00
80,00-102,00

Other Secondary Dust
55,00-60,00
60,00-70,00
60,00-70,00

*продажа №06-08ТН/09ТН февраль 2000, цены приведены в рупиях Шри-Ланка за 1 кг, 1 USD=3,5 рупий Шри-Ланка (08.02.2000) 

Момбаса (Кения) Сохранился высокий уровень спроса. Цены на чай сорта “BP1” поднялись на 0,1-0,19 USD/кг, особенно рост цен отмечался на чай качества “ниже среднего”. В то же время цены на чай категории “brighter PF1” выросли на 0,12 USD/кг, на “coloury PF1” – на 0,15 USD/кг, а на “lighter PF1” – на 0,11-0,38 USD/кг. В этой группе цена на чай качества «ниже среднего» выросла на 0,35 USD/кг, а на остальные на 0,08-0,23 USD/кг. На чай сорта “PD” также наблюдался повышенный спрос, при этом цена на чай “высшего” качества выросла на 0,22 USD/кг, на чай «среднего» качества – на 0,11 USD/кг, на «ниже среднего» качества и «базового» качества – на 0,14-0,19 USD/кг. Цены на чай сорта “Dust” также увеличились. Во втором списке чая также наблюдалось повышение цен, особенно на сорт “BMF”. Отмечалась активная покупка со стороны блендеров из Пакистана и Афганистана. Также отмечался высокий уровень спроса со стороны Египта, Йемена и Великобритании. В таблице №7 приведены цены продажи чая на аукционе 7 февраля 2000 года.

Таблица №7. Чай «СТС», продажа 07.02.2000, USD/кг 

Группа 
Сорт

(качество)
BP1
PF1
PDUST
DUST

Лучший
2,58-2,70
2,37-2,46
2,39-2,48
2,49-2,66

Хороший
2,51-2,56
2,28-2,35
2,33-2,35
2,35-2,45

Хороший средний
2,30-2,50
2,21-2,27
2,28-2,32
2,26-2,34

Средний
1,77-2,29
1,93-2,20
2,08-2,27
2,10-2,25

Ниже среднего
1,51-1,90
1,65-2,25
1,82-2,12
1,82-2,09

Обычный
1,18-1,66
1,25-1,87
1,56-2,09
1,89-2,07

Джакарта (Индонезия) Наблюдался высокий уровень спроса. Чай «Orthodox» подорожал на 0,06-0,12 USD/кг, за исключением категории «Dust», цены на которую повысились всего на 0,01-0,02 USD/кг, и сортов «PF2» и «BOPF низкого качества», цены на которые повысились на 0,15 USD/кг. Исключительно высокий спрос наблюдался на чай «СТС» сортов «ВР1», «PF1», «Fann». В данном случае цены повысились на 0,28-0,33 USD/кг. Цены чая «СТС» категории «Dust» выросли на 0,12-0,18 USD/кг. Среди наиболее активных покупателей отмечали Ирак, Малайзию, Пакистан, Великобританию. 

Малавия Наблюдался высокий уровень спроса. Чай сорта «PF1» продавался по ценам на 0,05-0,10 USD/кг, что было выше показателей предыдущего аукциона. Цены на чай сорта «F1» остались на прежнем уровне. Чай сорта «ВР1» подорожал на 0,05-0,1 USD/кг, за исключением чая этой группы низкого качества. Цены на чай сортов «PD» и «D1» повысились на 0,10 USD/кг. Цены на этот чай приведены в таблице №8. 

Таблица №8. Цены на аукционе в Малавии, продажа 08.02.2000, USD/кг 

Группа 
Сорт

(качество)
BP1
F1
PF1
PD
D1

Хороший средний
0,87
0,90
0,93
1,20
1,04

Средний
0,81
-
0,95
1,08
0,91

Материал подготовлено с использованием информации изданий «Van Rees Tea Market Report», «Market report «Forbes & Walker Tea Brokers (Pvt) Ltd»

СОПУТСТВУЮЩИЕ РЫНКИ

КАЛИЙНАЯ НЕДОСТАТОЧНОСТЬ

Алексей КУЧЕР, эксперт "Держзовнишинформа",

Елена КОРЧИНСКАЯ, Институт аграрной экономики

Наряду с азотными и фосфорными удобрениями, необходимым элементом минерального питания растений является калий, без которого невозможно получить высокие и качественные урожаи. Оказывая положительное влияние на качество сельхозпродукции, он способствует накоплению крахмала в клубнях картофеля, сахара в сахарной свекле, у льна повышается выход и качество волокна, у зерновых – посевные качества зерна. Использование калия повышает морозоустойчивость растений, их устойчивость к полеганию и заболеваниям. Растения лучше удерживают воду, а потому легче переносят кратковременную засуху. Нехватка же калия приводит к задержке роста и позднему созреванию многих сельскохозяйственных культур. Особенно часто недостаток калия проявляется при возделывании картофеля, корнеплодов, капусты, плодоягодных, силосных культур и многолетних трав, что связано с повышенным потреблением ими калия. Так, 1 ц картофеля выносится из почвы 0,8 кг калия, 0,5 кг азота и 0,2 кг фосфора. Рожь, пшеница, овес и ячмень менее чувствительны к недостатку калия. Однако при остром дефиците калия они плохо кустятся, а листья увядают даже при достаточном количестве влаги в почве.

Главным образом, калий сосредотачивается в вегетативных частях растений, но к моменту их созревания происходит перераспределение этого элемента. К примеру, в картофеле, сахарной свекле и овощных культурах калия больше содержится в товарной части продукции. Так, около 96% всего калия в период уборки картофеля находится в клубнях и только 4 % – в ботве. У зерновых его больше содержится в нетоварной части – стеблях, листьях, соломе. Поэтому, использование соломы в качестве органических удобрений позволяет в значительной степени вернуть калий в почву. 

Согласно данным агрохимслужбы, внесение 1 кг калия дает дополнительно (в зависимости от почвы) 3-5 кг озимой пшеницы, 6-8 кг кукурузы, 70-80 кг сахарной свеклы, 50-80 кг картофеля, 4-11 кг подсолнечника. Отметим, что содержание калия в почвах Украины несколько выше, чем фосфора. Так, данные шестого тура агрохимического обследования украинских почв показывают, что большинство из них характеризуется повышенным (33,1% от общей площади) и высоким содержанием (35,7%) калия (табл. 1). Больше всего калия содержат почвы Степи, а почвы Лесостепи и Полесья имеют среднее содержание (табл. 2), хотя именно в этих зонах выращиваются более требовательные к калию культуры -- картофель, сахарная свекла и кукуруза.

Таблица 1. Динамика площадей по содержанию обменного калия (по результатам агрохимического обследования)

Годы
Площадь групп почв по содержанию К2О, %


низкий
средний
повышенный
высокий

1966 – 1970
18,0
35,2
23,8
22,9

1986 – 1990
7,1
22,9
32,5
37,5

1991 – 1995
7,5
23,6
33,1
35,7

Таблица 2. Динамика содержания обменного калия в почвах Украины (по результатам агрохимического обследования)

Годы
Содержание К2О, мг/100 г почвы


Степь
Лесостепь
Полесье
Украина

1986 – 1990
13,7
10,6
10,3
11,3

1991 – 1995
11,6
10,5
11,4
11,1

Уровень химизации земледелия в стране начал интенсивно расти с середины 60-х годов. В период с 1966 по 1970 год в среднем ежегодно вносилось 1,4 млн. тонн питательных веществ (или 46 кг на 1 га), из которых 354,7 тыс. тонн составлял калий. Во второй половине 80-х годов уже вносили 4-4,7 млн. тонн удобрений, из которых 29-32% приходилось на долю калийных удобрений или 1,2-1,3 млн. тонн. 

Увеличение объема использования минеральных удобрений положительно сказалось на урожайности сельхозкультур. Так, урожайность озимой пшеницы увеличилась с 23 ц/га в 1969 году до 37 ц/га в 1987 году, кукурузы за эти же годы с – 30 ц/га до 38, картофеля с – 89 ц/га до 126 ц/га. Кроме того, увеличение содержания питательных веществ, в том числе и калия, способствовало улучшению и агрохимических свойств земель, что видно из табл. 1.

Однако, начиная с 1990 года, внесение минеральных удобрений резко сокращается (за 9 лет более чем в 7 раз), что послужило одной из главных причин снижения урожайности зерновых до 20,6 ц/га, сахарной свеклы -- 172 ц/га и картофеля – 112 ц/га в 1998 году. В настоящее время ситуация с применением удобрений продолжает ухудшаться (рис. 1).
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В 1999 году аграрии использовали 415 тыс. тонн минудобрений в пересчете на 100% содержание питательных веществ, из них – 27, 8 тыс. тонн калийных. В пересчете на 1 га посевной площади это составляет 17 кг питательных веществ, в том числе -- 1,1 кг калия. Для сравнения, в Германии в 1997 году вносили 45 кг калия на 1 га пашни, во Франции – 57 кг и Италии – 31 кг.

Подчеркнем, что в земледелии Украины баланс калия, даже в годы его наибольшего использования, был отрицательным, а в последние несколько лет его дефицит в почвах составляет в среднем 36-47 кг/га ежегодно, т.е. вынос калия из почвы с урожаем и побочной продукцией превышал его поступление с минеральными и органическими удобрениями (табл. 3).

Таблица 3. Динамика баланса калия в земледелии Украины

Зона
1971 – 1975 гг.
1986 – 1990 гг.
1996 гг.

Полесье
-12,2
-0,5
-47,4

Лесостепь
-23,6
-6,4
-49,9

Степь
-38,8
-22,1
-36,3

Украина
-28
-12,5
-43,9

Одной из причин снижения уровня потребления минудобрений является сокращение объемов их отечественного производства, а также их импорт. Собственное производство калийных удобрений никогда не удовлетворяло потребности сельского хозяйства страны и до настоящего времени большую роль играл импорт (табл. 4). Основными экспортерами калия в Украину являются Беларусь и Россия. В 1999 году из этих стран было ввезено 55 тыс. тонн калийных удобрений (в физическом весе) на сумму 3,2 млн. USD, что составило 99% от всего импорта калийных удобрений. Ассортимент импорта был представлен, в основном, хлористым калием, ввозившийся из Беларуси и РФ по цене 60-72 USD за тонну, сульфатом калия (Россия) -- по цене 90-100 USD за тонну и калийной солью по цене 45 USD, поставлявшаяся из Беларуси.

Таблица 4. Потребление, производство и импорт калийных удобрений (тыс. тонн в пересчете на 100% содержание действующего вещества)

Годы
Потребление
Производство
Импорт
% импорта от производства

1991
1150
197,6
1096
554,7

1996
54,7
46,5
22
47,3

1998
32
19,4
23,4
120

1999
27,8
12,6
33,1
263

Отметим, что в таких объемах импорт калийных удобрений был бы оправдан только при отсутствии в Украине собственного сырья. Однако в стране находится одно из самых крупных и ценных месторождений калийных руд сульфатного типа -- Прикарпатский калийный бассейн, расположенный в пределах Львовской и Ивано-Франковской областей. Общие запасы калийных руд оцениваются в 7 млрд. тонн. Из разведанных месторождений наибольшими являются -- Стебницкое (1,2 млрд. тонн), Марково-Росильнянское (1 млрд. тонн) и Бориславское (1 млрд. тонн). Таким образом, можно утверждать, что для развития отечественной калийной промышленности Украина имеет достаточно мощную сырьевую базу.

На сегодняшний день основными производителями калийных удобрений являются Калушское ОАО "Ориана", Стебницкое ГГХП "Полиминерал", Константиновский химический завод. Общие мощности этих предприятий по производству калийных удобрений в 1998 году составляли 170 тыс. тонн К2О, в том числе, калимагнезии – 33 тыс. тонн, каинита – 100 тыс. тонн, калимага – 30-28 тыс. тонн и сульфата калия – 9 тыс. тонн. Калимагнезия, калимаг и сульфат калия особенно эффективны для культур, которые негативно реагируют на хлор (картофель, табак, гречиха, виноград). При внесении калимагнезии повышается урожай картофеля без уменьшения содержания крахмала в нем. Каинит, хотя и содержит небольшое количество К2О (10–12%), его эффективность для сахарной свеклы и кукурузы выше чем хлорида калия.

Сегодня производственные мощности названных заводов загружены только на 10%. В 1998 году Калушская "Ориана" произвела (в пересчете на действующее вещество) 10,3 тыс. тонн калимагнезии, Стебницкий "Полиминерал" -- 1,5 тыс. тонн каинита и Константиновский химзавод -- 6,5 тыс. тонн сульфата калия. Незагруженность мощностей ведет не только к сокращению поставок калийных удобрений отечественному агропрому, но и к увеличению доли затрат в себестоимости единицы продукции, а это, в свою очередь, приводит к повышению цен на удобрения.

Одной из главных причин недостаточной развитости отечественного производства калийных удобрений, несмотря на наличие сырья, является то, что в советское время большое внимание уделялось разработке калийных ресурсов в Беларуси и России. Научное обеспечение и основные государственные инвестиции были переориентированы на эти республики. И таким образом, отсутствие внимания развитию калийного производства в Украине отразилось на показателях работы предприятий, особенно прикарпатского региона. Устаревшее технологическое оборудование, физический и моральный его износ (Стебницкое ГГХП "Полиминерал" и Калушский концерн "Ориана" эксплуатируются с 60-х годов) привели к резкому сокращению объемов производства.

После развала СССР госфинансирование сокращалось в соответствии с общей тенденцией кризиса в экономике Украины. Единственной надеждой производителей калийных удобрений стали частные инвестиции. В связи с полной неплатежеспособностью АПК Украины единственным путем покрытия затрат на реконструкцию предприятий являлся экспорт. Тем более, что конъюнктура мирового рынка калийных удобрений была более чем благоприятной. Ряд инвесторов проявили заинтересованность в нашем калийном производстве. Однако более детальный анализ химического содержания украинского калийного сырья показал, что удобрения сделанные из него, не соответствуют мировым стандартам качества. Наш продукт, возможно, даже не хуже, так как содержит полезный для растений магний, но содержание чистого калия в украинском сырье почти в два раза меньше, чем в российском и белорусском. Поэтому удобрения, производимые из нашего сырья (такие как калимагнезия, каинит и др.) вообще не котируются на мировом рынке, и экспортный потенциал этих продуктов на сегодняшний день полностью отсутствует. Зарабатывать деньги, реализуя товар на украинском рынке в условиях полной неплатежеспособности села и при отсутствии каких-либо льгот и гарантий, инвесторы не считают реальным, а раскрутка товара с новыми стандартами на мировом рынке – дело слишком длительное и дорогостоящее.

Неплатежеспособность внутреннего рынка и неконкурентоспособность продукции на мировом рынке в комплексе привели к практически полной остановке производства калийных удобрений на всех украинских предприятиях.

Однако это не означает, что на внутреннем рынке эти удобрения также не имеют применения. Отечественный сельхозпроизводитель еще с советских времен привык работать с калимагнезией и каинитом нашего производства. Кроме того, именно эти удобрения богатые магнием и другими элементами, дают очень хорошие приросты урожая. Однако сегодняшнее экономическое положение в АПК страны не оставляет надежд на то, что в скором будущем желание использовать украинские калийные удобрения перерастет в платежеспособный спрос крестьян.

Таким образом, проблемы, касающиеся восстановления производства калийных удобрений и обеспечения села этим продуктом должны решаться в комплексе и на государственном уровне. При этом необходимо понять, что инвестиции, которые требуются от государства на модернизацию собственного производства калийных удобрений в сравнении со средствами, необходимыми на оплату их постоянных импортных поставок, являются незначительными, не говоря уже о создании дополнительных рабочих мест и отхода государства от импортных поставок.

ЗА РУБЕЖОМ

ПОКА НЕ ПЕРЕСТРОИМСЯ, НЕ СТАНЕМ ЕДИНЫМИ

Проблемы, связанные с производством и торговлей сельскохозяйственной продукцией, вынуждают страны Европейского Cоюза действовать в направлении реформирования Единой сельскохозяйственной политики (ЕСП).

Соглашением по сельскому хозяйству, которое было подписано в ходе Уругвайского раунда переговоров (URAA), предусмотрено, что к 2000 году должны сократиться затраты на экспортные субсидии на 36% и снизиться объемы субсидируемого экспорта на 21%. Это будет основным сдерживающим фактором на пути реформы ЕСП, так как стабильно увеличивающиеся объемы производства создают большие интервенционистские запасы, особенно зерновых и говядины.

До сих пор растущие цены на сельскохозяйственную продукцию позволяли ЕС соблюдать положения URAA. Тем не менее, аналитики прогнозируют, что в 2000 году ЕС столкнется со сложностями при выполнении условий, дающих право на получение субсидий на говядину, молочные продукты и некоторые зерновые.

Сейчас США оказывают давление на ЕС с целью добиться дальнейшего снижения экспортных субсидий и отменить субсидии в рамках так называемого "blue box", механизма предоставления финансовой помощи компаниям, связанным с сельскохозяйственным производством. Если такой способ финансовой помощи будет отменен, ЕС будет вынужден снизить вдвое свои компенсационные выплаты, чтобы не вступать в противоречие с положениями финансового механизма "green box", действующего в рамках URAA.

URAA имеет так называемую "мирную оговорку", срок действия которой, в случае отсутствия нового соглашения по поводу сельскохозяйственной торговли, истечет в 2004 году. После этого предоставление экспортных субсидий и предпринимаемые ЕС меры, направленные на поддержание экспорта, могут оспариваться в рамках ВТО. Без реформы Единой сельскохозяйственной политики Евросоюз столкнется с противостоянием со стороны Всемирной торговой организации (ВТО) в виде жестких ограничительных правил, которые могут привести к свертыванию ЕСП вообще.

"Agenda 2000"

После заключения Маастрихтского соглашения началось существенное ускорение интеграционных процессов в ЕС. Так, на 2002 год запланированы меры не только по их углублению (введению наличных евро), но и расширению – вступлению первых кандидатов из числа стран Центральной и Восточной Европы. Необходимость реформирования ЕС, в первую очередь, в связи с готовящимся расширением, была обоснована в одобренной в июле 1997 года программе "Agenda-2000". После принятия политических решений о расширении и углублении интеграции важнейшей сферой реформ является актуализация европейской аграрной и структурной политики, а также системы финансирования бюджета ЕС с целью сокращения расходов стран союза, вызванных готовящимся расширением.

Изменение системы финансирования бюджета ЕС, направленное на перераспределение бюджетной нагрузки между странами-членами, означает необходимость пересмотра расходов на осуществление, прежде всего, аграрной и структурной политики. В настоящее время они составляют более 80% бюджета. Важнейшей статьей расходов является финансирование единой сельскохозяйственной политики (ЕСП).

Реформа ЕСП обусловлена еще рядом факторов, в частности ее низкой эффективностью, готовящимся вступлением в ЕС стран Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ) и выдвигаемыми ВТО требованиями о восстановлении нормальных условий международной торговли сельскохозяйственной продукцией. По оценкам, в 2000-2006 годах при сохранении существующей системы в измененном виде из 275 млрд. EURO валовых расходов на ЕСП, 45 млрд. пришлось бы потратить на новых членов союза из стран ЦВЕ. Реформой предусматривается постепенный переход от косвенной многоканальной поддержки уровня цен к прямым доплатам предприятиям в расчете на земельную площадь или поголовье скота для выравнивания доходов сельхозпроизводителей. 

К основным направлениям реформы ЕСП, согласно "Agenda-2000", относятся повышение конкурентоспособности сельхозпроизводителей ЕС, обеспечение высоких объемов производства и качества продуктов питания, повышение жизненного уровня занятых в отрасли и поддержание стабильных доходов в сельском хозяйстве, включение в ЕСП проблем охраны окружающей среды, упрощение аграрного законодательства ЕС.

В программу Европейской комиссии "Agenda 2000" также включены предложения по реформированию ЕСП, среди которых наиболее важным является предложение о снижении цен на зерно, говядину и молоко, также постепенное сближение цен в ЕС с ценами на мировом рынке и в странах, являющихся кандидатами в члены этой организации. Снижение цен на эти товары будет компенсироваться в виде прямых платежей. При более низких ценах ЕС сможет экспортировать излишки продукции без субсидирования, выполняя таким образом свои договоренности с ВТО. Однако нынешние предложения в отношении компенсационных платежей не отвечают требованиям "green box", и это может привести к дальнейшему их изменению. Более важно то, что несколько крупнейших стран-членов ЕС имеют возражения против некоторых предложений, включенных в "Agenda 2000", что вносит неопределенность относительно возможности ее принятия и результатов нового раунда переговоров о сельскохозяйственной торговле.

Разделение внутри ЕС

Расхождения в отношении членов ЕС к ЕСП отражают различное состояние экономики их сельскохозяйственного сектора.

• Франция, Дания и Нидерланды имеют высокоэффективное и конкурентоспособное сельское хозяйство, которое составляет значительную часть их экономической деятельности. Франция, являясь вторым крупнейшим сельскохозяйственным экспортером в мире после США, особую активность проявляет на рынке зерновых, молочных продуктов и полуфабрикатов. Дания и Нидерланды получают свыше 20% всей выручки в иностранной валюте от сельскохозяйственного экспорта, в основном, продуктов животноводства и молочной продукции. В общей сложности эти три страны осуществляют около 40% всей сельскохозяйственной торговли ЕС со странами, не входящими в его состав.

• Сельское хозяйство Греции, Португалии и Италии, напротив, имеет низкую эффективность. В значительной степени оно зависит от производства таких характерных для Средиземноморья продуктов, как оливковое масло, и вино. В Греции и Португалии значительная часть населения остается занятой в сельском хозяйстве. Модернизация сельскохозяйственного сектора происходит медленно.

• В остальных странах Северной Европы и Скандинавии на сельское хозяйство приходится только незначительная часть экономической деятельности. Британские и ирландские фермы действуют сравнительно эффективно. Однако в большинстве стран этого региона, особенно в Германии, сельскохозяйственный сектор представлен малыми хозяйствами, производящими продукцию только на внутренний рынок.

Состоявшаяся в конце марта 1999 года в Берлине встреча глав государств и правительств стран ЕС была посвящена актуализации документа "Agenda-2000" и принятию бюджета ЕС на 2000-2006 гoды с учетом вступления в союз новых членов. Перед ее началом расхождения по наибольшему количеству вопросов отмечались между Германией и Францией. Так, накануне начала берлинского "саммита" президент Франции Ж.Ширак заявил, что французская сторона не поддерживает достигнутый на встрече министров сельского хозяйства ЕС в середине марта 1999 года компромисс; ее мнение разделяют Португалия, Нидерланды, Швеция и Великобритания.

Правительство Франции, отстаивая политику последовательного снижения бюджетных расходов ЕС, подвергло критике выработанные министрами сельского хозяйства союза предложения по реформе ЕСП. Одновременно Франция, отстаивая интересы собственных фермеров, выступила за перенос сокращения квот на производство молока, снижение поддерживаемых ЕС цен на зерновые не на 20%, как планировалось, а на 15%, и оспаривала, хотя и без особой надежды на успех, сам принцип постепенного снижения расходов на ЕСП.

Сильное противодействие программе "Agenda 2000" оказывается со стороны Германии, где доходы фермерских хозяйств в значительной степени зависят от субсидий в рамках ЕСП. Ассоциация немецких фермеров выступает категорически против идеи реформирования ЕСП и вместо сокращения сельскохозяйственного бюджета на 40 млрд. EURO настаивает на увеличении расходной статьи до 2006 года примерно на 12 млрд. EURO. По мнению некоторых специалистов, подобные разногласия могут привести к несогласию фермеров Германии с сельскохозяйственной политикой ЕС.

Чтобы уложиться в единогласно установленную верхнюю границу расходов на осуществление ЕСП в 2000-2006 годах (298 млрд. EURO), принято решение в ряде случаев полностью отказаться от сокращения гарантированных государством закупочных цен, в остальных оно будет проводиться в весьма сглаженной форме. Этот шаг сделал возможным установление объемов прямых субсидий изначально на более низком уровне, тогда как по первоначальному плану они должны были компенсировать убытки фермеров, возникающие в результате снижения гарантированных цен.

В ЕСП были внесены следующие основные изменения. Снижение гарантированных цен на зерновые на 15% (вместо планировавшихся 20%) будет осуществляться равномерно в два этапа в начале 2000/01 и 2001/02 годов. Предусмотрены компенсации путем повышения премий за размеры посевных площадей. Окончательное решение о снижении цен в 2002/03 годах дополнительно на 5% будет принято после анализа состояния рынка. Допустимый уровень сокращения посевов в 2000-2006 годах – 10% посевных площадей, если Совет Министров ЕС большинством голосов не установит другого максимального уровня.

Постепенное снижение гарантированных цен на молоко на 15% начнется только в 2005/06 гг. (вместо планировавшегося 2000/01 гг.). Предполагаются компенсации посредством платежей, установленных в зависимости от доли молока в общем обороте каждого хозяйства; продление системы квот до 2006 года с проверкой состояния в 2003 году для подготовки возможного прекращения действия ограничений на выпуск сельскохозяйственной продукции; одновременное усиление ограничений на производство молока и молочных продуктов на 1,5% во всех странах ЕС, начиная с 2005/06 годов. Особые квоты для Италии, Испании, Ирландии и Греции предусмотрены уже с 2000 года.

С 2000 года начнется "трехэтажное" снижение гарантированных цен на говядину на 20%, которое будет компенсироваться сочетанием различных премий (например, за экстенсивное ведение сельского хозяйства). Сохраняется система поддержания уровня цен государством путем гарантированных закупок излишков мяса. По настоянию Франции, объемы этих закупок могут быть предварительно определены и без снижения рыночных цен до установленного министрами сельского хозяйства минимального уровня. Кроме того, Франция добилась также сохранения субсидий ЕС на сокращение поголовья телят.

Развитие сельскохозяйственных районов является новым направлением ЕСП. На бюджетный период 2000-2006 годов на осуществление программ преимущественно в этой области выделено в общей сложности 14 млрд. EURO. Эта сумма включена в статью расходов на поддержание уровня цен на сельскохозяйственную продукцию и доходов аграрных предприятий. Основными элементами развития сельскохозяйственных регионов являются создание альтернативных рабочих мест, обновление деревень, развитие экономической инфраструктуры, охрана окружающей среды и предоставление дотаций наиболее отстающим регионам.

Проблемы, связанные с расширением ЕС

В результате принятых на берлинском "саммите" решений по реформированию ЕСП, региональной политики и бюджета ЕС, повысилась готовность ЕС к принятию новых членов, которое запланировано на 2002 год. Шесть стран, с которыми начаты конкретные переговоры о вступлении – это Польша, Чехия, Венгрия, Словения, Эстония и Кипр. С их присоединением увеличится ВВП ЕС, соответственно возрастут расходы по европейскому бюджету приблизительно с 90 до 103 млрд. EURO в год. Таким образом, рост расходов на осуществление европейской политики примерно на 15%, запланированный в бюджете на 2000-2006 годы, не нарушает принципов бюджетной политики ЕС. 

Результаты берлинского "саммита" получили положительную оценку европейских экспертов. Достигнутый в ходе этой встречи компромисс не только подтвердил планы предстоящего расширения Европейского Союза, но и перевел их в практическую плоскость: в бюджете ЕС на 2000-2006 годы запланированы соответствующие расходы. 

Существует мнение, что Европейская комиссия в значительной степени недооценивает все издержки запланированного расширения ЕС на Восток. В случае его осуществления система предоставления финансовой поддержки фермерам может оказаться слишком дорогостоящей, в то время как вопросы развития сельской местности и охраны окружающей среды приобретают все более важное значение в политике.

Процесс расширения ЕС приобретает все большую динамику. Несмотря на то, что обсуждение практических вопросов вступления в союз шести упомянутых государств только началось, ЕС готовится к переговорам с кандидатами "второй волны" (Латвия, Литва, Румыния, Болгария, Словакия и Мальта). Эксперты не исключают, что в 2000 году Европейская комиссия будет обсуждать перспективы расширения союза уже с 12 кандидатами.

Еврокомиссия тщательно готовится к этому расширению. Она разрабатывает и утверждает шкалу объективных оценок, которым должно соответствовать сельское хозяйство страны, собирающейся вступить в ЕС. 

Частью стратегии подготовки кандидатов к вступлению в ЕС является уже осуществленное резервирование средств для оказания помощи в развитии пищевой промышленности. Комиссия придерживается мнения, что неоправданно платить фермерам в стране-кандидате такую же компенсацию, которая выплачивается производителям в странах-членах ЕС. Так, существует мнение, что страны-кандидаты вместо ценовой компенсации для модернизации своей перерабатывающей промышленности могут получать финансовую помощь, которая продолжает оставаться необходимой в период, следующий непосредственно за вступлением в ЕС.

Страны, изъявившие желание вступить в ЕС, приветствуют политические и финансовые усилия, предпринятые Комиссией для их принятия. Тем не менее, они также заявили о своих опасениях в отношении сельскохозяйственной политики ЕС.

Представители Польши придерживаются мнения о том, что наряду с финансовой помощью, обещанной стране перед вступлением в ЕС и являющейся крайне необходимой, для своего дальнейшего развития стране потребуется также совершенствование рыночных отношений.

Мнение Польши поддерживает и министр сельского хозяйства Венгрии, считая, что вступающие в ЕС страны не должны оставаться "второсортными" его членами.

Комиссия ранее выдвинула идею о том, что экспортные квоты страны-кандидата в ЕС должны быть увеличены. Однако это предложение было заблокировано правительствами стран ЕС, стремившимися защитить своих собственных сельхозпроизводителей.

Тем не менее, все члены ЕС согласны с необходимостью приспособить сельское хозяйство стран-кандидатов в Европейский союз к ЕСП. С начала 1998 года Комиссия опубликовала значительное количество законодательных предложений для создания условий реализации концепций, очерченных в "Agenda 2000".

Усиление напряженности в торговых отношениях между ЕС и США

В последние годы усиливается напряженность в торговых отношениях между США и странами-членами ЕС.

Несмотря на решение ВТО о том, что запрет ЕС на ввоз некоторых продуктов является нарушением правил международной торговли, продолжаются разногласия по поводу поступления на рынок продуктов, полученных в результате генетических изменений, а также мяса животных, в питание которых входили гормоны, которые, по утверждению специалистов, могут вызывать онкологические заболевания.

США объявили о введении карательной пошлины в размере 100% на следующие товары из ЕС: итальянские томаты, датскую ветчину, французский сыр "рокфор", гусиную печенку и трюфели. Фактически эта продукция будет вытеснена с американского рынка.

ЕС отверг предложения США о перенесении даты переговоров по сельскому хозяйству на более поздний срок.

1-го июня 1998 года администрация США ввела трехлетнюю квоту на импорт пшеничной клейковины с целью защитить отечественных производителей от зарубежной конкуренции, в основном, от ЕС. Вашингтон утверждает, что высокие тарифы, введенные ЕС на пшеничный крахмал, который является побочным продуктом производства пшеничной клейковины, защитили европейских производителей от конкуренции и позволили им продавать клейковину в США по искусственно заниженным ценам. Квота снизит экспорт клейковины из ЕС в США почти наполовину.

ВТО признала обоснованность жалобы ЕС на США по поводу принятия последними плана налоговых инициатив, стимулирующих экспорт. Их использование равнозначно субсидированию внешней торговли, в результате которого американские товары на внешнем рынке получают необоснованные преимущества в конкурентной борьбе с аналогичной продукцией, произведенной в других странах. В соответствии с программами "Foreign Sales Corporation" компании, базирующиеся в США, могут открывать заграничные филиалы, частично освобождаемые от американских налогов на прибыль от продажи товаров, предназначенных для поставок за пределы США и имеющих высокую долю компонентов произведенных в Соединенных Штатах. Приблизительно 2/3 таких программ осуществляются через Виргинские острова, 12% – через Барбадос и 7% – через Гуам. В рамках данной программы экспортируется продукции примерно на 92,4 млрд. USD, из них на 4,4 млрд. USD сельскохозяйственных товаров, в основном, зерна и соевых бобов.

Эти торговые разногласия угрожают перспективам реформирования ЕСП и любых приближающихся торговых переговоров. Группы фермеров и другие противники реформ в ЕС уже готовятся защищать так называемую "Европейскую сельскохозяйственную модель", представленную малыми семейными фермами, которую они противопоставляют индустриализированной американской модели. С приближением начала переговоров споры будут продолжаться. Если подобное напряженное состояние сохранится на том же уровне, министры сельского хозяйства стран-членов ЕС не пожелают принять реформы, которые проводятся под давлением со стороны США.

Успех следующего тура переговоров в рамках ВТО зависит от того, в какой степени они окажутся политически приемлемыми для ЕС. Остается неясным, чьи интересы будет на переговорах защищать ЕС – эффективных и конкурентоспособных фермеров или производителей, которые не в состоянии конкурировать на мировом рынке.

По материалам зарубежных аналитических изданий

КАНАДСКИЙ «ЩИТ»

Система правового регулирования внешней торговли опирается на нормы международного права, принятые в рамках международных экономических организаций. Внешнеторговая политика Канады направлена на поощрение конкуренции иностранных производителей на канадском рынке и одновременно на обеспечение более широкого доступа национальной продукции на рынки других стран, защиту интересов канадских производителей на зарубежных рынках и создание благоприятных условий для деятельности экспортеров.

На протяжении многих лет таможенные и компенсационные пошлины являлись основным инструментом, регулирующим доступ иностранных товаров на канадский рынок и защищающим национальных производителей от иностранной конкуренции. Одновременно они были и главным инструментом финансовой политики, обеспечивая поступление в бюджет до 80% доходов. По мере развития мировой торговли Канада пересмотрела свое таможенное и тарифное законодательство в сторону либерализации и существенного снижения тарифных ставок.

В подавляющем большинстве ставки таможенных пошлин рассчитываются "ад валорем" (процент от стоимости товара). По некоторым группам товаров пошлина взимается с физических единиц измерения (вес, объем и т.п.). В отдельных случаях для определения величины пошлины используется сочетание этих принципов.

Уровень таможенных пошлин, взимаемых в настоящее время, зависит от того, какой тариф применяется по отношению к конкретной стране-экспортеру. В Канаде действуют следующие тарифы:

режим наибольшего благоприятствования (предоставляется всем странам-членам ВТО и государствам, имеющим с Канадой двусторонние торговые отношения);

британский преференциальный тариф (применяется в торговле со странами Британского содружества, за исключением Великобритании и Ирландии);

специальные ставки таможенных пошлин, предусмотренные торговым соглашением между Канадой и странами Карибского бассейна – членами Британского содружества;

общий (генеральный) преференциальный тариф (распространяется на ряд товаров в торговле более чем со 160 развивающимися странами);

простой тариф (используется в торговле со странами, не подпадающими под вышеперечисленные категории);

тариф в торговле с США и в рамках НАФТА.

На некоторые страны распространяется сразу несколько тарифов. В подобном случае импортеры могут выбрать тот, который предусматривает наименьшие пошлины. Наиболее высокие ставки используются в простом тарифе. Они применяются в торговле со странами, которые не являются членами ВТО, или с государствами, не имеющими торговых отношений с Канадой (в частности, КНДР, Албанией, Оманом, Монголией, Ливией).

Существуют также значительные различия между ставками пошлин на разные виды товаров. В целом относительно низкие ставки применяются к импорту большинства видов сырья. Ставки пошлин прогрессивно возрастают в зависимости от степени обработки конкретного продукта.

Средний уровень ставок таможенных пошлин в Канаде равен примерно 9%, что несколько выше соответствующих ставок в рамках режима наибольшего благоприятствования (в среднем – 5-7%), которые применяются к США, странам ЕС и Японии.

Канада имеет также ряд тарифных программ, направленных на упрощение процедуры оплаты таможенных пошлин на импортируемые товары, используемые для дальнейшей переработки и производства машин и оборудования.

Наиболее распространенной мерой по защите компаний Канады от несправедливой конкуренции со стороны зарубежных экспортеров являются антидемпинговые и компенсационные пошлины. Канадский Закон «О специальных мерах регулирования импорта» предусматривает использование механизма взимания специальных импортных пошлин с товаров, которые реализуются иностранными экспортерами по демпинговым или субсидируемым ценам.

Расследование случаев демпинга и субсидируемого экспорта представляет двухступенчатую процедуру, в которой принимают участие два правительственных учреждения. Министерство доходов Канады определяет, действительно ли демпинг или субсидирование имеют место, и какова их степень. На канадский международный торговый трибунал возложена обязанность определения материального ущерба или угрозы его нанесения канадским компаниям, производящим аналогичные товары.

Экспорт товаров в Канаду, субсидируемый иностранными правительствами и наносящий или угрожающий нанести материальный ущерб канадским компаниям, в соответствии с законодательством облагается компенсационными пошлинами, процедура их введения аналогична механизму антидемпингового расследования.

Традиционным инструментом государственного протекционизма являются также количественные ограничения или квоты, вводимые на отдельные товары, которые могут быть ввезены в страну в определенный период времени. Правила установления и регулирования квотных ограничений подробно описаны в Законе «О разрешении экспорта и импорта». Подобные разрешения обычно выдаются в форме лицензий.

Примерно из 8000 категорий товаров, содержащихся в Гармонизированной системе описания и кодирования, около 70 наименований включены в списки товаров контролируемых. Как и многие другие промышленно развитые страны, Канада вводит ограничения на импорт дешевых тканей и одежды из развивающихся стран, когда их ввоз представляет непосредственную угрозу для местных производителей. Как правило, введение товарных квот сопровождается заключением двусторонних соглашений с конкретными странами о "добровольном" ограничении экспорта.

К настоящему времени Канада заключила подобные соглашения в области торговли текстилем и одеждой примерно с 30 государствами. Кроме того, в ограничительные списки включены птица и продукция молочной промышленности (в целях оказания поддержки местным производителям и переработчикам).

Закон «О разрешении экспорта и импорта» также используется для контроля за вывозом из страны военной техники и ряда стратегических товаров. Согласно этому закону Министерство иностранных дел и международной торговли составляет списки стран, попадающих под действие экспортного контроля, и принимает решение о выдаче соответствующих лицензий.

В целях защиты канадских производителей от несправедливых методов ведения конкурентной борьбы (например, для предотвращения случаев, когда страна, не имеющая квоты на экспорт данного товара в Канаду, пользуется квотой другой страны) введена также система сертификации. Эта система, в частности, действует в рамках Общего преференциального тарифа. В соответствии с требованиями канадских таможенных служб экспортер страны, пользующейся в торговле с Канадой данным тарифом, обязан при пересечении канадской границы предоставлять оформленный соответствующим образом сертификат происхождения товара. Под требования об указании страны происхождения попадает большинство потребительских товаров. Исключения составляют следующие категории: рекламная и печатная продукция (в случае освобождения от таможенной пошлины); этикетки, наклейки, обертки, описательная литература, прилагаемая или относящаяся к импортируемым товарам, подержанные товары; товары, завезенные в Канаду с целью реэкспорта.

Система регулирования внешней торговли предусматривает достаточно высокие требования к соблюдению стандартов качества товаров, распространяемые, в основном, на импорт.

В Канаде не существует единой организации, определяющей стандарты на товары. В процессе установления и регулирования стандартов участвуют федеральное правительство, провинции, а также ряд частных компаний. В число важнейших канадских организаций в этой области входят следующие:

Совет по стандартам Канады. Эта организация координирует систему "добровольной" стандартизации и предоставляет полномочия другим организациям по установлению стандартов в различных областях. Совет занимается не оговоренными специально в законах вопросами стандартизации. Он имеет специализированную службу информации о стандартах. Эта служба оказывает помощь предпринимателям в получении информации по стандартам;

Канадское бюро по общим стандартам – общественная организация, признанная Советом по стандартам Канады в качестве стандартизационного органа страны. Бюро отвечает за выработку стандартов более чем в 70 областях. Оно тесно сотрудничает с частными и государственными секторами и оказывает помощь по широкому спектру вопросов, касающихся спецификации, классификации и сертификации стандартов. По заказу правительства бюро разрабатывает также программы классификации и сертификации стандартов на товары и услуги. 

Основной организацией в области стандартизации и сертификации является Канадская ассоциация стандартов (КАС). Это независимая общественная организация, обладающая широкими полномочиями в области установления стандартов и проведения проверки и сертификации потребительских товаров и услуг. Ежегодно на рынке Канады реализуется свыше 600 млн. изделий, прошедших сертификацию КАС. О значении этой организации свидетельствует, например, тот факт, что в Канаде не выплачивается страховка в случае, если ущерб от пожара или другого несчастного случая был причинен товарам, не имевшим сертификации КАС. Без такой сертификации не действительны также и гарантии качества импортных товаров. Кроме того, ассоциация отвечает за большинство стандартов, касающихся технических характеристик товаров. Несмотря на то, что в отдельных случаях КАС устанавливает специфические канадские требования, в целом ее стандарты аналогичны действующим в США или европейских государствах.

Ассоциацией принят следующий порядок сертификации товаров и услуг.

Компания или организация, желающая получить сертификат на определенный товар или услугу, направляет описание этого товара или услуги в отдел заявок КАС. В большинстве случаев достаточно приложить к обращению проспект на товар и его краткую характеристику. Обязательным условием является его полное название и указание адреса изготовителя. Как правило, вся поступающая в КАС информация обрабатывается и хранится со строгим соблюдением требований конфиденциальности. В своем ответе на полученную информацию КАС указывает примерную стоимость процедуры сертификации, а также необходимость получения образца товара. Клиент должен подписать направляемую ему форму, приложить чек на сумму требуемого депозита и вернуть эти документы в КАС. В случаях, когда передача образцов затруднена, представители ассоциации знакомятся с предлагаемой к сертификации продукцией на предприятии фирмы-изготовителя.

После проведения испытаний товара на соответствие одному из имеющихся стандартов КАС направляет клиенту письмо, содержащее результаты испытаний и выводы экспертов. В частности, предлагается следующее: согласиться с представленным сертификационным протоколом, который затем публикуется в печати; внести изменения, необходимые для приведения изделия в соответствие с существующими стандартами, если испытания дали негативный результат; определить необходимость специальной маркировки изделия "знаком качества" КАС. Успешным завершением процесса считается издание специального бюллетеня и выдача сертификата, подтверждающего, что изделие соответствует стандартам КАС.

 После проведения сертификации КАС заключает с клиентом соглашение, в соответствии с которым, последний обязуется беспрепятственно допускать инспекторов КАС на предприятие, выпускающее сертифицированное изделие, а также извещать ассоциацию обо всех изменениях, вносимых в данное изделие и применяемые в нем материалы. Цель данного соглашения – защитить "знак качества" КАС.

Требования к физическим и техническим характеристикам ввозимых в Канаду товаров определяются соответствующими специальными законодательными актами, а также описанными стандартами. Следует отметить, что в целом канадские стандарты (особенно в отношении безопасности потребителей, а также экологической чистоты) являются довольно высокими. В ряде случаев Канада проводит жесткую политику по пересмотру своих внутренних стандартов, если они оказываются ниже, чем в других странах. Так, например, были повышены технические стандарты на производственные процессы и выпускаемую продукцию деревообрабатывающей промышленности с целью доведения их до уровня высоких требований рынка США.

По материалам БИКИ №79, 10.07.99 г. 

СПРАВОЧНЫЙ БЛОК

ВЫСТАВКИ, СЕМИНАРЫ

КАЛЕНДАРЬ ВЫСТАВОК, КОНФЕРЕНЦИЙ И СЕМИНАРОВ В МАЕ -- ИЮНЕ 2000 года

ДАТА ПРОВЕДЕНИЯ


ТЕМАТИКА
МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ
ОРГАНИЗАТОР

ВЫСТАВКИ В УКРАИНЕ



4.05-8.05
ПРАЗДНИЧНАЯ ЯРМАРКА.

ТНП, продукты питания
г. Одесса
Экспоцентр Одесса.

г. Одесса, Фонтанская дорога, 17/19;

тел.: (0482) 63-2364, 63-0930;

факс: (0482) 63-4419, 68-6689;

e-mail: expod@tm.odessa.ua

16.05-19.05
ДНИ ГЕРМАНИИ
г. Днепропетровск, Выставочный центр «Метеор»
Днепропетровский выставочный центр.
г. Днепропетровск,

ул. Большевистская, 1;

тел.: (0562) 34-3535,

факс: (0562) 34-3636;

e-mail: dvc@dvc.dp.ua

17.05-19.05
ТАВРИЙСКАЯ КОНТРАКТОВАЯ ЯРМАРКА
г. Херсон
Компания «Гранд-Стрим».
тел.: (0552) 24-3107,  22-6130, 26-3100.

Херсонская ТПП. 325013, г. Херсон, ул. Гагарина, 34а;

тел.: (0552) 22-5749, 24-3329;

факс: (0552) 24-33 29

24.05-26.05
Все для курортов и торговли

продукты питания


г. Симферополь
КРЦНТЭИ.
г. Симферополь, ул. Ялтинская, 20;

тел.: (0652) 23-3835;

факс: (0652) 25-4660, 23-2025

24.05-26.05
ЭКСПО-2000.

Выставка-ярмарка.

Одежда. Обувь. Ткани. Изделия из кожи. Товары спортивного назначения. Продовольственные товары и напитки. Товары культурно-бытового назначения и т.д.
г. Кировоград
Кировоградская ТПП.
г. Кировоград, ул. К. Маркса, 55;

тел.: (0522) 22-4807, 22-2983;

факс: (0522) 24-0289



24.05-27.05
ALCO + SOFT-2000.

Международная выставка. 

Напитки.
Г. Киев, Выставочный зал  «ACCO International»
Компания «ACCO International».
г. Киев, пр. Победы, 40б;

тел.: (044) 44-63802/04, 45-84621/22;

факс: (044) 446-3808, 45-84624;

e-mail:acco@carrier.kiev.ua

24.05-27.05
СКАТЕРТЬ-САМОБРАНКА. Специализированная, межрегиональная выставка.
Продукты питания, напитки, пищевые добавки, оборудование. Сырье, технологии для кондитерской, хлебопекарной, мясомолочной промышленности. Тара, упаковочные технологии, материалы, холодильное оборудование, мебель для кафе и баров
г. Харьков
Экспо центр «Славянский базар».
г. Харьков, ул. Артема, 43;

тел./факс: (0572) 45-8141, 45-8142;

e-mail: inc@online.kharkov.ua

24.05-27.05
АКВА-ВИТА-2000.

Алкогольные, пивобезалкогольные и прохладительные напитки -- образцы продукции, технологии, оборудование для производства и хранения.
г. Днепропетровск
Бизнес-центр «Коминфо».
49070, г. Днепропетровск, пр. К.Маркса, 77;

тел.: (056) 778-0577, 778-0580;

факс: (056) 778-0579, 778-0574;

e-mail: kominfo@online.alkar.net


25.05-1.06


ПРАЗДНИК МОРОЖЕНОГО И НАПИТКОВ.

Специализированная выставка-дегустация.
г. Одесса
Экспоцентр Одесса.
г. Одесса, Фонтанская дорога, 17/19;

тел.: (0482) 63-2364, 63-0930;

факс: (0482) 63-4419, 68-6689;

e-mail: expod@tm.odessa.ua

13.06-16.06


АКВА-2000.

Межрегиональная выставка-ярмарка.
г. Севастополь
Ассоциация «Выставочный комплекс «Морской».

г. Севастополь, пл. Нахимова, 5;

тел./факс: (0692) 54-4244

13.06-16.06


СОТРУДНИЧЕСТВО-2000. Многоотраслевая российско-украинская выставка-ярмарка
г. Донецк,

Дворец спорта «Дружба»
Донецкая облгорадминистрация,

Донецкая мэрия,

Донецкая ТПП.

83000, г. Донецк, пр. Дзержинского, 12;

тел.: (062) 33-51692;

факс: (0622) 92-8048, 92-8172;

e-mail: maxim@dttp.donetsk.ua 

16.06-18.06
УНИВЕРСАЛ-ХЕРСОН
г. Херсон
Компания «Гранд-Стрим».
тел.: (0552) 24-3107, 22-6130, 26-3100,

Херсонская ТПП.
325013, г. Херсон, ул. Гагарина, 34а;

тел.: (0552) 22-5749, 24-3329;

факс: (0552) 24-33 29

20.06-23.06
ХЛЕБ-2000.

Технологии и оборудование для производства хлеба, макаронных и кондитерских изделий.
г. Киев, НВЦ
Национальный выставочный центр Украины.

252022, г. Киев, пр. Глушкова, 1;

тел.: (044) 251-9113, 251-9114, 251-9115, 251-9116;

факс: (044) 251-9111, 251-9126, 251-9112

21.06-23.06
ПОРТО-ФРАНКО-2000.

ЭКСПОРТ-2000.
Специализированная выставка-симпозиум.
г. Одесса
Выставочный центр «Одесский дом».
тел.: (0482) 28-6263, 28-6280

27.06-30.06
ПИВНОЙ ФЕСТИВАЛЬ.

Межрегиональная выставка-ярмарка.
г. Севастополь
Ассоциация «Выставочный комплекс «Морской».
г. Севастополь, пл. Нахимова, 5;

тел./факс: (0692) 54-4244

ЗАРУБЕЖНЫЕ ВЫСТАВКИ



03.05-06.05
“GARDENIA-2000”.

Международная выставка семян, цветов, агрохимии, оборудования и устройств для садоводства.
Словакия,

Нитра
“AGROKOMPLEX-VYSTAVNICTVO”.

Vystavna 4, 94901 Nitra;

тел.: (+421 87) 572-1215;

факс: (+421 87) 53-5330;

e-mail: baluska@agrokomplex.sk
Дата окончания принятия заявок 03.02.2000

29.06-01.07
“EXDRINK-NAPOJE”.

Национальная выставка напитков.
Словакия,

Тренчин
Vystavisko TMM,a.s.
Pod Sokolicami 43,

911 01 Trencin;

тел.: (+421 831) 43-5600;

факс: (+421 831) 44-1039;

e-mail: tmm@psg.sk


























































